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Energia pulita e massima versatilita
per tutte le applicazioni
commerciali e industriali.
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I QUALE IMPATTO PER IL FV
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alla gestione della rete, dall'ottimizzazione dei consumi
a una migliore prevenzione dei guasti: ecco in che modo
I'IA trasformera il mercato del solare e delle rinnovabili.
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Fotovoltaico, accumulo e ricarica elettrica.

SENEC e la scelta migliore per te e i tuoi clienti.
Grazie alla qualita pluripremiata dei nostri prodotti,
a una gamma a 360° di soluzioni per l'indipendenza
energetica e ai nostri servizi innovativi, potrai fare
dei veri prodigi. Parola di Apollo, dio del sole.
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ALIMENTA LA TUA CASA CON ENERGIA PULITA

* Sistema All In One Con Design Slim
* Personalizzazione Tempo Di Utilizzo Massimizzando L Autoconsumo
* Sistema Di Storage Flessibile Fino A 25 kW

* Tre Modalita Di Ricarica : Veloce, Dinamica, Eco

* Sistema Di Monitoraggio Integrato Tramite L App My Livoltek

Q, +39 0694802209

E idilio@livoltek.com

@ https://livoltek.com/

* Visualizzazione Dei Flussi Di Energia
+ Programma Di Ricarica Intelligente Per La Mobilita' Elettrica
* Tracciamento Dej Tuoi Consumi Domestici
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commerciali e industriali, configurabile in base
alle diverse esigenze In termini di capacita e potenza.
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AEROCOMPACT®

D‘ORA IN POI
OTTIMIZZATO
NEL PREZZO
PER IL FUTURO
— IN MODALITA
VERTICALE

COMPACTFLAT SN 2 si basa sul sistema precedente
e ora consente l‘utilizzo di moduli fotovoltaici ancora
piu grandi. Il sistema modulare flessibile, basato

su guide, offre una soluzione per tutte le possibili
applicazioni di tetti piani e consente il bloccaggio
sui lati lunghi. Il sistema prevede la
disposizione dei pannelli in verticale con orientamento
est-ovest.

INTELLIGENT A
SOLAR
RACKING
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Q EDITORIALE

DOVE NASCONO LE FAKE NEWS CHE OSTACOLANG
LA TRANSIZIONE ENERGETICA

DI DAVIDE BARTESAGHI

Per una volta i lettori di SolareB2B ci perdoneranno se in questo spazio del nostro magazine
spostiamo l'attenzione dalle vicende interne al mercato ad alcune vicende che arrivano dall’e-
sterno.

La transizione energetica sta accelerando la sua avanzata lungo i due binari principali dell’'e-
lettrificazione dei consumi e dello spostamento della produzione di energia elettrica dal fossile
alle rinnovabili. Le principali locomotive di questi due fenomeni sono rispettivamente la
mobilita elettrica e il fotovoltaico. Le auto elettriche sposteranno progressivamente i consumi
dalla benzina e dal gasolio al vettore elettrico, e il fotovoltaico (assieme alle altri rinnovabili, ma
con un evidente boost in pit) andra ad accrescere la quota green sulla produzione nazionale di
energia elettrica.

Curioso che proprio questi due elementi (mobilita elettrica e fotovoltaico) siano da tempo al
centro di una campagna di discredito che a volte raggiunge effetti grotteschi. Le fake news ab-
bondano e attecchiscono soprattutto la dove il terreno e stato preparato con cura da anni e anni
di false informazioni. Se cosi non fosse, come spiegare il fatto che anche persone ragionevoli

e dotate di senno si fanno abbindolare da notizie come le auto elettriche bloccate per il freddo
negli Stati Uniti o il rischio che il fotovoltaico a terra distrugga le eccellenze agroalimentari e
gastronomiche italiane (quest'ultima passata in prima serata in TV a meta marzo).
Superficialita del giornalismo nostrano?
No, non solo.

Questa transizione rischia di modificare
1 rapporti di forza nel settore dell'ener-
gia. E le big oil, che per tanti decenni
hanno spadroneggiato nel mercato
globale, non si sono certo rassegnate ad
assistere al ridimensionamento del pro-
prio ruolo. E per evitare questo rischio
mettono in campo tutte le proprie forze.
Congetture? Ipotesi?

No, tutt’altro. La prestigiosa testata in-
glese The Guardian ha infatti realizzato
un’approfondita inchiesta da cui emerge
come gia dagli anni 60 l'industria pe-
trolifera abbia esercitato pressioni sui

legislatori per minimizzare gli effetti

delle proprie attivita sullambiente e per

ostacolare lo sviluppo delle tecnologie green. Per circa mezzo secolo hanno fatto in modo che
1 temi legati al risparmio energetico e alle energie rinnovabili restassero in un cono d'ombra,
ostacolando i tentativi di legiferare a loro favore.

E non si tratta di qualcosa che si perde nel passato: di questa volonta prevaricatrice abbiamo
avuto conferma all'ultima conferenza sui cambiamenti climatici: alla Cop28, che si e tenuta a
Dubai nella prima meta dello scorso dicembre, i produttori di energia da fonti fossili avevano
accreditato 2.456 lobbisti, un numero mostruoso, quadruplicato rispetto all'edizione preceden-
te, e comunque certamente minaccioso...

E ci fermiamo qui. Non vogliamo fare del vittimismo. Abbiamo sempre detto che il fotovoltaico
ha in sé la forza propulsiva per affermarsi, anche senza incentivi, anche senza scorciatoie. Lo
dimostra il fatto che in questo primo spezzone del 2024 la nuova potenza fotovoltaica entrata
in esercizio a gennaio e febbraio e stata il doppio di quella dello scorso anno. E qui il Superbo-
nus comincia a non c'entrare pit. Qui sono soprattutto le installazioni commerciali e industriali
a trascinare il settore. Nonostante le fake news, che non smettono di imperversare; sempre
meno efficaci ma ancora fastidiose, come le mosche d'estate.
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« Applicazione per ogni scenario
« Accoppiamento CC/CA
- Tempo di installazione ridotto del 70%.

- Tempi di recupero dell'investimento piu brevi

- Maggiore rendimento, meno sprechi
- Compatibilita insuperabile

« Connessione internet robusta
Smart O&M, controllo dei dati in tempo reale
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PERSONE&PERCORSI

EURENER APRE LA SEDE [TALIANA; MARCO LUPINI ALLA GUIDA

Il produttore spagnolo di moduli fotovoltaici -
Eurener ha fondato una societa in Italia < \
per espandere il servizio ai propri clienti e
partner, oltre ad acquisire capacita per lo
sviluppo di progetti solari. Eurener Italia ha
sede a Bergamo e dispone di uno staff tecni-
co e commerciale guidato da Marco Lupini.
Lazienda e specializzata nella progetta-
zione e produzione di moduli fotovoltaici
adatti per installazioni su tetto e residen-
ziali. I prodotti sono caratterizzati da alta
efficienza e integrazione architettonica
con una particolare attenzione all'estetica.
Oltre alla Spagna, Eurener opera gia in
Francia, Regno Unito, Svezia e Belgio.

Per il mercato fotovoltaico italiano, oltre
ai moduli di ultima tecnologia, l'azienda
realizzera pannelli destinati al mercato
del revamping con potenze, dimensioni

e certificati adeguati per la sostituzione di vecchi impianti. Allo stesso modo, I'azienda sta sviluppando
progetti solari a terra, sia in aree industriali sia per installazioni agrivoltaiche.
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ASTRONERGY: A MICHELLE GUOXIAQ IL RUGLO DI COUNTRY
MANAGER PER LITALIA

Astronergy ha affidato il ruolo di country manager per I'ltalia a
Michelle Guoxiao. In questa veste, Michelle si occupera di raffor-
zare la presenza del brand nel mercato italiano, esplorando nuove
opportunita di business e sviluppando partnership strategiche.
Michelle ha conseguito un master in biotecnologie a Roma.
Dopodiché ha maturato anni di esperienza lavorativa in Huawei
dapprima come supply chain project manager e a seguire come
channel sales manager.

Michelle Guoxiao spiega che, «attraverso la collaborazione e l'in-
novazione, si possono superare le sfide ambientali, garantendo un
futuro energetico sostenibile per le prossime generazioni».
Astronergy, appartenente al Gruppo Chint, si occupa della produ-
zione di celle e moduli fotovoltaici. Fondata nel 2006, € una delle
prime imprese private in Cina ad aver approcciato il mercato sola-
re. Inoltre 'azienda é tra i pionieri dei moduli fotovoltaici TopCon
di tipo N. Con una presenza commerciale in oltre 140 Paesi,
Astronergy ha vari stabilimenti produttivi in Asia e ha filiali e centri vendita in Europa, Nord America,
America Latina e Asia Pacifico. Infine l'azienda e stata inserita piu volte nell'elenco dei “produttori di
moduli fotovoltaici di livello 1” da Bloomberg New Energy Finance.

A LAURA IMBERTI LINCARICO DI RESPONSABILE DELLUFFICIO
MARKETING E COMUNICAZIONE DI OMNIA SOLAR

Omnia Solar, produttore di moduli fotovoltaici ad alta efficien-
za e per l'integrazione architettonica, amplia il team. Laura
Imberti ha assunto l'incarico di responsabile dell'ufficio marke-
ting e della comunicazione. Laura Imberti e laureata in Scienze
della Comunicazione all'Universita degli Studi di Torino. Ha
inoltre conseguito un master in Luxury Marketing, Merchan-
dising & Communication con la 24ore Business School.

“Una sfida stimolante e impegnativa in considerazione delle
molteplici attivita operative e strategiche sulle quali Omnia
Solar fonda il suo approccio al mercato’, si legge in una nota
dell’azienda, “supportando la clientela nella comunicazione

e nell'immagine oltre che in un servizio di assistenza impeccabile. Il board e il team di Omnia Solar
rinnovano un caloroso in bocca al lupo a Laura”.

MARIA PETRESKA E LA NUOVA
RESPONSABILE MARKETING
EMEA DI GOODWE

GoodWe ha affidato a Maria Petreska il ruolo di
senior marketing manager per la regione Emea.
In questa veste, quindi, Petreska sara responsabile
anche del marketing e della comunicazione per il
mercato italiano.
Maria

Petreska ha
conseguito

una laurea
triennale

in relazioni
pubbliche e
pubblici-

ta presso
I'Universita

di Udine. A
seguire ha
concluso un
master in co-
municazione
integrata per

le organizza-
zioni e le aziende presso I'Universita degli Studi di
Udine. Ha portato a termine anche uno studio in
relazioni internazionali presso la Rijksuniversiteit
di Groningen in Olanda.

La sua nomina dimostra I'impegno di GoodWe
nelle attivita di marketing con particolare atten-
zione al mercato italiano e alle esigenze di distri-
butori, clienti e utenti finali.

SERGIO GRECO E IL NUOVO
SALES MANAGER PER IL NORD
ITALIA DI ENERKLIMA

Sergio Greco ¢ il nuovo sales manager per il nord
Italia di Enerklima. Greco sara responsabile delle
vendite nelle regioni Lombardia, Liguria, Piemon-
te e Valle d’Aosta. In questo modo, Enerklima
intende ampliare il raggio d’'azione e crescere
anche nelle regioni del nord Italia. Laureato in in-
gegneria nel 2014, Sergio Greco porta con sé una
solida esperienza nel settore. Dopo aver lavorato
in aziende specializzate nella generazione elettrica
e termoelettrica, ha trascorso un periodo in Au-
stralia prima di fare ritorno in Italia nel 2017. Qui
ha lavorato prima in SMA in qualita di technical
promoter. Successivamente, per quattro anni ha
rivestito il ruolo di sales area manager in Baywa
r.e. Solar Systems.
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Energia o Estetica?
Fntrambe con Iride Stealth!

Iride Stealth

il nuovo modulo FV elegante e potente,
progettato per sostituire le tegole.
Con Iride Stealth puoi costruire direttamente il tetto!
Ampia liberta progettuale ed estetica grazie
alle 3 finiture, 5 dimensioni e 5 colorazioni
IN cui proponiamo questa innovativa
soluzione modulare.

T ©  EpiiE
(s OMNIA 2

\‘.0‘ S O L A R [

Italian panel generation omniasolar.it

(390172476939 = info@omniasolar.it


https://www.omniasolar.it

La forza di quattro societa — Regalgrid Europe, B-Cer,
Cer&Go, Cogenera ltalia — una tecnologia brevettata,
la pit completa offerta di servizi energetici per
l'autoconsumo collettivo del mercato. Abbiamo definito
un NUOVO approccio integrato, in grado di coprire ogni
segmento delle rinnovabili: consulenze tecniche e legali,
realizzazione di schemi di autoconsumo diffuso e di
CER, installazioni di impianti fotovoltaici CER Ready,
sviluppo di piattaforme digitali per la gestione degli asset
e delle pratiche di comunita, sostegno finanziario degli
investimenti, servizi energetici integrati dalla produzione
al consumo. Un unico interlocutore per tutto.
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~ generiamo
-energia
infinita
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STORAGE [TALIA: NEL 2023 ALLACCIATI 287.706 SISTEMI
ABBINATI AL FOTOVOLTAICO (+89%)

A FINE 2023 RISULTAVANO CONNESSI 518.947 SISTEMI DI ACCUMULO, PER UNA
POTENZA COMPLESSIVA DI 3,37 GW E UNA CAPACITA DI 6,65 GWH

2023: connessioni per classe di impianto FV associato

;ITALIA
SOLARL

Capacith connessa per classe
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Nel 2023 in Italia sono stati connessi 287.706 sistemi di accumulo. Il dato segna
una crescita dell'89% rispetto ai 152.075 allacciati nel 2022. I nuovi sistemi allaccia-
ti hanno una potenza complessiva di 2,02 GW e una capacita totale di 3,84 GWh.
Quest'ultimo valore corrisponde a quasi il 58% della capacita connessa cumulata.

E quanto emerge dai dati Terna elaborati e diffusi da Italia Solare. La quasi totalita
dei sistemi di storage allacciati nel 2023 ¢ attribuibile ad accumuli associati a im-
pianti fotovoltaici di potenza minore di 20 kW.

Spostando l'attenzione sulla capacita connessa dei soli accumuli associati a im-
pianti fotovoltaici, si puod osservare un incremento del 32% fra I'ultimo trimestre
del 2022 e il primo del 2023. Nei primi nove mesi del 2023 si € invece registrata
una continua flessione con una media di circa il 20% tra un trimestre e I'altro.
Da ottobre a dicembre 2023, la capacita connessa € tornata a crescere. Si registra infatti un incremento
dell'11% rispetto al terzo trimestre dello stesso anno.

Complessivamente, a fine 2023 risultavano connessi 518.947 sistemi di storage in Italia, per una potenza
complessiva di 3,37 GW e una capacita di 6,65 GWh. Il 96% della capacita connessa totale e da attribuire ad
accumuli associati a impianti fotovoltaici e, in particolare, a impianti fotovoltaici di potenza minore di 20
kW (94,2%). La tecnologia maggiormente impiegata continua ad essere quella delle batterie agli ioni di litio,
che rappresenta il 99,5% della capacita totale connessa. Fra le altre tecnologie adottate spiccano gli accumu-
li con batterie al piombo, gli accumuli a idrogeno e, infine, i supercondensatori.

Inquadraiil
QR Code per
consultare il
documento di
Italia Solare

FOTOVOLTAICO ITALIA: A FEBBRAIO 2024
ALLACCIATI 562 MW DI NUQVI IMPIANTI (+49%)

NEI PRIMI DUE MESI DELLANNO LA NUOVA POTENZA ENTRATA IN ESERCIZIO HA RAGGIUNTO
12 GW, CIRCA IL DOPPIO RISPETTO Al 672 MW DELLO STESSO PERIODO DEL 2023

A febbraio 2024 il nuovo fotovoltaico allacciato in Italia e stato di 562 MW. Il dato segna una cre-

scita del 49% rispetto allo stesso periodo del 2023 (376 MW). Nei primi due mesi dell'anno il nuovo
allacciato ha raggiunto cosi 1,2 GW, circa il doppio rispetto ai 672 MW dello stesso periodo del 2023.
Considerando invece I'anno mobile (mar23-feb24 VS mar22-apr23), sono stati allacciati 5,7 GW, con
un incremento del 97% rispetto allo stesso periodo dell'anno precedente (2,9 GW). Tornando al mese
di febbraio, il numero dei nuovi impianti allacciati in Italia ha registrato una flessione del 9% rispetto
a febbraio 2023. Complessivamente, nel 2024 la capacita da rinnovabili in esercizio € aumentata di 1,3
GW, valore superiore di 561 MW (+73%) rispetto allo stesso periodo dell’anno precedente. Il principale
contributo arriva proprio dal fotovoltaico.

Nuova potenza fotovoltaica allacciata in Italia in MW
Confronto mese su mese e anno mabile (Feb 24 VS Feb 23)
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FOTOVOLTAICO ITALIA:; DALLE COPERTURE INDUSTRIALI
UN POTENZIALE DI 30 GW
° A DISPOSIZIONE A LIVELLO NAZIONALE CIRCA 300 CHILOMETRI QUADRATI
K2 N — Rac k ° DI SUPERFICIE, CHE LIBEREREBBERO INVESTIMENTI TRA 1 30 E | 36 MILIARDI DI EURO
(] Se venissero installati impianti fotovoltaici sui 300 chilometri quadrati di
n u ova s o lu z I o n e Inquadrail coperture industriali a disposizione in Italia, si libererebbe un potenziale di
QR Code per

e tarat Investimento tra 1 30 e 1 36 miliardi di euro. Potenzialmente, questo consenti-
dati comunicati rebbe di installare 30 GW di nuova potenza da fotovoltaico. Si arriverebbe cosi

[ ] [ J [ ]
e r I m I a ntl CGISMUTEUUEY o coprire il 60% del target totale di 50 GW previsto dal pacchetto Fit-for-55.
p GG Questi i dati comunicati durante l'evento ESC - The Next Energy promosso da

Coesa e organizzato al Palazzo della Luce di Torino lo scorso 26 febbraio. Tra i
a te r ra presenti, numerosi rappresentanti della politica e dell'industria italiana.

«Le imprese hanno dimostrato, numeri alla mano, di essere pronte alla sfida
della transizione energetica. Ma € importante parlare in termini di infrastrut-
ture e non solo di prodotti o materie prime», sottolinea Federico Sandrone
di Coesa. «E prioritario cambiare l'ottica dei meccanismi di incentivazione,
ragionando su uno scenario europeo. Ma soprattutto spostando il peso dal consumo alla produzione,

Il nuovo sistema di fiss agg io K2 , con l'obiettivo di sviluppare nuove filiere. Non possiamo considerare solamente i costi di produzione
L . . dell'energia. Dobbiamo decidere in ottica strategica quanto siamo disposti a spendere per spostare nel
sosteni b | |.e INn qu anto re al_l zzato con nostro Continente almeno una parte della catena produttiva delle rinnovabili».

un'elevata quantita di alluminio

riciclato, garantisce un'installazione FIMER RILANCIA LA PROBUZIONE DI INVERTER
semplice e rapida! FOTOVOLTAICI A TERRANUOVA BRACCIOLINI (AR)

L'AZIENDA HA PRESENTATO NUQOVI PRODOTTI E RIATTIVATO L'ASSISTENZA POST
VENDITA, CON RIPARAZIONI, RICAMBI E INTERVENTI DI MANUTENZIONE SUI PROPRI
INVERTER. FIMER HA INOLTRE ANNUNCIATO NUOVI CORSI DI FORMAZIONE

Struttura di supporto in alluminio

Fimer ha annunciato il rilancio della produzione

¢ Fond azioni In ceme nto 0 pal.O battUtO In di inverter fotovoltaici nello stabilimento di
aCCi aio Terranuova Bracciolini, in provincia di Arezzo.
Questa importante operazione arriva in seguito
« Dimensionamento e verifica statica allammissione della societa, da parte del Tribu-
K2 nale di Milano, alla procedura di amministrazio-
ne straordinaria. La procedura ha aperto le por-
ol ey ~ . . . Bal Fi I
- Possibilita di soluzioni custom made te.q una nuova fase diripartenza per Fimer. @

da parte di un nuovo investitore.
tornare pienamente operativi a partire dai prossimi mesi’, si legge in una nota di Fimer. “Si stanno facendo
A tal proposito, l'azienda ha recentemente lanciato nuovi prodotti. Un esempio e la gamma Power, nuova fa-

momento guidata da tre commissari straordinari
. “Grazie al supporto della procedura di ammi-
k2-systems.com/ It/ k2-n-rack/ nistrazione straordinaria sono state riaperte
importanti investimenti in ricerca e sviluppo per aumentare il livello produttivo, dare pieno supporto ai
miglia di inverter per il fotovoltaico di taglia residenziale. La gamma comprende convertitori ibridi monofase

che la gestiranno fino all acquisizione definitiva

importanti linee di credito, che consentono di

clienti e lanciare, gia nel 2024, nuove piattaforme innovative”.

e trifase con sistema di accumulo. In particolare i sistemi PowerUno e PowerTrio of frono varie potenze (da

2 a6 kW per ilmonofase e da 4 a 10 kW per il trifase) e capacita di backup (rispettivamente fino a 6 kWh
e 10 kWh). I sistemi PowerUno e PowerTrio saranno disponibili sul mercato a partire dal secondo trimestre
del 2024. I dispositivi sono compatibili con le batterie Power X, disponibili dalla seconda parte del 2024.

ITALIA SOLARE E SACE INSIEME PER SUPPORTARE AZIENDE
E PMINELLA TRANSIZIONE ENERGETICA

OBIETTIVO DELL’ACCORDO E QUELLO DI FAR CONOSCERE GLI STRUMENTI A SUPPORTO
DEGLI INVESTIMENTI E DEI FINANZIAMENTI DI SACE PER IL FOTOVOLTAICO

Italia Solare e Sace, gruppo assicurativo-finanziario
specializzato nel supporto alle imprese italiane,
hanno siglato un protocollo d'intesa. Obiettivo
dell'accordo é quello di far conoscere ad aziende e
PMI gli strumenti a supporto degli investimenti e dei
finanziamenti di Sace per il fotovoltaico.

Fra gli strumenti finanziari ci sono ad esempio le
“Garanzie Green’, per i finanziamenti di progetti

che hanno la finalita di agevolare il passaggio verso
un'economia a minor impatto ambientale. Inoltre si
segnala “Garanzia Futuro’, nata per dare un impulso
agli investimenti strategici per la crescita e la competitivita delle imprese italiane. Grazie al protocollo
d'Intesa, i soci di Italia Solare potranno usufruire di un servizio di consulenza qualificato a supporto
della loro crescita. Inoltre potranno beneficiare di un canale di accesso preferenziale ai prodotti di Sace.
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https://k2-systems.com/it/soluzioni-di-prodotto/sistema-k2-n-rack/?utm_source=print&utm_medium=magazine-solareb2b&utm_campaign=K2-N-Rack-it
https://shorturl.at/xJM08
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= PRODOTTO
TESTATO
RELAZIONE IN GALLERIA
EASSISTENZA DELVENTO
TECNICA
GRATUITA

Preassemblato. Regolabile. Customizzabile.

7 CONFIGURAZIONI

» Regolabili

» Semplici e veloci

» Installabili su lato lungo e lato corto zs

» Senza l'ausilio di staffe ]ﬁ, ANNI
CALCOLO DI GARANZIA

» Perfetta complanarita dei piani di appoggio DIMENSIONAMENTO
» Per moduli di grandi dimensioni
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Nuove batterie sovrapponibili
HV ZBT 5K per impianti trifase
in blocchida 1 a 4 unita
Compatibili con inverter ibridi trifase
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Inverter trifase per impianti
di media e grossa taglia
Ampio range di tensione di ingresso
ed elevato numero di MPPT

www.tecnolario.it
commerciale@tecnolario.it
Distributore Specialista
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NEL 2024 GENERTEC ITALIA IMPORTERA IN ITALIA 700 MW
DI MODULI FOTOVOLTAICI TONGWEI

IL GRUPPO S| OCCUPERA ANCHE DELLA COMMERCIALIZZAZIONE DI QUESTI MODULI
ATTRAVERSO LA SUA RETE DI PARTNER SU TUTTO IL MERCATO EUROPEO

Genertec Italia, filiale italiana del
Cerime *adi Fi T]a ! China National Machinery Import

_ 3 - - | & Export Group, ha formalizzato un
i ’ accordo con Tongwei. A seguito di
questa partnership Genertec Italia
nel 2024 acquistera e importera nel
nostro Paese 700 MW di moduli ad
alta efficienza di Tongwei. A seguire,
Genertec Italia si occupera della
commercializzazione di questi modu-
li attraverso la sua rete di partner su
tutto il mercato europeo.
Le due societa intendono cosi rafforzare la loro collaborazione nel nostro Paese. Lo scopo € quello di otte-
nere mutuo beneficio, una crescita condivisa e un vantaggio comune. Inoltre le due societa si propongono
di promuovere l'espansione internazionale della produzione intelligente cinese. La cerimonia di firma
dell'accordo si & svolta a Rimini durante KEY e ha riunito Yan Dong, general manager di Genertec Italia,
e Arthur Wu, direttore vendite per I'Europa del dipartimento fotovoltaico di Tongwei. All'incontro ha
presenziato anche il ministro consigliere per 'economia e commercio dell’ Ambasciata della Repubblica
Popolare Cinese in Italia, Li Bin.

e |
i

HUASUN: TRE ACCORDI PER LA DISTRIBUZIONE DEI MODULI HJT

IL PRODUTTORE DI MODULI HA STRETTO PARTNERSHIP IN ITALIA CON OGT SOLAR,
ENERPOINT E LUX SRL PER LA COMMERCIALIZZAZIONE DELLE SUE CAMME
HIMALAYA ED EVEREST

A marzo Huasun ha siglato tre accordi
per la distribuzione in Italia dei suoi
moduli a eterogiunzione. Il produttore
ha stretto tre partnership con OGT
Solar, Enerpoint e Lux Srl. Con questi
tre accordi 'azienda cinese intende
crescere in Italia e favorire lo sviluppo
e la diffusione dei suoi moduli HJT.
Attualmente sono disponibili per il
mercato italiano le gamme Himalaya
G12-132 ed Everest G12 R. Questi
prodotti, che il gruppo ha presentato
in fiera a Rimini e, negli stessi giorni,
alla kermesee World Smart Energy
Week di Tokyo, possono raggiun-
gere una potenza superiore ai 750 Wp e un'efficienza del 24,16%. I moduli sono stati sviluppati per
rispondere alla domanda in ogni segmento di mercato, dal residenziale alle coperture commerciali e
industriali, fino alle centrali utility scale. Inoltre, grazie ai vantaggi dell'eterogiunzione e a un fattore
di bifaccialita che puo raggiungere il 97%, questi moduli possono essere installati anche in verticale su
facciate, in contesti con vincoli architettonici e per applicazioni particolari, come staccionate solari o
barriere autostradali.

SVEA SOLAR E IKEA PROPONGONO INSIEME UN'OFFERTA
DI IMPIANTI FOTOVOLTAICI RESIDENZIALI

LA PARTNERSHIP PREVEDE L'OFFERTA DELLA SOLUZIONE DI IMPIANTI FOTOVOLTAICI
‘CHIAVI IN MANO” SOLSTRALE, CON POTENZE A PARTIRE DA 1,9 KWP FINO A 5,6 KWP
E CON LA POSSIBILITA DI INTEGRARE UN SISTEMA DI ACCUMULO

Svea Solar ha stretto un accordo con Ikea in Italia, facendo seguito a quanto gia realizzato con il partner in
altri Paesi europei. La partnership prevede lofferta della soluzione di impianti fotovoltaici “chiavi in mano”
Solstrale. Sono disponibili diverse configurazioni, con potenze a partire da 1,9 kWp fino a 5,6 kWp, con e
senza sistema di accumulo.

I consumatori possono accedere ai servizi di Svea Solar dal sito o dai negozi Ikea, inquadrando il QR code
posizionato accanto all'esposizione dei pannelli fotovoltaici. Dopo aver compilato il form di contatto, i clienti
vengono ricontattati da personale di Svea Solar. Questi seguono poi l'acquirente passo passo, da una prima
consulenza gratuita fino all'installazione realizzata da professionisti che fanno parte del network di Svea So-
lar Italia. Al momento il servizio e a disposizione dei consumatori Ikea residenti in 16 delle 20 regioni italiane.
Entro l'estate diventera acquistabile in tutto il territorio nazionale.
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L'INIZIATIVA COMMERCIALE RIGUARDA IN PARTICOLARE LE ZAVORRE
DESTINATE A IMPIANTI FOTOVOLTAICI SU TETTO PIANO

Sun Ballast ha lanciato una nuova iniziativa commerciale. Lazienda affian- Nate nel 2012,
chera alle proprie zavorre per impianti fotovoltaici su tetti piani il nuovo le zavorre per
claim “Made to Last - Fatte per durare”. Liniziativa ha l'obiettivo di sintetiz- fotovoltaico Sun
zare le caratteristiche piu distintive delle zavorre Sun Ballast, ma anche le Ballast sono oggi
principali qualita della filosofia aziendale. disponibili in
Tra queste I'impegno costante nelle attivita di ricerca e sviluppo, l'importanza  oltre 40 Paesi a
delle relazioni dirette con clienti e partner e 'attenta valutazione dei princi- livello globale.

pali trend di mercato. “Una strategia che punta alla costruzione di vere e pro- I sistemi prevedo-
prie partnership a lungo termine, offrendo a tutti i collaboratori un supporto  no la totale assenza di fori di fissaggio. Inoltre garantiscono 'equilibrio fra

costante, dalla scelta della migliore soluzione tecnica all'assistenza logistica carico sulla copertura e resistenza al vento, e uniscono la funzione di zavorra
nelle fasi di consegna’, si legge in una nota del gruppo. “Un approccio basato e di quella di supporto in un solo componente. Queste soluzioni consentono
sull'affidabilita e sull'attenzione al cliente, che ha permesso a Sun Ballast di in questo modo di ridurre i tempi di montaggio rendendo l'installazione piu
espandersi con successo ben oltre i confini italiani”. facile e veloce.

EON: NEL 2023 UTILENETTO
A3, MILIARDI DIEURO (+14%) 100%

made in Italy

PER IL 2024 IL GRUPPO PREVEDE
PROFITTI TRA 2,8 E 3 MILIARDI

PARCHEGGIO AUTO

Sistema di montaggio con struttura Al

25

di garanzia
sulla
struttura

principale in acciao zincato
e profili in alluminio
portamodull

Nell'anno fiscale 2023, E.ON ha registrato un
utile netto pari a 3,1 miliardi di euro, in cre-
scita del 14% rispetto ai 2,7 miliardi raggiunti
I'anno precedente.

Anche I'Ebitda rettificato del gruppo &
aumentato a 9,4 miliardi superando di 1,3
miliardi il dato dell'anno precedente. LEbitda
del business Energy Networks € stato pari a
6,6 miliardi (+22%) mentre quello del business
Customer Solutions a 2,8 miliardi (+66%).
Sono questi alcuni dei dati pubblicati all'in-
terno dell'Integrated Annual Report 2023
della societa che mostrano come i risultati

di entrambe le aree di business del gruppo,
Energy Networks e Customer Solutions, siano
stati superiori rispetto al 2022. Sono tuttavia
in calo le vendite, diminuite del 19% fino a
quota 93,7 miliardi. Quelle relative al business
Energy Networks sono cresciute del 26% rag-
giungendo i 17,6 miliardi. Mentre sono calate
del 14% quelle relative al business Customer
Solutions fino a quota 64,6 miliardi. Gli
investimenti pari a 6,4 miliardi sono cresciuti
di circa un terzo rispetto all'anno precedente
(4,8 miliardi). Per il quadriennio 2024-2028

il gruppo intende aumentare del 30% gli
investimenti previsti in Europa rispetto al [ o :
precedente piano quinquennale. E.ON preve- - - ' o —

de cosi di investire 42 miliardi, anziché i 33 Il sistema Pensilina € composta da una sottostruttura portante in acciaio | =
Ipotizzati in origine, concentrandosi sulle reti zincato a caldo e un'orditura di profili in alluminio per Uinstallazione di moduli = M
fotovoltaici. N VAN

e le soluzioni per le infrastrutture energeti-
che. Circa il 70% degli investimenti verra ef-

. . . o E possibile scegliere come orditura di profili in alluminio una doppia soluzione:
fettuato in Germania. Inoltre, circa 5 miliardi

La prima formata da un sistema integrato e la seconda da un sistema standard

di euro saranno destinati al segmento Energy con morsetti di bloccaggio.

Infrastructure Solutions. Altri investimenti La configurazione standard prevede una campata per alloggiare due posti auto,
riguarderanno progetti di digitalizzazione, dove e possibile realizzare una installazione di cinque file di moduli disposti in
l'introduzione di contatori intelligenti e le orizzontale o in alternativa con tre file disposte in verticale.

soluzioni di ricarica intelligenti per la mobilita Su richiesta del cliente € comunqgue possibile realizzare configurazioni fuori

elettrica. Infine per l'esercizio 2024 & previsto standard sia per la sottostruttura in acciaio sia per la tavola fotovoltaica con

o e orientamento moduli variabile.

un utile netto compreso tra 2,8 e 3 miliardi e / ITA I_ I A®

un Ebitda rettificato tra 8,8 e 9 miliardi.
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DA JINKOSOLAR | NUOVI
MODULI NEO GREEN PRODOTT]
AL 100% DA FER

TERY

¥ r
iNe0 Green

JinkoSolar ha lanciato ufficialmente i nuovi modu-
li fotovoltaici Neo Green. Questi pannelli, realizzati
con tecnologia TOPcon Tiger Neo di tipo N, sono
prodotti in stabilimenti totalmente alimentati da
energia da fonti rinnovabili. I siti di produzione
hanno infatti ottenuto la certificazione “Zero Car-
bon Factory” da parte del TUV Rheinland.

Le fabbriche di Leshan, Chuxiong e Shangrao,
all'interno delle quali JinkoSolar produce lingotti,
wafer, celle e moduli, sono alimentate con energia
prodotta da solare, eolico e idroelettrico.

“Oltre all'obiettivo di rendere tutte le nostre
fabbriche 100% da rinnovabili’, si legge in una
nota del gruppo, “intendiamo aumentare 'uso

di materiali riciclati, di camion elettrici e di navi
alimentate a gas naturale liquefatto. Ridurremo,
infine, anche l'uso di plastica negli imballaggi’.

AEROCOMPACT PRESENTA
IL SISTEMA DI MONTAGGIO
COMPACTFLAT SN2 Q PLUS

Aerocompact ha lanciato sul mercato europeo

una nuova versione della soluzione per tetti piani
Compactflat SN2 basata su binari. La nuova SN2 Q
Plus consente cosi di installare moduli fotovoltaici
di dimensioni fino a 1310x2500 millimetri anche in
posizione verticale. Grazie a questo tipo di instal-
lazione, € possibile sfruttare meglio la superficie
del tetto e scegliere la distanza fra i moduli nella
parte bassa e nella parte alta. Il campo del modulo
puo terminare anche con il lato alto. SN2 Q Q Plus
consente il serraggio dei moduli sul lato lungo

con lo stesso impiego di materiali del serraggio

sul lato corto. «Con SN2 Q Q Plus offriamo ancora
piu flessibilita per l'installazione su tetti piani»,
dichiara Albert Vonbun, head of global product
management di Aerocompact. «Adesso offriamo
21 versioni di installazione per il nostro sistema
Compactflat SN2».

CON SONNENPRO FLEXSTACK, SONNEN ESORDISCE
NELLO STORAGE COMMERCIALE E INDUSTRIALE

Sonnen presenta il suo primo sistema

di accumulo progettato per soddisfare

le esigenze del comparto commerciale e

industriale. Si tratta della soluzione Son-

nenPro FlexStack, con potenza variabile v

da 92 a 368 kW. La capacita & modulabile v
da 110 a 495 kWh, espandibile a step di 55 4
kWh. Con questa batteria l'azienda, finora & =
focalizzata sul segmento residenziale, am- = ‘
plia il suo perimetro d'azione rivolgendosi grilet—l -l
ad aziende di ogni dimensione. SonnenPro .
FlexStack e installabile in ambienti interni
ed esterni ed é e configurabile sia in termini
di capacita sia di potenza, per rispondere
alle diverse esigenze energetiche. Il sistema puo essere composto da un minimo di due moduli ad un massimo di
quattro unita. In base alle necessita e alla tipologia di applicazione, e possibile scegliere tra 20 configurazioni dif -
ferenti. Inoltre, é possibile prevedere l'installazione di piu sistemi in cascata, con potenza e capacita superiori per
esigenze di grandi dimensioni.

SOLAREDGE COMMERCIALIZZA LA SUA PRIMA BATTERIA
PER INSTALLAZIONI FOTOVOLTAICHE DI TAGLIA C&

SolarEdge presenta la nuova batteria CSS-OD progettata per
installazioni fotovoltaiche di taglia commerciale. Il sistema di
storage, utilizzabile in contesti esterni e interni, & disponibile per
il pre-ordine in Italia. La soluzione & composta da un armadio
batteria da 102,4 kWh e da un inverter regolatore di carica da 50
kW. E scalabile fino a una capacita totale di 1 MWh per sito. Il si-
stema é preassemblato per velocizzare e semplificare I'installazio-
ne. Viene infine fornito con una garanzia standard di 10 anni. La
batteria CSS-OD ¢ alimentata da SolarEdge ONE. Si tratta di una
nuova piattaforma basata su cloud che sincronizza e ottimizza
automaticamente la produzione e I'accumulo di energia del sito.
In questo modo si contribuisce alla riduzione dei costi energetici.
Inoltre la piattaforma supporta diverse modalita di ottimizzazio-
ne energetica e applicazioni, tra cui la massimizzazione dell'au-
toconsumo, il peak shaving, I'ottimizzazione delle tariffe per il
pricing dinamico e la partecipazione al mercato. «<Siamo entusia-
sti di presentare al mercato italiano la nostra prima soluzione di
accumulo per applicazioni solari su scala commerciale», dichiara
Christian Carraro, general manager Sud Europa di SolarEdge.

DA K2 SYSTEMS ILNUGVO SISTEMA DI MONTAGGIO GREENROOF
VENTO PER IMPIANTI FOTOVOLTAICI SU TETTI VERDI

Nelle prossime settimane sara disponibile il nuovo
sistema di montaggio GreenRoof Vento di K2
Systems. Il prodotto & sviluppato per le installazioni
solari su tetti verdi. Il sisterna di montaggio amplia
la famiglia di sistemi per tetti piani e va ad affian-
care altre soluzioni a marchio K2 per tetti verdi.
Traiprodotti si annoverano i sistemi K2 Dome con
zavorra ottimizzata, i sistemi flessibili K2 Triangle/
MultiAngle e i supporti K2 TiltUp Vento.

Il nuovo prodotto GreenRoof Vento mira a ga-
rantire stabilita dell'impianto, un buon angolo di
inclinazione dei moduli e una corretta distanza dei
pannelli dal tetto affinché non si creino ombreggiamenti dovuti alla vegetazione. Grazie alle dimensioni
ridotte, inoltre, i sistemi garantiscono versatilita in fase di progettazione e installazione.

K2 Systems ha ideato questo prodotto vista la crescente domanda di tetti verdi, soprattutto in Germania.
Basti pensare che nel 2022, proprio in Germania, circa 8,7 milioni di metri quadrati di coperture sono stati
convertiti in tetti verdi. Il dato segna una crescita del 141% in quattro anni. “La domanda € in forte crescita
perché un impianto fotovoltaico su tetto verde pud produrre fino all’'8% in piu rispetto a un'installazione
standard’, si legge in una nota dell'azienda, “grazie alla traspirazione e all'evaporazione delle piante, non-
ché grazie alla loro capacita di assorbire la polvere che non si deposita sui pannelli”.
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GREENERGY OTTIENE DUE CERTIFICAZIONIISO
PER SOSTENIBILITA E SICUREZZA SUL LAVORO

Greenergy, che opera nella progettazione, realizzazione e gestioni di impianti fotovoltaici, ha ottenuto due certificazio-
ni ISO che attestano il suo impegno verso la sostenibilita ambientale, la sicurezza sul lavoro e la parita di genere.

In particolare la certificazione ISO 14001:2015, rilasciata dalla societa Kiwa Cernet Italia, riconosce l'efficacia del siste-
ma di gestione ambientale di Greenergy. La certificazione attesta il rispetto dell'azienda di standard internazionali che
promuovono la prevenzione dell'inquinamento. Promuovono inoltre la riduzione del consumo di energia attraverso
una pianificazione, implementazione, valutazione e miglioramento continuo. Invece la certificazione ISO 45001:2018
riguarda la gestione della salute e sicurezza sul lavoro. Questo riconoscimento testimonia I'impegno di Greenergy per
garantire un ambiente di lavoro sicuro e sano per i suoi dipendenti. La certificazione copre una vasta gamma di servizi
offerti da Greenergy nel settore delle energie rinnovabili. Include tra gli altri progettazione, direzione lavori, coordina-
mento della sicurezza, installazione, manutenzione e gestione di impianti.

IL TEAM DI GREENERGY

ELFOR E SOLAX INSIEME PER

UN TOUR DI FORMAZIONE ES/\\/lNG
ITINERANTE RIVOLTO AGLI
INSTALLATORI

E partito 11 marzo e proseguira fino a settembre il tour di
formazione itinerante che Elfor ha organizzato in collabo-
razione con il partner Solax. Le tappe hanno preso il via
dalla Valle D'Aosta, e toccheranno diverse regioni italiane:
Lombardia, Emilia Romagna, Liguria, Piemonte, Umbria,
Toscana, Puglia, Campania, Sicilia e Sardegna. Lobiettivo
del tour, rivolto agli installatori, € quello di fare formazione
tecnica sui prodotti Solax.

“Questa e l'idea di Elfor per agevolare l'installatore che
utilizza i prodotti Solax”, silegge in una nota di Elfor, “ma
anche per avvicinare quegli installatori che ancora non li
conoscono. Questa e loccasione per imparare ad apprez-
zare le molteplici soluzioni e plus of ferti da Solax nellam-
bito degli inverter fotovoltaici e dei sistemi di accumulo’”.
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DEDICATO ALLE COMUNITA

ENERGETICHE Ry 1}
IPANNELLI FUTUVMTAICI X 214‘25

= SSUN
—

3SUN B60

E iniziato il Westernchain Cer Tour, ciclo di in- * ®00000® °. .

contri organizzato da Western Co e dedicato alle : : : : : o e

comunita energetiche. Gli appuntamenti saranno _ : ®eccec*”’

in presenza e consentiranno ai partecipanti di ®ee0cec?® DATASHEE

esplorare le ultime novita sul tema e condividere
idee relativamente alla transizione energetica.

Il primo incontro si & svolto il 15 marzo a Catania.
Trai temi la disciplina giuridica delle comuni-

ta energetiche e le opportunita per imprese e
consumatori. Si & parlato anche delle tecnologie
emergenti nel settore delle energie rinnovabili,
dei progetti di successo e delle best practices.

I1 12 aprile ci sara un secondo incontro presso I'E-
Work Arena di viale Garibaldi 43 a Busto Arsizio,
in provincia di Varese. Altre date sono ancora in
fase di definizione.

www.esaving.eu info@esaving.eu +39 04611600050
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TRASFORMIAMO

IL FUTURO DELL'ENERGIA

Siamo il tuo partner
al 100% per semplificare
I'iter burocratico per la
connessione degli impianti
fotovoltaici.

Offriamo assistenza
completa diventando il tuo
unico interlocutore;

scegli RLA per una
gestione efficiente e senza

preoccupazioni delle tue
pratiche di connessione.

info@rlasrl.it
[J 0373631532

J wwwirlasrl.it
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SORGENIA: PROMOZIONI ESCLUSIVE AGLI INSTALLATORI
PARTNER PER ’ACQUISTO DI PRODOTTI WURTH

Sorgenia ha siglato un accordo con Wirth al fine di
consentire agli installatori della sua rete di accedere a
promozioni speciali. Wrth, che comprende nella sua
gamma anche soluzioni di fissaggio e montaggio per
installazioni fotovoltaiche, of frira ai 120 partner di
Sorgenia scontistiche esclusive su prodotti e sistemi.
Queste promozioni si riferiranno non solo a soluzioni
fotovoltaiche ma anche a dispositivi di protezione in-
dividuale. Gli installatori potranno inoltre beneficiare
del supporto di specialisti e tecnici disponibili anche
per sopralluoghi in cantiere. Infine i partner Sorgenia
avranno lopportunita di partecipare gratuitamente
ai corsi organizzati dell Academy di Wiirth, sia da
remoto sia in presenza. I corsi verteranno su temi di
attualita legati al mondo dell’'energia.

AL VIAIN CALABRIA LO SVILUPPQ DI UN PARCO DA 540 MWP
CHE COMBINERA SOLARE OFFSHORE ED EOLICO FLOTTANTE

Green Arrow Capital, SolarDuck e lo sviluppatore New Developments hanno firmato un accordo per
lo sviluppo in Calabria di un progetto ibrido che combina fotovoltaico offshore ed eolico flottante. Il
parco, attualmente in fase di autorizzazione, dovrebbe entrare in funzione nel 2028. Avra una po-
tenza complessiva di 540 MWp suddivisa in 420 MWp da fonte eolica e 120 MWp da fotovoltaico.

1l progetto rientra negli investimenti del fondo Green Arrow Infrastructure of the Future Fund.

1l fondo opera in ambito energia rinnovabile e infrastrutture digitali nei mercati europei ad alto
potenziale. Prevede I'installazione della piattaforma flottante SolarDuck che consente l'installazione
di pannelli fotovoltaici in ambiente offshore, con impatto ambientale minimo.

Limpianto sara situato nel golfo di Taranto, in Calabria, e contera 28 turbine eoliche galleggianti
oltre a piattaforme fotovoltaiche flottanti. Generera piu di 160 GWh di energia solare annua.

CENTRICA BUSINESS SOLUTIONS: PER IL 2024 PREVISTI
16 NUOVI IMPIANTI FOTOVOLTAICI IN ITALIA IN REGIME DI PPA

Centrica Business Solutions, azienda
attiva nella progettazione e installazio-
ne di impianti da rinnovabili, prevede
di realizzare 16 nuovi impianti foto-
voltaici in regime di PPA in Italia nel
2024. 11 dato segna un leggero aumento
rispetto ai 14 impianti completati lo
scorso anno. Considerando anche il
biennio 2021-2022, a fine anno l'azien-
da dovrebbe contare, in Italia, 36 in-
stallazioni fotovoltaiche allacciate per
una potenza complessiva di 23 MWp.
Un terzo di questi impianti totali &
finanziato direttamente da Centrica
con modello contrattuale PPA.
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SOLITEK PRESENTA IL SISTEMA DI ACCUMULO NOVA
PER IL RESIDENZIALE

Solitek entra nel segmento delle soluzioni energetiche per il residenziale con il lancio del sistema di storage Nova per le utenze
domestiche. Questa batteria smart, realizzata in Europa, e modulare. Infatti, e progettata per essere facilmente espansa e per rag-
giungere quindi una capacita di stoccaggio fino a 40 kWh. Con questa soluzione Solitek offre un sistema completo per la gestione
dell'energia, che include I'unita di controllo delle batterie, i moduli batteria agli ioni di litio e fosfato di ferro, un inverter ibrido in
grado di dialogare con pannelli solari e reti domestiche e un misuratore intelligente abbinato a un’applicazione facile da usare per la
gestione smart del flusso energetico.

La batteria, utilizzando l'intelligenza artificiale, monitora inoltre le tariffe elettriche dinamiche per acquistare energia al prezzo piu
basso, riducendo cosi le bollette dell’'elettricita. Inoltre il sistema garantisce anche il supporto per elettrodomestici trifase cosi che
dispositivi come le pompe di calore rimangano sempre operativi.
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MCE TORNA AMILANO
DAL 24 AL 27 MARZ0 2026

IMAGN }}

LENERGIA
DEL SOLE
PER TUTTI

Si & conclusa con numeri piu che positivi la
43esima edizione di MCE - Mostra Convegno
Expocomfort, evento fieristico dedicato alle azien-
de del settore Hvac+R, delle energie rinnovabili

e dell'efficienza energetica. Levento si & svolto

nei padiglioni di Fiera Milano Rho da martedi 12
marzo a venerdi 15 marzo 2024. Alla kermesse
hanno partecipato oltre 1.700 espositori e 121.000
visitatori. La presenza degli operatori dall’estero si
e confermata ai livelli pre-pandemici, con 141 Pae-
si rappresentati dai visitatori. Oltre alla Polonia,
Paese ospite di questa edizione 2024, ’'Europa &
stata ben rappresentata da Francia, Germania,
Spagna, Romania e Grecia.

«Questa edizione di MCE si é connotata per le SE' UN VEND'TORE? ENTRA NELLA NOSTRA GRANDE RETE!

novita introdotte, dal nuovo layout all’'Hydrogen

Hub, dai Water Pri agli MCE Excellence Awarde, ECCO | SERVIZI CHE POTRAI METTERE A DISPOSIZIONE DEI TUOI CLIENTI

dichiara Massimiliano Pierini, managing director
di RX Italy. «Lobiettivo di andare oltre al concetto
di comfort, supportato dal nuovo claim introdotto Risparmio in bolletta
per questa edizione “Beyond Comfort’, ha offerto grazie all'autoconsumo
nuovi ambiti nei quali esperti provenienti da
tutto il mondo hanno esplorato le tematiche
legate alla decarbonizzazione e alla transizione
energetica. Il valore fondamentale di MCE & 50% di detrazione fiscale
senz'altro questa sua completezza dell'offerta, con in 10 anni

una panoramica esaustiva del mercato. A questo
aggiungiamo l'elevata quota di internazionalita,
altro vero punto di forza della manifestazione. Si
tratta di un elemento prezioso per tutte quelle
aziende che vogliono incontrare interlocutori da
tutto il mondon.

MCE torna a Milano dal 24 al 27 marzo 2026, ma &
previsto un nuovo evento prima della 44esima edi-
zione. Dal 2 al 3 aprile 2025, infatti, si terra la prima
edizione dell'evento “Heat Pump Technologies”.
Lappuntamento si terra all’Allianz MiCo di Milano. Inquadra il QR Code e
«Levento nasce da un’esigenza condivisa da tutti,
aziende, operatori, associazioni di categoria e isti-
tuzioni, di non interrompere il dialogo attorno

al processo di transizione energetica» dichiara.
«Abbiamo allora strutturato un appuntamento
dedicato alle pompe di calore, una due giorni
pensata proprio per coprire gli anni dispari, in
attesa della prossima edizione di MCE - Mostra
Convegno Expocomfort 2026».

Eccellenza tecnica

contattaci per entrare a far
parte della nostra Rete

T e e e e ennm 2—‘

Contributo economico
per l'energia immessa in rete
(scambio sul posto)

Anche a rate mensili bilanciate
dal risparmio ottenuto

Servizio tutto incluso
chiavi in mano

AGN) SEGUI L'ENERGIA DELLE DUE FRECCE!

E"ERGIA IMAGN nasce dall’esperienza di oltre 65 anni di AGN ENERGIA,
per offrire soluzioni affidabili e competitive nell'ambito del

Seguici nel futuro  Fotovoltaico, dei Servizi e dell’Efficientamento.


https://www.agnenergia.com/it/imagn
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VITO ZONGOLI,
CEO DI SENEC ITALIA

A FEBBRAIO SENEC HA
PRESENTATO “SENEC.NEXT",
L'EVOLUZIONE DELL'AZIENDA

CHE COMPRENDE NUOVI
PRODOTTI, SERVIZI E UNA USER
EXPERIENCE OTTIMIZZATA.
L'AZIENDA INTENDE COGLIERE
COSI| LE NUOVE OPPORTUNITA

DEL SOLARE, SIA IN AMBITO
RESIDENZIALE SIA INDUSTRIALE. «IL
TUTTO CON UN UNICO OBIETTIVO:
METTERE | NOSTRI INSTALLATORI
PARTNER AL CENTRO E RIUSCIRE
AD AUTOMATIZZARE ALCUNI
PROCESSI VISTE LE SFIDE CHE
PONE UN MERCATO IN CONTINUA
EVOLUZIONE», DICHIARA VITO
ZONGOLI, CEO ITALIA

DI MICHELE LOPRIORE

INTELLIGENZ AJARI]

E DIGITALIZZAZION SR NFNTTVE
SFIDE DI FOTONAOs2 (ORI RAAGIE

tempo di trasformazioni in casa Senec.
Cambia il mercato, cambiano le opportuni-
ta, e per questo 'azienda ha deciso di caval-
care l'onda attraverso un processo di evo-
luzione che si declina nel concetto “Senec.Next”,
Lanciato in anteprima in occasione della fiera KEY
2024 di Rimini, questo nuovo claim ingloba novi-
ta di prodotto, disponibili dalla seconda meta del
2024, e di servizio. Non solo: cambiera il modo di
supportare e lavorare con gli installatori partner,
anche a fronte delle prospettive di crescita dell’a-
zienda nei segmenti residenziale e commerciale.
«Abbiamo lavorato a questa evoluzione aziendale
negli ultimi due anni», racconta Vito Zongoli, Ceo
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di Senec Italia. «Vogliamo essere un partner che
possa supportare gli installatori con una gamma
completa di prodotti, di servizi e soprattutto con
una user experience migliore».

Qual é l'obiettivo principale di questa trasforma-
zione?

«Vogliamo cogliere le opportunita che si affaccia-
no sul mercato anticipando i tempi. Basti pensare
che quando si avvicinava la fine del Superbonus,
noi avevamo gia un'offerta interamente dedicata
alle comunita energetiche, nonostante fossimo
ancora in attesa delle regole operative, e al foto-
voltaico di taglia industriale attraverso la formu-

la PPA. In questo modo abbiamo potuto garantire
ai nostri installatori continuita e nuovi sbocchi.
Non solo: grazie a queste trasformazioni, i nostri
installatori possono oggi beneficiare di aiuto in
fase di installazione, supporto finanziario, prodot-
ti per ogni ambito di applicazione e piattaforme
per la gestione dei dati e per il monitoraggio degli
impianti da loro realizzati. Al centro di tutto c'é
I'installatore, che oggi ha bisogno di soluzioni al-
ternative al semplice residenziale».

Nello specifico, quali sono le novita di prodotto?
«Il sistema di gestione dell'energia Senec.Power
Base capace di interfacciarsi con diversi disposi-
tivi dell'abitazione, e il sistema di storage ibrido
Senec.Home E4 con capacita di accumulo fino a 15
kWh, sono le due principali novita, disponibili a
partire dalla seconda meta del 2024».

Quali sono i plus?

«Grazie alla capacitd modulare e all'lP65 che ne
permette l'installazione anche all'esterno, il si-
stema di storage Senec.Home E4 ¢ caratterizzato
da versatilitd d’'uso. E inoltre contraddistinto da
montaggio semplice e veloce e da design compat-
to. Per tutte queste caratteristiche, il prodotto pud
rispondere alla domanda di nuovi impianti sia in
ambito residenziale sia in ambito commerciale.
Con i nuovi prodotti che entreranno nella galas-



sia Senec.Next guardiamo infatti al fotovoltaico a
360° focalizzandoci su modelli che possono esse-
re implementati per sfruttare i benefici del solare
e delle comunita energetiche».

Quali sono le novita, invece, sul fronte dei ser-
vizi?

«L'innovazione principale riguarda la piattaforma
Senec.Cockpit, che consentira agli installatori un
accesso ed un utilizzo semplici e immediati a tut-
to I'universo dei servizi dell'azienda. Tra le inno-
vazioni incluse spiccano un’'interfaccia di moni-
toraggio piu intuitiva, con una panoramica live di
quelle che sono le funzionalita dell'impianto che
I'installatore ha realizzato. Si aggiungono un por-
tale per la gestione semplificata delle richieste di
assistenza e uno shop online, dove sara possibile
acquistare non solo i nostri prodotti, ma anche i
nostri servizi, come la squadra di installazione a
supporto dei Partner. E infine, nella piattaforma
sono disponibili servizi come, il nuovo configu-
ratore, assistenti virtuali basati su intelligenza
artificiale generativa e un’area documentale con
motore di ricerca avanzaton.

In che modo digitalizzazione e intelligenza arti-
ficiale stanno interessando la vostra offerta di
prodotti e servizi?

«Senec.Next include tutte innovazioni che l'a-
zienda sta promuovendo per rendere l'esperien-
za d'uso di prodotti e servizi semplice e soddisfa-
cente anche grazie all'intelligenza artificiale. Da
un paio di anni I'Al ci ha permesso di migliorare
sia i prodotti, con l'introduzione di algoritmi in
grado di migliorare i cicli di carica e scarica delle
batterie allungandone la durata, sia i servizi. In
quest'ultimo caso, abbiamo deciso di utilizzarla
sia per rendere la nostra assistenza tecnica piu
efficiente ed efficace sia per velocizzare il con-
trollo dei documenti legati ai crediti d'imposta
ceduti all'azienda nell’ambito del Superbonusb».
A proposito di cessione del credito, si é rivelato
uno strumento vincente?

«Certo, e continuera a esserlo. Alla luce delle nu-
merose richieste ricevute, anche per il 2024 ab-
biamo infatti deciso di offrire ai nostri clienti la
possibilita di cedere crediti di imposta derivanti
da interventi in Superbonus ed Ecobonus.

La nostra soluzione per l'accettazione del credito
ha gia dimostrato di essere efficace e di aiutare
molte aziende messe in difficolta dal blocco della
cessione decretato dal governo a febbraio 2023 e
siamo orgogliosi di poterla estendere anche nel
2024. Oltre a questi crediti da gestire, ricordia-
mo che il Superbonus andra avanti almeno per
i prossimi due anni e interessera i condomini. E
chiaro come la documentazione ed eventuali pro-
blematiche da gestire richiedano strumenti che
possano aumentare precisione e velocita di con-
trollo. Diminuiamo cosi la percentuale di errori.
Oggi lavoriamo con piu di 650 aziende di installa-
zione in tutta Italia, il 20% in piu rispetto al 2023.
Man mano che aumenta il parco degli impianti e
dei sistemi installati, aumenteranno anche pro-
blematiche e tempi di gestione delle stesse. Quin-
di I'intelligenza artificiale sara fondamentale».
In che modo l'intelligenza artificiale vi permet-
tera di sfruttare al meglio le nuove opportunita
offerte dal mercato?

«Lintelligenza artificiale ci consentira di offrire
a dipendenti e clienti tutti gli strumenti per mi-
gliorare la qualita di lavoro e di servizio. Se penso
alle comunita energetiche, ad esempio, l'uso di al-
goritmi predittivi ci di presentarci al cliente con
un’analisi precisa sui costi e sui benefici e su come
utilizzare al meglio I'energia prodotta. Non solo: ci
permettera anche di profilare al meglio il poten-
ziale cliente e quindi di poter creare delle campa-
gne marketing mirate, ottimizzando i tempi dalla
generazione del contatto all'installazione».

Ora che sul fronte delle comunita energetiche e
tutto pronto, avete gia progetti su cui state la-
vorando?

«Abbiamo appena dato vita ad una comunita

energetica, “Radici Rinnovabili”, nel sud Italia
con una societa che si occupa di eolico. Mixando
le due tecnologie, possiamo fornire energia an-
che di notten».

Qual e il punto di forza della vostra proposta?
«Siamo tra i primi a occuparci di tutto: identifi-
chiamo l'area di intervento, analizziamo la fat-
tibilita e il ritorno sull'investimento, creiamo e
regolamentiamo l'ente, realizziamo gli impianti,
amministriamo la comunita e, in alcuni casi, va-
lutiamo anche se farci carico dell'investimento
Una volta costituita la comunita, avviamo una
call to action per spingere i nostri clienti residen-
ziali, gia connessi alla medesima cabina primaria,
a entrare a far parte della comunita energetica».
A quante comunita energetiche volete arrivare?
«Con questa modalita operativa vogliamo realizza-
re grandi comunita energetiche che comprendano
clienti residenziali e industriali in tutta Italia».
Quali sono le altre opportunita all'orizzonte?
«Pensiamo di poter crescere nel segmento com-
merciale e industriale grazie anche al Piano
Transizione 5.0, che riconosce crediti di impo-
sta alle imprese italiane che nel corso del 2024 e
2025 effettueranno interventi di ristrutturazio-
ne e innovazione, tra cui anche l'installazione di
impianti fotovoltaici ina autoconsumo. In questo
caso, il decreto specifica che sono considerati
ammissibili esclusivamente le installazioni con
moduli prodotti negli Stati membri. Per questo,
abbiamo siglato un accordo con un partner che
ci fornira i suoi moduli. A questo punto, nella
nostra offerta avremo un prodotto che potremo
proporre ai nostri installatori in abbinata allo
storage».

Riassumendo, quindi, come sara il 2024 per Se-
nec?

«Dopo un 2023 di transizione, in cui per molti
mesi il mercato & stato bloccato per lo stop alla
cessione dei crediti e I'impossibilita di converti-
re quelli gia maturati, il 2024 sara per Senec un
anno di ripartenza, grazie soprattutto alla spinta
che sta arrivando dai condomini e dal segmento
commerciale e industriale. Penso che chiudere-
mo l'anno con un fatturato di 150 milioni di euro,
come nel 2022, un anno di rilancio in cui conti-
nueremo ad investire per consolidare la nostra
presenza sia nel comparto residenziale che in
quello commerciale e industriale».

A proposito di investimenti, la crescita del team

€ sempre stata una vostra priorita. Quanti
dipendenti lavorano oggi in Italia?

«Avere un team ben dimensionato € un pre-re-
quisito per costruire relazioni di business stret-
te e continuative e garantirci una presenza nel
mercato italiano nel medio e lungo termine. Per
questo, lato HR, abbiamo sempre seguito una
strategia di crescita costante nonostante le flut-
tuazionidel settore. Nei due uffici di Milano e di
Bari lavorano circa un centinaio di dipendenti.
Contiamo, per il 2024, di arrivare almeno a 120.
Entroil 2026, invece, intendiamo raddoppiare il
numero, arrivando quindi a 250 personen».

Ci sono figure particolari che state cercando in
vista anche delle profonde trasformazioni di
cui parlavamo prima?

«Certo, la ricerca di personale non si arresta
mai e le figure cambiano in base alle esigenze
del mercato. Attualmente stiamo cercando, in
particolare, figure attive nella progettazione e
installazione di impianti di taglia commercia-
le e industriale. Abbiamo importanti volumi
guest’anno, pari a circa 50 MW da realizzare in
tutta Italia. Tanti installatori attivi sul residen-
ziale hanno iniziato a lavorare anche per taglie
piu grandi. Resta comunque attivo il segmento
domestico che fornira comunque volumi di in-
stallato importanti».

Di che volumi parliamo?

«Di ulteriori 50 MW solo nel 2024. Ecco perché
abbiamo bisogno della nostra fetta di installa-
tori che possa occuparsi dell'installazione di
impianti sia di taglia domestica sia di taglia in-
dustriale».
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NEI DUE UFFICI DI
MILANO E DI BARI DI
SENEC LAVORANO
CIRCA UN CENTINAIO
DI DIPENDENTI.
L'AZIENDA INTENDE
ARRIVARE, NEL CORSO
DEL 2024, ALMENO

A 120 DIPENDENTI.
ENTRO IL 2026, INVECE
L'OBIETTIVO E QUELLO
DI ARRIVARE A 250
PERSONE
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LINTELLIGENZA ARTIFICIALE
A SERVIZIO DEL FOTOVOLTAICO

L'IA IMPATTERA SU DIVERSI ASPETTI DEL SETTORE DELLE RINNOVABILI. DALLA GESTIONE
SMART DELLA RETE, ALLOTTIMIZZAZIONE DEI CONSUMI. DALLA FUNZIONE PREDITTIVA
DEI GUASTI ALLA PROGETTAZIONE DEGLI IMPIANTI FINO AD ESSERE UN FATTORE

DI ACCELERAZIONE DELL'EVOLUZIONE TECNOLOGICA DI PANNELLI, INVERTER E SISTEMI

DI ACCUMULO

DI ALDO CATTANEO

a novita tecnologica piu dirompente e di
estrema attualita e certamente lintelli-
genza artificiale (IA), una tecnologia che
impattera, e sta gia impattando, su nume-
rosi aspetti sia della quotidianita sia del tessuto
economico e produttivo. In questo contesto, l'ef-
fetto dell'TA sul settore Energy & Utilities sara
un catalizzatore di cambiamento per gli anni a
venire: secondo una ricerca Minsait, questa tec-
nologia potra rappresentare nei prossimi decenni
il 25% del PIL mondiale. E le aziende del comparto
Energy & Utilities sono ben consapevoli delle po-
tenzialita dell'intelligenza artificiale, posizionan-

dosi al secondo posto tra coloro che vi hanno in-
vestito con maggiore forza: 85 milioni di euro nel
2022, 11 17% della spesa complessiva secondo 'Os-
servatorio Artificial Intelligence del Politecnico di
Milano. Questo potente strumento sta iniziando
a toccare anche il settore del fotovoltaico e delle
rinnovabili. Con il suo enorme potenziale, I'intel-
ligenza artificiale potrebbe essere applicata per
l'efficientamento di molti di quegli anelli che van-
no a creare la “‘catena del fotovoltaico’, una catena
che parte dalla produzione dei moduli, al loro tra-
sporto e installazione, fino ad arrivare alla gestio-
ne dell'energia prodotta all'interno di un sistema
energetico, sempre piu sbilanciato verso le fonti
rinnovabili. Ad esempio in Germania a gennaio
2024 e stata approvata una norma che consente ai

gestori dei sistemi di distribuzione, qualora rilevi-
no una zona dove la rete e congestionata, di anda-
re a tagliare arbitrariamente la potenza a cui ogni
singolo punto di connessione ha accesso. Si tratta
quindi di un controllo della rete imposto dall’alto.
Questo avra un impatto enorme sugli utenti finali,
ma soprattutto sulle imprese della zona che viene
interessata dal taglio di potenza. In questo scena-
rio, I'adozione di sistemi intelligenti pero permet-
tera di limitare se non eliminare questo problema.

GESTIONE INTELLIGENTE

DELLA RETE

Con la transizione energetica e lo sbilanciamen-
to dei consumi verso le fonti rinnovabili e non
programmabili, i requisiti che la rete elettrica e



tenuta a soddisfare sono cambiati a tutti i livel-
li. La modernizzazione della rete di trasmissione
rappresenta uno degli step indispensabili per un
futuro energetico sostenibile. Questo ad esempio
si traduce nell'ampliamento o rinnovamento e
potenziamento dell'infrastruttura, come avviene
ad esempio con la costruzione delle nuove dorsa-
li Tyrrhenian Link e Adriatic Link che Terna sta
realizzando anche per collegare in modo piu effi-
ciente le zone di maggiore produzione da rinnova-
bili con le aree di maggior consumo energetico. La
digitalizzazione offre quindi nuove opportunita
al settore dell’'energia elettrica, ad esempio grazie
all'intelligenza artificiale. Anche l'apprendimen-
to automatico confluisce nell'TA: i suoi algoritmi
utilizzano l'esperienza per acquisire conoscenze e
metterle in pratica. Questo consente di affrontare
con successo anche situazioni fino ad oggi scono-
sciute.

«Fino ad oggi», afferma Fulvio Ferrari, responsabi-
le operativo & founder di Higeco More, «con una
percentuale di produzione di energia da fotovol-
taico relativamente bassa sul totale della produ-
zione energetica del Paese, il problema dell'equi-
librio della rete non e stato un tema sensibile. Ma
piu prendera piede la transizione energetica e piu
il peso dell'energia da fonti rinnovabili quindi non
programmabili diventera consistente. Saranno
necessari sistemi intelligenti per evitare disservizi
o addirittura il blocco della rete».

In tutto questo non dobbiamo dimenticare il gran-
de tema della mobilita elettrica che potra generare
potenzialmente delle criticita per la tenuta del si-
stema e della rete con un'utenza sempre piu nu-
merosa che puo decidere di assorbire energia in
qualsiasi momento e luogo.

Lassociazione di dati sull'infrastruttura e dati
esterni a essa consente di migliorare le capacita di
previsione dell'TA per quanto riguarda la produ-
zione di energia, un aspetto importante nel caso
delle energie rinnovabili, la cui produzione e sog-
getta a oscillazioni legate alle condizioni meteoro-
logiche.

«Oggi la semplicita di gestione della rete che ab-
biamo sempre avuto con i sistemi analogici on-off
e le centrali elettriche tradizionali sta entrando
in crisi», afferma Andrea Albergoni, account exe-
cutive di gridX, «con la digitalizzazione di sistemi
energetici sempre piu decentralizzati dobbiamo
cercare di ambire a una gestione piu intelligen-
te di tutti i flussi energetici, per ridurre se non
evitare queste criticita, come i sovraccarichi, che
possono trasformarsi in problemi seri. La crescen-
te espansione delle fonti rinnovabili nel nostro
mix energetico non solo porta vantaggi, ma al di
sopra di una certa soglia introduce criticita che
non possono essere ignorati e richiedono reazio-
ni immediate. Le soluzioni di gestione intelligente
dell'energia possono aiutare a mitigare i rischiele
sfide emergenti dall'aumento della quota di ener-
gie rinnovabili nella rete».

La possibilita di prevedere la produzione potenzia-
le sulla base di dati attuali e storici permette a chi
possiede un impianto di pianificarne meglio l'uso.
Questa previsione pud avere un impatto positivo
anche sulla rete elettrica: i dati di importanti pro-
duttori di energia elettrica consentirebbero una
migliore pianificazione dell'esercizio della rete.
«La diffusione di sistemi intelligenti», afferma
Emanuele Ogliari del Politecnico di Milano, De-
partment of Energy - Electrical Engineering, «po-
tenziera la capacita di prevedere e di ottimizzare
la disponibilita di energia da fonti rinnovabili in
funzione dei consumi. In questo modo, sara pos-
sibile tenere conto della quota di energia da rin-
novabili e di calibrare il giusto mix energetico per
evitare che I'energia del sole vada persan.

FUNZIONE PREDITTIVA DEI GUASTI
In Italia il numero di impianti fotovoltaici € in
costante crescita in particolare quelli di taglia
commerciale e industriale e questo apre nuove
opportunita di business per chi si occupa di ma-
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| vantaggi dell’lA in pillole

e Gestione intelligente della rete
e Ottimizzazione dell’autoconsumo
e Funzione predittiva dei guasti
e Selezione del migliore fornitore per un determinato contesto
e Modellizzazione degli impianti in fase di progettazione
e Pianificazione dell'attivita degli installatori e dei lead

e Acceleratore dell’evoluzione tecnologica del settore
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HANNO DETTO

“STRUMENTO INDISPENSABILE PER LA TENUTA

DEL SISTEMA ELETTRICO”

Emanuele Ogliari del Politecnico di Milano, Department
of Energy - Electrical Engineering

«Se ci rendiamo conto che linfrastruttura della rete elettrica non puo essere aggior-
nata con la stessa velocita di diffusione degli impianti fotovoltaici e delle stazioni

di ricarica per auto elettriche, e ragionevole ritenere che l'utilizzo di algoritmi di
intelligenza artificiale che siano in grado di gestire sia la generazione distribuita che
il consumo di energia, e che siano anche in grado di modulare le operazioni di
ricarica dei veicoli elettrici, diventi semipre piu indispensabile per la tenuta dellinte-
ro sistema. Inoltre, questi strumenti possono aiutare anche in fase di progettazione
di un impianto. Ad esempio: considerando tutti i parametri e le diverse variabili, &
gia possipbile fornire un supPOrto ottimizzato per una progettazione piu efficiente
dellimpianto prima della sua installaziones.

“IMPATTO SUI GRANDI IMPIANTI MA ANCHE NEL COMPARTO
RESIDENZIALE”
Fulvio Ferrari, application manager & founder di Higeco More

a >
«La gestione intelligente dell'energia prodotta da fotovoltaico verra applicata

non solo ai grandi impianti per garantire una stabilita della rete, ma potra essere
usata anche per le soluzioni residenziali in particolare per arrivare all'ottimizzazio-
ne dellautoconsumo per utilizzare nel miglior modo e massimamente I'energia
prodotta da un impianto domestico. Dovra crearsi un sistema dove tutti possono
produrre guello che riescono a produrre e consumare l'energia che hanno neces-
sita di consumare, quindi un sistema intelligente in grado di gestire queste due
funzioni senza disservizi e sicuramente indispensabile. E 'uso di sistemi di gestione
evoluti sara ancora piu importante e strategico nelle comunita energetiche con |l
controllo intelligente dei carchi per ottimizzare il conto economicos.

“MIGLIORATI | SERVIZI POST VENDITA E AGGIORNATI
| PRODOTTI CON NUOVE FUNZIONALITA”
Andrea Taffurelli, CTO & Co-Founder di Energy SpA

«Vediamo un forte impatto nellambito del machine learning e in quello dei servizi
di post vendita, servizi intesi come miglioramento della capacita di risposta alle
problematiche in fase di installazione sul campo o nel post vendita. Lintelligenza
artificiale permettera di capire e interpretare sempre meglio le richieste che ven-
gono da clienti e installatori e aiutera a strutturare risposte che saranno Molto piu
complete e articolate di quanto possa consentire di fare oggi un servizio assistenza
tradizionale. Crazie allutilizzo del machine learning mediato dall Al i nostri sistemi
di storage possono essere potenziati con nuovi algoritmi che aggiungeranno Nuo-
ve funzionalita per rispondere e adattarsi al reale contesto di funzionamento e alle
nuove esigenze del mercato energetico».

“l VANTAGGI DELL'IA? OTTIMIZZAZIONE DELL'AUTOCONSUMO,
TARIFFE DINAMICHE E BALANCING SERVICE”
Andrea Albergoni, account executive di GridX

«Per quanto riguarda ['utilizzo dell 1A, stiamo perseguendo un approccio a piu livelli. |l
primo livello e verso l'utenza domestica, utilizziamo in questo dispositivi intelligenti per ot-
timizzare l'autoconsumo, rendendo quella casa un sisterma quasi autonomo e che quindi
ha un minor impatto sulla rete. Il secondo livello & quello delle tariffe dinamiche che
permette una interazione con il mercato dellenergia e attingere dalla rete lenergia nel
mMomento in cui & piu economica. Per far questo va creata una connessione al mercato e

quindi anche qui. con dispositivi intelligenti, riusciamo a massimizzare l'output energetico.

Il terzo livello e quello dei Balancing Service con sistemi che consentono alla rete di rima-
nere in equilibrio e nel tempo queste soluzioni saranno sempre piu indispensapili»

Nuovi clienti? Con Lemonfour
lintelligenza artificiale
gestisce la lead generation

Clienti per Te e un servizio di lead ge-
neration, gestito da Lemonfour, il quale
ha messo a punto tutta una serie di
strumenti e applicazioni supportati
dall'intelligenza artificiale che promettono
di aiutare gli installatori a migliorare la
gestione dei lead, della calendarizzazio-
ne dei sopralluoghi e della gestione dei
contatti per massimizzare gli interventi

e aumentare i guadagni. Con Clienti per
Te di Lemonfour gli installatori avran-

no a disposizione un’assistente virtuale
che contattera i lead che ha ricevuto per
provare a prendere in automatico l'ap-
puntamento di sopralluogo. Infatti grazie
a questo strumento, il potenziale cliente
che ha appena lasciato la richiesta di con-
tatto, verra invitato ad una chat con una
assistente virtuale di nome Giada, gestita
tramite intelligenza artificiale, in grado

di generare una conversazione estrema-
mente realistica. Cio permette di sfruttare
il momento ottimale con il ricontatto im-
mediato del lead e non perdere la vendita
e il contatto.

Un'ulteriore funzione é rappresentata dal
calendario sopralluoghi. Per poter pren-
dere gli appuntamenti di sopralluogo per
conto degli installatori, I'assistente virtua-
le consultera in tempo reale il calendario
sopralluoghi, con le specifiche disponibili-
ta di ciascun installatore.

[l calendario sopralluoghi sara configura-
to e aggiornato in modo da mantenere un
costante allineamento tra i sopralluoghi
fissati con i lead provenienti da Clienti
per Te e gli altri impegni lavorativi che

gli installatori hanno programmato nel
periodo.

Infine grazie allo strumento di gestione
contatti (mini CRM) l'installatore puo te-
nere sempre sotto controllo la sua attivita
commerciale, e puo pianificarla al meglio
risparmiando tempo ed evitando di per-
dere preziose opportunita di vendita per
una gestione poco efficiente della relazio-
ne con il singolo potenziale cliente.
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UTILIZZANDO SISTEMI
INTELLIGENTI ANCHE
NEGLI IMPIANTI
FOTOVOLTAICI DI TAGLIA
RESIDENZIALE SARA
POSSIBILE OTTIMIZZARE
L'AUTOCONSUMO,
RENDENDO QUELLA
CASA UN SISTEMA QUASI
AUTONOMO E QUINDI
CON UN MINOR IMPATTO
SULLA RETE.

nutenzione e gestione. Lintelligenza artificiale
pud certamente ottimizzare anche questi pro-
cessi ma puo aiutare anche nella prevenzione dei
guasti. Questa tipologia di intervento prevede la
rilevazione in tempo reale di dati di misurazione
sul funzionamento attuale dell'impianto, dati base
dell'infrastruttura di rete, geoinformazioni o dati
meteorologici, che vengono poi trasmessi a una
banca dati centrale. Un algoritmo ad autoappren-
dimento analizza le informazioni ottenute e ne
ricava raccomandazioni per la manutenzione e la
prevenzione. Nel migliore dei casi, le vulnerabilita
possono essere previste prima ancora che causino
problemi o guasti.

«Lintelligenza artificiale pud elaborare le sue pre-
visioni anche in ambito di previsione dei guasti»
spiega Fulvio Ferrari di Higeco More, «anche se
l'accuratezza dei risultati dipende sempre dalla
grandezza e dalla completezza del database a cui
attinge i dati per le sue elaborazioniv.

MODELLIZZAZIONE DEGLI IMPIANTI
Un altro ambito interessante con forti potenziali-
ta per quanto riguarda l'utilizzo dell'intelligenza
artificiale e sicuramente quello della modellizza-
zione degli impianti. L'utilizzo dei parametri le-
gati alla morfologia del terreno, alla fascia clima-
tica, al soleggiamento di un’area specifica e tutte

® @
le altre variabili che bisogna tener conto per la
realizzazione di un impianto con la massima ef-
ficienza, messe a disposizione di uno strumento
con enormi capacita di calcolo, sicuramente per-

[.CcOMm

long

mettera, ma lo sta gia permettendo, di ottenere il
progetto migliore realizzabile in quella determi-
nata zona.

®
«Questi strumenti», afferma Andrea Taffurelli,
CTO & Co-Founder di Energy SpA, «sono adatti
anche nella fase di pre-vendita, nella modelliz-
zazione dell'impianto e nella selezione dei pro- .

dotti piu adatti per quella particolare tipologia di
location e situazione meteorologica. Quindi sono
strumenti che permettono di ottimizzare il lavo-
ro di valutazione delle condizioni al contorno e
di scegliere il prodotto piu adatto in fase di pro-
gettazione e questo assicura al cliente di essersi
dotato della tecnologia piu idonea in grado di ga-
rantire il funzionamento ottimale dell'impianto

una volta installato». .

UN ACCELERATORE

DELL'EVOLUZIONE TECNOLOGICA [

Il settore del fotovoltaico e in costante evoluzione

tecnologica, gli investimenti in ricerca e sviluppo

permettono di creare pannelli piu performanti ed
efficienti, inverter con prestazioni sempre piu ele-

vate e anche nel settore dello storage si cercano
costantemente nuove soluzioni e tecnologie per

Celle ad alta efficienza

Prestazioni eccezionali

Design dallo stile moderno

rispondere ai nuovi bisogni di un sistema energe-

tico che sta subendo un profondo cambiamento.

Anche sul fronte dell'evoluzione tecnologica l'in-

telligenza artificiale puo dare un forte contribu-

to. «Un altro aspetto interessante», spiega Andrea

Taffurelli di Energy SpA, «e che l'intelligenza ar-

tificiale oggi puo diventare anche un acceleratore

di innovazione tecnologica e credo che su questo 1

si giocheranno i parametri competitivi del merca- >r M O d u IO d da l d esl g n

to per il prossimo futuro. Anche perché ad oggi »{ P |ncred|b|lmente NUOVO Senza
su molte tecnologie del fotovoltaico si € arrivati a

performance elevatissime e fare uno step ulterio- 1 1 ihi

re attraverso l'evoluzione dell’hardware ¢ molto b us ba r fro nta II ) d IS po ni b | le
piu complesso. Uno strumento come quello dell' TA H 1A A
applicato al software di gestione dell’hardware ¢ Inn e ro OSS I d I a n a ° TeC n O log I a
I'elemento di crescita tecnologica piti promettente =) | 2

e con potenzialita enormin. ‘ LO N G I H P B C Y

Questo potente strumento avra sicuramente un

impatto trasversale sul mondo delle energie rin-

novabili e permettera di affrontare la transizione

energetica e le sue criticita con risposte efficaci e

facilmente adottabili. Integrare da subito sistemi e

soluzioni legate all'intelligenza artificiale permet-

tera alle aziende del settore di rispondere piu ve-

locemente ai nuovi scenari che si stanno aprendo

nel mondo dell’energia e avere un vantaggio com- Affidabi llté ai vertici del mercato

petitivo rispetto ai concorrenti. @
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MALE LE ASSICURAZION

DOPO GLI EVENTI STRAORDINARI DELLA SCORSA ESTATE, DIVERSE COMPAGNIE

IN ITALIA HANNO DECISO DI SOSPENDERE LA STIPULA DI CONTRATTI A PROTEZIONE
DEGLI IMPIANTI OPPURE DI CONTINUARE MA MANTENENDO UNA BUONA PARTE

DEL RISCHIO IN CAPO Al PROPRIETARI DELLE INSTALLAZIONI. INTANTO | PRINCIPALI
PRODUTTORI INIZIANO A LANCIARE SUL MERCATO PANNELLI ANCORA PIU RESISTENT]
CON L'OBIETTIVO DI TUTELARE | CLIENTI FINALI

DI MICHELE LOPRIORE

e grandinate record che la scorsa estate

hanno colpito Lombardia, Veneto e Friu-

li Venezia Giulia non hanno provocato

solo ingenti danni su molte installazioni

realizzate, ma hanno creato un clima di
crescente tensione che tocca in particolar modo
il comparto assicurativo. Ci sono infatti alcune
compagnie di assicurazione in Italia che, dato
l'elevato numero di sinistri, hanno deciso di so-
spendere la stipula di contratti assicurativi a pro-
tezione degli impianti oppure di continuare ma
spostando una buona parte del rischio in capo ai
proprietari di impianti. Questo viene fatto attra-
verso I'aumento di scoperti e franchigie o inse-
rendo dei limiti ai risarcimenti molto piu strin-
genti rispetto a prima. Quello delle grandinate
e un fenomeno sempre piu diffuso e frequente,
e non solo nei mesi piu caldi. Basti pensare alle
grandinate, seppure di minore entita e violenza,
che hanno colpito la Lombardia nel mese di feb-
braio. Oggi, indipendentemente dalla tecnologia
installata, & diventato difficile proteggere il pro-
prio impianto nei casi di tempeste con chicchi di
grandine del diametro di piu di 8 centimetri in
caduta a 120 chilometri orari. E cosi, tanti pro-

prietari, che oggi hanno difficolta a reperire sul
mercato una polizza adeguata in grado di coprire
i danni da agenti meteorologici estremi, rischiano
di veder vanificato il proprio investimento. Ci si
chiede, quindi, in che modo tutelare i proprieta-
ri di impianti e, nel caso di nuove installazioni, a
quali tecnologie affidarsi.

IL PUNTO DI VISTA

DELLE ASSICURAZIONI

Con le grandinate della scorsa estate le principali
compagnie assicurative si sono trovate con una
mole enorme di pratiche e di sinistri da gestire,
ma anche di nuove richieste per via dell'aumento
della percezione del rischio da parte di tutti quelli
che hanno subito danni ma anche di chi ha inten-
zione di installare un nuovo impianto.

«Le grandinate della scorsa estate, ma anche le
alluvioni che hanno colpito I'Emilia Romagna
o la Toscana, hanno messo in luce da una parte
la necessita, per il cliente finale, di stipulare po-
lizze adeguate a tutela del proprio patrimonio e
dei propri investimenti, e dall'altra, nel settore
fotovoltaico in particolare, hanno evidenziato
il rischio piu serio per i componenti piu esposti
quali i moduli solari», spiega Riccardo Bordignon,
consulente di direzione con esperienza nel cam-
po assicurativo. «Questi fenomeni, inoltre, hanno
aumentato la consapevolezza ed il timore delle

compagnie assicurative e quindi anche queste
realta si stanno tutelando in termini di esposizio-
ne a tali rischi. I fenomeni naturali e catastrofali
sono sempre piu frequenti e sta crescendo anche
la loro magnitudo, di conseguenza aumenta il
potenziale delle perdite per la compagnia assicu-
rativa e la mole di pratiche da seguire. Basti pen-
sare che da luglio 2023 i sinistri sono stati cosi
numerosi che ad oggi gran parte di questi sono
ancora in corso di definizione. I periti incaricati
dalle compagnie hanno passato diversi mesi per
effettuare i sopralluoghi presso i siti colpiti da
danni ma questa € stata solo la fase iniziale del
processo: ci vogliono i tempi per ricevere ed ana-
lizzare i preventivi dei ripristini, analizzare i con-
tratti assicurativi per far emergere puntualmente
quali sono i rischi coperti dalle singole polizze e
quali no e con che limiti eventuali, e discutere con
intermediari e clienti finali la definizione dei dan-
ni. Per non parlare, poi, dell’archivio fotografico e
documentale che i periti devono inviare alle com-
pagnie. Anche tutto questo processo, applicato su
una scala cosi ampia ed eccezionale rispetto alla
normalita, sta contribuendo a far lievitare sensi-
bilmente i costi delle compagnie che devono pa-
gare il lavoro dei periti, oltre che il risarcimento
dei danni indennizzabili».

Ecco perché alcune compagnie hanno fatto o
stanno pensando di fare dietro front su questo
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tipo di coperture oppure hanno gia deciso di au-
mentare sensibilmente i prezzi.

Al momento gli aumenti dei prezzi delle polizze si
stanno manifestando ancora a macchia di leopar-
do ma nel 2024 tale incremento potrebbe manife-
starsi appieno e in modo indifferenziato su tutto
il mercato, a prescindere dal fatto che un cliente
sia stato colpito da danni o meno.

TUTELARE PROPRIETARI

E COMPAGNIE ASSICURATIVE

Quali sono quindi gli elementi su cui lavorare af-
finché il solare non sia visto esclusivamente come
un rischio dalle compagnie assicurative ma come
un prodotto da tutelare e per il quale creare un
business con polizze dedicate? Secondo quanto
evidenziato durante un meeting che FuturaSun
ha organizzato con una primaria compagnia ita-
liana a inizio marzo, € emerso come, in generale,
tante societa di assicurazione sarebbero propense
a diversificare l'offerta inserendo anche il foto-
voltaico tra i prodotti da assicurare. Ma ci sono
anche particolari richieste per mitigare i rischi.
Tra questi, la compagnia puo chiedere, ad esem-
pio, di uniformare le certificazioni dei moduli, di
puntare su prodotti piu resistenti e di effettuare
controlli periodici soprattutto sulle installazio-

ferenza dei moduli attuali che hanno spessori per
3,2 millimetri), ma anche frame e backsheet molto
piu resistenti. Oggi ci sono produttori che, attra-
verso test e certificazioni, stanno immettendo sul
mercato moduli molto piu resistenti e in grado di
reagire al meglio a possibili eventi come grandi-
nate o forti nevicate.

A inizio anno Longi ha reso noto che tuttii moduli
della serie Hi-MO X6 hanno ottenuto la certifica-
zione di resistenza alla grandine. Longi ha voluto
ottenere questa certificazione per rispondere alle
crescenti preoccupazioni e richiesta di soluzioni
da parte degli operatori dell'industria fotovoltai-
ca rispetto alle conseguenze di eventi climatici
sempre piu impattanti sulle installazioni. Per ot-
tenere la certificazione, i moduli sono stati testati
dall'istituto TUV SUD, che ha simulato l'impatto
di chicchi di grandine delle dimensioni di 35 e 45
millimetri alla velocita di 30 metri al secondo.
Tutti i campioni in esame hanno passato positi-

vamente il test, confermando la resistenza strut-
turale dei moduli Longi, basati sulla tecnologia
proprietaria delle celle Hybrid Passivated Back
Contact (Hpbc).

«Uno dei principali e costanti impegni di Lon-
gi e produrre moduli di alta qualita», commen-
ta Francesco Emmolo, general manager Italia e
Grecia della divisione distribuzione di Longi, «e
quindi fornire una garanzia di prodotto con alti
standard e componenti qualitativi per garantire
ai propri clienti una efficienza e sicurezza di pro-
dotto nel lungo terminen.

Anche FuturaSun, a fine febbraio, ha lanciato il
nuovo modulo Silk Rhino pensato per resistere
ancora di piu alle grandinate. Test condotti pres-
so i laboratori del TUV Nord hanno evidenziato
la capacita del modulo di resistere a chicchi da 45
millimetri lanciati a 108 km/h. Il nome Rhino ¢
stato scelto proprio per richiamare la robustezza
del prodotto. La maggiore capacita di sopporta-

Vi krannich

global solar distribution

ni solari di potenze maggiori, con l'obiettivo di
prevenire eventuali danni che non dipendono
direttamente da eventi metereologici e non cre-
are quindi confusione nel momento dell’apertu-
ra del sinistro. «<Prima delle violente grandinate
della scorsa estate, le compagnie assicurative non
erano a conoscenza di problematiche massive per
il solare se non quelle relative ai furti, fenomeno
legato soprattutto ai grandi impianti a terra», spie-
ga Nicola Baggio, direttore tecnico di FuturaSun.
«lo credo che le principali societa assicurative
siano interessate a mantenere o inserire il foto-
voltaico tra i prodotti da coprire con una polizza
con l'obiettivo di diversificare 'offerta. Quello che
possiamo fare noi come industria e definire una
certificazione unica che attesti la resistenza dei
moduli alla grandine, dimostrare che il prodotto
sia realizzato con componenti resistenti e, infine,
aumentare le manutenzioni ordinarie degli im-
pianti».

Servizio Vendita Rinnovabili

APPLICAZIONE

Da Krannich trovi un‘ampia gamma di prodotti, per ogni tipo di impianto
fotovoltaico. Visita il nostro Online Shop e potrai scoprire tutte le novita e le
promozioni pensate per te: moduli, inverter, kit di accumulo, sistemi di montag-
gio e prodotti per l'elettromobilita, tutto a portata di click.

www.shop.krannich-solar.com/it-it www.svr-italy.com
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PIU MANUTENZIONE ORDINARIA
Le grandinate hanno causato danni visibili ai mo-
duli fotovoltaici, ma anche anomalie non visibili,

=

come micro crepe a livello di cella che, nel corso T T

degli anni, possono portare a perdite di efficienza

e performance ma anche a cortocircuiti e, quindi, PANNELLI INVERTER BATTERIE E-MOBILITY SISTEMI DI OPTIMIZERS

a incendi. Ma una micro crepa all'interno della FOTOVOLTAICI MONTAGGIO

cella puod dipendere da svariati fattori che potreb- -

bero non essere coperti dalla polizza assicurativa -NXITEC ’.‘ APsystems @ S'é HUAWEI
stipulata. Ecco perché diventa fondamentale au- A |

mentare le opere di manutenzione ordinaria e di ENPHASE. SO ar,-;-[-[:

controllo dello stato di salute dei moduli, che in mOLAR ~ 3§3 PYLONTECH GOODNG

ambito residenziale si limitano normalmente solo @ SUNGRGOW

al lavaggio dei moduli fotovoltaici.

«Per avere una fotografia periodica sullo stato
di salute dell'impianto, il soggetto responsabile
deve richiedere una sorta di documento di veri-
fica tecnica dell'impianto, con ad esempio i test di
elettroluminescenza», aggiunge Nicola Baggio. «In
questo modo si puo capire se, in caso di grandina-
te, il problema deriva proprio dal fenomeno mete-
orologico e quindi la compagnia assicurativa puo
coprire il danno. Abbiamo quindi suggerito che
per le installazioni di potenza superiore ai 300
kW venga definita una verifica periodica. Ci sono
tantissimi errori e anomalie non visibili: solo con
una manutenzione periodica diminuiamo i rischi
e creilamo appeal agli occhi delle assicurazioni».

AUMENTARE LA RESISTENZA

Dai danni causati la scorsa estate dalla grandine,
e emerso come i pannelli installati fino a qualche
anno fa, e quindi di potenza intorno ai 300 Wp,
abbiano reagito molto meglio rispetto ai prodotti
di ultima generazione. Questo perché quei moduli
venivano realizzati con materiali molto piu robu-
sti e, quindi, resistenti. Il vetro, ad esempio, aveva
uno spessore di almeno quattro millimetri (a dif-
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DIVERSI PRODUTTORI HANNO
LANCIATO SUL MERCATO MODULI
PENSATI PER RESISTERE ALLA
GRANDINE, E OTTENUTO QUINDI
LE RELATIVE CERTIFICAZIONI.

A GENNAIO TUTTI | MODULI
DELLA SERIE HI-MO X6 DI LONGI
SOLAR HANNO OTTENUTO LA
CERTIFICAZIONE

DI RESISTENZA ALLA GRANDINE.
A MARZO, INVECE, FUTURASUN
HA LANCIATO IL NUOVO
MODULO SILK RHINO CON
CAPACITA DI RESISTERE A
CHICCHI DA 45 MILLIMETRI
LANCIATI A 108 KM/H. INFINE,

I NUOVI MODULI COLORATI
IRIDE STEALTH DI OMNIA

SOLAR HANNO OTTENUTO LA
CERTIFICAZIONE HW3 PER LA
RESISTENZA ALLA GRANDINE

HANNO DETTO

“AUMENTA IL POTENZIALE DELLE PERDITE ECONOMICHE
PER LE COMPAGNIE ASSICURATIVFE”

Riccardo Bordignon, consulente di direzione con esperienza
nel campo assicurativo

«| fenormeni naturali e catastrofali sono sempre piu frequenti e sta crescendo anche
la loro magnitudo, di conseguenza aumenta il potenziale delle perdite per la com-
pagnia assicurativa e la mole di lavoro da seguire».

“GARANTIRE QUALITA E SICUREZZA PER TUTTO IL CICLO
DI VITA DEL PRODOTTO”

Francesco Emmolo, general manager Italia e Grecia

della divisione distribuzione di Longi Solar

«Jno dei principali e costanti impegni su cui stiamo puntando & quello di fornire
una garanzia di prodotto con alti standard e componenti qualitativi per garantire ai
clienti una efficienza e sicurezza di prodotto nel lungo termine».

“SERVE UNA FOTOGRAFIA PERIODICA SULLO STATO
DI SALUTE DELL'IMPIANTO”
Nicola Baggio, direttore tecnico di FuturaSun

«Per avere una fotografia periodica sullo stato di salute dellimpianto,
il soggetto responsabile deve richiedere una sorta di documento di verifica tecnica
dellimpianto. In guesto modo si puo capire se, in caso di grandinate, il problema
deriva dal fenomeno meteorologico e, quindi, se la compagnia assicurativa puo co-
prire il danno. Solo con una Manutenzione pericdica diminuiamo i rischi e creiamo
appeal agli occhi delle compagnie assicuratives.

“NUOVE LEVE COMMERCIALI PER GLI INSTALLATORI”
Andrea Agostinelli, direttore commerciale di Omnia Solar

«Oggi le aziende hanno soluzioni ad hoc per guesto tipo di pro-
blematica. Bisogna ora passare tutto il know how ai nostri installatori, che in fase di
vendita possono presentarsi al cliente finale con un'offerta ancora piu accattivantes.

“VERSO TEST PIU RIGOROSI”
Luca Votta, global business sector leader Renewable Energy
di Kiwa

«La normativa attuale prevede che i test della grandine vadano ese-
quiti con chicchi da 2,5 centimetri di diametro a una velocita di 23 metri al secondo.
Ma ci sono produttori che oggi mostrano interesse a sottoporre i propri moduli
anche a chicchida 4, 45 e 5 centimetri e a velocita piu alte.

LONGI SOLAR T FUTURASUN

MODULI DISTRUTTI? ZILIO
(E-CYCLE): “IL TRATTAMENTO
RAEE E GIA PAGATO”

UN IMPIANTO FOTOVOLTAICO DISTRUTTO
DALLA GRANDINE COMPORTA TANTI COSTI,
MA NON TUTTI SANNO CHE UNA PARTE

DI QUESTI SONO GIA COPERTI CON IL

PACAMENTO DEL CONTRIBUTO RAEE DA PARTE

DEL PRODUTTORE NEL MOMENTO IN CUI |
MODULI VENGCGONO INTRODOTTI SUL MERCATO
ITALIANO. INFATTI IL TRATTAMENTO FINE VITA
DEL MODULO E COPERTO PER CHI SIA IN
REGOLA CON IL CONTRIBUTO. COME SPIEGA
MAURO ZILIO, RESPONSABILE COMMERCIALE
DEL CONSORZIO E-CYCLE

re impatti non solo incrementa la resistenza alla
grandine, ma si traduce anche in benefici ag-
giuntivi per prevenire altri tipi di danni. A volte,
le rotture dei vetri dipendono anche da strutture
di supporto o morsetti non adeguati (per esempio
morsetti di lunghezza troppo ridotta). Oppure da
inconvenienti in fase di montaggio o manuten-
zione.

I nuovo modulo FuturaSun Silk Rhino e dotato
di un ulteriore profilo sul retro per migliorare la
stabilita meccanica. “FuturaSun, sempre atten-
ta alle esigenze dei propri clienti, ha avviato un
percorso innovativo per sviluppare moduli fo-
tovoltaici specifici caratterizzati da una elevata
resistenza alla grandine”, si legge in una nota del
gruppo. ‘Il primo risultato di questo impegno e
rappresentato dall'ottenimento della classe di re-
sistenza alla grandine HW4, secondo le norme
svizzere, per il modulo Silk Nova, testato presso
il Supsi PV Lab di Mendrisio. Il rigoroso test pre-
vede di colpire il modulo in 16 punti differenti
con sfere di ghiaccio del diametro di 40 milli-
metri preparate a -20 °C. Successivamente vie-
ne verificata la potenza del modulo fotovoltaico.
Infine si procede con una elettroluminescenza. I
risultati hanno dimostrato che il modulo Futura-
Sun ha mantenuto la sua integrita, senza subire
danni o degrado”.

Gli interventi per migliorare e rafforzare i modu-
li riguardano anche prodotti ancora considerati
di nicchia ma che, in sostituzione alla copertu-
ra, devono garantire non solo il giusto equilibrio
tra estetica e performance, ma anche resistenza.
Sono un esempio i moduli per l'integrazione ar-
chitettonica o i pannelli colorati che devono ri-
spondere a particolari vincoli paesaggistici.

In questa direzione, nel mese di marzo il produt-
tore Omnia Solar ha lanciato sul mercato i nuovi
moduli fotovoltaici colorati Iride Stealth. Si tratta
di un prodotto pensato per installazioni integra-
te nella copertura. I moduli consentono infatti
l'installazione dell'impianto direttamente sulla
struttura secondaria del tetto, in sostituzione
delle tegole, garantendo una completa imperme-
abilita.

I moduli, realizzati con tecnologia N-Type half

OMNIA SOLAR
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cut back contact, sono disponibili in cinque co-
lorazioni e cinque taglie. Altra caratteristica e il
fissaggio smart, invisibile e veloce per montag-
gio e smontaggio. Questo permette di rimuovere,

in caso di manutenzione, anche un solo modulo G A RA N Z I A A M P L I ATA P E R ®
con due semplici movimenti. Infine, la soluzione \
Iride Stealth di Omnia Solar ha numerose cer-
tificazioni, fra le quali la classe 1 di reazione al LA T UA M AS S I M A

fuoco e testato per resistere a sfere di grandine
del diametro di 50 millimetri. «Quando un im-
pianto sostituisce la copertura, la resistenza dei
pannelli diventa un parametro fondamentale»,
spiega Andrea Agostinelli, direttore commercia-

S I C U R E Z ZA power for a better world

le di Omnia Solar. «<Abbiamo quindi rafforzato :
la resistenza meccanica dei nostri prodotti per P——— TOP BRAND PV, TOP BRAND PV,
l'integrazione architettonica, con uno sguardo -mim.
particolare agli impianti su tetto. Per le installa- 2022 2023

zioni a terra, infatti, bastano pochi accorgimenti
in fase progettuale per proteggere gli impianti
dai fenomeni piu violenti. Oggi le aziende hanno
soluzioni ad hoc per questo tipo di problematica.

Bisogna ora passare tutto il know how ai nostri ‘ o T

installatori, che in fase di vendita possono pre- \ i : : ‘M

sentarsi al cliente finale con un'offerta ancora - o
'NEPTUN TOPCON
CERTIFICAZIONI PIU RIGOROSE

Come abbiamo visto ci sono produttori che stan-

no immettendo sul mercato moduli sempre piu ’ B I FACCIALE E TRAS PARENTE

resistenti con tanto di certificazioni che ne at-
testano la corretta reazione a eventi meteoro- —

logici estremi. Aumenta inoltre l'interesse da GARANZIA 25 AN NI E 30 AN NI
parte dei player a sottoporre i propri prodotti (“"‘ SUL RENDIMENTO LINEARE

a test ancora piu rigorosi, sia per tutelarsi da

eventuali reclami sia per immettere sul merca- ‘ B““‘i e \\ n
L :

to moduli che possano creare ancora piu appe-
al. «<La normativa attuale prevede che i test del-

la grandine vadano eseguiti con chicchi da 2,5 2 N 0 N P R 0 PAG A N T E
centimetri di diametro a una velocita di 23 me- J ’

tri al secondo», spiega Luca Votta, global busi- L I N C E N D I O

ness sector leader Renewable Energy di Kiwa.

«Tuttavia ci sono produttori che oggi mostrano : L] A LTA R ES I S T E N ZA A L LA

interesse a sottoporre i propri moduli anche

a chicchi da 4, 4,5 e 5 centimetri e a velocita G RAN D I N E

piu alte. In Svizzera, ad esempio, il laboratorio
Supsi lavora gia con chicchi del diametro fino

agli 8 centimetri. Serve uno standard avanzato ' ¢ P ES 0 E D I M E N S I 0 N I
per il mercato europeo, ma anche una normativa -

chiara e che segua i cambiamenti climatici, che C O N T E N U T I
purtroppo ci sono e sono sempre piu impattanti». : .

Insomma, quello delle grandinate e dell'im-
patto che hanno avuto sui moduli fotovoltaici
installati € un problema relativamente nuovo
e quindi, in questo momento particolare, tutti
i soggetti interessati, dal produttore di moduli
alla compagnia assicurativa, dall'ente certifica-
tore fino all’installatore che sale sul tetto, sono
alla ricerca della migliore soluzione per tute-
lare i clienti finali e per non esporsi a rischi
eccessivi. Nonostante il caos che si & creato
sul fronte assicurativo, da un punto di vista

tecnologico sembra che la strada imboccata sia
quella giusta. E questo ¢ gia un ottimo punto

di partenza. O] — SCOPRI EXESOLAR.COM m FIERA MONACO
19.-21.06.24

connecting solar business
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Amadora

RESCE LATTENZIONE DELLA
GRANDE DISTRIBUZIONE PER IL FV

SEMPRE PIU GRANDI CENTRI COMMERCIALI, SUPERMERCATI DELLA GDO E ALTRE
INSEGNE LEGATE ALLA DISTRIBUZIONE DI BENI DI CONSUMO S| STANNO DOTANDO

DI IMPIANTI SOLARI. UNA SCELTA DETTATA DALLA VOLONTA DI RIDURRE | COSTI DELLA
BOLLETTA ENERGETICA, MA ANCHE DI RISPONDERE ALLA CRESCENTE SENSIBILITA
DEI CONSUMATORI Al TEMI DELLA SOSTENIBILITA. CON LAGGIUNTA DELLE STAZIONI

DI RICARICA, INOLTRE, SI FIDELIZZA LA CLIENTELA E S AUMENTANO LE VENDITE

DI ALDO CATTANEO

on la fine del Superbonus il settore del fo-
tovoltaico residenziale ha subito un ral-
lentamento. Di contro, 'aumento del costo
dell'energia ha reso sempre piu interessante
I'installazione di un impianto solare per le utenze
del settore industriale e commerciale. A conferma
di questo trend, gli ultimi dati di Terna evidenzia-
no come a dicembre 2023 risultava stabile la nuova
potenza in ambito residenziale (a novembre si é re-
gistrata una flessione del 14%). Allo stesso tempo ha
continuato a crescere il nuovo fotovoltaico di taglia

commerciale e industriale: gli impianti con potenza
trai20 e i200 kW allacciati a dicembre infatti ave-
vano registrato un incremento del 117%, mentre le
installazioni di taglia compresa tra 200 kW e 1 MW
arrivavano invece a +182%. Bene anche le instal-
lazioni di potenza compresa tra 1 e 10 MWp, che
a dicembre hanno registrato una crescita del 262%
grazie all'entrata in funzione di 51 impianti, per un
totale di 134 MW.

In questo trend si inseriscono certamente le nuo-
ve installazioni realizzate sugli stabili o anche nei
parcheggi dei grandi centri commerciali, dei super-
mercati della GDO e di altre realta legate alla distri-
buzione di beni di consumo, impianti che inoltre
stanno interessando anche i poli logistici.

«La domanda di impianti fotovoltaici da parte della
GDO e, piu in generale, dei centri commerciali e su-
permercati» afferma Luca Tosi, head of renewables
division di Manni Energy, «sta registrando una
crescita significativa sia in termini di volumi, sia di
taglia media del singolo impianto».

Per i supermercati, dove nella maggior parte dei
casi l'insegna & anche proprietaria dello stabile,
l'interesse a installare un impianto a energia rinno-
vabile e evidente per il risparmio garantito e il piu
veloce ritorno dell'investimento. Anche per quelle
societa che come core business affittano i loro im-
mobili per la creazione di centri commerciali, la
possibilita di poter proporre un edificio piu soste-
nibile ai potenziali affittuari rappresenta una car-
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ta vincente. «Sempre piu spesso i proprietari delle
strutture destinate ai centri commerciali», afferma
Alessandro Rocca, cofondatore di Resit, «spingono
per avere un impianto fotovoltaico proprio perché
rappresenta un valore aggiunto per attirare al loro
interno piu esercizi commerciali, per ridurre i costi
energetici, per coprire i posti auto generando ener-
gia pulita e probabilmente, a breve, per dotarli di
colonnine di ricarica auto elettrichen.

UNA CRESCITA CON MOLTE RAGIONI
Tra le ragioni che stanno spingendo la grande di-
stribuzione verso le rinnovabili c'¢ certamente la
maggiore sensibilita dei consumatori, sempre piu
attenti alla tipologia di prodotti che acquistano e
agli impatti energetici e ambientali che quest'ultimi
hanno sul nostro pianeta. Tale situazione ha spinto
la GDO a mettere in atto tutta una serie di azioni
con l'obiettivo di migliorare il proprio rating in ter-
mini di sostenibilita ed efficienza energetica. Tra
queste misure troviamo certamente l'installazione
di impianti fotovoltaici sui propri punti vendita e
centri logistici. Inoltre, gli edifici commerciali che
integrano soluzioni sostenibili come l'energia sola-
re spesso godono di una maggiore valorizzazione
immobiliare, poiché sono considerati piu desidera-
bili sul mercato.

Un altro aspetto importante é la crescita della rete
delle varie insegne che ha portato all'apertura di
nuovi punti vendita e centri logistici: per far fronte
ad una domanda cosi significativa, la numerica de-
gli impianti fotovoltaici realizzati per questi stabili
ha subito una forte accelerazione nell'ultimo anno.
Non va dimenticata, inoltre la volonta da parte del-
le imprese di rendersi resilienti alle variazioni del
prezzo dell'energia, in quanto il ricorso ad impianti
fotovoltaici consente di garantirsi energia autopro-
dotta a basso costo. Anche l'evoluzione tecnologica
e la conseguente riduzione dei costi dei pannelli
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Cosa spinge la GDO a scegliere il fotovoltaico

e Consumatori piu attenti ad attivita commerciali sostenibili

e Strutture commerciali che puntano a rendersi resilienti alle variazioni del prezzo dell’energia
e Bisogno di garantirsi energia autoprodotta a basso costo

e Crescente richiesta da parte dei consumatori di sistemi di ricarica per veicoli elettrici

e Volonta/necessita da parte della GDO di fare scelte in un’ottica di Environmental,
Social e Governance

e Centri commerciali e supermercati hanno consumi energetici
con caratteristiche ideali per I'uso del FV

e Abbinando il FV alle stazioni di ricarica si fidelizza la clientela e si aumentano le vendite
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HANNO DETTO

“ALLA GDO PIACE LA SOSTENIBILITA”
Francesca Manso, managing director di BayWarr.e.

Power Solutions

«La crescita di installazioni fotovoltaiche nella grande distribuzione organizzata
pPUO essere attribuita a diversi fattori: innanzitutto, laumento dell'attenzione verso
la sostenibilita ambientale ha spinto molte aziende a cercare modi per ridurre la
propria impronta ecologica. In secondo luogo l'evoluzione tecnologica e la conse-
guente riduzione dei costi dei pannelli solari hanno reso I'energia solare un‘opzio-

ne sempre piu conveniente ed accessibile per le aziendey.

“IL COMMITTENTE PREFERISCE UN UNICO INTERLOCUTORE”

Luca Tosi, head of renewables division di Manni Energy

«Quando si realizzano impianti fotovoltaici per la GDO bisogna
essere in grado di limitare nel tempo la presenza di un cantiere in un'area co-
munqgue utilizzata da parte dei consumatori e degli addetti ai lavori. In ogni caso
e indispensabile garantire una manutenzione allineata alle best practices e alle
esigenze del cliente. Per queste installazioni il committente in genere chiede di
avere un unico interlocutore per la realizzazione e gestione non solo dellimpianto,

ma anche delle infrastrutture di ricarica.

“UNA SCELTA LEGATA ANCHE Al CRITERI DI ENVIRONMENTAL,
SOCIAL E GOVERNANCE”

Massimo Marengo, titolare e amministratore del Gruppo Marengo

«Molto spesso i centri commerciali e | supermercati sono proprieta di multinazio-
nali che devono fare investimenti sostenibili in un'ottica di Environmental, Social

e Governance (ESQC): si tratta di quegli indicatori che permettono di valutare se
un'azienda nel suo business rispetta, tra gli altri. i criteri di sensibilita ambientale;
questo potrebbe anche essere uno del principali Mmotivi per cui si sceglie di dotarsi
di un impianto a energia pulita anche per rientrare in quel parametri che i grandi

finanziatori internazionali richiedono».

“FOTOVOLTAICO UN VALORE AGGIUNTO
PER | PROPRIETARI DEI CENTRI COMMERCIALI”

Alessandro Rocca, cofondatore di Resit

«Le societa proprietarie delle strutture destinate ai centri commerciali sono piu
propense a installare un impianto fotovoltaico sulle coperture, proprio perché
queste installazioni rappresentano un valore aggiunto che aiuta ad attrarre ulteriori
esercizi commerciali e ridurre i costi energetici, che sono una voce sempre piu
importante nei conti economici delle imprese. Inoltre gli ampi parcheggi presenti
nei centri commerciali e nei supermercati sono a tutti gli effetti delle superfici gia
‘Urbanizzate” che possono essere dotate facilmente di un impianto a energia rin-
novabile senza particolari e complicate autorizzazioniin particolare per la vicinanza

alla rete e alle cabine di Enel»

hanno reso I'energia solare un'opzione sempre piu
conveniente ed accessibile, anche per le aziende
della grande distribuzione.

«Inoltre, 'attuale contesto offre incentivi particola-
ri per le imprese» afferma Francesca Manso, mana-
ging director di BayWa r.e. Power Solutions, «<come
i fondi stanziati nel Pnrr, che includono sia incen-
tivi diretti che crediti d'imposta, contribuendo ul-
teriormente a rendere l'adozione di impianti foto-
voltaici un'opzione appetibile anche per le aziende
della GDO».

AUTOCONSUMO PIU EFFICIENTE

Uno dei grandi vantaggi che si hanno nell'instal-
lare un impianto solare su degli edifici ad uso com-
merciale € quello di ridurre al minimo il problema
dell'imissione dell'energia in rete, che potrebbe
impattare negativamente sull'equilibrio del siste-
ma: stiamo parlando di realta aperte sette giorni su
sette che hanno un consumo costante di energia
durante le ore del giorno, utilizzando tutto quello
che producono senza doverlo rimettere in rete ed
evitando le criticita che questo implica.

«A differenza dei classici stabilimenti dedicati alla
manifattura» afferma Massimo Marengo, titolare e
amministratore del Gruppo Marengo, «i centri com-
merciali e supermercati hanno un range di attivita
che copre tutta la settimana e tutte le ore di luce del
giorno e quindi rappresentano le utenze piu adatte
per l'autoconsumo dell'energia solare prodottan.

ESIGENZE PARTICOLARI

Rispetto ad altre tipologie di installazioni fotovoltai-
che, per questa categoria di clienti & essenziale pre-
stare una particolare attenzione alle fasi di costru-
zione degli impianti oltre che, naturalmente, alle
misure di sicurezza: per la realizzazione i proprietari
degli immobili chiedono che non venga compromes-
sa l'attivita commerciale, quindi occorre operare con
soluzioni e con strategie che impattino nel minor
modo possibile sul business e questo costringe ad
adottare procedure e accorgimenti particolari che
a volte allungano i tempi realizzativi. «Quando il
cantiere ¢ situato in un luogo frequentato dal pub-
blico», spiega Francesca Manso di BayWa r.e. Power
Solutions, « fondamentale gestire con precisione le
tempistiche al fine di non interferire con l'attivita
commerciale. Spesso, per evitare disagi, lavoriamo
nei weekend o nelle prime ore del mattino». Luca
Tosi di Manni Energy aggiunge: «Uno degli aspetti
che vengono principalmente attenzionati da parte
delle GDO ¢ la manutenzione degli impianti dopo la
loro realizzazione: sono diffusi e capillari sul terri-
torio e richiedono una organizzazione e un modus
operandi dedicato che unisca alle esigenze tecniche
dell'impianto i desiderata del committenten.

Infatti, le installazioni destinate alle realta com-
merciali richiedono frequentemente un‘attenzione
particolare ai requisiti legati alla sicurezza e alla
gestione pratica dell'impianto, sia durante la fase di
costruzione sia per quanto riguarda la sua manu-
tenzione.

PER LA REALIZZAZIONE
DI IMPIANTI NELLE
STRUTTURE DELLA

GDO, | PROPRIETARI
DEGLI IMMOBILI
CHIEDONO CHE NON
VENGA COMPROMESSA
LATTIVITA
COMMERCIALE.
OCCORRE QUINDI
OPERARE CON
SOLUZIONI E CON
STRATEGIE CHE
IMPATTINO NEL MINOR
MODO POSSIBILE SUL
BUSINESS, E QUESTO
COSTRINGE AD
ADOTTARE PROCEDURE
E ACCORGIMENTI
PARTICOLARI CHE A
VOLTE ALLUNGANO |
TEMPI REALIZZATIVI
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PARCHEGGI E PENSILINE

In fase di progettazione, le scelte di installatori ed
EPC mirano a ottimizzare le superfici disponibili,
consentendo l'installazione di impianti fotovoltaici
su varie tipologie di strutture: tetti, pensiline foto-
voltaiche, parcheggi coperti e aree aperte, sono al-
cuni esempi. Non € un caso che per alcune installa-
zioni siano stati scelti terreni limitrofi di proprieta
dell'insegna committente, come anche le aree dei
parcheggi che normalmente servono queste strut-
ture. «Alcune ricerche dicono che i consumatori
preferiscono recarsi in punti vendita o comunque
in attivita commerciali dove esistono dei parcheggi
coperti», afferma Alessandro Rocca di Resit. «Que-
sto elemento, abbinato alla maggiore attenzione
alle fonti rinnovabili, potrebbe far accelerare ul-
teriormente l'installazione di pensiline dedicate al
fotovoltaico che garantiscono anche una copertura
alle automobili e rappresentano un elemento at-
trattivo per certa clientela». La scelta delle pensi-
line fotovoltaiche richiede una progettazione piu
attenta e un utilizzo di strutture che garantiscano
sicurezza e protezione a persone e cose, dungue
con un costo maggiore rispetto a una installazio-
ne standard. «Inoltre» sottolinea Massimo Maren-
go del Gruppo Marengo, «nella realizzazione delle
coperture e delle pensiline fotovoltaiche per i par-
cheggi di un centro commerciale occorre tener pre-
sente che I'impatto estetico di queste strutture deve
essere armonico e architettonicamente piacevole».

CENTRO COMMERCIALE

E COMUNITA ENERGETICA
Supermercati a parte, all'interno dei centri com-
merciali sono presenti piu esercizi commerciali
e quindi molteplici utenze. Normalmente il pro-
prietario del centro commerciale fornisce ener-
gia elettrica per le aree comuni, poi ogni singolo
esercizio commerciale presente stipula un con-
tratto con il gestore di turno per i suoi consumi
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LA SCELTA DI UTILIZZARE
DELLE PENSILINE
FOTOVOLTAICHE PER
FORNIRE ENERGIA PULITA
AL SUPERMERCATO O AL
CENTRO COMMERCIALE,
DEVONO SODDISFARE
REQUISITI DI DESIGN ED
ESTETICA

.

HYXiIPOWER
v

@/ Protezione dalle sovratensioni di tipo I
& P65, design C4 per nebbia salina

@ Supporto AFCI e RSD

@/ Batterie di grado automobilistico

@ Rilevamento dello smog

@ Valvola di sovrapressione

@ Controllo di generatori e pompe di
calore

@ Gestione della piattaforma per
dispositivi mobili e PC

& Monitoraggio da una piattaforma
all-in-one

@ Tempo di commutazione ON/OFF-
Grid <10ms

@ Plug-and-play

« Compatibilitd 5-20kWh



https://www.hyxipower.com/en/
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Due impianti fotovoltaici
da 2,4 MWp per Supermercati Tosano

BayWa r.e. Power Solutions e Manni
Energy hanno contribuito al processo
di efficientamento energetico intrapre-
so dal gruppo Supermercati Tosano.

In particolare BayWa r.e. Power Solu-
tions si e occupata dell’installazione di
due impianti fotovoltaici: uno sul tetto
di un punto vendita di Montecchio,

in provincia di Vicenza, e un secondo
sulla copertura di un centro logistico

a Cerea, in provincia di Verona. Le due
installazioni insieme hanno una poten-
za di oltre 2,4 MWp e portano la con-
tingenza al servizio del gruppo a oltre
3,6 MWp.

B ]

Nel dicembre del 2023 e stato inaugura-
to a Carugate, in provincia di Milano, un
nuovo un parco fotovoltaico adiacente al
centro commerciale Carosello. L'impianto,
per una potenza di 2,1 MWp, sorge su un
terreno di proprieta del gruppo Eurocom-
mercial.

L'installazione occupa una superficie di
circa 23.000 metri quadrati e si trova nei
pressi del parcheggio del centro com-
merciale. Ogni anno produrra circa 3.050
MWh. «<Siamo estremamente orgogliosi
di inaugurare il parco fotovoltaico al
centro Carosello», spiega Salvatore Oc-
cini, direttore Italia di Eurocommercial.
«Tale investimento € in linea con la nostra
strategia che prevede, tra gli altri, im-

CASE HISTORY

Manni Energy invece gestira la manu-
tenzione degli impianti. Inoltre fornira
la piattaforma digitale MEvision per
monitorare in real-time la performance
delle installazioni e individuare even-
tuali anomalie o fermi.

L'installazione di Montecchio conta
1.020 panelli fotovoltaici mentre per
quella di Cerea sono stati utilizzati
3.422 moduli. Nel primo caso sara con-
sumato il 90% dell’energia autopro-
dotta e |la restante parte sara immessa
in rete. A Cerea la percentuale di auto-
consumo salira al 100% e coprira il 9%
del fabbisogno energetico del centro.

Un parco FV da 2,1 MWp per il centro
Carosello di Carugate (Ml)

portanti interventi per la riduzione degli
impatti ambientali dell'intero portafoglio
dei centri commerciali con 'ambizione
di portarlo a zero emissioni entro il 2030.
Si tratta del primo impianto di queste
dimensioni che realizziamo in Italia, ma
non il primo in assoluto. Nel nostro por-
tfolio, infatti, sono gia attivi altri impianti
fotovoltaici nei nostri centri commerciali
europei. Da qui in avanti, I'obiettivo €
realizzare ulteriori impianti simili a quello
di Carugate, per continuare a incremen-
tare la quota di energia pulita prodotta in
autonomia. Aggiungo inoltre che entro la
fine del 2023 anno inaugureremo, presso
il centro commerciale | Gigli di Firenze,
un ulteriore impianto fotovoltaicon».

elettrici. Se I'immobile & dotato di impianto foto-
voltaico, pero, il centro commerciale e i negozi
al suo interno potrebbero strutturarsi come una
comunita energetica o una configurazione di
autoconsumo collettivo e dare vita a un sistema
ancora piu virtuoso e sostenibile.

In questa direzione, oggi ci sono tutti i requisiti
per farlo. Con l'approvazione delle le regole ope-
rative del GSE si completa il quadro normativo.
Sono state infatti definite le modalita per accede-
re agli incentivi sulle comunita energetiche rin-
novabili. II documento approvato dal ministero
delllAmbiente e della Sicurezza energetica disci-
plina le modalita e le tempistiche per accedere ai
benefici economici previsti dal decreto di incen-
tivazione. Il provvedimento, entrato in vigore lo
scorso 24 gennaio, prevede una doppia moda-
lita per promuovere lo sviluppo delle comunita
energetiche. Da una parte la tariffa incentivante
rivolta a tutto il territorio nazionale; dall'altra,
un contributo in conto capitale fino al 40% delle
spese sostenute nei comuni sotto i 5mila abitanti.
Dall’8 aprile saranno operative le piattaforme del
GSE attraverso le quali sara possibile presentare
le domande di ammissione alle tariffe incenti-
vanti. Permetteranno inoltre di verificare in via
preliminare I'ammissibilita dei progetti.

L’ABBINAMENTO

CON LA RICARICA ELETTRICA

E sempre piu diffusa, tra gli interventi legati
all'installazione di un impianto fotovoltaico su
un centro commerciale o un supermercato, I'in-
tegrazione con punti di ricarica per auto elettri-
che. La presenza di stazioni di ricarica a energia
pulita offre diversi vantaggi, sia per i proprietari
dei centri sia per i clienti: il polo commerciale
diventa piu attraente per chi possiede di veicoli
di ultima generazione, portando di conseguenza
ad un aumento del passaggio di persone e delle
vendite, poiché i proprietari di veicoli elettrici
potrebbero preferire fare acquisti in location con
stazioni di ricarica, addirittura rimanendo piu a
lungo al loro interno per sfruttarle al massimo
il servizio. In un mercato sempre piu sensibile
allambiente, i centri commerciali che dimostra-
no un impegno per la sostenibilita e offrono ser-
vizi per veicoli elettrici possono distinguersi po-
sitivamente agli occhi dei consumatori, portando
a una maggiore spesa complessiva dei clienti. Le
stazioni di ricarica possono essere inoltre una
fonte di ricavi aggiuntivi, ad esempio attraverso

Intesa Sanpaolo

e Cncc insieme per lo
sviluppo del fotovoltaico
sui centri commerciali

Intesa Sanpaolo ha siglato un accordo con
il Consiglio nazionale dei centri commerciali
(Cncc). Grazie a questo accordo le imprese
aderenti al Cncc saranno supportate da
Intesa Sanpaolo e da partner specializzati
nei loro progetti di investimento in energie
rinnovabili, attraverso soluzioni dedicate
come S-Loan CER e S-Loan Progetti Green,
che prevedono premialita sulle condizioni
di tasso al raggiungimento di obiettivi di
sostenibilita condivisi tra banca e azienda.

S-Loan CER, in particolare, e dedicata alla
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Iberdrola sottoscrive un ppa con Supermercati

Tosano per la cessione di 20 GWh annuida FV

Supermercati Tosano ha sottoscritto
un PPA off-site decennale con lberdro-
la per la fornitura di energia da fonte
rinnovabile. Iberdrola fornira al gruppo
una parte della produzione di un pro-
prio impianto fotovoltaico, per un tota-
le di circa 20 GWh all'anno.

Il gruppo Supermercati Tosano € nato
nel 1970 e oggi conta oltre 19 iper-
mercati in tutto il Nord Est. Da inoltre
lavoro a circa 4.000 dipendenti. A se-

tariffe di utilizzo, nonché accordi di partner-
ship con fornitori di energia o produttori di
veicoli elettrici. Inoltre le colonnine possono
essere utilizzate come elemento di marketing
per promuovere il centro commerciale e i suoi
servizi, attraverso dei programmi fedelta che
permettono di fidelizzare la clientela per farla
ritornare presso la struttura.

UNA SCELTA PIENA DI VANTAGGI
Sicuramente quello del fotovoltaico sugli eser-
cizi commerciali € un trend in forte crescita
che prendera sempre piu piede negli anni a
venire. Vi sono oggettivi vantaggi che queste
realta hanno nel dotarsi di un sistema solare
per la produzione di energia: se pensiamo che,
ad esempio, in Francia e stata emanata una leg-
ge che obbliga i centri commerciali sopra una
certa dimensione ad aver un impianto sola-
re, si intuisce come anche le amministrazioni
o il legislatore potrebbero spingere sempre di
piu I'installazione di soluzioni fotovoltaiche su
strutture della GDO o nei loro parcheggi; si an-
drebbe a utilizzare uno spazio che gia e stato
edificato senza l'obiezione di “rubare” il suolo
all'agricoltura. Inoltre le aree di sosta per le
auto e le coperture possono essere facilmente
trasformate in un impianto fotovoltaico con
vantaggi oggettivi per il proprietario del cen-
tro commerciale o supermercato, nonché per la
clientela e per la comunita. @

realizzazione di impianti di energia rinnova-
bile e alla conseguente messa a disposizione
dell’energia cosi autoprodotta a favore delle
comunita energetiche; S-Loan Progetti Green
sostiene invece tutte le tipologie di investimenti
aziendali in grado di generare un impatto am-
bientale positivo su processi, infrastrutture,
tecnologie, servizi e prodotti anche per confi-
gurazioni di autoconsumo collettivo.

Tra le soluzioni individuate é previsto an-
che il noleggio operativo dei pannelli foto-
voltaici, proposto in collaborazione con la
societa RentforYou di Intesa Sanpaolo. Il
noleggio rappresenta una soluzione in cui
viene rafforzata la componente di sosteni-
bilita e di circolarita, come soluzione alter-
nativa o complementare all'investimento
diretto nella logica dell’'ottimizzazione
JilalelaValeiateR
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guito dell’accordo tutti i supermercati
del gruppo da Verona a Vicenza, da
Brescia a Venezia, da Udine a Ferrara
saranno alimentati da energia green.
Lorenzo Costantini, country manager
Iberdrola Clienti Italia, ha aggiunto:
«Siamo contenti nel vedere che le
aziende stanno iniziando a capire I'im-
portanza di essere alimentate da fonti
rinnovabili. Una scelta importante non
solo per la sostenibilita ambientale ma

Www.ees-europe.com

CASE HISTORY

per I'azienda stessa. Gli accordi PPA off-si-
te, come quello recentemente firmato con
Tosano, permettono la stabilizzazione del
prezzo dell’energia sul lungo periodo e
proveniente da fonti rinnovabili. Essi elimi-
nano la volatilita insita nell'uso di combu-
stibili fossili legati alla fornitura di energian».

MESSE MUNCHEN

La fiera specialistica per batterie
e sistemi di accumulo energetico piu
grande e internazionale d'Europa
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ees EUROPE

Innovating Energy Storage: tutto su accumulatori residenziali,
commerciali e di rete

Le ultime tendenze: soluzioni innovative per batterie, idrogeno
verde e integrazione di sistemi

Gruppo target professionisti: per fornitori, progettisti, produttori,
distributori o installatori

Appuntamento del settore: oltre 115.000 esperti di energia
e 2.800 espositori in quattro fiere concomitanti

Part of

THESMarter

EUROPE

m


https://www.ees-europe.com/home
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EMILIO SANI, AVWOCATO
CON SPECIALIZZAZIONE
AREE ENERGIA E AMBIENTE,
E CONSIGLIERE DI ITALIA
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CER E AUTOCONSUMO DIFFUSO:
IL QUADRO NORMATIVO E COMPLETO

LO SCORSO 23 FEBBRAIO IL MASE HA APPROVATO LE REGOLE OPERATIVE DEL GSE, CHE
DISCIPLINANO LE MODALITA E LE TEMPISTICHE PER ACCEDERE AGLI INCENTIVI. DALL'S
APRILE SARANNO INVECE ATTIVE LE PIATTAFORME ATTRAVERSO LE QUALI SARA POSSIBILE
PRESENTARE LE DOMANDE DI AMMISSIONE ALLE TARIFFE INCENTIVANTI

DI EMILIO SANI E ANNA CASTELLI

on la pubblicazione delle regole operative del

GSE si e completato il quadro normativo rela-

tivo ai sistemi di autoconsumo diffuso e quindi
anche delle comunita di energia rinnovabile. In partico-
lare, si sono definiti nel dettaglio i requisiti e le modalita
di accesso sia per I'incentivazione dell'energia autocon-
sumata all'interno dei sistemi di autoconsumo diffuso,
sia per i contributi Pnrr in conto capitale.
Dall'inizio di gennaio 2025, ai sensi dellart. 4-ter, com-
ma 4, DL 181/2023 i nuovi impianti non potranno pit
beneficiare dello scambio sul posto. Lautoconsumo dif-
fuso si prospetta dunque come la modalita chiave per
garantire un'adeguata remunerazione per l'energia che
risulti eccedentaria rispetto al consumo in sito degli im-
pianti. Pare dunque verosimile che la quasi totalita dei
nuovi impianti di piccole dimensioni basera il proprio
ritorno, oltre che sullenergia autoconsumata in sito,
sulla possibilita di godere almeno in quota parte degli
incentivi per la condivisione.
Gli incentivi potranno essere riconosciuti in caso di re-
alizzazione di una comunita di energia rinnovabile, in
caso di condivisione di energia tra soggetti siti nello stesso
edificio o condominio e in caso di condivisione di ener-
gia da parte di un cliente finale che utilizzi un impianto
di produzione proprio o di terzi situato nell'ambito del-
la medesima cabina primaria. Alla comunita di energia
rinnovabile non potranno partecipare grandi imprese e
soggetti che svolgono in via prevalente attivita di produ-
zione e vendita di energia. Questi, dunque, potranno con-
venzionarsi con le comunita solo quali produttori terzi.

IMPIANTI AMMESSI ALLINCENTIVO

Per accedere agli incentivi, gli impianti devono essere
di nuova costruzione o potenziamenti di impianti esi-
stenti, con potenza inferiore a 1 MW. Occorre poi che,
al momento dell'entrata in esercizio dell'impianto, la
comunita di energia rinnovabile sia stata gia costituita,
nel rispetto di tutti i requisiti previsti per lo statuto dal-
le regole operative. Occorre dunque programmare con
attenzione la data di entrata in esercizio per rispettare

tale requisito. Per gli impianti entrati in esercizio dopo il
16 dicembre 2021, qualora la comunita energetica non
fosse gia stata costituita prima dell'entrata in esercizio,
sara possibile accedere agli incentivi solo qualora si ri-
esca a dimostrare, con documenti firmati precedenti
allentrata in esercizio, che I'impianto é stato realizzato
ai fini dell'inserimento nella comunita di energia rinno-
vabile. Il GSE richiede per tali documenti la tracciabilita
certificata della firma: si tratta di un requisito non del
tutto chiaro. Perché un impianto possa definirsi di nuo-
va costruzione deve essere realizzato in un sito dove
non cerano precedenti impianti nei cinque anni prece-
denti e senza l'utilizzo di infrastrutture dei precedenti
impianti. Nel caso vi sia un intervento di potenzia-
mento, sara incentivata solo la nuova parte aggiuntiva
dell'impianto, che sara classificata quale nuova sezione
d'impianto o unita di produzione dedicata e dovra avere
idonee apparecchiature di misura. Limpianto puo esse-
re suddiviso in diverse sezioni o unita di produzione,
clascuna sezione o unita di produzione dedicata dovra
avere misurazione differenziata dell'energia immessa.
Lincentivazione, dunque, non sara possibile in caso di
sostituzione dei moduli e aumento di potenza senza dif-
ferenziare e separatamente misurare l'energia aggiuntiva
prodotta. Se un impianto € composto da diverse unita di
produzione, ai fini del rispetto della potenza massima di 1
MW, si sommera la potenza solo per quelle unita di produ-
zione che intendano essere considerate ai fini dei benefici
dell'autoconsumo diffuso. Impianti su particelle contigue
che intendano accedere ai benefici dellautoconsumo dif-
fuso saranno considerati un unico impianto, a meno che
non siano su edifici o condomini diversi ovvero siano con-
nessi a distinte utenze in prelievo con una potenza inferio-
re rispetto alla potenza dell'utenza di consumo.

Gli impianti in scambio sul posto non possono usufruire
dell'incentivo per l'autoconsumo diffuso e le utenze di
consumo che sono in un sistema di scambio sul posto
non potranno aderire ad una comunita energetica rin-
novabile. E perd possibile aggiungere a un impianto in
scambio sul posto esistente un'unita di produzione de-
dicata nuova, che non sara computata ai fini dello scam-
bio sul posto e potra accedere ai benefici dell'autoconsu-
mo diffuso. Allo stesso modo, sara possibile rinunciare
allo scambio sul posto e avvalersi dei benefici dell'auto-

consumo diffuso per impianti entrati in esercizio dopo la
costituzione della comunita di energia rinnovabile a cui
vogliono aderire.

GLI INCENTIVI

Gli incentivi sono modulati sulla potenza dell'impianto e
sul prezzo zonale. Assumendo che il prezzo dell'energia
sia inferiore a 140 euro al MWh, I'incentivo ammonta a:
100 € al MWh per impianti fra 600 kW e 999 kW; 110 €
al MWh per impianti fra 200 e 600 kW; 120 € al MWh
per impianti fino a 200 kW.

Lincentivo ¢ riconosciuto solo sulla quota di energia
condivisa. A tali importi dovranno essere sommati 10
euro al MWh per gli impianti al nord Italia e 4 euro al
MWh per gli impianti al centro-nord. Gli incentivi pos-
sono essere liberamente utilizzati sino a quando si rife-
riscono al 55% dell'energia prodotta e immessa in rete.
Se lenergia oggetto di autoconsumo diffuso supera il
55% di quella prodotta, la parte dell'incentivo che supera
tale soglia potra essere destinata solo a scopi sociali 0 a
distribuzioni ai privati cittadini membri della comunita.
Lincentivo sara pagato in acconto mensile.

ILPRODUTTORE TERZO

Gli impianti di produzione potranno essere anche di un
soggetto produttore che non fa parte della configurazio-
ne. In tale caso, dovra essere sottoscritto un accordo fra
il produttore terzo e la comunita nel quale si dara atto
che lI'impianto viene esercito dal produttore nel rispetto
degli accordi con la comunita per le finalita di condivi-
sione e autoconsumo della comunitd, nel rispetto delle
norme applicabili. Lenergia prodotta dall'impianto del
produttore terzo continuera comunqgue a rimanere nel-
la disponibilita del produttore terzo e potra essere com-
mercializzata a sua discrezione.

LE DETRAZIONI FISCALI

E I CONTRIBUTI IN CONTO CAPITALE

La tariffa incentivante sullenergia autoconsumata puo
essere cumulata senza decurtazioni con le detrazioni
fiscali previste per l'installazione degli impianti a fonte
rinnovabile. Quindji, ad esempio, la realizzazione di un
impianto da 3 kW da parte di un cittadino potra acce-
dere alle detrazioni fiscali e, una volta messo in eserci-
zio, l'impianto potra essere inserito in una comunita di
energia rinnovabile generando incentivo attraverso la
valorizzazione delle eccedenze che sono oggetto di au-
toconsumo diffuso nella comunita.

1l cittadino, oltre ad usufruire dellautoconsumo fisico
istantaneo, incassera la valorizzazione derivante dalla
vendita dell'energia al GSE in ritiro dedicato e la retro-
cessione di una parte dell'incentivo dalla comunita.

La tariffa incentivante per i sistemi di autoconsumo
diffuso puo essere cumulata anche con altri contributi
in conto capitale, ma solo se questi non superano il 40%
del costo di investimento di riferimento massimo degli
impianti. In caso di cumulo, la tariffa incentivante sara
comunque ridotta in modo lineare fino ad un massimo
del 50% dell'incentivo in caso di contributi al 40%. I con-
tributi in conto capitale possono essere di diversa natu-
ra: regionali quando vi siano specifici bandi o su base
nazionale come quelli previsti dal Pnrr. I contributi Pnrr
sono previsti per gli impianti installati in Comuni con
popolazione inferiore ai 5000 abitanti. Le domande per
il contributo Pnrr possono essere fatte a sportello entro
i131 marzo 2025, Q]
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TRANSIZIONE 5.0: CREDITO DI IMPOSTA

PER IL BIENNIO 2024-2025

IL 26 FEBBRAIO E STATO APPROVATO IL DECRETO LEGGE CHE PREVEDE, PER LE IMPRESE,
INVESTIMENTI IN BENI FINALIZZATI ALLAUTOPRODUZIONE DI ENERGIA DA FONTI

RINNOVABILI DESTINATA ALLAUTOCONSUMO. FANNO ECCEZIONE LE BIOMASSE, MENTRE
SONO COMPRESI | SISTEMI DI STOCCAGGIO

DI EMILIO SANI E DAVIDE ARIOTTO

el biennio 2024-2025 le imprese potranno
utilizzare gli incentivi del piano Transizione
5.0. Lo scorso 26 febbraio il ministero delle
Imprese e del Made in Italy ha approvato il
DL Pnrr 19/2024 con una serie di importanti misure
per le imprese finalizzate ad incentivare l'efficien-
tamento dei loro processi produttivi, riducendo i
consumi energetici e orientando le stesse verso la
sostenibilita.
Il decreto prevede che gli investimenti realizzati
nel 2024 e nel 2025 in beni materiali e immateriali
nuovi, con caratteristiche 4.0, nell'ambito di progetti
di innovazione da cui consegua una riduzione dei
consumi energetici e che consentano risparmi ener-
getici oltre determinati limiti percentuali, usufrui-
scano, in alternativa ai bonus vigenti, di crediti di
imposta crescenti in funzione del livello di riduzione
dei consumi ottenuto. Gli investimenti devono avere
le caratteristiche di quelli industria 4.0 (allegati A e
B alla legge 232/2016), essere interconnessi e inoltre
consentire il contenimento dei consumi energeti-
ci almeno in base ai parametri indicati dalla norma:
il risultato minimo da conseguire & la riduzione dei
consumi energetici della struttura produttiva, localiz-
zata nel territorio nazionale cui si riferisce il progetto
di innovazione, non inferiore al 3% o, in alternativa,
una riduzione dei consumi energetici dei processi in-
teressati dall'investimento non inferiore al 5%.
Lagevolazione transizione 5.0 prevede percentuali
di credito di imposta e limiti di costo agevolabile pit
vantaggiosi di quelli stabiliti, per il medesimo perio-
do, per gli investimenti 4.0. Per i tre livelli di riduzio-
ne di consumi energetici indicati dalla legge, i crediti
sono rispettivamente pari al 35%, al 40% e al 45%
fino a 2,5 milioni; al 15%, al 20% e al 25% tra 2,5 e 10
milioni; al 5%, al 10% e al 15% tra 10 e 50 milioni. Il
tetto si calcola su base annuale (50 milioni per 2024 e 50
milioni per 2025), e per ciascuna impresa beneficiaria.

Il bonus 5.0 non e cumulabile né con il credito 4.0
(materiali e immateriali), né con quello per inve-
stimenti nella “Zes unica”. Potrebbe forse risultare
compatibile con gli incentivi del futuro FER X, ma
bisognera attendere il testo definitivo.

LA MAGGIORAZIONE DEL CREDITO
PER 1 MODULI FV

Un'importante novita e quella rappresentata dal
fatto che nell'ambito di progetti di innovazione che
conseguono una riduzione dei consumi energetici
nelle misure e alle condizioni poc’anzi illustrate,
sono altresi agevolabili in particolare gli investi-
menti in beni materiali nuovi strumentali all'eser-
cizio di impresa finalizzati all'autoproduzione di
energia da fonti rinnovabili destinata all'autocon-
sumo.

Da una prima lettura sembra che non sia sufficien-
te eseguire la installazione dell'impianto, ma occor-
rano anche le opere di efficientamento sopra rife-
rite. Con specifico riferimento all'autoproduzione
e all'autoconsumo di energia da fonte solare, sono
considerati ammissibili esclusivamente gli impian-
ti con moduli fotovoltaici di fabbricazione europea
che hanno alcuni requisiti di rendimento stabiliti
all'articolo 12, comma 1, lettere a), b) e c) del DI 9
dicembre 2023 n.181. Gli investimenti in impianti
che comprendano i moduli di cui alle lettere b) e c)
ci sara una maggiorazione del costo agevolabile ri-
spettivamente pari al 120% o al 140%. Nella sostan-
za il beneficio potra arrivare a coprire quasi la meta
del costo d'impianto, ma sara limitato a moduli eu-
ropei con specifiche caratteristiche di rendimento e
sara presumibilmente legato all'esecuzione di altre
opere, la fruizione dunque non appare cosi sempli-
ce. Trattandosi poi di misure previste in un decreto
Legge potranno essere modificate con la legge di
conversione.

ATTESTAZIONI E COMUNICAZIONI

La spettanza del bonus 5.0 richiede il rispetto di nu-
merose formalita il cui contenuto sara dettagliato da
un decreto delle Imprese e del Made in Italy da ema-
nare entro il 1° aprile. Occorrera effettuare una co-
municazione preliminare al GSE con la descrizione
dei cespiti e il costo preventivato a cui dovra essere
allegata una attestazione “ex ante” sulla riduzione
programmata dei consumi, rilasciata da un certifi-
catore dotato di requisiti professionali e di indipen-
denza. Si prosegue con comunicazioni periodiche
sullavanzamento dell'investimento per terminare
con la comunicazione di completamento a cui an-
dra allegata la attestazione “ex post” sul raggiungi-
mento degli obiettivi prefissati. Tra i soggetti abi-
litati al rilascio delle certificazioni, il DI 19/2024
prevede che siano compresi gli esperti in gestione
dell'energia (Ege) certificati da organismo accredi-
tato secondo la norma Uni Cei 11339 e le energy
service company (Esco)certificate da organismo ac-
creditato secondo Uni Cei 11352. Sara il decreto at-
tuativo a specificare le altre figure ritenute valide.
Occorre inoltre una certificazione del revisore legale
riguardante l'effettivo sostenimento delle spese agevo-
late. Le fatture, i Ddt e gli altri documenti dell'acquisto
dovranno riportare un richiamo alla norma agevola-
tiva.

11 credito di imposta non concorre alla formazione
della base imponibile e si potra utilizzare in compen-
sazione in F24 dal 5° giorno successivo alla comuni-
cazione con cui il GSE indica I'importo spettante e
fino al 31 dicembre 2025. Per cui la misura non sara
piu totalmente automatica come avveniva in passato.
Leccedenza eventualmente non utilizzata € compen-
sabile nei 5 anni successivi in 5 rate annuali di pari
importo. Il credito di imposta non puo formare ogget-
to di cessione o trasferimento neanche all'interno del

consolidato fiscale. @
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KeY 2024

LA MANIFESTAZIONE, IN SCENA A RIMINI DAL 28 FEBBRAIO
AL1° MARZO 2024, HA REGISTRATO UN FORTE INCREMENTO

DI PRESENZE ED ESPOSITORI, CON NUMEROSE NOVITA
DI PRODOTTO, SERVIZI E INIZIATIVE PER IL MERCATO
ITALIANO. PROSSIMA EDIZIONE DAL 5 AL 7 MARZO 2025

(SEMPRE A RIMINI)

a seconda edizione della fiera KEY - The Ener-
gy Transition Expo, che si é tenuta a Rimini
dal 28 febbraio al 1° marzo 2024, ha registrato
numeri da record. Da anni non si vedeva un
evento esclusivamente dedicato al fotovoltaico cosi vi-
vace come questa edizione della kermesse.
Levento organizzato da Italian Exhibition Group
ha registrato una crescita del 41% delle presenze
rispetto al 2023. Cresce anche il numero di espo-
sitori (+30%), per un totale di 830 aziende, delle
quali il 35% proveniente dall’estero. In aumento
anche la superficie espositiva. Quest'anno KEY
ha occupato infatti sedici padiglioni, quattro in
piu rispetto alla scorsa edizione.
In fiera il mercato del fotovoltaico é stato ben rap-
presentato dalle numerose aziende presenti con
uno stand, dai produttori di moduli, inverter, sto-
rage, sistemi di montaggio e monitoraggio fino ai
distributori, agli EPC e alle utility. Presenti in fiera
anche le principali associazioni di settore.
Ben organizzati anche gli spazi espositivi, con
stand molto grandi e in grado di mettere in ri-
salto gamme e novita di prodotto, e di creare
momenti di confronto, networking e di dare
spazio anche a eventi formativi.

CERIMONIA D’APERTURA

Durante il primo giorno di fiera, sotto la Cu-
pola Lorenzo Cagnoni - Innovation Square si
¢ svolta la cerimonia d’apertura che ha visto
la presenza del ministro delllAmbiente e della
Sicurezza Energetica Gilberto Pichetto Fratin.
Vi hanno preso parte, inoltre, Maurizio Renzo
Ermeti, presidente di Italian Exhibition Group,
Anna Montini, assessora alla Transizione Eco-
logica del Comune di Rimini, Stefano Locatelli,
vicepresidente di Anci, e Paolo Arrigoni, presi-
dente del GSE. Ha moderato I'evento Alessan-
dra Astolfi, global exhibition director della Gre-
en&Technology division di IEG.

«Il futuro dell'umanita dipendera da come sa-
premo gestire I'energia di cui un mondo - sem-
pre piu affollato - ha e avra bisogno», ha di-
chiarato il ministro Gilberto Pichetto Fratin.
«Manifestazioni come KEY sono una occasio-
ne importante per conoscere le tecnologie che
guidano la transizione energetica. Dobbiamo
costruire un nuovo modello che metta al cen-
tro la sostenibilita ambientale, economica e so-
ciale dei processi produttivi, degli stili di vita,
del modo di muoversi, delle caratteristiche
dell’abitare. In questo scenario tutte le strade
inedite che I'innovazione ci proporra per pro-
durre energia pulita dovranno essere esplorate,
come dovranno essere percorse, e lo stiamo gia

LE PRIME DUE EDIZIONI A CONFRONTO
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2023 2024

ESPOSITORI

|l bilancio di SolareB2B

dalla fiera

Guarda il video-bilancio
di Davide Bartesaghi,
direttore responsabile
e Michele Lopriore,
redattore di SolareB2B
registrato durante
I'ultimo giorno di fiera
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facendo, le nuove metodologie di produzione e
distribuzione dell'energia.

Credo che la prossima piccola grande rivoluzio-
ne energetica in Italia sara quella delle comuni-
ta energetiche rinnovabili che abbiamo varato.
Oggi le comunita energetiche possono dispie-
gare appieno le potenzialita di una produzione
solidale, distribuita sul territorio, aperta anche
ai borghi piu piccoli, con un netto vantaggio
per I'ambiente e un risparmio importante per
i cittadini, le imprese, gli enti e tutti i sodalizi
che faranno comunitan».

CONFERME E NOVITA

La fiera KEY 2024 e stata ancora una volta il
palcoscenico che ha messo in risalto tantissi-
me novita, soprattutto di prodotto, ma anche
un’occasione per le aziende espositrici di punta-
re i riflettori su gamme, servizi e iniziative per
il mercato italiano. La fiera ha saputo mettere
in luce tante novita altamente tecnologiche e
innovative: dalla sempre maggior penetrazio-
ne delle tecnologie N-Type TOPcon e HJT sul
fronte dei moduli fotovoltaici alle soluzioni per
l'agrivoltaico; dagli inverter e dai sistemi di ac-
cumulo per le taglie commerciali e industriali ai


https://youtu.be/ZCZ64vKknJU?si=Kyb1b7mdwsprnU9v

sistemi integrati per 'ambito domestico; e ancora,
dai sistemi di montaggio sempre piu semplici da
installare fino ai sistemi di gestione dell'energia
e agli assistenti domestici basati sull'intelligenza
artificiale. Tantissime anche le novita nell’'ambi-
to di comunita energetiche e mobilita elettrica.
In fiera la redazione di SolareB2B ha incontrato
i principali espositori e realizzato oltre 114 video
presso i loro stand con l'obiettivo di raccontare,
in tempo reale, le novita di prodotto e le iniziative
piu importanti presentate in fiera. Nelle prossime
pagine sara possibile trovare i video di ogni singo-
la azienda e accedervi comodamente tramite QR
Code. I video sono inoltre archiviati all'interno
del canale YouTube di SolareB2B.

PRONTI PER L’EDIZIONE 2025

Tanti anche i momenti convegnistici in fiera.
Oltre 120 eventi hanno animato i padiglioni
del quartiere fieristico, mantenendo i riflettori
puntati sulle trasformazioni che stanno inte-
ressando il mercato dell’energia e del processo
di efficientamento energetico di tutte le aree
della nostra economia. Piu di 500 i top buyer e le

LA PROSSIMA
EDIZIONE SI TERRA
A RIMINIDALS5 AL 7
MARZO 2025

delegazioni internazionali, provenienti da 57 Paesi,
ospitati in fiera grazie al supporto del ministero de-
gli Affari Esteri e della Cooperazione Internazionale
e di ICE Agenzia, a una rete capillare di agenti inter-
nazionali e alla collaborazione con le pit importanti
associazioni italiane ed estere. Il Nord Africa, I'A-
frica Subsahariana, I'Est Europa e I'’Area Balcanica
hanno costituito le aree piu rappresentate.

“KEY, inaugurata dal ministro dellAmbiente e
della Sicurezza Energetica Gilberto Pichetto Fra-
tin, ha rispecchiato la forte vivacita e il fermento
che stanno caratterizzando il mercato a livello
internazionale, con la partecipazione di operatori
professionali qualificati da tutto il mondo”, si leg-
ge in una nota degli organizzatori. “La manifesta-
zione ha confermato il proprio ruolo di incubato-
re per le start-up e per le PMI innovative italiane
e internazionali. Sempre nella giornata inaugura-
le, per la prima volta, e stato consegnato il pre-
mio intitolato alla memoria del past president di
IEG, Lorenzo Cagnoni”. Intanto gli organizzatori
hanno gia annunciato la nuova data: il prossimo
appuntamento di KEY si terra sempre a Rimini,
dal 5 al 7 marzo 2025.
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KEY premia l'innovazione

IN OCCASIONE DELLA FIERA SI E TENUTA LA
PRIMA EDIZIONE DEGLI AWARD DEDICATI
ALLA MEMORIA DI LORENZO CAGNONJ,
PRESIDENTE DI ITALIAN EXHIBITION GROUP
(IEG) SCOMPARSO LO SCORSO SETTEMBRE.
ANCHE VALMONT SOLAR TRA | VINCITORI

In occasione della fiera KEY 2024 si e tenuta la
prima edizione del Premio Innovazione e del Premio
Startup. Gli award sono dedicati alla memoria di
Lorenzo Cagnoni, presidente di Italian Exhibition
Group (IEG) scomparso lo scorso settembre. I due
premi hanno decretato i progetti pit innovativi
presenti in fiera: dalla transizione energetica all'ef -
ficientamento di sistemi IT, dai pannelli fotovoltaici
al risparmio energetico, dalle rinnovabili ai sistemi
di gestione per le pubbliche amministrazioni fino ad
applicativi su economia circolare, energia solare e
architettura sostenibile. [ vincitori del Premio Inno-
vazione, riservato alle aziende espositrici, sono stati
Rossato, Enfinergy, Enerfip, Erredue, Fortech, City
Green Light. Per la categoria “Solare” si &€ aggiudi-
cato l'award Valmont Solar. Lazienda e stata pre-
miata per il suo prodotto di punta Convert Tracker,
l'inseguitore solare sviluppato per rispondere alla
domanda di impianti agrivoltaici. I vincitori del
Premio Startup, dedicato alle imprese innovative
presenti presso [ Innovation District e intitolato
sempre alla memoria del presidente Cagnoni, sono
state invece Nexton srl, Sottile Solar Srle Macs Srl.

HANNO CONSEGNATO | PREMI IL MINISTRO DELL'AMBIENTE E
DELLA SICUREZZA ENERGETICA PICHETTO FRATIN; MAURIZIO
RENZO ERMETI, PRESIDENTE DI IEG; CORRADO PERABONI,
AMMINISTRATORE DELEGATO DI IEG; ALESSANDRA

ASTOLFI, GLOBAL EXHIBITION DIRECTOR DELLA DIVISIONE
GREEN&TECHNOLOQGY DI IEG; INFINE CHRISTIAN PREVIATI,
EXHIBITION MANAGER DI KEY

Nelle prossime pagine
la raccolta di tutte

le brevi interviste alle
aziende che il team

di SolareB2B ha incon-
trato a KEY 2024.
Scansiona i QR code

per guardare i video o =]
direttamente su You- e e e
Tube dal tuo smar- B i &
tphone i
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Massimo Marengo,
titolare e Ceo
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CHINT ITALIA

lames Chiarello,
sales engineer

CONTACT
ITALIA

Francesco Maggi,

AUTEL ENERGY

Mattia Silvestri,
regional sales
director South
Europe

BISOL GROUP

Marco De Bortoli,
sales engineer

BU POWER
SYSTEMS

Paolo Bessone,
sales manager

titolare

CHINT POWER
SYSTEMS

Pietro Gintoli, country
manager ltalia

DAS SOLAR

Eve Li, general
manager key
accounts

DMEGC SOLAR
CIRCONTROL
Paolo Bellotti,

Marco Vitali, country sales development Italy

manager ltalia

COENERGIA SRL

Cinzia Bardiani,
marketing manager

TOPBiHiKub

C36.1-84TH

Bl scliBiszgvorTae
COGENERA :
ITALIA

Yuki Wen, sales manager

Vincenzo Scotti,
Ceo
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ERP ITALIA SERVIZI

Daniela Carriera, sales
marketing and business
development director

ENERGIA ITALIA

Daniela Favilla,
buyer manager

ENERGY S.P.A

Davide Tinazzi,
amministratore
delegato

ENERGY3000 SRL

Gabriele Rosso,
sales director Italy
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T + 39 0471052885
info@sheenplus.com
www.sheenplus.com

sheenglus

pure energy

INVERTER IBRIDI E BATTERIA

FINO A 20KW

L'innovazione nell'energia con inverter ibridi trifase fino a 20kw
con un accurato monitoraggio di ogni singola batteria

SheenPlus, grazie alla sua continua evoluzio-
ne nel settore degli inverter e delle batterie,
si conferma come un partner imprescindibile
grazie ai suoi inverter ibridi. Il nostro inverter tri-
fase, abbinato ad una batteria potente e com-
patta, garantisce un costante rifornimento di
energia anche nei giorni caratterizzati da scarsa
illuminazione solare. Il nostro software intelli-
gente, combinato con hardware di alta qualita,
assicura una conversione ottimale e massimo

utilizzo dell’energia disponibile. Con il software
sviluppato da SheenPlus € possibile monitora-
re |'energia prodotta e consumata ininterrotta-
mente, 24 ore su 24. Inoltre, le nostre nuove e
innovative batterie permettono un monitorag-
gio avanzato, consentendo di sfruttare appie-
no il loro potenziale. Collegando ogni singola
batteria in rete, garantiamo un miglioramento
costante e offriamo supporto remoto tramite i
nostri tecnici locali.


https://www.sheenplus.com
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ESAVING FOXESS

Luca Dematte, Fabien Occhipinti,
titolare . managing director

GROWATT
ITALIA

Giovanni Marino,
brand manager

EURENER

Pasquale Zazo, GRUPPO IREN

sales director . :
Alice Deambrogio,

responsabile
vendite

FRONIUS ITALIA

Michele Pasqualotto,
assistenza tecnica

HALF BRIDGE AUTOMATION
FUTURASUN
: Mauro Tafuro,
Lisa Hirvonen, : amministratore delegato

sales director
e product manager

FISCHER ITALIA

Paolo Zorzi, product
manager

GB SOLAR :
v, Terre ertificato CE| g.15 |, .
: Pronto per instals

FORME J

Giorgia Lermini,

HOYMILES

GOODWE

: Savi Lin, senior business
Valter Pische, . development manager
sales manager
Sud Europa

LB 0000000000000
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Michele Citro, senior Davide Poerio,

HUASUN o — manager : country manager

Italia

Christian Comes

director of EU business *= * = W T -
development u " | S E] 'I‘_IE | ‘! n
Ey skt s : ! :

JINKO SOLAR | : = KEHUA DIGITAL
. : =<+ ENERGY

Alberto Cuter, | .
vice president Latam - : Lol Jacob Shi, business
e ltaly | : y ] " development manager

Francesca Puglielli,
solution engineer

= r7-f In amo I’energia

Quadri elettrici di interfaccia
per impianti fotovoltaici da 2kw a 100 MW

HYXIPOWER

Davide Ponzi,
country manager

IBERDROLA T = — , Il Quadro di interfaccia e
e - : l'ultima parte di ogni
CEUGER IEIELES i : - : — | impianto fotovoltaico

| = necessario per convogliare
I'energia prodotta dagli
inverter sulla rete elettrica.

Secsun fornisce una
vasta gamma di quadri
AC/DC certificati.

INGETEAM ’ ® | nostri servizi:
Paolo Cigognetti, 3 U « Supporto tecnico in fase di progettazione « Adeguamenti secondo delibera 42114

direttore commerciale . . . .
Italia » Customizzazione dei quadri secondo le ATz

150 14001:2015

esigenze progettuali « Targhe identificative con matricole e
E E Contattaci: « Consegna rapida in tutta Europa QRCode
X :I'eI. +39 080 9{)75 816 « Adeguamenti secondo delibera 540/21 * Verifica con cassetta prova relé
info@secsun.it
E - www.secsun. it Member of CISQ Federation ICSE(:I;:)F;EI:);::ISIAGEMENT SYSTEM

150 37001:2016
150 45001:2018
SA 8000: 2014

150 50001:2018

///AP\GENTA SOA. ..

SOC[ETA ORGANISMO DI ATTESTAZIONE
TR e e e e e e e e e e e e et e e e e e e 47 f in SOA 0G1-0G9 - 0519 - 0530 - 0528 - 0S3 - 0G11
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HE TI SERVE DA UN PARTMER UNICO

KOSTAL SOLAR :
ELECTRIC ITALIA LIVOLTEK
Idilio Ciuffarella,

Luca Montanari, country manager

country manager

OGT SOLAR

Fabrizio Bonsignore,
sales and marketing
manager

KRANNICH
SOLAR
OMNIA SOLAR

Vincenza Rotondo, 3 : 3
marketing manager ¢ : o [ : g Andrea Agostinelli,
» : i 1 : G direttore

commerciale

LONGI SOLAR

Stefano Salica,
sales manager lItalia

ORBIS ITALIA
LONGI SOLAR -
Stefano Lucini,

Gianluigi Riva, : responsabile marketing
senior sales :

B A

KSTAR SMART
ENERGY

Beatrice X,
commercial director

MENNEKES ELECTRIC
ITALIA

Virginia Friggeri, marketing
LG ELECTRONICS and communication

Alessandro Marinosci,
sales engineer

PEIMAR
MRP

Maristella Ferraboli,
engineer product manager

Mark Rossetto,

L3 0000000000000
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Simone Gollin, ufficio vendite

RCM

Alessandro Alladio, Ceo

JRE IN ACCIAIO
| ITALY PER
1FOTOVOLTAICI

RENAC POWER

Gabriele Battistello,
specialista tecnico

—
'ﬂEn..rare

RENANTIS

Alessia Marchetti,
key account
manager

RIELLO
SOLARTECH

Marco Galli, area
manager ltaly
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Davide D’Alterio,
southern Europe director
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SCAME

Gerald Avondo,
head of product
and services

SISTEMA CON INCLINAZIONE

VARIABILE

per il montaggio di moduli fotovoltaici

su lamiere grecate piane e curve

made in ltaly

-

EPDM
integrato

ulanie

+ ldoneitd per elevati carichi di neve e vento

+ Possibilita di regolare 'angolo di inclinazione dei pannelli

« Ridotta incidenza di carico sulla copertura

+ Basso numero di accessori e viteria per il montaggio dei singoli componenti
« Disponibilita in magazzino

- Spedizione in 3 giorni

Next Fair 19-21 Giugno 2024

inter
hall Stand

| EUROPE A5 209

ANNI
d|.gdr*ar~zm
sulla
struttura

: LEGGERQ
SICURO

FACILE DA

INSTALLARE

CONTACT
% ITALIA _

Contact Italia srl

SP 157 C.5. 1456 c.da Grotta Formica
Altamura (BA] - Tel. +37 080 31412465
www.contactitalia.it


https://www.contactitalia.it
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SCHLETTER
SOLAR

Piero Accoto, sales
management Italia

SECSUN SRL

Dario Antonio Maggi, Ceo

. SECURITY TRUST

" ., Rudy Zucca,
4 Ceo

SENEC.Home E&

SERAPHIM
SOLAR

Simone Negri,
regional manager

SOLARMG

Lorenzo Ramazzotti,
direttore
commerciale

SIEMENS

Marco Rastelli,
head of Electrification
& Automation

SOLAX POWER

Mirko Zino,
direttore generale Italia
SIGENERGY

Alfonso D'Alessandro,
country manager
Italia

a0
m i

SLENERGY

Elena Zhang.
sales director Italy

SONNEN ITALIA

Fabio Ottavi,
general manager

SMA ITALIA

Valerio Natalizia,
amministratore
delegato

SOLAREDGE TECHNOLOGIES SOPREMA GROUP
Christian Carraro, Pierantonio Saccardo,
general manager Sud Europa

technical promoter

O T
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SUNNERG
GROUP

SUNTECH

SORGENIA
Marco Bobbio

Vito Maraula,

Mattia Milanesi, energy general manager

efficieny manager

SWATTEN
SUNPOWER Xueying Wu,
Fabio Bacchin, account manager

managind director

STAUBLI

Andrea Viaro, global head
large-scale renewable energy

(osa rende tanto speciali
I nostri accumulatori
commerciali? Tutto.

ILn. 1*in Germania arriva anche in Italia.

SUN BALLAST

Maurizio lannuzzi,
titolare

ANEERE,
& %

GERMANY ===

- @ r
Srqu p»&

SUNERG
SOLAR

Luciano Lauri, Ceo

[T

Chi desidera realizzare la transizione energetica nel commercio e nell'industria,
oltre che diventare indipendente dall'approvvigionamento energetico tradizionale,
non puo rinunciare ai sistemi di accumulo a batteria di TESVOLT: solo componenti
di altissima qualita, tecnologia avanzata, sicurezza certificata e una qualita senza
paragoni. E per garantire un funzionamento senza interruzioni, supportiamo inoltre
SUNGROW EUROPE installatori e utilizzatori con un’ampia gamma di servizi e garanzie estese. Investite
subito nelle energie rinnovabili insieme a noi. E fate tutto nel modo giusto.

Alessandro Soragna,
distribution manager Italy

*Calcoli interni basati su “BESS Annual Installation Volume Estimates and Forecasts for 2022" di S&P Global

Commodity Insights, precedentemente IHS Markit Grid Connected Battery Storage Tracker, 1° sem. 2023
(agosto 2023).

www.tesvolt.com/prodotti.html
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TRINA SOLAR

Maria Giovanna Gaglione,
sales manager

TECNO-LARIO SPA

Paolo Albo,
funzionario tecnico
commerciale

WECO

nl : Marco Falorni, sales director

TSUNESS

Andy Liu, Ceo

TEKNOMEGA

Vincenzo Gallizioli,
sales director

VALMONT SOLAR L WESTERN CO

Matteo Demofonti, vicepresidente
Product Strategy
& Commercialization

Massimo Strozzieri,
sales director

e - : o : ZELIATECH ITALIA
T ESV LT . ':I 9 N Sergio Grassi,
' a : ’ r : country manager
VIESSMANN

Dario Fabris,
direttore vendite

TESVOLT AG

Andrea Menini,
area manager ltaly

WALLBOX CHARGERS

TONGWEI Francisco Abecasis,
SOLAR . .

: country director Italy
Aran Huang

69

ZUCCHETTI
CENTRO SISTEMI

Riccardo Filosa,
sales director
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SULARE BZ2B CRESCE ANCORA SU LINKEDIN

A INIZIO MARZO IL NUMERO DI UTENTI CHE SEGUONO LA PAGINA SOCIAL
HA RAGGIUNTO QUOTA 18.000, IN CRESCITA DELLT1% RISPETTO AL MESE
PRECEDENTE. CRESCONO ANCHE LE VISUALIZZAZIONI DA DESKTOP

MA SOPRATTUTTO DA MOBILE DEI CONTENUTI ONLINE, CHE RIPRENDONO
LE NEWS E | PRINCIPALI ARTICOLI PUBBLICATI SUL SITO E SULLA VERSIONE

fine settembre 2023, SolareB2B festeggiava il
traguardo dei 15mila follower su LinkedIn. A
inizio marzo, a distanza di pochi mesi, questo
numero e cresciuto ancora arrivando a sfio-
rare quota 18mila. Questo attesta I'importanza della
pagina, inaugurata nel gennaio del 2018 e divenuta
vero punto di incontro tra professionisti del settore.
LinkedIn, come risaputo, ha infatti una forte conno-
tazione business che lo rende un vero e proprio stru-
mento di lavoro. La redazione di SolareB2B, per suo
tramite, ha la possibilita di raggiungere virtualmente
la platea dei professionisti del fotovoltaico e dell’ef-
ficientamento energetico. Questi ultimi, sulla piatta-
forma, possono trovare le notizie quotidianamente
pubblicate sul sito di SolareB2B e condivise anche
su Facebook. Inoltre sulla pagina LinkedIn vengono
proposti i principali articoli e approfondimenti che
trovano spazio all'interno della rivista cartacea.

A fine febbraio 2024 la pagina LinkedIn di So-
lareB2B contava 17.647 follower, in crescita
dell'11,6% rispetto a fine gennaio. Da inizio anno,
invece, il numero dei follower ¢ cresciuto di 681
unita mentre rispetto a fine febbraio 2023 di
4.905 unita. Si tratta di una crescita totalmente
organica, non essendo legata ad alcuna sponso-
rizzazione. Le citta maggiormente presidiate dai
follower della pagina sono Milano (13,5%), Roma
(7,6%) e Torino (2,8%). Restano confermati, con
lievi variazioni percentuali rispetto alle anali-
si precedenti, i principali ambiti lavorativi delle
persone che seguono la pagina. In particolare le
funzioni lavorative piu interessate ai contenuti

CARTACEA DELLA TESTATA

pubblicati sono vendite (15,8%), business deve-
lopment (13,1%), ingegneria (10%). In riferimento
al settore di appartenenza, il 15,4% dei follower
della pagina lavora in ambito produzione attrez-
zature per energie rinnovabili. Seguono con una
percentuale del 7,5% e del 7,3% il settore dei ser-
vizi pubblici e quello della produzione di energia
elettrica solare. In coda, con percentuali al di sotto
del 5%, i settori fabbricazione di apparecchi elet-
trici, materiali elettrici e componenti elettronici e
quello della consulenza e servizi aziendali. Non
mancano tuttavia rappresentanze dei settori pe-
trolio e gas (2,3%) ed edilizia (2,5%).

Nel mese di febbraio, inoltre, la pagina di Sola-
reB2B ha contato 1.523 visualizzazioni, di cui 530
da desktop e 993 da dispositivo mobile. Sono stati
inoltre contati 592 visitatori unici, in crescita del
4% rispetto al mese precedente. Di questi 212 han-
no visualizzato la pagina da desktop e 381 da di-
spositivo mobile. Da inizio anno le visualizzazioni
sono state 2.885 mentre i visitatori unici sono stati
1.141. Anche in questi due casi si registrano mag-
giori visualizzazioni da dispositivo mobile.

MORE INFO

OGTSOLAR.COM

GIS  LAR

YOUR
SUN PARTNER

TUTTO IL SOLARE CHE Tl SERVE DA UN PARTNER UNICO

SELEZIONIAMO LE MIGLIORI TECNOLOGIE
ALL'AVANGUARDIA PER MASSIMA POTENZA ED
EFFICIENZA. Scopri la nostra gamma completa per
ogni tipo di impianto fotovoltaico.

Y,

~ /4 B\
AIKO®  -&HUASUN
/ I \
TECNOLOGIA ABC TECNOLOGIAHJT
/lusta O @
L ] CNBM Visionary Green Energy
- TECNOLOGIA TOPCon TECNOLOGIA PERC

CHNT
POWER
INVERTER E BATTERIE

T

OLIVOTTO GLASS TECHNOLOGIES S.P.A - Viale Gandhi, 22 - 10051 Avigliana (TO), Italy +39 011 9343511 sales@ogtsolar.com
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COMMISSIONE UE: ENTRO

IL 2040 EMISSIONI A -90%

A DUE MESI| DALLE ELEZIONI EUROPE LA COMMISSIONE USCENTE HA REDATTO UN
NUOVO PIANO CHE PUNTA A RIDURRE DELL'80% L' IMPIEGO DEI COMBUSTIBILI FOSSILI
NELLENERGIA, GRAZIE SOPRATTUTTO AL CONTRIBUTO DELLE ENERGIE RINNOVABILI.
NON CONVINCE, TUTTAVIA, IL COINVOLGIMENTO DI NUCLEARE DI NUOVA GENERAZIONE
E DELLE TECNOLOGIE CARBON CAPTURE & STORAGE PER ABBATTERE LE EMISSIONI

DI UBALDO SEDDA

ancano appena due mesi alle elezioni euro-

pee del 2024: un appuntamento che, vista

anche la situazione internazionale estre-

mamente delicata, si preannuncia quan-
tomai cruciale. Da un certo punto di vista, inoltre,
l'appuntamento elettorale rappresentera una sorta
di referendum relativamente all'operato della Com-
missione europea guidata da Ursula von der Leyen,
che negli scorsi cinque anni € stata chiamata a pren-
dere decisioni estremamente importanti anche in
ambito energetico. E che, soprattutto, e la candida-
ta in pectore del Partito Popolare europeo alla guida
della prossima Commissione, ovvero dello schiera-
mento che al momento ha le maggiori possibilita di
acquisire la maggioranza dei seggi nel prossimo Eu-
roparlamento. Dunque risulta gia oggi estremamen-
te importante comprendere quale potrebbe essere
l'atteggiamento del futuro Esecutivo Ue in materia di
clima ed energia. Una indicazione in tal senso arriva
da una comunicazione lasciata dalla Commissione
uscente a febbraio 2024, che puo essere vista come
un vero e proprio manifesto per il futuro. Dalla let-
tura del documento, infatti, appare chiaro come se-

condo la leader europea I'Unione europea non debba
fare passi indietro verso la neutralita climatica ma,
anzi, debba ulteriormente aumentare i propri sforzi.
In particolare nella comunicazione si richiede una
riduzione delle emissioni nette di gas serra del 90%
rispetto ai livelli del 1990 come obiettivo consigliato
per il 2040.

TRE OPZIONI

Nel documento, in realta vengono prospettate tre
diverse opzioni, pit 0 meno impegnative:

» Opzione 1, che prevede una riduzione fino all'80%
rispetto al 1990, coerente con una traiettoria lineare
tra il 2030 e il 2050;

» Opzione 2, con un taglio dell'85-90% delle emissio-
ni climalteranti

* Opzione 3, che prevede una riduzione del ?0-95%.
Al di 1a delle differenze di percentuali, la Commis-
sione europea evidenzia come tutte le soluzioni
energetiche a zero e basso tenore di carbonio (inclu-
se rinnovabili, nucleare, efficienza energetica, stoc-
caggio, CCS, CCU, rimozioni di carbonio, geotermia
e idroelettrico e tutte le altre tecnologie energetiche

attuali e future) siano necessarie per decarbonizza-
re il sistema energetico entro il 2040. In questo sen-
so la Commissione perseguira le sue politiche per
garantire una rapida diffusione di tutte le energie
rinnovabili, puntando anche sull’efficienza energe-
tica. In ogni caso, la comunicazione evidenzia come
solare ed eolico sono destinate a costituire la grande
maggioranza delle soluzioni energetiche rinnovabi-
li nei prossimi decenni. Viene poi ribadito il soste-
gno a una delle linee di azione piu importanti degli
ultimi anni, quellelettrificazione, che dovra esse-
re per forza di cose “ambiziosa”. In questo senso la
Commissione punta a lavorare con gli Stati membri
per sviluppare ulteriormente reti piu intelligenti,
nonché per lavorare all'integrazione di sistemi, a
una maggiore flessibilita della domanda e all'intro-
duzione di soluzioni di stoccaggio.

LUCI E OMBRE

D'altra parte, pero, il documento contiene dei riferi-
menti espliciti a delle tecnologie difficili da digerire
per il mondo ambientalista, vale a dire le soluzioni
CCS (Carbon Capture & storage) e il nucleare di nuo-


https://www.energysynt.com

va generazione. LEsecutivo europeo vede le prime
come necessarie per i settori difficili da decarboniz-
zare, sottolineando la necessita di un adottare un
quadro normativo chiaro in aree come l'iniezione e
il trasporto della CO2. Sul fronte dell'energia atomi-
ca i piani sono chiari: la comunicazione si propone
di accelerare la diffusione dei reattori modulari di
piccola taglia (SMR), garantendo altresi lo sviluppo
di una forte catena di approvvigionamento dell'U-
nione europea, compreso un adeguato personale
qualificato. Lobiettivo e accelerare notevolmente
su questa tecnologia, arrivando alla realizzazione
dei primi progetti gia entro i primi anni del 2030.
La combinazione di queste misure dovrebbe con-
sentire di ridurre I'impiego dei combustibili fossili
per l'energia di circa '80% entro il 2040 (rispetto ai
livelli del 2021), con la contestuale e graduale elimi-
nazione del carbone.

ABBATTERE | PREZZI
DELL’'ENERGIA

Altro tema caldo & quello della accessibilita dei
prezzi dell'energia, ritenuto cruciale per garantire
che i benefici della decarbonizzazione siano porta-
ti all'intera economia del Vecchio Continente. La
tesi della Commissione von der Leyen e che ormai
siamo in uno scenario caratterizzato da prezzi dei
combustibili fossili estremamente volatili e stabiliti
dai mercati globali. Al contempo, invece, i costi di
generazione dell’elettricita rinnovabile sono stati
costantemente inferiori a quelli generati dai com-
bustibili fossili da oltre un decennio.

In questo contesto, la sostituzione progressiva della
generazione di energia da combustibili fossili con le
rinnovabili, completata dall'efficiente adozione di
fonti di flessibilita pulite come il nucleare e suppor-
tata dalla piena attuazione di un design aggiornato
del mercato dellelettricita, dall'integrazione ulte-
riore dei sistemi di alimentazione transfrontalieri

IMPIANTI
zeroCO, XL
INSTALLATI
DAL 2021

60+

Installi impianti di taglia C&I?
Aggiungi un sistema di accumulo

SPAZIO INTERATTIVO
Accedi al documento

Inquadra il QR Code o clicca

sopra per leggere o scaricare

la comunicazione della Commissione
Europea

dellUE (ed extra-UE) e dall'efficiente adozione di
fonti di flessibilita pulite potranno contribuire alla
riduzione dei prezzi dell’elettricita all'ingrosso.
Anzi, la Commissione si spinge a dire che, una volta
che i combustibili fossili saranno permanentemen-
te sostituiti e saranno realizzati gli investimenti ne-
cessari nelle reti, nello stoccaggio e nelle batterie, i
prezzi dell'energia potrebbero iniziare a diminuire
significativamente nell' UE.

PROMUOVERE | PPA

Cio non toglie che sia necessario - nel medio e nel
breve termine - adottare dei correttivi, cosi da evi-
tare problemi per i consumatori e I'industria. Uno di
questi correttivi interessa da vicino il fotovoltaico:
promuovere ed espandere I'uso dei contratti Power

Offriamo sistemi di accumulo Indoor e Outdoor,

Soluzioni di accumulo personalizzate per ogni esigenza, dal

- Plug & Play e con software di monitoraggio incluso

residenziale all'industria, fino all'agrisolare e al grid scale.

Dalla produzione di batterie al sofisticato software in cloud, ogni
elemento é progettato e assemblato in Italia, evidenziando il nostro

impegno per il Made in ltaly.

#APPROFONDIMENTI

Purchase Agreement (PPA) aiutera a stabilizzare i
prezzi e proteggere le aziende da prezzi elevati e vo-
latili causati dai combustibili fossili. Piu in generale
I'UE e gli Stati membri dovranno proteggere le fami-
glie a basso e medio reddito da aumenti repentini dei
prezzi dell'energia. Inoltre, sara necessario creare un
supporto su misura per le industrie ad alta intensi-
ta energetica, intenzionate a investire nei metodi di
produzione puliti. Lo stesso discorso vale per le PMI,
che avranno bisogno di un supporto dedicato per ac-
cedere ai finanziamenti per investimenti sostenibili
e adeguarsi alle normative dell'Unione europea.
Infine, la comunicazione della Commissione Von
der Leyen dedica molto spazio alla necessita di un
rafforzamento della industria continentale delle
cleantech: I'obiettivo e mantenere l'attuale forza in-
dustriale in settori come l'energia eolica, I'energia
idroelettrica e gli elettrolizzatori, settori per i quali
I'Unione europea puo gia vantare un surplus com-
merciale, e continuare ad aumentare la capacita di
produzione interna in settori in crescita come bat-
terie, veicoli elettrici, pompe di calore, fotovoltaico,
CCU/CCS, tecnologia per il biogas e il biometano so-
stenibili ed economia circolare.

Alla base c'e¢ l'idea che lo sviluppo delle industrie
green rafforzi la competitiva dell' Unione nell'ambi-
to della sostenibilita, generando notevoli economie
di scala e posti di lavoro altamente qualificati.

I vantaggi di questo piano non sarebbero soltanto
ambientali: secondo la Commissione il consegui-
mento dell'obiettivo raccomandato nel 2040 e del-
la neutralita climatica entro il 2050 consentirebbe
all'UE di ridurre il costo delle importazioni di com-
bustibili fossili di circa 2,8 miliardi di euro nel perio-
do 2031-2050, rispetto a quanto importato in media
nel periodo 2011-2020. Un piano, insomma, estre-
mamente ambizioso, il cui destino e in larga parte
all'Europarlamento che uscira fuori dalle elezioni
del prossimo giugno. @

INDOOR & OUTDOOR
ZeroCO2 - XL 100

Soluzione di accumulo e monitoraggio che
permette le funzioni di Autoconsumo, Trading
di energia, Peak shaving e adatto a Smart Grid.
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zeroCO .’

extra large

60 kW

potenza

100 kWh
capacita
All-in-One
CEl-021 e CEI-016

Energy s.p.a.
Tel. +39 049 2701296
info@energysynt.com

energyspa.com

®
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ACQUISTO E NOLEGGIO DI IMPIANT
FOTOVOLTAICI: QUALI DIFFERENZE

LA SCELTA TRA LE DUE MODALITA HA UN IMPATTO RILEVANTE SUL BILANCIO DI UN'AZIENDA,
SOPRATTUTTO SE DI PICCOLE O MEDIE DIMENSIONI. ENTRAMBE LE OPZIONI PRESENTANO
VANTAGGI E SVANTAGCCGI. PER TROVARE LA SOLUZIONE MIGLIORE, LA DITTA INSTALLATRICE
PUO SVOLGERE UN'IMPORTANTE RUOLO DI CONSULENZA

DIEGO TEANI,
AMMINISTRATORE UNICO
DI NOLEGGIO ENERGIA,
SPECIALIZZATA IN
FINANZIAMENTO DELLA
TRANSIZIONE ENERGETICA

A CURA DI DIEGO TEANI

ell'ambito dell'approvvigionamento ener-

getico da impianti fotovoltaici esistono due

opzioni principali di grande interesse per le

aziende: I'acquisto e il noleggio dei pannelli.
Una decisione che ha implicazioni significative sia
sotto il profilo della pianificazione finanziaria sia
per la strategia energetica a lungo termine di un‘at-
tivita imprenditoriale. E importante comprendere
quali siano le differenze principali tra I'acquisto e
il noleggio operativo degli impianti, cosi come co-
noscere i vantaggi e gli svantaggi che possono gui-
dare la decisione. Sara cosi piu semplice compren-
dere perché nella maggior parte dei casi l'affitto dei
pannelli & una scelta che porta nel medio e lungo
periodo i benefici maggiori. Pertanto le societa in-
stallatrici possono ampliare le proprie opportunita
di business offrendo servizi di locazione.

FATTORI DA CONSIDERARE

Per le aziende, convertirsi a fonti di energia pulita
rappresenta una scelta non solo eco-consapevole, ma
decisamente vantaggiosa sotto il profilo della spesa
energetica. Liberarsi dalle fluttuazioni costanti del
mercato dei combustibili fossili, con un'instabilita
crescente influenzata dai cambiamenti geopolitici,
garantisce una maggiore consapevolezza delle pro-
prie uscite fisse per l'energia per approntare una pia-
nificazione finanziaria stabile e duratura. Con il cre-
scente interesse verso l'energia solare, molte aziende
si trovano di fronte alla decisione tra acquistare o no-
leggiare l'infrastruttura fotovoltaica necessaria per
produrre energia pulita. Puntare sull'una o laltra di
queste due alternative dipende da vari fattori, tra cui
la liquidita finanziaria, l'organizzazione a lungo ter-

mine degli investimenti e gli obiettivi di sostenibilita,
e porta con sé una dote di vantaggi e svantaggi.

L' ACQUISTO DI IMPIANTI FOTOVOLTAICI
Per le aziende, i principali vantaggi dell’acquisto di
pannelli fotovoltaici includono la piena proprieta e
la massima liberta nella gestione dell'impianto. Le
notevoli occasioni di risparmio garantite dall'ener-
gia solare permettono di rientrare dell'investimen-
to iniziale di installazione nel giro di pochi mesi
grazie al minor costo dell'energia rispetto alle fonti
fossili. Per il passaggio al fotovoltaico sono poi pre-
visti numerosi incentivi statali e comunitari, oltre a
una serie di agevolazioni e ammortamenti a livello
tributario. C'e anche da considerare l'investimento
intangibile sulla propria immagine. Con una sen-
sibilita ambientale che sta crescendo nella societa,
soprattutto tra le giovani generazioni, la possibilita
di presentarsi come un progetto green che ricorre
all'energia pulita, garantisce ottima visibilita e un
aumento della propria reputazione. Gli installatori
traggono il loro principale beneficio dalla vendita
nella chiusura immediata di un affare con il conse-
guente incasso di quanto previsto.

GLI SVANTAGGI DELL’ACQUISTO

Allo stesso tempo, pero, la certezza del guadagno
immediato rappresenta per le ditte installatrici
il principale limite insito nel processo di vendita.
Concludere subito il contratto, infatti, non garan-
tisce un rapporto prolungato nel tempo con la pos-
sibilita di upselling e ulteriori sviluppi dell’accordo.
Per le aziende, invece, lo svantaggio maggiore e
senza dubbio l'investimento iniziale per l'installa-

zione. Una spesa non trascurabile per il bilancio di
molte piccole e medie imprese, che devono poi farsi
carico anche degli interventi di manutenzione, del-
le sostituzioni e dell’assistenza. C'e inoltre da consi-
derare il rischio di obsolescenza, con il sistema foto-
voltaico che nel corso degli anni potrebbe perdere
efficienza e garantire performance inferiori rispet-
to ai primi tempi di operativita. Inoltre I'impianto
potrebbe risultare superato dalle novita raggiunte
dagli avanzamenti della ricerca tecnologica.

| PRO DEL NOLEGGIO SOLARE

Le aziende che non hanno particolare interesse nel
pieno possesso dei beni strumentali, per mancanza
di liquidita iniziale o altri motivi, troveranno molto
interessanti le opportunita offerte dalla locazio-
ne. Il principale beneficio del noleggio di pannelli
¢ l'abbattimento degli oneri iniziali di acquisto,
avviamento e installazione. Nel bilancio dell'im-
presa finisce solo il canone mensile concordato nel
contratto. La rata da corrispondere include inoltre,
nella maggior parte dei casi, anche i costi di ma-
nutenzione e assistenza, compresi gli interventi di
riparazione e sostituzione, annullando il rischio di
altre spese impreviste. Tra i vantaggi per le azien-
de c'e poi da ricordare la possibilita di aggiornare
la tecnologia con il passare degli anni. Allo scadere
del periodo dell'accordo, infatti, installatore e clien-
te possono decidere di sostituire I'impianto con uno
piu moderno, per aumentare l'efficienza energeti-
ca e ridurre ulteriormente le uscite. Se le esigenze
energetiche del locatario cambiano, inoltre, bastera
concordare una variazione nel proprio pacchetto
di pannelli per ricevere una quantita di energia in
linea con le nuove necessita. Rimane infine da consi-
derare il minor costo dell’elettricita generata dal sole
rispetto a quella derivante dai combustibili fossili.
Un'ulteriore voce di risparmio da segnare in bilan-
cio, cosi come la possibilita di detrarre al 100% dal-
le tasse il canone mensile annoverandolo tra i costi
operativi. Quali sono invece gli svantaggi per le im-
prese? In realta ce n'e uno solo da segnalare, ossia la
mancanza della proprieta dell'impianto. Al termine
della durata del contratto il cliente dovra restituire i
pannelli e trovare soluzioni energetiche alternative.
Va detto, perd, che in molti casi le clausole accessorie
permettono di riscattare il sistema al termine del pe-
riodo di locazione con una forte riduzione di prezzo
rispetto a un vero e proprio acquisto.

| VANTAGGI PER GLI INSTALLATORI

Per le ditte che installano pannelli il noleggio rap-
presenta soprattutto l'occasione di stabilire un le-
game stabile e duraturo con i propri clienti. Se la
vendita da accesso a un guadagno immediato, la
locazione garantisce un'entrata certa e costante
nel tempo. Le diverse opzioni da proporre al ter-
mine del contratto, dal rinnovo all'aggiornamento
tecnologico fino alla vendita diretta, consentono di
prolungare il periodo di attivita e generare nuovi
guadagni. Le interazioni frequenti per le attivita di
manutenzione e assistenza permettono di consoli-
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dare il rapporto di fiducia e di far partire in molti casi
un passaparola virtuoso che porta all'acquisizione di
nuovi clienti. Lidea di proporre una soluzione fles-
sibile come il noleggio aiuta ad aprire nuove strade
di business e a vincere i dubbi e le resistenze sul fo-
tovoltaico di chi non ha disponibilita per investire
nell'acquisto diretto. Venendo ai contro, ce n'e¢ uno
solo da tenere in considerazione. Sara infatti la ditta
installatrice a farsi carico degli oneri di installazio-
ne e di smantellamento dell'impianto, nonché delle
uscite relative a manutenzione e assistenza e di tut-
ti gli imprevisti. Una serie di voci di spesa che pero
vengono nella maggior parte dei casi ammortizzate
dall'incasso del canone mensile.

CONSIDERAZIONI PER LA SCELTA
Quando si consiglia a unazienda se puntare sull'ac-
quisto o sul noleggio di un impianto fotovoltaico
bisogna prendere in considerazione diversi fattori
strategici. La decisione dovrebbe essere guidata non
solo da una valutazione del flusso di cassa, ma anche
dagli obiettivi di sostenibilita, dalla durata dell'impe-
gno e dal valore che l'energia solare pud apportare
allimmagine del progetto nel suo complesso. La
scelta tra acquisto e noleggio va quindi oltre una
semplice analisi di costi e benefici. E una presa di po-
sizione che riflette la visione a lungo termine dell’a-
zienda e il suo impegno verso pratiche sostenibili e
innovative. Gli installatori, in qualita di consulenti,
possono quindi sfruttare diverse leve per guidare i
propri potenziali clienti attraverso questa complessa
valutazione, garantendo che la risoluzione finale sia
in linea con gli obiettivi aziendali globali.

L'INSTALLATORE COME CONSULENTE
Gli installatori di impianti fotovoltaici hanno l'op-
portunita di andare oltre il semplice ruolo di for-
nitori di soluzioni tecniche. Diventando consulenti
strategici per le imprese, possono offrire un valore
aggiunto significativo, aiutando i clienti a naviga-

re nel panorama delle energie rinnovabili e a fare
scelte informate che porteranno benefici per la loro
attivita per gli anni a venire. La ditta appaltatrice ha
tutto l'interesse a contribuire all'educazione ener-
getica dell'impresa cliente, con informazioni chiare
e accessibili sui vantaggi e sui potenziali svantaggi
dell'energia solare, comprese le specificita dell’ac-
quisto rispetto al noleggio. Non sempre, infatti, chi
cerca soluzioni energetiche ha una visione comple-
ta del quadro di risposte che ha davanti. Puntare sul
noleggio non € solo una decisione rilevante sotto il
profilo energetico, ma un'importante mossa tattica
nella pianificazione finanziaria. Partendo dal pre-
supposto che il capitale ¢ la risorsa piu importante
di qualsiasi progetto imprenditoriale, evitare lI'inve-
stimento iniziale per acquisto e installazione con-
sente di mantenere alto il livello di liquidita e de-
stinarlo ad altri obiettivi. Come abbiamo gia visto, il
canone mensile rientra anche tra le voci detraibili
in pieno dal carico tributario tra i costi operativi,
ma non solo. La locazione risulta sempre anche piu
vantaggiosa rispetto ad alternative quali il leasing
o il finanziamento bancario, che hanno una dedu-
cibilita ridotta ai soli interessi, oltre a costituire un
debito che grava sul bilancio per anni.

SOLUZIONI PERSONALIZZATE

Gli installatori possono distinguersi offrendo pac-
chetti personalizzati che si adattano perfettamente
alle esigenze di ciascun cliente. Offrendo inoltre
supporto continuo, manutenzione e consulenza
per l'intera durata del contratto di noleggio, gli in-
stallatori possono rafforzare la propria relazione
con i clienti e posizionarsi nel ruolo di partner affi-
dabili per tutti i bisogni energetici futuri. La scelta
tra acquisto e noleggio di impianti fotovoltaici puo
apparire complessa e pesare nel quadro operativo e
decisionale piu di quanto sia logico aspettarsi. Una
buona sintesi del quadro complessivo permette di
affermare che il passaggio totale, o anche solo l'in-
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tegrazione parziale, dell'energia solare per l'approv-
vigionamento energetico aziendale permette di no-
tare un taglio delle bollette gia nel giro di pochissimi
mesi. Il noleggio fotovoltaico rappresenta un'oppor-
tunita per tante piccole e medie imprese reticenti
a mettere a bilancio un investimento per avviare il
passaggio al solare tramite 'acquisto dell'impianto. E
qui che entra in gioco la consulenza strategica di chi
ha una consolidata esperienza nel settore per pro-
porre un piano in affitto su misura e capace di sod-
disfare il fabbisogno energetico dell’attivita senza il
forte esborso economico iniziale.

Nel corso delle prossime uscite entreremo pitl in pro-
fondita nei vantaggi che il noleggio fotovoltaico garan-
tisce e l'impatto che questa opzione puo avere sui flussi
di cassa di un'azienda. O]
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NEL VALUTARE L'ACQUISTO
O IL NOLEGGIO

DI UN IMPIANTO
FOTOVOLTAICO, LAZIENDA
DEVE PRENDERE IN
CONSIDERAZIONE DIVERSI
FATTORI E NON GUARDARE
SOLO AL FLUSSO DI CASSA.
IN QUESTO CONTESTO,

GLI INSTALLATORI
POSSONO FUNGERE DA
CONSULENTI E GUIDARE

| POTENZIALI CLIENTI
NELLA VALUTAZIONE PER
GARANTIRE LORO CHE

LA SCELTA FINALE SIA IN
LINEA CON GLI OBIETTIVI
AZIENDALI.
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GREEN
SQUARE

AGRIVOLTAICO: ECCO COME

ACCEDERE AGLI INCENTIVI

IL DECRETO DEL MASE ENTRATO IN VIGORE IL 14 FEBBRAIO SCORSO PROMUOVE
LA REALIZZAZIONE DI IMPIANTI FOTOVOLTAICI IN AMBITO AGRICOLO E PREVEDE
LEROGAZIONE DI UN INCENTIVO. ECCO IL PROFILO DEI BENEFICIARI E | REQUISITI

PER ACCEDERVI

A CURA DELLO STUDIO LEGALE GREENSQUARE ITALIA

JESssss

er agrivoltaico si intende un impianto foto-
voltaico realizzato su un suolo agricolo, che
consente, pero, di preservare la continuita
delle attivita di coltivazione agricola e pa-
storale sul sito di installazione, garantendo al con-
tempo una buona produzione energetica da fonti
rinnovabili.
In pratica, permette di produrre energia elettrica
mantenendo la coltivazione diretta dei terreni e/o
l'allevamento di bestiame, tramite l'utilizzo di im-
pianti che, per le loro caratteristiche tecniche e fisi-
che, rispettano la produzione agricola.
Nel dettaglio, cio e possibile tramite un sistema ad
inseguimento solare, consistente nella realizzazio-
ne di pannelli fotovoltaici sopraelevati rispetto al
terreno e liberi di ruotare in modo tale che questi
siano sempre orientati verso il sole, evitando che si
facciano ombra I'uno con l'altro.
Dunque, risulta rilevante, soprattutto per fini au-
torizzatori e di incentivazione, distinguere un im-
pianto agrivoltaico da un semplice impianto foto-
voltaico collocato in area agricola, che € privo della
contestuale capacita di produrre energia pulita e, al
contempo, consentire la prosecuzione dell’attivita
agricola. Proprio per questo motivo, il Consiglio di
Stato, con la recente sentenza n. 8029 del 2023, ha

precisato che “i criteri di valutazione dei progetti
destinati agli impianti fotovoltaici non possano es-
sere utilizzati anche per quelli agrivoltaici”.

IL QUADRO NORMATIVO

La normativa in materia é stata recentemente inno-
vata per consentire lo sviluppo di tali sistemi inno-
vativi di produzione di energia.

Difatti, inizialmente, I'art. 65 del D.L. n. 1 del 2012,
convertito dalla L. n. 27 del 2012, vietava l'accesso
agli incentivi statali individuati dal decreto legisla-
tivo del 3 marzo 2011 n. 28 per impianti fotovoltaici
su suolo agricolo.

Con i successivi sviluppi tecnologici che hanno fa-
vorito I'armonica convivenza sullo stesso suolo del-
la produzione sia agricola che di energia, il legisla-
tore e intervenuto attraverso il D.L. n. 77 del 2021,
convertito dalla L. n. 108 del 2021, che ha previsto
delle deroghe attraverso l'introduzione dei commi
1-quater e 1-quinques al predetto art. 65 che con-
sentono l'accesso agli incentivi statali per impianti
agrivoltaici con moduli elevati da terra. Nel detta-
glio, ai sensi dei predetti commi, per “impianto agri-
voltaico” a cui e consentito l'accesso all'incentivo si
intende un impianto che adotta congiuntamente
sistemi di monitoraggio specifici e soluzioni inte-

\
---

e e
e i

ket |

!
|

& 77 T E——

1
I
\

grate innovative con montaggio dei moduli elevati
da terra, anche prevedendo la rotazione dei moduli
stessi, comunque in modo da non compromettere
la continuita delle attivita di coltivazione agricola e
pastorale, anche eventualmente consentendo l'ap-
plicazione di strumenti di agricoltura digitale e di
precisione.

GLI INCENTIVI PREVISTI

Il nuovo decreto del ministero dell’Ambiente e della
Sicurezza Energetica, entrato in vigore il 14 febbra-
io 2024 per promuovere la realizzazione di sistemi
ibridi agricoltura-energia, ha previsto l'erogazione
di un incentivo composto da (art. 1, comma 2 del
Decreto Mase): un contributo in conto capitale nella
misura massima del 40% dei costi ammissibili; una
tariffa incentivante applicata alla produzione di
energia elettrica netta immessa in rete.

Laccesso all'incentivo é garantito attraverso l'iscri-
zione di appositi registri o con la partecipazione a
procedure competitive in funzione della titolarita e
della taglia dei progetti, che si svolgeranno nel corso
del 2024.

Le procedure di registro, per un contingente com-
plessivo di 300 MW, sono riservate ad impianti
di potenza fino a 1 MW realizzati da imprenditori
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agricoli e loro aggregazioni, mentre le procedure
competitive, per un contingente complessivo di 740
MW, sono riservate ad impianti di qualsiasi potenza
realizzati da imprenditori agricoli e loro aggregazio-
ni, o associazioni temporanee di impresa che inclu-
dono almeno un imprenditore agricolo.

Ciascuna procedura prevede un periodo di apertura
dei bandi di 60 giorni, nel quale i proponenti posso-
no presentare domanda di accesso agli incentivi. Le
graduatorie sono pubblicate entro i 90 giorni suc-
cessivi alla chiusura di ogni singola procedura (art.
6 comma 5 Decreto Mase). Tutta la procedura ¢ ge-
stita dal GSE tramite il sito www.gse.it.

| SOGGETTI BENEFICIARI

I soggetti beneficiari della misura sono (art. 4,
comma 1, Decreto Mase) in prima battuta gli im-
prenditori agricoli come definiti dall’articolo 2135
del codice civile, in forma individuale o societaria
anche cooperativa, societa agricole, come definite
dal decreto legislativo 29 marzo 2004, n. 99, non-
ché consorzi costituiti tra due o piu imprenditori
agricoli e/o societa agricole imprenditori agricoli,
ivi comprese le cooperative agricole. Sono altresi
soggetti beneficiari le associazioni temporanee di
imprese, che includono almeno un soggetto tra
quelli sopra indicati.

E importante precisare che non & consentito l'ac-
cesso agli incentivi agli impianti che hanno inizia-
toilavoridirealizzazione prima di aver presentato
istanza di partecipazione alle procedure bandite ai
sensi del presente decreto. Ai fini del presente de-
creto e conformemente alla comunicazione della
Commissione europea 2022/C 80/01, gli interventi
si intendono avviati al momento dell’assunzione
della prima obbligazione che rende un investi-
mento irreversibile, quale, a titolo esemplificativo,
quella relativa all'ordine delle attrezzature ovvero
all’'avvio dei lavori di costruzione. Lacquisto di ter-

reni e le opere propedeutiche quali l'ottenimento
di permessi e lo svolgimento di studi preliminari di
fattibilita non sono da considerarsi come avvio dei
lavori (art. 4, comma 3, Decreto Mase).

REQUISITI D'IMPIANTO

In aggiunta, per accedere all'incentivo e neces-
sario che gli impianti garantiscono il rispetto dei
seguenti requisiti (art. 5, comma 3, Decreto Mase):
possesso del titolo abilitativo alla costruzione e
all'esercizio dell'impianto; possesso del preventivo
di connessione alla rete elettrica accettato in via
definitiva; rispetto dei requisiti di cui all’Allegato
2, lettera a) del Decreto Mase. Questi ultimi riguar-
dano in particolare il fatto che la superficie mini-
ma destinata all’attivita agricola deve essere pari
almeno al 70% della superficie totale del sistema
agrivoltaico. Inoltre l'altezza minima dei modu-
li dell'impianto agrivoltaico avanzato rispetto al
suolo deve consentire la continuita delle attivita
agricole (o zootecniche) anche sotto ai moduli fo-
tovoltaici e rispetta, in ogni caso, i valori minimi di
seguito riportati: 1,3 metri nel caso di attivita zoo-
tecnica (altezza minima per consentire il passag-
gio con continuita dei capi di bestiame) e impianti
agrivoltaici che prevedono l'installazione di modu-
li in posizione verticale fissa; 2,1 metri nel caso di
attivita colturale (altezza minima per consentire
I'utilizzo di macchinari funzionali alla coltivazio-
ne). Ultimo requisito richiesto previsto nell’Alle-
gato 2 e riferito alla producibilita elettrica speci-
fica dell'impianto agrivoltaico avanzato (FVagri)
che non deve essere inferiore al 60% della pro-
ducibilita elettrica di un impianto fotovoltaico di
riferimento (FVstandard).

Inoltre gli impianti devono garantire la continui-
ta dell'attivita di coltivazione agricola e pastorale
sottostante l'impianto. Devono essere di nuova
costruzione e realizzati con componenti di nuo-
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va costruzione. Devono poi essere conformi alle
norme nazionali e unionali in materia di tutela
ambientale, nonché al principio “non arrecare
un danno significativo” di cui all’articolo 17 del
regolamento (UE) 2020/852, come illustrato nelle
regole operative di cui all'articolo 12. Da ultimo e
necessario il possesso di dichiarazione di un isti-
tuto bancario che attesti la capacita finanziaria
ed economica del soggetto partecipante in rela-
zione all’entita dell'intervento, tenuto conto del-
la redditivita attesa dall'intervento stesso e della

capacita finanziaria ed economica del gruppo
societario di appartenenza, ovvero, in alternati-
va, I'impegno del medesimo istituto a finanziare
I'intervento. In caso di associazioni temporanee
di imprese, la dichiarazione dell’istituto bancario
puo riferirsi anche a uno solo dei soggetti che
compongono I'ATI. @
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IL NUOVO DECRETO

DEL MINISTERO
DELL'AMBIENTE E DELLA
SICUREZZA ENERGETICA,
ENTRATO IN VIGORE IL

14 FEBBRAIO 2024, HA
PREVISTO L'EROGAZIONE
DI UN INCENTIVO
COMPOSTO DA UN
CONTRIBUTO IN CONTO
CAPITALE NELLA MISURA
MASSIMA DEL 40% DEI
COSTI AMMISSIBILI

E DA UNA TARIFFA
INCENTIVANTE APPLICATA
ALLA PRODUZIONE DI
ENERGIA ELETTRICA NETTA
IMMESSA IN RETE. LO
STESSO DECRETO INDICA
LE MODALITA DI RICHIESTA
DEI BENEFICI ED ELENCA |
REQUISITI DEI SOGGETTI E
DEGLI IMPIANTI AFFINCHE
POSSANO ACCEDERVI
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PREZZI ENERGIA: A FEBBRAIO
N EUROPA NUOVO MINIMO STORICO

A FEBBRAIO, | PREZZ| DEI PRINCIPALI MERCATI EUROPE| DELLENERGIA ELETTRICA SONO
DIMINUITI, ATTESTANDOSI Al LIVELLI PIU BASSI DALLA PRIMA META DEL 2021 NELLA MAGGIOR
PARTE DI ESSI. IL FOTOVOLTAICO HA RAGGIUNTO IL RECORD DI PRODUZIONE IN SPAGNA

E PORTOCGALLO, UNA PIETRA MILIARE RAGGIUNTA DAL PAESE SPACNOLO ANCHE

DALLA PRODUZIONE EOLICA

DI ALEASOFT ENERGY FORECASTING

febbraio 2024 le variazioni della produzio-
ne da fonte solare sono state eterogenee nei
principali mercati europei. La maggior parte
dei Paesi ha registrato diminuzioni, oscillan-
do tra il 18% in Francia e il 3,4% in Italia. Al contra-
rio, nei mercati portoghese e spagnolo, la produzio-
ne di energia solare e aumentata rispettivamente
del 18% e dell'11%. Inoltre, nel secondo mese del
2024, Spagna e Portogallo hanno battuto record
storici di produzione da fonte solare rispetto allo
stesso mese degli anni precedenti. Il mercato spa-
gnolo ha generato 2.447 GWh e quello portoghese
263 GWh. Laumento della produzione di energia
fotovoltaica su base annua ¢ dovuto all'aumento
della potenza installata negli ultimi dodici mesi. Se-
condo i dati REE, tra febbraio 2023 e febbraio 2024
in Spagna sono stati aggiunti 4.773 MW di nuova
potenza fotovoltaica. Nello stesso periodo, il mer-
cato portoghese ha aggiunto 768 MW di questa
tecnologia al sistema. Laumento della produzione
rispetto al mese di gennaio ¢ stato rispettivamente
del 27% e del 61% sui mercati francese e tedesco.

CRESCE ANCHE L’EOLICO

La produzione eolica € aumentata su base annua in
tutti i principali mercati europei dell’elettricita. Gli
aumenti hanno oscillato tra il 22% del mercato italia-
no e il 78% del mercato francese. Inoltre, sul mercato
spagnolo la produzione eolica di febbraio 2024 ¢ sta-
ta di 6.790 GWh, battendo il record storico rispetto
allo stesso mese degli anni precedenti. Tra febbraio
2023 e febbraio 2024 nel continente spagnolo sono
stati installati 616 MW di energia eolica.

Anche la tendenza all'aumento della produzione eo-
lica e stata osservata nel confronto con il mese prece-
dente. Nella maggior parte dei mercati la produzione
€ aumentata. Gli aumenti hanno oscillato tra il 13% e
il 34% registrati rispettivamente sui mercati france-
se e portoghese. Fanno eccezione i mercati italiano e
tedesco, con diminuzioni del 13% e del 2,6%.

DOMANDA IN CALO

A febbraio 2024, la domanda di energia elettrica
diminuita nella maggior parte dei principali mer-
cati europei rispetto allo stesso periodo del 2023. 11
mercato francese ha registrato il calo maggiore, del
7.7%. Mentre la Gran Bretagna ha avuto il calo mi-
nore, dello 0,2%. I mercati tedesco, belga e olande-
se hanno invece registrato aumenti del fabbisogno
che oscillano tralo 0,1 e il 2,1%.

La tendenza al ribasso € stata ancora piu generaliz-
zata confrontando il fabbisogno di energia elettrica
di febbraio 2024 con quello di gennaio dello stesso
anno. Anche in questo caso, il mercato francese ha
registrato il calo maggiore, del 12%. Le altre dimi-
nuzioni hanno oscillato tra il 7,6% in Portogallo e il
2,9% in Germania. Il mercato italiano e stato l'unico
in cui il fabbisogno ¢ aumentato, dell'1,4% rispetto
al mese precedente.

A livello di temperature, esse a febbraio 2024 erano

Produzione energetica da fotovoltaico in Europa (TWh)

Feb 2023 - Feb 2024

——France

—Garmany

——Iberian Pen.
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superiori a quelle dello stesso mese del 2023. Gli au-
menti variavano da 1,2°C in Gran Bretagna a 3,8°C
in Germania. Le temperature a febbraio sono state
meno fredde anche di quelle del mese precedente.
LEuropa meridionale ha registrato aumenti mode-
rati compresi tra 1,4°C e 2,4°C. Negli altri mercati le
variazioni di temperatura sono state pitu pronuncia-

te, oscillando tra 3,1°C in Gran Bretagna e 5,3°C in
Germania.

PREZZI MEDI IN CALO

A febbraio, il prezzo medio mensile ¢ stato infe-
riore a 65 euro al MWh nella maggior parte dei
principali mercati elettrici europei. Le eccezioni
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sono state le medie del mercato N2EX nel Regno
Unito e del mercato Ipex in Italia, rispettivamen-
te di 69,44 euro al MWh e 87,63 euro al MWh. 11
mercato Mibel di Portogallo e Spagna ha registrato
i prezzi mensili piu bassi, rispettivamente di 39,86
euro al MWh e 40,00 euro al MWh. Nel resto dei
mercati analizzati da AleaSoft Energy Forecasting,
la media € stata compresa tra 50,92 euro al MWh
del mercato nordico del Nord Pool e 63,89 euro al
MWh del mercato olandese Epex Spot.

I prezzi a febbraio hanno continuato con la ten-
denza al ribasso iniziata nel 2023. Rispetto al mese
di gennaio, sono diminuiti in tutti i mercati europei
analizzati. I mercati spagnolo e portoghese hanno
registrato il calo maggiore, del 46% in entrambi i
casi. Il calo minore, del 12%, e stato invece registra-
to sul mercato italiano. Negli altri mercati, i prezzi
sono scesi tra il 17% del mercato britannico e il 25%
del mercato nordico.

Confrontando i prezzi medi di febbraio con quel-
li dello stesso mese del 2023, anche i prezzi sono
diminuiti in tutti i mercati analizzati. Anche in
questo caso i mercati spagnolo e portoghese hanno
registrato il calo maggiore, pari al 70%. D'altra par-
te, il minor calo dei prezzi, del 38%, e stato quello
del mercato nordico. Negli altri mercati, le dimi-
nuzioni dei prezzi sono state comprese tra il 46%
del mercato italiano e il 61% del mercato francese.
A seguito di questi cali, a febbraio i prezzi della
maggior parte dei mercati europei dell’elettricita
sono stati i piu bassi dalla prima meta del 2021.
Leccezione e stata il mercato nordico, che ha avuto
i prezzi piu bassi degli ultimi quattro mesi. Nel caso
del mercato Mibel di Spagna e Portogallo, i prezzi
mensili di febbraio 2024 sono stati i piu bassi re-
gistrati dopo le medie di febbraio 2021. 1l mercato
britannico e il mercato italiano hanno raggiunto i
prezzi piu bassi rispettivamente da marzo e giugno
2021. Nel caso dei mercati tedesco, belga, francese
e olandese, i prezzi del febbraio 2024 erano i piu
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bassi dal maggio 2021. A febbraio inoltre il calo del
prezzo medio del gas e delle quote di anidride car-
bonica, il calo del fabbisogno di energia elettrica
nella maggior parte dei mercati e 'aumento gene-

ralizzato della produzione di energia eolica hanno
determinato un calo dei prezzi. Inoltre, la produ-
zione solare e aumentata rispetto all'anno prece-
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Tecnologia a portata di click

Energia Italia compie 20 anni e ti regala uno shop
allavanguardia, completo di tutte le migliori soluzioni
tecnologiche per il fotovoltaico e l'efficientamento energetico,
selezionate dai nostri Energy Specialist.
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SONO STATE INSTALLATE
16 COLONNINE CON

DUE PRESE DA 22 KW
CIASCUNA. LA SCELTA E
RICADUTA SUI PRODOTTI

DI SCHNEIDER ELECTRIC IN

QUANTO L'INTEGRAZIONE
CON IL SISTEMA BUILDING
MANAGEMENT SYSTEMS
CHE CONTROLLA E

REGOLA L'INTERO EDIFICIO

PERMETTE DI MONITORARE,
REGOLARE E CONTROLLARE

TUTTI | PUNTI DI RICARICA
IN QUALSIASI MOMENTO
DELLA GIORNATA

impianto

FOTOVOLTAICO ED E-MOBILITY

PER LA NUOVA SEDE DI MARCHIOL

SULL'IMMOBILE SITUATO A RONCADE, IN PROVINCIA DI TREVISO, E STATO INSTALLATO UN
IMPIANTO SOLARE DA 2,3 MWP. SONO STATI PREDISPOSTI ANCHE 32 PUNTI DI RICARICA
ATTORNO AL PERIMETRO DELLA STRUTTURA, PER UNA POTENZA COMPLESSIVA DI QUASI 700 KW

archiol Spa, azienda del Triveneto che
opera nel settore della distribuzione di
materiale elettrico, ha scelto di dotare la
nuova struttura, che accoglie sia il polo
logistico sia il centro direzionale, di un impianto
fotovoltaico sulla copertura degli edifici. La so-
cieta Hile, ha installato I'impianto. La nuova sede
di Marchiol concentra i magazzini, prima disloca-

ti a Mestrino, Portogruaro e Villorba, e racchiude
tutti gli uffici direzionali. Il polo e stato sviluppato
seguendo tutti i criteri di efficienza sia a livello
produttivo e di processo, che a livello di impatto
ambientale. Ecco perché l'impianto fotovoltaico
doveva rispondere a delle richieste fondamen-
tali: massimizzare la produzione energetica per
rispondere agli obiettivi ambientali dell'azienda e

i

agli elevati standard di sicurezza richiesti anche
dalla grande superficie della nuova sede.

Limmobile interessato dall'intervento si estende
su una superficie totale di 42.000 metri quadrati
lungo la Strada Regionale 89, a Roncade in pro-
vincia di Treviso. Ledificio ospita da agosto 2023
I'insieme di tutte le divisioni corporate, con 300
dipendenti circa; alimentato da energie rinnova-
bili, & stato pensato in particolare con un occhio
di riguardo all'ambiente, rispondendo ai massimi
criteri di sostenibilita. Sulla copertura e stato in-
stallato un impianto fotovoltaico dalla potenza di
2,36 MWp capace di soddisfare gran parte del fab-
bisogno energetico, stimato in 2.550 MWh/anno.

5.760 MODULI DI QUATTRO

BRAND DIVERSI

Limpianto fotovoltaico installato per Marchiol
Spa e frutto di una progettazione attenta e di pre-
cise scelte tecnologiche, come moduli fotovoltaici
e inverter di ultima generazione. Inoltre, per il
progetto di Roncade & stata fatta una scelta par-
ticolare al fine di massimizzare l'efficienza ener-
getica e la flessibilita del sistema. Per questo la
copertura fotovoltaica, che occupa circa 30.000
metri quadri, si compone di quattro sezioni di
ugual potenza realizzate con altrettante tipolo-
gie e brand di moduli fotovoltaici. Nello specifico
sono stati coinvolti Rec Solar, Bisol, FuturaSun e
Yingli Solar per un totale di 5.760 pannelli. Lidea
di utilizzare quattro marchi diversi di moduli fo-
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impianto

tovoltaici nasce per generare un confronto a pari-
ta di condizioni. Questo permettera nel tempo di
fare opportune valutazioni sulla qualita dei pro-
dotti sia in termini di performance produttive sia
in termini di resistenza meccanica nel tempo.
Ogni sezione e stata creata con 1.440 moduli da
410 Wp orientati ad est-ovest, ogni isola inverter
¢ stata configurata utilizzando due inverter per il
lato est e due inverter per il lato ovest.

Dal momento che i consumi giornalieri del nuo-
vo polo logistico sono costanti, avere 'impianto
orientato ad est-ovest permettera di ottenere una
maggiore produttivita nell'arco dell'intera giorna-
ta, sfruttando da subito le prime ore di luce del

Dati Tecnici

Localita di installazione: Roncade (TV)
Committente: Marchiol S.p.A.

Societa di installazione: Hile
Tipologia impianto: impianto
fotovoltaico su copertura

Potenza totale: 2,36 MWp

Superficie coperta: circa 30.000 metri
quadri

Schneider Electric con due prese da 22kW

Tempo di realizzazione: 90 giorni

HANNO PARTECIPATO

hile = REC

LA COPERTURA
FOTOVOLTAICA S|
COMPONE DI QUATTRO
SEZIONI DI UGUAL
POTENZA REALIZZATE
CON ALTRETTANTE
TIPOLOGIE E BRAND DI
MODULI FOTOVOLTAICI.
L'IDEA DI UTILIZZARE
QUATTRO MARCHI
DIVERSI| DI MODULI

matting ele ultime.ore di sole della sera, guindi e e 5 70 rresi r—‘l FuturaSun +. FOTOVOLTAICI NASCE
alzare in modo significato la percentuale di auto- . . e - PER GENERARE UN
) Rec Solar TP5-410 - Futura Sun Silk Plus 410 A CONFRONTO A PARITA
consumo diretto.
: - : : s - Bisol BDO 410 - Yingly Solar YLM3.0 410. DI CONDIZIONI. .
[ sistemi di montaggio sono stati forniti da Con- L . QUESTO PERMETTERA
tact Italia. In particolare, ¢ stato scelto di utiliz- Inverter impiegati: @ NEL TEMPO DI FARE
n.16 Fronius Tauro Eco 99 YINGER T VALUTAZIONI SULLA

zare la soluzione denominata Feetnet che, grazie
a particolari accorgimenti tecnici, sono in grado
di alleggerire la pressione statica sulla copertura
mantenendo una performance elevata alle sol-
lecitazioni meccaniche e ambientali. Per quanto
riguarda i gruppi di conversione, sono stati utiliz-
zati sedici nuovi inverter Fronius Tauro ECO 99
con i quali sono state create quattro isole disposte
linearmente lungo la copertura. La soluzione con
gli inverter Tauro implica un elevato rendimento
anche ad alte temperature ma, soprattutto, per-
mette I'integrazione e la condivisione dei dati con
il sistema di controllo e monitoraggio dell'intero
edifico, sfruttando la piattaforma Ecostruxure di
Schneider Electric.

MOBILITA ELETTRICA

E MONITORAGGIO EVOLUTO

In abbinamento all'impianto fotovoltaico, sono
stati anche installati ben 32 punti di ricarica a di-
sposizione di dipendenti, ospiti e clienti. Le colon-

Struttura impiegata:
FeetNet di Contact Italia
Colonnine di ricarica: 16 colonnine

nine sono state disposte attorno al perimetro della
struttura e all'interno dei parcheggi, per una po-
tenza complessiva di quasi 700 kW. La societa ha
deciso di installare 16 colonnine di ricarica aventi
ciascuna due prese da 22 kW.

La scelta e ricaduta sui prodotti di Schneider
Electric in quanto l'integrazione con il sistema
Building Management Systems (BMS) che con-
trolla e regola l'intero edificio permette di moni-
torare, regolare e controllare tutti i punti di rica-
rica in qualsiasi momento della giornata creando
soprattutto delle logiche di utilizzo dell'energia
derivante dall'impianto fotovoltaico posto in co-

pertura. o).

PRONTI PER

Noi lo siamo da 20 anni

Tutti i moduli fotovoltaici di BISOL Group sono prodotti
al 100% in Europa con energia sostenibile. | nostri
prodotti sono sinonimo di efficienza ed esperienza.
Con la massima garanzia su prodotto e potenza.
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NUOVE FIGURE PROFESSIONALI
CON LA DIRETTIVA CASE GREEN

PER RISPONDERE A QUANTO RICHIESTO DALLUNIONE EUROPEA, SI STANNO FACENDO
SPAZIO SOGGETTI TRA CUI GLI AUDITOR ENERGETICI, CHE SI DISTINGUONO PER LA LORO
CAPACITA DI CONDURRE DIAGNOSI ENERGETICHE APPROFONDITE, DI FORNIRE ANALISI
DETTAGLIATE DEI CONSUMI E DI PROPORRE SOLUZIONI PER MIGLIORARE L'EFFICIENZA DEGLI
EDIFICI, E GLI ENERGY MANAGER, CHE HANNO INVECE IL COMPITO DI SVILUPPARE E ATTUARE
STRATEGIE PER MONITORARE E OTTIMIZZARE | CONSUMI ENERGETICI

HUNTERS

— GROUP ——

el contesto della crescente consapevolez-
za ambientale e della necessita di ridur-
re le emissioni di gas serra, la direttiva
sull'efficienza energetica degli edifici
(Epbd) emerge come un faro guida nel panora-
ma dell'Unione europea. Questa direttiva, mirata
alla riduzione progressiva dei consumi del pa-
trimonio edilizio residenziale, si configura come
un progetto ambizioso che mira a trasformare il
panorama degli edifici verso una visione a zero
emissioni entro il 2050.
LEpbd, che pone laccento sull'importanza di
una strategia di lungo termine, richiede agli Stati
membri dell'Unione di garantire un miglioramen-
to progressivo delle prestazioni energetiche degli
edifici. Questo si traduce in una transizione che non
si focalizza piu esclusivamente sulla classe di effi-
cienza dei singoli edifici, bensi sul raggiungimento di
obiettivi intermedi di riduzione dei consumi, fissati
al 16% entro i1 2030 e al 20-22% entro il 2035.
Uno dei punti chiave della direttiva € I'imposizione
agli Stati membri di definire piani mirati per rag-
giungere tali obiettivi, creando cosi un quadro re-
golatorio stabile che favorisca investimenti e scelte
piu consapevoli da parte di consumatori ed imprese
per ridurre e ottimizzare il consumo energetico.
I dati riportati dalla direttiva sottolineano 1'ur-
genza di agire: circa il 40% dell'energia consuma-
ta nell'UE e attribuibile agli edifici, mentre oltre
un terzo delle emissioni di gas serra legate all'e-
nergia proviene da questa fonte. E evidente che
l'efficienza energetica degli edifici € un pilastro
fondamentale nella lotta ai cambiamenti climati-
ci e nella transizione verso un'economia a basse
emissioni di carbonio.
Per affrontare questa sfida, emergono figure profes-
sionali chiave destinate a giocare un ruolo centrale.
Tra queste, gli auditor energetici si distinguono per
la loro capacita di condurre diagnosi energetiche
approfondite, fornendo analisi dettagliate del con-
sumo energetico e proponendo soluzioni per mi-
gliorare l'efficienza degli edifici. Parallelamente, gli
energy manager assumono la responsabilita dello
sviluppo e dell'attuazione di strategie per monito-
rare e ottimizzare il consumo energetico, contri-
buendo cosi a ridurre i costi legati all'energia.
Ma I'Epbd non si limita a promuovere l'efficien-
za energetica degli edifici esistenti; essa stabilisce
anche nuovi standard per la costruzione di nuo-
vi immobili. Secondo la direttiva, gli edifici a zero
emissioni diventeranno la norma, con l'obiettivo
che tutti i nuovi edifici residenziali e non residen-
ziali siano a emissioni zero “in loco” entro il 2030.
Questo implica una transizione verso tecnologie

Opportunita aperte

PER AZIENDA SETTORE ENERGY
SI RICERCA UNA FIGURA DI PROJECT

MANAGER PER LA GESTIONE DI COMMESSE

IN AMBITO FOTOVOLTAICO B2B E B2C.

Principali responsabilita

La persona, una volta definito ed approvato

il progetto di commessa, si occupera di:

e Creare piani di progetto rispettando risorse, bud-
get, tempi e scadenze.

» Definire cronoprogramma in collaborazione con le

parti interessate.

 Coordinare le parti coinvolte (progettisti, acquisti,
sub appalti, sicurezza, cantiere), definendo azioni e
tempistiche.

eMonitorare costantemente lo stato di avanzamen-
to del progetto fino alla consegna per il collaudo.

sostenibili e I'adozione di soluzioni passive e atti-
ve per ridurre l'impatto ambientale. In parallelo,
la direttiva affronta anche il tema dell'abbandono
dei combustibili fossili, anticipando il divieto delle
caldaie a gas metano entro il 2040. Questa mossa
rappresenta un passo significativo verso una mag-

Principali caratteristiche richieste

» Competenze di gestione del progetto.
e Competenze di leadership.

e Abilita comunicative.

e Capacita di problem solving.

e Capacita di gestire il budget.

» Orientamento ai risultati.

Le caratteristiche preferenziali,
ma non di esclusione:

e Laurea in Ingegneria Energetica /
Ingegneria Elettrica.

e Esperienza pregressa di 1-2 anni
in ruoli analoghi.

e Conoscenza del settore.

Per candidarsi:

https://www.huntersgroup.
com/2024/03/21/project-manager-2/

giore adozione di fonti di energia rinnovabile e
sostenibile. Infine, I'Epbd promuove l'integrazione
di tecnologie solari negli edifici, stabilendo che i
nuovi edifici debbano essere “solar-ready” e in-
centivando l'installazione di pannelli solari sugli
edifici esistenti. @
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Il fotovoltaico é di tutti

IN UNA LETTERA INDIRIZZATA AL MASE, L'ASSOCIAZIONE HA ESPRESSO SODDISFAZIONE
PER IL TESTO PRELIMINARE, IN PARTICOLARE PER IL PREZZO DI RIFERIMENTO A BASE
D'ASTA DI 85 EURO AL MWH. MA CHIEDE ALLO STESSO TEMPO DI ACCELERARE

CON LA PUBBLICAZIONE DEL DECRETO, AFFINCHE SI EVITINO FASI DI STALLO

A CURA DI ITALIA SOLARE

talia Solare ha scritto al ministro dellAmbiente e

della Sicurezza Energetica Gilberto Pichetto Fratin

per chiedere una rapida approvazione del decreto

Fer X. Il ministero ha cosl organizzato un incon-
tro tra i vertici dell'associazione e il capo dipartimento
del Mase, Federico Boschi. «Ringraziamo il ministero
che ha fornito importanti chiarimenti in merito a di-
versi punti della bozza di decreto», commenta Paoclo
Rocco Viscontini, presidente di Italia Solare. «Il capo
dipartimento ha inoltre manifestato grande attenzione
alle nostre segnalazioni affinché lo stesso Fer X possa
esprimere il suo enorme potenziale. Obiettivo primario
rimane infatti che si faccia chiarezza sulle aree da sola-
rizzare. In particolare, e necessaria chiarezza sulle co-
siddette aree di accelerazione previste dall'ultima diret-
tiva sulle rinnovabili e oggetto di una delle riforme del
Pnrr». In generale 'associazione esprime soddisfazione
per la bozza di decreto e per il prezzo di riferimento

a base dasta di 85 euro al MWHh. Italia Solare accoglie
inoltre positivamente le previsioni che garantiscono il
pagamento dell'incentivo anche in caso di prezzi nega-
tivi e tagli allimmissione di energia, cosi come la previ-
sione dell'indicizzazione delle tariffe. Secondo l'associa-
zione il pieno successo del Fer X dipende dalla capacita
del sistema di garantire un numero di autorizzazioni
annue adeguate ai contingenti previsti.

Nella lettera Italia Solare chiede che il decreto diventi
operativo al piu presto. Fatta eccezione per gli incenti-
vi alle comunita energetiche, al momento non ¢ attivo
alcun meccanismo di sostegno alla produzione da rin-
novabili. “E evidente che l'attesa del DM Fer X limita
anche l'interesse per i PPA”, si legge nella lettera. “Cio,
unitamente alle incertezze connesse al credito di impo-
sta del DL Transizione 5.0, puo causare un severo bloc-
co del settore”. Nel testo di bozza vi sono alcuni punti
cruciali, in particolare quelli con i quali si da mandato
a Terna e GSE di predisporre, entro 60 giorni dall'en-
trata in vigore del decreto, la proposta di progressione
temporale dei contingenti messi a disposizione nelle

aste per 1 successivi cinque anni e la proposta dei co-
efficienti da applicare alle offerte di riduzione del prez-
zo di riferimento per ciascuna zona di mercato. “E del
tutto evidente che questi passaggi sono fondamentali
per le decisioni di investimento’, continua la lettera.
“‘Riteniamo indispensabile che siano svolti ascoltando
le associazioni di categoria in modo da semplificare gli
adempimenti successivi allemanazione del decreto e
da indirizzare gli incentivi verso impianti che, conside-
rati anche i vincoli di rete, possano da subito dare un
contributo agli obiettivi 2030. Allo stesso modo il tema
della determinazione dei costi di esercizio soggetti a in-
dicizzazione deve essere concertato con le associazioni.
In particolare, il testo deve essere integrato per tene-
re conto anche delle autorizzazioni gia rilasciate, della
tipologia di impianti e della loro localizzazione geogra-
fica. Poiché i consumi sono concentrati nelle regioni
settentrionali, mentre gli impianti di grandi dimensioni
sono prevalentemente al sud, Italia Solare chiede di
considerare I'opportunita di coefficienti che stimoliplg

lI'insediamento di impianti anche nel nord”. @
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“ACEPER

TRANSIZIONE ENERGETICA:
LE RISORSE DEL PNRR PER LE PMI

IL 68% DEI DIRIGENTI DAZIENDA IN ITALIA ESPRIME UN PARERE FAVOREVOLE NEI
CONFRONTI DEL PROGRAMMA NEXT GENERATION EUROPE E DEL SUO IMPATTO SULLE
PERFORMANCE A LUNCO TERMINE DELLA PROPRIA AZIENDA. TUTTAVIA SONO MOLTE

LE DIFFICOLTA NELL'ACCESSO Al BANDI. ECCO QUALI SONO | SERVIZI MESSI A DISPOSIZIONE
DA ACEPER PER CONSENTIRE AL TESSUTO IMPRENDITORIALE NAZIONALE DI SFRUTTARE

LE OCCASIONI OFFERTE DAL PIANO

A CURA DI ACEPER

due anni di distanza dal lancio del Next

Generation Europe, la societa di servizi

alle imprese Deloitte ha approfondito come

le societa private e le istituzioni valutano
l'opportunita di trasformazione senza precedenti
offerta dal programma europeo. La ricerca eviden-
zia che il 68% dei dirigenti aziendali italiani espri-
me un parere favorevole nei confronti del Pnrr e
del suo impatto in termini di competitivita, produt-
tivita e attrattivita. Oltre il 50% degli intervistati
ritiene che le riforme e le progettualita del Pnrr
influenzeranno positivamente le performance a
lungo termine della loro azienda. Il sistema im-
prenditoriale italiano percepisce, quindi, i vantaggi
e le opportunita derivanti dalle trasformazioni abi-
litate dal piano “Italia Domani”. «Proattivita e flessi-
bilita sono le parole che meglio descrivono il siste-
ma imprenditoriale italiano in questo momento»,
ha commentato Stefano Alfonso, nuovo growth
leader di Deloitte Central Mediterranean, in occa-
sione della pubblicazione della ricerca. «Secondo il
90% dei dirigenti intervistati, infatti, le prospettive
di crescita della propria azienda sono rosee anche
nel breve termine e per oltre il 50% delle societa
queste sono riconducibili al potenziale del Pnrr.
Ad oggi gia un terzo delle imprese intervistate ha
rivisto la propria pianificazione strategica e i relati-
vi piani d'investimento alla luce delle opportunita
del Piano Italia Domani nell'ottica di rivitalizzare
le proprie attivita e sviluppare approcci al mercato
innovativi, digitali e sostenibili in linea con i cam-
biamenti, sempre piu repentini e di difficile previ-
sione, del contesto esternos.

ATTENZIONE ALLA

DIGITALIZZAZIONE

La ricerca rileva anche che il 67% dei dirigenti
italiani concorda con gli obiettivi di digitalizza-
zione dell'Unione europea, citando l'innovazione
e la trasformazione digitale quali priorita azien-
dali. Piu di un terzo delle organizzazioni italiane,
infatti, sta aggiornando la propria strategia in
questo senso: il 35% per innovazione e il 37% per
digitalizzazione. Per gli intervistati, complessita
e difficolta inducono le aziende a sfruttare mag-
giormente il potenziale dell'innovazione (il 55%),
in particolare quella digitale, per sviluppare nuovi
modelli di business e approcci al mercato, e stimo-
lare la generazione di nuove idee e il loro scale-up
attraverso programmi di innovazione sempre piu
pervasivi (il 41%). Le aziende italiane auspicano,
tuttavia, un maggiore sostegno da parte delle isti-
tuzioni alle attivita private di R&S e innovazione.
Questo dovrebbe essere opportunamente declina-
to in ambito finanziario (72%), normativo (50%) e
formativo (45%). «In un contesto dove le disrup-
tion sono sempre piu frequenti, 'innovazione in
particolare quella digitale deve essere perseguita
dalle aziende a supporto della generazione di nuo-

vo valore e di un miglior posizionamento compe-
titivo, con benefici per tutti i cittadini italiani», ha
precisato Alfonso. Sebbene vi siano degli ostacoli
comuni nello svolgimento dei programmi d’in-
novazione, il Pnrr e alcune delle misure in esso
contenute sono considerati dei reali catalizzatori
degli investimenti privati: rispettivamente il 59% e
il 62% delle imprese dichiara che aumentera i bud-
get dedicati all'innovazione e alla digitalizzazione
nel medio termine grazie al Pnrr.

VERSO UN MODELLO DI BUSINESS
SOSTENIBILE

Sempre secondo Deloitte oltre quattro aziende
italiane su 10 percepiscono la sostenibilita come
la chiave per l'ampliamento delle opportunita di
business e, secondo il 55% degli intervistati, entro
il 2030 i benefici di un modello di business soste-
nibile avranno gia superato i relativi costi. In que-
sto contesto, per due manager su tre le riforme e
gli investimenti previsti dal Pnrr svolgeranno un
ruolo chiave nel migliorare gli sforzi di sosteni-
bilita delle proprie organizzazioni e per circa un
dirigente italiano su due la sostenibilita e la tran-
sizione verde sono aree prioritarie da finanziare,
in caso di disponibilita di ulteriori fondi. Alla luce
delle misure previste dal Piano “Italia Domani” e
dei cambiamenti attesi, il 27% delle aziende dichia-
radiaver gia avviato un processo di ripensamento
del proprio approccio alla sostenibilita, talvolta ra-
dicale, mentre il 59% delle aziende ne aumentera
i budget. Il supporto delle istituzioni e pero parti-
colarmente auspicato in ambito economico-finan-
ziario attraverso ulteriori forme di incentivazione
fiscale (65%) e in ambito legislativo attraverso la
semplificazione del quadro normativo (36%).

LE DIFFICOLTA DI ACCESSO Al BANDI
Sebbene i risultati indichino un sentiment positi-
vo delle aziende italiane verso il Pnrr, le sfide da
affrontare quando si apprestano a partecipare ai

bandi di gara del Piano sono molte. Due azien-
de su tre si dicono interessate. Ma solo il 2% di
quelle che operano sul territorio nazionale ha gia
presentato domanda per partecipare a uno o piu
bandi di gara. Per Deloitte tra le sfide maggiori ci
sono quelle legate ai criteri di ammissibilita che
spesso sono troppo specifici o poco chiari (57%) e la
difficolta di reperire adeguate informazioni (44%).
Infine, le aziende ritengono che il periodo di am-
missibilita della spesa risulti troppo breve (43%)
e le scadenze amministrative, connesse al bando
e alla sua realizzazione, troppo compresse (32%).
Una quota non trascurabile del campione intervi-
stato (il 38%) richiede poi un maggiore supporto
da parte delle istituzioni lungo tutto il processo di
partecipazione ai bandi del Pnrr. Una situazione
simile si riscontra anche con riferimento alle mi-
sure fiscali, finanziate attraverso i fondi Ngeu. Per
gli intervistati da Deloitte cogliere le opportunita
del piano “Italia Domani” richiede uno sforzo non
indifferente e, alla luce di questa necessita, quat-
tro organizzazioni su 10 hanno gia allestito una
task-force interna, che spesso collabora con terze
parti specializzate.

UNA MANO DA ACEPER

In questo contesto, gli esperti dell’associazione Ace-
per si propongono come consulenti per consentire
alle imprese italiane di partecipare ai bandi. «Ce
molta aspettativa da parte delle aziende in merito
al Pnrr ed emerge una decisa volonta di utilizzare
tutte le risorse messe a disposizione», ha dichiara-
to il vicepresidente di Aceper, Simone Ruffinatto,
nel commentare i risultati della ricerca di Deloit-
te. «Allo stesso tempo e fonte di preoccupazione la
complessita dei bandi, con conseguente difficolta a
comprenderli e, soprattutto, a partecipare. A dimo-
strarlo &, purtroppo, un dato lampante: al momento
della pubblicazione del Rapporto Deloitte, solo il 2%
delle aziende italiane lo aveva fatto». Una lentez-
za a cui porre rimedio, con gli strumenti adeguati.
«Appare chiaro che occorre rivolgersi a professio-
nisti e societa specializzate», conclude Ruffinatto. In
questo si inseriscono i partner Aceper che possono
contribuire in modo positivo alla predisposizione
dei progetti e delle domande. Infatti I'associazione
dispone di una rete di soci specialistici che lavorano
nel mondo della finanza agevolata. In collaborazio-
ne con questi soci, Aceper organizza incontri indi-
viduali, webinar e assemblee, durante i quali ogni
azienda in base al settore di attivita viene a cono-
scenza dei bandi oppure delle manovre finanziare
che in questo momento sono previste per il proprio
settore. Una volta identificata la necessita dell'a-
zienda, si procede con un'analisi approfondita per
capire e sviluppare insieme un progetto e preparare
la documentazione necessaria per la presentazione
della pratica. Aceper si assicura che i professionisti
che affiancano i propri associati siano altamente
qualificati e che forniscano supporto non solo du-
rante la fase preparatoria e di presentazione, ma
anche negli anni successivi in caso di controlli da
parte dello Stato. @
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UPCON DI BISOL

TRANSIZIONE 5.0

ADERENDO A RIGIDI STANDARD AMBIENTALI E PRODUCENDO MODULI ALLINTERNO DELLUNIONE EUROPEA, LAZIENDA MIRA A RIDURRE
AL MINIMO LA PROPRIA IMPRONTA DI CARBONIO E A CONTRIBUIRE A UN FUTURO PIU PULITO E VERDE. CON DEDIZIONE ALLECCELLENZA,
| MODULI SONO METICOLOSAMENTE PROGETTATI, REALIZZATI E CERTIFICATI NEL VECCHIO CONTINENTE, GARANTENDO IL RISPETTO

DI RIGOROSI STANDARD DI QUALITA E SOSTENENDO LECONOMIA LOCALE

Nel rapido evalversi del settore dell'energia solare, c'é una crescente enfa-
sisull'importanza della qualitd e dell'affidabilita. Bisol Group, con oltre due
decenni di esperienza, ha ormai consolidato a propria reputazione nel dare
sempre (a prioritd a questi due aspettiin tutti i suoi prodotti. Tra le varie in-
novazioni, la tecnologia TOPcon, che sta spingendo industria verso una mag-
giore efficienza e sostenibilita, si trova in prima linea. Un aspetto rilevante dei
moduli solari TOPcon di Bisol € a loro eccezianale efficienza. Con un’efficienza
del modulo che parte dal 21,8% e un'efficienza a livello di cella mai inferiore al
23,8%, Bisal sta definendo un nuova livello di riferimento per la trasformazio-
ne del mercato solare italiano, anche all'interno del recente contesto normativo
legato alla cosiddetta “Transizione 5.0". Lalta efficienza non solo massimizza
la generazione di energia, ma ottimizza anche ['utilizzo dello spazig, rendenda i
moduli Bisol adatti a varie applicazioni, dai tetti residenziali ai progetti su larga
scala. Oltre ai progressi tecnologici, continua limpegno di Bisol verso a soste-
nibilita e a responsabilita ambientale. Aderendo a rigidi standard ambientali
e producendo moduli all'interno dell’Unione europea, 'azienda mira a ridurre
al minimo la propria impronta di carbonio e a contribuire a un futuro pit puli-
to e verde. Con dedizione all'eccellenza, i moduli Bisol sono meticolosamente
progettati, realizzati e certificati all'interno dell'Unione Europea, garantendo il
rispetto di rigorosi standard di qualita e sostenenda ['economia dell UE.
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| PIANI DI IBERDRO

OGGl IBERDROLA
E LA PIU GRANDE
UTILITY ELETTRICA
D'EUROPA,
SUPERANDO SU
QUESTO FRONTE

I 70 MILIARDI DI
EURO. IL GRUPPO
FORNISCE ENERGIA
A CIRCA 100 MILIONI
DI PERSONE,

OPERA IN 40 PAESI
E PROSEGUE

LA PROPRIA
ESPANSIONE ANCHE
IN ITALIA, DOVE
L'AZIENDA HA UN
PORTAFOGLIO DI

115 PROGETTI PER
UN TOTALE DI 5

GW DI CAPACITA
INSTALLATA
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IL GRUPPO SI PROPONE PER SVOLGERE UN RUOLO DA PROTAGONISTA NEL LUNGO PERIODO AL SERVIZIO DELLA TRANSIZIONE
ECOLOGICA E DELLA SICUREZZA ENERGETICA ANCHE IN ITALIA, ATTRAVERSO UN’AMPIA OFFERTA DI SOLUZIONI A BENEFICIO

DELLE AZIENDE

Iberdrola vanta oltre 180 anni di staria. Un percorsa che ha visto
un‘accelerazione a inizio millennio grazie alla visione di Ignacio
Galan, tuttora presidente del Gruppo, che ha intuito come lincre-
mento della domanda energetica e la crescente importanza dell’e-
nergia green richiedessero un nuovo paradigma, basato sulla piena
decarbonizzazione e sulla digitalizzazione. Per il triennio 2023-
2025, Iberdrola ha stanziato 17 miliardi di euro per sostenere lo
sviluppo delle energie rinnovabili, un investimenta che portera il
Gruppo ad aumentare di 12 GW la potenza installata. Nell'ultimo
anno, Iberdrola ha investito 11,38 miliardi di euro aumentando
['utile netto del 10,7%, ovvera 4,8 miliardi di euro. Questo impe-
gna é stato messo in campa per raggiungere un asset base di reti
di 42,21 miliardi di eura e 42,2 GW di capacita rinnavabile.

| NUMERI IN EUROPA E ITALIA

Oggi Iberdrola € la pit grande utility elettrica d’Europa, superando
su questo fronte i 70 miliardi di euro, fornisce energia a circa 100
milioni di persone, opera in 40 Paesi e prosegue la propria espan-
sione anche in Italia, dove l'azienda ha un partafoglio di 115 progetti
per un totale di 5 GW di capacita installata rinnovabile. Tra questi,
limpianto fotovoltaico di Montalto di Castro (23 MW) in esercizio
dal 2022, un secondo impianto in fase di completamento e un ter-
70 in fase di costruzione. A questi si aggiungeranno altri sei parchi
fotovoltaici che hanno attenuta ['autorizzazione e sano prossimialla
costruzione, consentendo al Gruppo di sommare pid di 400 MW di
capacita operativa in [alia entro il 2025. Il Gruppo é stato quindi
pioniere nellimmaginare e lavorare al sistema energetico del futu-
ro, nella lotta al cambiamento climatico. Le grandi emergenze degli
ultimi anni, infatti, hanno portato a una crisi energetica inaspetta-
ta, che si & posta al centro del dibattito internazionale. Allo stesso
tempo, questo ha permesso di focalizzarsi sull'esigenza di diversifi-
care le fonti di approvvigionamento, ponendo maggiare attenzione
verso politiche di sostenibilita energetica nell’Unione europea. Una
necessitd determinata anche dal bisogno di contrastare il cambia-
mento climatico in corso, valutanda nuove opportunitd in termini di
appravvigionamento dell'energia green.

UN MODELLO ENERGETICO SOSTENIBILE

Proprio durante la COPZ28, 13 282 conferenza delle Nazioni Unite
sui cambiamenti climatici si e svolta a Dubai alla fine del 2023,
Iberdrola ancora una volta ha dimostrato il proprio impegno per un
modello energetico sostenibile e presentato i propri abiettivi per
triplicare la capacita rinnavabile entro il 2030 attraverso campa-
gne strategiche, partecipando a forum e incontri e creare solide
partnership. Il processo di decarbonizzazione, in effetti, passa so-
prattutto dalle aziende, che hanno la responsabilita di accelerare

a transizione verso un mondo sempre pit sostenibile. Un dovere
che le imprese hanna il compito di assolvere facenda squadra e
costruendo virtuose collaborazioni. Iberdrola si propone per sval-
gere un ruolo da protagonista nel lunga periodo al servizio della
transizione ecologica e della sicurezza energetica anche in Italia. £
o fa attraverso la produzione di energia rinnovabile utility scale e
un’ampia offerta di soluzioni di decarbonizzazione per le aziende,
che includona modelli integrati di autoconsumo industriale, ac-
cordi PPA, idrogena verde e mobilita sostenibile.

| PPA

Tra le soluzioni di autoconsumo proposte per le aziende troviamo
i PPA, Power Purchase Agreement, ovvero cantratti di fornitura
di energia rinnovabile a lungo termine, attraverso i quali i clienti
possono beneficiare di una stabilita dei prezzi dell’energia e ridur-
re la propria dipendenza dai combustibili fossili.

In caso di PPA “on-site”, Iberdrola sostiene interamente il costo
dellinvestimento e della manutenzione dell'impianto, che verra
costruito presso i siti di produzione dei clienti. Una modalita che
ha molti vantaggi per le aziende, in primis quella di non richiedere
alcun investimento, in quanto sara Iberdrola a realizzare l'impian-
toeacancordare un prezzo fisso pluriennale di fornitura, permet-
tendo cosi alle aziende di continuare a investire le risorse nel core
business della propria attivita. Il PPA Off-site, invece, prevede la
fornitura di energia rinnovabile prodotta da impianti Iberdrola si-
tuati al di fuori del sito di produzione aziendale. Questa soluzione
e ideale per le aziende che non dispongono di spazio sufficiente o
delle condizioni adatte per linstallazione di un impianto di produ-
zione rinnovabile sul proprio sito. Quello dei PPA é un mercato in

forte sviluppo in cui Iberdrola e stata recentemente rico-
nosciuta tra le principali utility sia per numero di accordi,
che per volume di energia venduta tramite contrattia lungo
termine (PPAs) con clienti industriali in Europa: quasi 1.000
MW firmati nel 2023 (European PPA Market Outlook 2024,
acura di Pexapark).

Un’altra opzione di autoconsumo é rappresentata dagli im-
pianti EPC, progetti chiavi in mano che richiedono investi-
menti diretti del cliente e che rappresentano la soluzione
ideale per chivuole risparmiare producendo (a propria ener-
gia da fonti rinnovabili, massimizzando 'autoconsumo. In
Italia, e stato recentemente siglato un PPA Off-site con il
gruppo Supermercati Tosano, che conta oltre 19 ipermercati
in tutto il Nord Est, a cui Iberdrola fornira per 10 anni una
parte della produzione di un proprio impianto fatovaltaico,
per un totale di circa 20 GWh all'anno. Un lungo percorsa di
crescita quello intrapreso dall'azienda, che ha visto la co-
struzione di solide basi per il raggiungimento degli obiet-
tivi 2030. Le soluzioni proposte, garantite dall’expertise
maturata in decenni di lavaro sul campo, pangono Iberdrola
alla quida della transizione energetica. In particolare, per
quanto riguarda il nostro Paese, la produzione di energia
utility-scale e il supporto alle aziende per la decarbonizza-
zione promuovono l'accelerazione verso un mondo sempre
pit verde, con Uobiettivo di facilitare partnership virtuase
che possana spingere verso una transizione energetica, at-
traverso un approccio che implichi una forte collaborazione
tra pubblico e privato, per costruire in maniera sinergica un
futuro sostenibile.

L'IMPIANTO DI MONTALTO DI CASTRO (VT) DI IBERDROLA, AVVIATO NEL 2022
CON UNA POTENZA 23MW
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HALF BRIDGE AUTOMATION:
LUNGA VITA ALLINVERTER

LA SOCIETA HBA PUNTA SULLA RIGENERAZIONE DEI CONVERTITORI. IL PROCESSO E EFFICACE, SOSTENIBILE E CONVENIENTE. RIGENERARE
SIGNIFICA INFATTI RIPORTARE A ORE ZERO LA VITA DEI BISPOSITIVI, EVITARE I GUASTI E GARANTIRE LA CONTINUITA ENERGETICA DEGLI IMPIANTI

Nel generale contesto della riparazione dei dispositivi de-
putati alla conversione DC-AC dell'energia, |a rigenerazione
si pone oggi come 3 pratica piu efficace e conveniente, nel
medio-lungo periodo. Essa infatti cansente di garantire 13
continuita energetica degli impianti di produzione e tutelare
[a sostenibilitd ambientale.

PERCHE IL RIPRISTIN

Rigenerare vuol dire riportare a ore zero la vita di un dispo-
sitivo elettronico pensato per lavorare in modalita always on,
come appunto gli inverter. Consiste in un insieme di interventi
di manutenzione preventiva dei camponenti elettronici fina-
lizzata a evitarne il guasto. Questo ¢ il punto: scongiurare il
quasto, scongiurare, ciog, la riparazione.

In coerenza con questa finalita e grazie a un approccio circolare
alla produzione, Half Bridge Automation, azienda attiva nella
riparazione dell’elettronica di patenza, si pone come partner
ideale per la rigenerazione di qualsiasi tipologia di inverter dei
marchi pit diffusi sul mercato.

COME FUNZIONA

Operando attraverso processi di reverse engineering, gli in-
gegneri e i tecnici specializzati HBA sona in grado di restituire
nuova vita agli inverter prima che un malfunzionamento ne

comprometta (e prestazioni. Considerato che il ciclo vitale di un
inverter fotovaltaico ¢ di circa venti anni, rigenerare intorno al
decimo anno significa mettere il dispasitivo nelle condizioni di
lavarare, come fasse nuovo, per i successivi dieci.

A differenza degli interventi di riparazione, la rigenerazione
comprende 'esame tecnico e ricerca guasti, la sostituzione del

Moduli fotovoltaici
ad elevata resistenza

alla grandine

Il problema

| cambiamenti climatici, purtroppo, hanno
reso i fenomeni di grandine estrema sempre
pil frequenti e nell’'ultimo anno hanno colpito

pesantemente anche ['ltalia.

FuturaSun’

anticipate tomorrow

La soluzione
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tel: 0832/267209

componente guasto, la sostituzione dei condensatori BC e (3 so-
stituzione dei moduli di patenza. Inoltre comprende la sostituzione
delle ventole, dei connettori e dei cavi di connessione, ma anche
la pulizia generale, il lavaggio tecnalogico, la rigenerazione schede
elettroniche, test e collaudo. A conti fatti, & meglio un inverter ri-
generato oggi, piuttosto che un inverter guasto domani.

FuturaSun ha intrapreso un percorso per offrire ai propri clienti dei moduli

fotovoltaici specifici con una elevata resistenza alla grandine. Il primo
passo é stato l'ottenimento secondo le norme tecniche svizzere VKF della

classe di resistenza alla grandine HW4 per il modulo Silk® Nova.

diametro lanciati a 110 km/h.

Silk® Nova 430w

v~ 108 celle, 20,8 kg

v resistenza a sfere ghiaccio di 40 mm

v Eccellente coefficiente termico -0,29%/°C

v~ Alta efficienza del modulo, fino a 22%

Oltre a questo risultato FuturaSun ha lavorato a un nuovo prodotto,
il Silk® Rhino, ancora pil resistente: test condotti presso i laboratori del TUV
Nord hanno dimostrato la resistenza di questo modulo a chicchi di 45 mm di

Silk® Rhino é dotato, inoltre, di due ulteriori profili sul retro per aumentarne
la stabilita meccanica, in particolare in contesti con elevato carico neve.

Silk® Rhino 240w

v’ resistenza a sfere di ghiaccio di 45 mm
v Spessore del vetro maggiorato
v 108 celle, 26 kg

v~ Resistente fino a 7000 Pa ai carichi di neve
grazie alle 2 barre aggiuntive in alluminio

futurasun.com
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WASHPANEL:
PER IL LAVAGGIO DEGL
IMPIANTI FOTOVOLTAIC

CON OLTRE 250 ROBOT AUTGMATICI INSTALLATI IN [TALIA E GERMANIA, IL GRUPPG
PROPONE SEMPRE DI PIU LUTILIZZO BI' SGLUZIONT SMART PER RENDERE AUTONGMA
LA MANUTENZIONE GRDINARIA. SEMPRE DI PIU WASHPANEL COLLABORA

R0BOT

| MODELLI DI PUNTA

| modelli sviluppati da Washpanel coprono
totalmente le svariate esigenze del settore:

» Serie Auto, soluzione fissa completamente auto-
matica a tetto con eventuale software di supervisione
(Washvisor) per il monitoraggio su installazioni con
numerosi robot. Il robot € un “vestito su misura”

in funzione della configurazione dell'impianto con
larghezze fino a 14 metri. Risiede in un parcheggio di
stazionamento dove si ricarica in attesa di esequire il
ciclo di lavaggio quando piove o gestendo un impianto

CON AZIENDE INSTALLATRICI PER LINTEGRAZIONE DI QUESTI ROBOT

PER IL LAVAGGIO DEGLI IMPIANTI FOTOVOLTAICI

14 anni fa, nel periodo di massimo sviluppo del settare fatoval-
taico in Italia, Washpanel si ¢ posta un obiettivo ambizioso, ossia
mantenere in perfetta efficienza un impianto fotovoltaico.
Inizialmente, a mancata conoscenza ed esperienza sullimportan-
za di mantenere sempre pulita la superficie del vetra dei pannelli
fotovoltaici ha trascurato questo aspetto che a oggi viene preso
sempre pit in considerazione sia dal punto di vista di manteni-
mento e recupero dell’efficienza dellimpianto sia dal punto di
vista della buana manutenzione.

Il progetto di Washpanel nasce quindi nel 2010 e sussiste di una
automazione in grado di rendere completamente autonomo, dal
punto di vista manutentivo, un impianto fotovoltaica di media
potenza posto sopra un tetto con gravi problematiche di scarsa
pulizia che si possono verificare soprattutto in acciaierie, fonde-
rie, mangimifici, allevamenti, raffinerie, zone di escavazione etc.

OLTRE 12 MODELLI

Dal 2012 Washpanel S.r.l. € una delle principali aziende nella pro-
duzione e vendita di robot e sistemi semi-automatici o manuali
per il lavaggio degli impianti fotovoltaic, sia a tetto che a terra,
esportando i suoi prodotti in tutto il mondo. Il continuo investi-
mento in ricerca e sviluppo ha portato alla realizzazione di oltre
12 modelli, dai robat fissi su falda completamente automatici, ai
sistemi portatili per campi fotovoltaici, ai sistemi semplici ma-
nuali che facilitano e velocizzano il processo di lavaggio dell'im-
pianto. Inoltre le certificazioni rilasciate da uno dei principali enti
certificatore, TUV, attesta l'incolumita dell'utilizzo dei robot sul
pannello, contemporaneamente alla certificazione dei pid impor-
tanti produttori di pannelli come Jinko, Longi, Q Cells, First Solar e
con i principali produttori di tracker come Nextracker, Array, First
Solar e Sunpower.

La presenza nelle principali fiere del settore, nazionali ed inter-
nazionali (Solarexpo — KEY Energy — Intersolar DE e USA, Solar-
powerint USA) ha reso i nostri prodotti punto di riferimento del
settore per il lavaggio degliimpianti fotavoltaici.

Lo sviluppo da parte dei pit grossi EPC, diimpianti fotovoltaici verso

altri paesi su zone desertiche e relative problematiche, hanno por-
tato allo sviluppo di soluzioni certificate anche in Bry Mode collabo-
rando i pit grossi player del settore come Enel Green Power.
Inoltre, l'azione diretta come servizio di lavaggio tramite Wa-
shpanelservice.com con circa 375 MW in gestione nel nord est e
come partner di supporto a grossi 0&M, ci permette di dare una
maggiare garanzia sulla validita dei nostri prodotti essendone i
primi utilizzatori.

Il lavaggio, a differenza dello sfalcio, richiede delle macchine spe-
cifiche in funzione della tipologia dell'impianto. Avere macchine
appropriate per affrontare questo tipa di manutenzione nel pit
breve tempo passibile e agevolmente é diventato strategico.

EFFICIENZA NEL TEMPO

In base alla nostra consolidata esperienza pratica di lavaggio
con misurazioni nel tempo, possiamo dare delle indicazio-
ni di massima sulle perdite di efficienza che vannao dal 3% al
14% - 18% in funzione della tipologia di settore. Nei campi
fotovoltaici standard in condizioni ottimali in mezzo a campi
agricoli, una perdita del 3% se lavati annualmente, altrimenti

fficenza nel tempo

1* Anno

-7%

di pioggia artificiale.

questo valore sale a un 5% il 2° anno fino ad arrivare a un 7%
per pai stabilizzarsi dal terzo anno in poi. Nel settore agricolo
(allevamenti) misuriamo valori che vanno da un 7% nell'avicolo,
8-10% settore bovino, 10-14% settore suino.

Nel settore industriale dipende dalla produzione dell’azienda
stessa, chiaramente fonderie ed acciaierie hanno un impatto
importantissimo sullo sporcamento dell'impianto e di conse-
guenza sulla perdita di resa nonostante siano aziende energi-
vore con a 0ggi una forte propensione sempre pit al green.

In questi ultimi casi perd la frequenza del lavaggio fa la diffe-
renza in quanto dopo il lavaggio si ritorna ad ottenere il 100%
dell’efficienza nominale dell'impianto recuperandone anche il
7-8% in funzione dei casi, ma se dopo un mese ritorna tutto
grigio come prima del lavaggio significa che per mantenere quel
7% si dovrebbe fare 12 lavaggi o pit in funzione della gravita
dello sporcamento. Ne canseque che se il costo del servizio di
lavaggio annulla il vantaggio ecanomico. In questa direzione,
la soluzione robotizzata automatica diventa strategica come
soluzione di manutenzione. Con oltre 250 robot automati-
ci installati in Italia e Germania, questi numeri dimostrano la
tendenza diandare sempre piu verso l'impianto autonomo della
manutenzione ordinaria.

Sempre di pid Washpanel collabora con aziende installatrici per
linstallazione o la predispasizione dei robot di lavaggio su nuovi
impianti.

2* Anng

¥ Anno
L 3" Lavaggio
senza lavaggio
-T%
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o Serie EVO, robot semiautomatici per campi foto- : o Serie Free, soluzioni
voltaici di potenze importanti, posti sulla falda da : semiautomatiche per

due operatori e spostati da fila a fila. Avanzamento :  impianti piani con max
autonomo con sensori di arresto per fine fila. Funzio- :10°diinclinazione
namento con batteria al Litio in assoluto silenzio con :  radiocomandati dall'ope-

regolazione della velocita di avanzamento in funzione ratore;
di quanto sporco € l'impianto. :

o Serie MM o MMV, soluzioni manuali per impianti shed a tetto o campi fotovoltaici di potenza
modeste ~1 MW. Le macchine sono poste dall’operatore sulle file o tetto da lavare e vengono
gestite manualmente con una autonomia delle batterie di 8h. Loperatore rimane sempre sul colmo
in sicurezza presso la linea vita. Pressione dell’acquedotto senza idropulitrici e in assoluto silenzio
senza motori a scoppio.

» Serie EVO Custom,
progettate in collabo-
razione con i principali
produttori di tracker o
pannelli (serie 2-3-4- ¢

- i
nuova serie 6) anche in
Dry Mode. V -

Entra nel nostro
hetwork di installatori
ed EPC contractor

Siamo alla ricerca di aziende che operino a livello industriale con
impianti fotovoltaici da almeno 300kW. Garantiamo solidita finanziaria,
flessibilita e certezza nei pagamenti e operiamo per garantire ai nostri
interlocutori l'ottimizzazione dei guadagni.

- CANDIDATI
¢ SUL SITO b
: renantis.com/it/campagne/installatori/ n Renantl

v,
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GENERTEC
UN PONTE INNOVATIVO NEL FOTOVOLTAICO TRA

TALAE

_MC EUROPE [TALY:

TALAE CINA

IL GRUPPO CELEBRA QUEST'ANNO 30 ANNI DI PRESENZA IN ITALIA £, PER FESTEGGIARE IL TRAGUARDO, IL 4 MARZO HA TENUTO
UN EVENTO CON | MAGGIORI STAKEHOLDER DEL SOLARE [TALIANO E CINESE. GRAZIE ALLAPPROCCIO DI GENERTEC, CHE SI BASA SU
PARTNERHIP DI LUNGO TERMINE, MOLTI FORNITORI ASIATICI DI TECNOLOGIE PER IL SOLARE STANNO TROVANDO SBOCCO IN EURGPA

E A LIVELLO NAZIONALE

Nel cuore dellindustria fotovoltaica, ['ltalia ha recentemente ospi-
tato un evento che segna una tappa significativa nella cooperazione
internazionale nel settare delle energie rinnovabili. Il 4 marzo 2024,
Genertec ha catalizzato ['attenzione del settore, orchestrando il suo
prima evento di alto livello con una partecipazione straordinaria che
ha unito i maggiori stakeholder del fotovoltaico italiano e cinese. Li-
niziativa ha rappresentato un momento diincontro senza precedenti
tra culture, saperi, e istituzioni, delineando una strada comune verso
[accelerazione di una trasformazione energetica sostenibile, nell'in-
teresse supremo del nostro pianeta.

Genertec, un colosso industriale partecipato dal governo cinese con
una storia di successi globali, celebra quest'anno tre decenni di pre-
senza in Italia. La societa ha funto da vero e proprio ponte tra [ltalia
e laCina, consolidando relazioni commerciali e culturali tra i due Paesi
e posizionandasi come pioniere nel settore delle energie rinnovabili.
La piattaforma di Genertec in Italia rappresenta un unicum nel pa-
norama fotovoltaica nazionale. La capacita di offrire agli operatori
del mercato un accesso senza precedenti al mercato cinese - dalla
componentistica alle attivita di costruzione - € resa possibile gra-
zie all'elevato livello istituzionale. Questo posizianamento unico
permette di garantire la qualita e ['affidabilita dei servizi offerti,
facendo di Genertec il partner ideale per chiunque operi nel settore
fotovoltaico italiano.

In un mercato globale sempre pit competitivo e complesso, i rap-
porti strategici tra Genertec e i fornitori cinesi stanna dimostrando
di essere un elemento cruciale per lo sviluppo dell'industria fotoval-
taica, soprattutto nel contesto italiano. Uapproccio di Genertec, che
va oltre il semplice scambio commerciale, si basa sulla fiducia e sulla
castruzione di partnership solide nel lunga termine. I fornitori cinesi,
cansapevoli delle difficalta del mercato italiano, hanno trovato in Ge-
nertec un partner affidabile che nan sola i accompagna nel processo
diingresso nel mercato italiano, ma li introduce in un contesto com-
plesso e sfaccettato, fornendo conoscenze approfondite del settore
e delle dinamiche lacali. Questo appraccio ha permesso a Genertec di

€ GENERTEC _J

emergere come un ponte vitale tra due mondi, facilitando la penetra-
zione dei fornitori cinesi in un mercato italiano ricco di opportunita
ma anche di sfide uniche.

LOFFERTA

Lofferta di Genertec si distingue per la sua efficacia in tutti gli ambiti
delle energie rinnovabili. Con una solida struttura operativa radica-
ta in Italia, la societd vanta competenze che spaziano dal procure-
ment alla progettazione, passando per la gestione dei magazzini e il
supporto ai distributari. La capacita di operare come EPC tramite la
societd del gruppo CMC Europe Italy su progetti di utility scale con-
sente di gestire in modo ottimale i rapporti con i fornitori cinesi e di
relazionarci efficacemente can player internazionali di pari standing.
Con una presenza sempre pil dominante nel settare delle energie
rinnovabili, CMC Europe Haly sostiene progetti rilevanti in Europa
occidentale e meridionale. La societa agisce sia come ca-sviluppa-
tare che come appaltatore EPC, dimostrando un'eccellente capacita
di gestione che si estende dalla progettazione alla messa in opera sul
campo.

Genertec seque l'intera filiera del fotovoltaico fino alla messa in ser-
vizio, sviluppanda iniziative, anche greenfield, con i nostri partner lo-
cali, acquisendo progettia vari stadi di sviluppo e sostenendoli tecni-
camente e finanziariamente fino all'ottenimento delle autorizzazioni
necessarie, promuovendo lo sviluppa dei territori che ci ospitano.

SINERGIE VINCENTI

La sinergia tra le varie sedi e i partner locali & un elementa fonda-
mentale del successo di CMC Europe Italy. Questa colla