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News del 23 e del 24 gennaio 2017

Sonepar: Marco Zambelli é direttore
di sviluppo e relazione fornitori Italia

24/01. Sonepar ltalia ha inaugurato il 2017
con un riassetto organizzativo e la nomina di
Marco Zambelli a direttore nazionale di svilup-
po e relazione fornitori. | cambiamenti sono sta-
ti introdotti in seguito a una survey realizzata
nel 2016 per verificare quale fosse la visione di
Sonepar di clienti e fornitori. Il 2017 vede cosi
Sonepar protagonista del progetto Mercatores,
un piano organizzativo che punta a sviluppare e
migliorare i processi di Sonepar dalla relazione
con i fornitori alla razionalizzazione del magaz-
zino e a quella con i clienti, mantenendo un bi-
lanciamento tra centralizzazione e rapporto con
i territori. «Grazie a questo nuovo progetto abbiamo compreso la neces-
sita di una nuova figura di riferimento nazionale che prima non c'era,
la direzione di sviluppo e relazione fornitori, da poco affidata a Mar-
co Zambelli, gia direttore commerciale area nord per Sonepar Italia»,
spiega Sergio Novello presidente e amministratore delegato di Sonepar
Italia. «Il mio ruolo sarebbe quello, piu comunemente conosciuto, di di-
rettore acquisti, ma in Sonepar non amiamo definirlo cosi. Preferiamo
parlare di sviluppo di relazioni con i fornitori», spiega Marco Zambelli.
«Non si tratta di rapporti di forza, la soluzione & nell'aumento delle ven-
dite e non solo nello stress delle condizioni di fornitura. Abbiamo gia
realizzato un road show nazionale con tutte le agenzie dei territori per
spiegare alle organizzazioni di vendita dei fornitori il progetto con la
nuova razionalizzazione dei magazzini e la spinta all'innovazione a cui
stiamo puntando».
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Solar-Log Hybrid eControl-Box ottimizza
I'integrazione tra fotovoltaico e diesel

24/01. Solar-Log Hybrid eControl Box & la soluzione per gestire in
modo ottimale I'interazione tra sistemi fotovoltaici e generatori die-
sel. Il prodotto, sviluppato da Sundays Data System (Solar-Log Fran-
ce), country partner di Solare Datensysteme GmbH, € dedicato in par-
ticolar modo alle regioni in cui si produce energia elettrica utilizzano
generatori diesel per ovviare all’instabilita della rete elettrica.

Facilitando l'interazione del fotovoltaico con i generatori diesel,
Solar-Log Hybrid eControl Box consente di ridurre I'impiego del com-
bustibile fossile e di abbassare le emissioni di CO2.
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24/01. | sistemi di accumulo trifase Solax X-Hybrid hanno ot-
tenuto la certificazione CEI-021. Lo ha comunicato Energy Srl,
I"'azienda che importa in Italia i prodotti della Solax Power Ltd.
I dispositivi, adatti anche ad installazioni all’esterno, saranno
in grado di lavorare con le batterie al litio in alta tensione Py-
lontech e LG Chem. | prodotti sono disponibili nelle taglie da
6, 8 e 10 kW, (parallelizzabili fino a 10 unita — configurazione
disponibile nella seconda meta dell’anno - con potenze fino
a 100 kW). E possibile installarli sia in retrofit sia su nuovi im-
pianti. | sistemi di accumulo X-Hybrid T possono lavorare inol-
tre sia on grid sia off grid sopportando spunti pari al doppio
della potenza nominale per massimo 60 secondi. | prodotti
lavorano anche con carichi squilibrati e sono dotati, di base,
di un sistema di monitoraggio Wi-Fi o LAN. In base alla classi-
ficazione del GSE (reg. tecn. GSE 08/04/15), X-Hybrid T € un si-
stema di accumulo lato produzione bidirezionale per cui gode
del mantenimento dell’100% dell’incentivo quando installati
in sostituzione di un inverter di stringa ormai obsoleto. Ener-
gy Srl vende il prodotto ai distributori specialistici a cui offre
anche servizi di assistenza postvendita e di logistica dedicata.

24/01. Nel mese di dicembre 2016 sono state inviate al Ge-
store dei Servizi Energetici (GSE) un totale di 2.500 richieste di
concessione dell'incentivo del Conto Termico 2.0 (CT 2.0), con
un incremento del 300% rispetto alla media registrata nei primi
guattro mesi del 2016 (circa 830 richieste al mese). Il dato e stato
comunicato dal GSE, che ha aggiornato il contatore degli incen-
tivi dal 31 maggio 2016, data in cui & entrato in vigore il nuovo
Conto Termico 2.0. Nei primi sette mesi del 2016 sono giunte al
GSE circa 10.000 domande, per un totale di 47 milioni di incen-
tivi, di cui 27 relativi a richieste inviate in accesso diretto, ovvero
da privati e Pubblica Amministrazione (PA), e 20 attraverso le
prenotazioni delle PA (periodo agosto-dicembre 2016). Dall’av-
vio del meccanismo al 1 gennaio 2017 risultano ammesse all’in-
centivo quasi 26.000 richieste, per un totale di circa 92 milioni
di incentivi impegnati, di cui 74 riguardanti interventi effettuati
da privati e 18 milioni a quelli realizzati invece dalle PA.

L'impegno di spesa annua cumulata per il 2016 riguardante
gli incentivi riconosciuti in accesso diretto si e attestato a 36 mi-
lioni, di cui 28 per i privati e 8 milioni per le PA. Per quanto ri-
guarda il 2017 I'impegno & invece pari a 23 milioni, di cui 21 per
i privati e 2 milioni per le PA mentre, per il 2018, & di 6 milioni,
di cui 4 mIn per i privati e 2 milioni per le PA. L'impegno di spesa
annua riferibile agli incentivi richiesti mediante prenotazione
sara invece determinato all’avvio lavori per la quota di acconto
e alla conclusione degli stessi per il saldo.

23/01. Per I'edizione 2017 di Energy Storage Europe, evento
internazionale di riferimento per il settore dei sistemi di accu-
mulo energetico, che si svolgera dal 14 al 16 marzo 2017 a DUs-
seldorf, & stato prenotato il 30% in piu di spazio dagli espositori
rispetto all’edizione dello scorso anno. Hanno gia dato confer-
ma all’'evento aziende tra cui Samsung, ADS-Tec, Hoppecke,
Yuasa, ABB, Siemens e GNB Industrial Power. Nel 2017 & previsto
inoltre un incremento del 25% dei visitatori rispetto al 2016.
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ARRIVA LA PROROGA

23/01. Winaico ha ampliato la garanzia sull'intera gamma
dei suoi moduli fotovoltaici a 15 anni, a maggior tutela dei
suoi clienti contro eventuali difetti di fabbricazione o dei
componenti. Le nuove condizioni di garanzia sono state in-
trodotte con effetto retroattivo a partire dal 1 gennaio 2017
e completano la garanzia sulle prestazioni di 25 anni, atti-
vata da Winaico nel 2012, che garantisce una performance
di almeno il 97% delle prestazioni nominali nel primo anno,
e una perdita di potenza annua non superiore al 0,7% nei
seguenti 24 anni.

«Tutti i moduli sono prodotti nei nostri impianti di produ-
zione presso la sede di Taiwan», spiega Davis Chen, presiden-
te e Ceo di Winaico. «Monitoriamo tutte le fasi del processo di
produzione di ciascun modulo per garantire la massima qua-
lita. Con I'estensione della garanzia offriamo ai nostri clienti
maggiore protezione sugli investimenti nel fotovoltaico».

ANNO IX - N°5 - MERCOLEDI 25 GENNAIO 2017


http://www.solareb2b.it/newsletter/SolareB2B-gen-feb2017-hd.pdf
https://issuu.com/farlastrada1/docs/solareb2b-gen-feb2017-hd

