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News dal 2 al 6 novembre 2015

Michael Splinter e Stanley Stern nel Consiglio
di Amministrazione di Tigo Energy

06/11. Michael Splinter e Stanley Stern sono entrati a far parte del
Consiglio di Amministrazione di Tigo Energy. Splinter € stato presidente
e Ceo di Applied Materials dal 2003 al 2013 e chairman del gruppo dal
2009 al 2015. Prima di approdare alla Applied Materials, Splinter ha
ricoperto il ruolo di dirigente presso la Intel Corporation. «Sono lieto
di essere entrato a far parte del Consiglio di Amministrazione di Tigo
Energy», ha dichiarato Michael Splinter. «Il mercato dei moduli smart
€ in continua crescita, cosi come € in aumento la domanda di impianti
fotovoltaici. Tigo Energy vanta prodotti innovativi e un team dinamico:
non vedo I'ora di iniziare questa avventura». Subito dopo l'ingresso di
Michael Splinter, Tigo ha annunciato che anche Stanley Stern entrera
a far parte del Consiglio di Amministrazione del Gruppo. Dal 2004 al
2013, Stern ha ricoperto diversi ruoli presso la Oppenheimer mentre
successivamente é stato presidente dell’Alnitak Capital.
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SolarEdge: nel terzo trimestre
del 2015 ricavi a +71,8%

06/11. SolarEdge ha annunciato i risultati finanziari relativi
al terzo trimestre del 2015. L'azienda ha totalizzato ricavi per
115,1 milioni di dollari, con un incremento del 16,9% rispet-
to al trimestre precedente e del 71,8% rispetto allo stesso pe-
riodo dello scorso anno. Da luglio a settembre 2015, I'azien-
da ha inoltre venduto a livello globale 356 MW di inverter
fotovoltaici. «Siamo molto soddisfatti dei risultati conseguiti
nel terzo trimestre dell’anno, soprattutto per quanto riguar-
da la crescita di ricavi e margini», spiega Guy Sella, fondato-
re, presidente e Ceo di SolarEdge. «L'introduzione dei nuovi
inverter con tecnologia HD-Wave ci permettera inoltre di
continuare a crescere a livello globale».

WWW.SOLAREB2B.IT

Con 7,5 GW, sono di SMA oltre il 30%
degli inverter installati in Nordamerica

06/11. La potenza degli inverter installati da SMA Solar
Technology AG in Nordamerica ha raggiunto i 7,5 GW, pari a
quasi mezzo milione di prodotti forniti.

Secondo alcune ricerche di mercato, infatti, gli inverter fo-
tovoltaici complessivamente installati negli USA alla fine del
primo semestre 2015 hanno gia superato i 20 gigawatt, men-
tre la potenza installata in tutto il Nordamerica (USA, Canada
e Messico) & di circa 22 GW, di cui piu di un terzo sono prodotti
SMA. «SMA é rappresentata in Nordamerica da 15 anni e sia-
mo lieti di avere creato centinaia di posti di lavoro», ha com-
mentato il ceo e chief financial officer Pierre-Pascal Urbon.

«Proseguiremo il nostro impegno in questo importante
mercato e continueremo a supportare progettisti, installatori,
sviluppatori e gestori di impianti fotovoltaici nonché partner
EPC anche in futuro, con inverter e servizi di assistenza di alta
qualita».

Sonepar Italia apre un nuovo
punto vendita a Lucca

05/11. La presenza di Sonepar sul territorio italiano si raf-
forza con I'apertura del nuovo punto vendita di Lucca la cui
inaugurazione si e tenuta sabato 7 novembre alla presenza di
clienti, fornitori e dipendenti.

Il punto vendita ha una superficie di 1.400 mg, completa-
mente illuminati a led, e conta una squadra di 9 collaboratori.
Lo spostamento della storica sede nella nuova struttura di Via
di Tempagnano 324 é stato voluto per il posizionamento in
una zona logisticamente piu strategica, con I'obiettivo da una
parte di ampliare I'offerta anche nella direzione del settore
dell’automazione Industriale e dall’altra di rispondere sempre
di piu alle esigenze specifiche del territorio di riferimento.

Lo stock a disposizione conta circa 5.600 referenze, ma Sone-
par garantisce che se un prodotto non fosse immediatamente
disponibile, sara possibile ritirarlo nel punto vendita nell’arco
della mattinata successiva. L'azienda, che conta in Italia quasi
100 punti vendita per un fatturato che tende ai 500 milioni
di euro, fa parte del piu grande gruppo mondiale della distri-
buzione di materiale elettrico, con un giro d'affari di oltre 17
miliardi di euro e piu di 40.000 dipendenti. Il Gruppo Sonepar
e presente in 43 paesi nei 5 continenti, con 224 societa a cui
fanno capo 2.600 punti vendita.
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Al via da Terranuova Bracciolini (AR)
le tappe autunnali del “VP Solar On Tour”

05/11. Sono partite giovedi 5 novembre le tappe autunnali
del roadshow “VP Solar On Tour”. Il primo appuntamento si &
tenuto presso la sede di ABB a Terranuova Bracciolini, in pro-
vincia di Arezzo. Gli eventi sono stati organizzati con I'obiet-
tivo di incontrare professionisti del settore quali rivenditori,
installatori e progettisti per affrontare le principali tematiche
su fotovoltaico ed efficienza energetica, con ampio focus su
storage, revamping e ottimizzazione del fotovoltaico, solare
aerovoltaico, solare termodinamico, Seu e certificati bianchi.
Dopo Arezzo, VP Solar fara tappa, in collaborazione con LG e
Fronius, a Cagliari il 18 novembre e a Piacenza il 24 novembre.
In collaborazione con SolarEdge, invece, VP Solar fara tappa
a Torino, I"1 dicembre, e a Milano, il 2 dicembre. Per maggiori
informazioni: www.vpsolar.com/vp-solar-on-tour

Entro il 2020 la vendita di moduli smart
sorpassera 1 GW a livello globale

05/11. Il mercato dei moduli con ottimizzatori e con mi-
croinverter € destinato a crescere. Secondo lo studio di GTM
Research dal titolo “Smart and AC PV modules 2015-2020:
Technologies, value propositions, and forecasts for module-
integrated power electronics”, il mercato dei moduli smart
potrebbe passare dai 73 MW venduti a livello globale nel 2014
a 1 GW entro il 2020.

«Oggi piu che mai si € alla ricerca di soluzioni in grado di
semplificare il lavoro degli installatori, abbassare i costi com-
plessivi e ottimizzare il ritorno dell’'investimento», spiega Scott
Moskowitz, analista di GTM Research e autore del rapporto.
«Ognuno di questi obiettivi pud essere raggiunto proprio
puntando sui moduli smart».

Il 12 novembre a Piacenza il workshop di
Krannich Solar sui sistemi di accumulo

04/11. 1l 12 novembre Krannich Solar terra a Piacenza un
workshop sui sistemi di accumulo. L'evento mostrera ai parte-
cipanti come dimensionare impianti fotovoltaici con storage e
le tecniche di vendita. Gli esperti del team Krannich presente-
ranno inoltre varie soluzioni di accumulo presenti sul mercato,
fra cui batterie al piombo-gel e al litio, o sistemi compatti, con
inverter, battery manager e batteria integrati in unico prodot-
to. Il workshop & a numero chiuso. Per iscrizioni e maggiori
informazioni: www.krannich-solar.com
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Apre il 7 novembre il nuovo showroom
C.D.N.E. di Busto Arsizio (VA)

04/11. E stato inaugurato sabato 7 novembre il nuovo
showroom della Casa delle Nuove Energie di Busto Arsizio.
Attraverso un approccio interattivo il negozio presenta le so-
luzioni di C.D.N.E. per il risparmio e I'efficienza energetica, la
manutenzione degli impianti e I'assistenza tecnica, burocrati-
ca e finanziaria. Lo spazio é dedicato sia all'impiantistica, con
la presentazione dell’'ampia gamma di soluzioni per la produ-
zione di energia da fonti rinnovabili, la climatizzazione e la
domotica, sia alla casa X-Lam realizzata con innovativi pannel-
li in legno dalle elevate prestazioni termiche. Lo staff di Busto
Arsizio offre servizi di consulenza, check-up energetico, assi-
stenza e manutenzione ordinaria e straordinaria degli impian-
ti, oltre alla realizzazione di impianti chiavi in mano studiati su
misura in base alle esigenze di privati e imprese.

Info: www.lacasadellenuoveenergie.it/bustoarsizio
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Suntech seglie la piattaforma TS4 di Tigo
Energy per la nuova linea di moduli smart

04/11. Suntech ha scelto la piattaforma TS4 di Tigo Ener-
gy per la linea di moduli smart recentemente introdotta sul
mercato. L'integrazione di questo dispositivo nei prodotti
Suntech mira ad ottimizzare la produzione di ogni modulo,
garantire il monitoraggio in tempo reale e ridurre i costi di
manutenzione. | moduli Suntech con piattaforma TS4 di Tigo
si rivolgono principalmente a impianti su tetti residenziali e
industriali realizzati in Europa e Australia. «Il 2015 ¢ stato un
anno entusiasmante per Suntech, grazie al lancio sul mercato
di diversi prodotti», spiega Victor Xiong, presidente di Sun-
tech. «La piattaforma TS4 di Tigo € un dispositivo notevole
che stiamo integrando in molti dei nostri moduli. | pannelli
fotovoltaici Smart mirano ad offrire una maggiore sicurez-
za, flessibilita in fase di progettazione, riduzione dei costi di
O&M e il monitoraggio in tempo reale. Questo nuovo modu-
lo arricchisce cosi il portafoglio di Suntech differenziando i
propri prodotti da altri presenti sul mercato». La piattaforma
TS4 di Tigo, costituita da una base comune a cui e possibi-
le abbinare cinque cover intercambiabili, ognuna delle quali
con proprie funzionalita e caratteristiche, mira ad offrire ai
clienti la liberta di scegliere |'elettronica di potenza per ogni
specifica esigenza consentendo di ottenere la massima ener-
gia al minimo costo e il piu alto ritorno dell’investimento. Le
cover offrono una vasta scelta di opzioni, da quelle base con
diodi standard a quelle complete con funzionalita di sicurez-
za e ottimizzazione delle prestazioni.

Italia Solare: il 10 novembre a Roma per
dire no alla riforma delle tariffe elettriche

03/11. Italia Solare, insieme ad Adusbef, Codici Associazione
Consumatori, Greenpeace, Kyoto Club, Legambiente e WWF,
ha organizzato un convegno sulla riforma delle tariffe elet-
triche che si terra martedi 10 novembre alle 10 alla Sala Au-
ditorium del GSE a Roma. Il convegno intende affrontare le
criticita emerse dal testo della riforma presentata dall’Auto-
rita per I'Energia Elettrica e il Gas, per arrivare a presentare
una proposta alternativa. «E un tema che ci sta molto a cuo-
re» spiega Paolo Rocco Viscontini, presidente di Italia Solare,
«perché la riforma che I'Autorita sta portando avanti impatta
pesantemente su chi ha gia un impianto fotovoltaico, su chi
in futuro potrebbe averlo, su chi ha fatto o intende fare una
corretta efficienza energetica e in generale su tutti gli italiani
interessati a un sistema energetico efficiente e di conseguenza
rispettoso dell’'ambiente e quindi della salute di tutti».

L'impostazione voluta dall’Autorita si traduce infatti in un
premio a chi consuma di piu e quindi crea le condizioni per
aumentare il consumo di energia elettrica prelevata dalla rete,
che e ancora prevalentemente prodotta da fonte fossile

La partecipazione al convegno & gratuita.

ANNUNC DI LAVORO
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Stiamo lavorando per un’azienda leader nella produ-
zione di turbine e moduli ORC. Il candidato ideale ha
conseguito una laurea in ingegneria, o un titolo accade-
mico equipollente. Proviene da un’esperienza di almeno
cinque anni in un ruolo da proposal in EPC contractor
in ambito power o in realta con business analoghi. La
risorsa dovra occuparsi della redazione delle offerte tec-
nico-commerciali, valutando le tecnologie da utilizzare,
il business plan per il rientro sui CAPEX, e gestire la fase
di proposal sia per offerte EPC sia per fornitura di parti
di impianto.

Sede Lavoro: Milano

Gli interessati ambosessi possono inoltrare il proprio CV
a: contact@greentalent.it — o candidandosi nel sito:

Enel conclude la vendita della centrale
termoelettrica di Porto Marghera (VE)

03/11. Enel ha comunicato che ¢ stata finalizzata la vendita
del sito di Porto Marghera. La centrale termoelettrica da 140
MW “Giuseppe Volpi” era sostanzialmente inattiva da quasi
tre anni a causa della diminuzione progressiva della doman-
da elettrica nazionale.

La centrale e i 10 ettari complessivi del sito sono stati ven-
duti a tre soggetti industriali gia attivi nell’area, ovvero le
societa Porto Invest Srl, Simic SpA e Citi Srl, che si occupano di
logistica portuale, carpenteria metallica e impiantistica.

Citi e Simic svilupperanno nel sito nuovi insediamenti indu-
striali, mentre Porto Invest intende ampliare le proprie capa-
cita logistiche in prossimita dell’area, anche tramite societa
collegate. Si tratta del primo intervento di riqualificazione
realizzato da Enel nell’'ambito del progetto Futur-e, che pre-
vede la dismissione di 23 impianti termoelettrici, per una po-
tenza installata complessiva di 13 GW, molti dei quali non piu
attivi, con la successiva valorizzazione delle aree industriali.
Le altre centrali italiane interessate da questa trasformazio-
ne sono situate a Porto Marghera (VE), Trino vercellese (VC),
Alessandria, Genova, La Spezia, Carpi (MO), Porto Tolle (RO),
Livorno, Piombino (LI), Camerata Picena (AN), Pietrafitta
(PG), Gualdo Cattaneo (PG), Montalto di Castro (VT), Cam-
po Marino (CB), Larino (CB), Maddaloni (CE), Giugliano (NA),
Bari, Rossano Calabro (CS), Termini Imerese (PA), Augusta
(SR), Porto Scuso (ClI), Assemini (CA).
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03/11. Ad un anno dal lancio sul mercato, Aleo Solar si
reputa molto soddisfatta dell'impatto dei moduli ad alta
efficienza da 300 Wp con tecnologia Perc. L'azienda ha in-
fatti dichiarato che continuano ad aumentare le richieste di
questi prodotti per le nuove installazioni. cAbbiamo affinato
ulteriormente la tecnologia dei moduli e delle celle e abbia-
mo combinato i nostri componenti migliori in modo che ogni
modulo fotovoltaico monocristallino Aleo fornisca un alto
rendimento. Impiegando per esempio uno speciale string-
ribbon siamo riusciti a deviare la luce incidente in modo da
farne arrivare alle celle una percentuale maggiore», spiega
GuUnter Schulze, amministratore di Aleo solar GmbH.

Combinando componenti selezionati e celle solari di nuo-
va tecnologia, il modulo da 300 Watt raggiunge un grado
di efficienza di circa il 18,3%. Oltre alle celle Perc e agli spe-
ciali string-ribbon, anche il vetro frontale dotato di rivesti-
mento antiriflesso e un foglio di EVA altamente trasparente
contribuiscono a far arrivare piu luce alle celle. Il modulo si
contraddistingue inoltre per il suo comportamento perfor-
mante in condizioni di basso irraggiamento. «Tutte insieme,
le peculiarita del modulo fanno anche si che in confronto ai
moduli standard da 250 watt si ottenga, sulla stessa area, il
20% di potenza in piu e decisamente piu energia», ha ag-
giunto Thomas Platzeck, direttore del reparto Sviluppo di
Aleo solar. «Per I'installatore questo significa installare, per
esempio, solo dieci moduli, anziché dodici, per portare sul
tetto la stessa potenza, risparmiando cosi tempo e denaro.
Per il cliente finale significa maggiore produzione a parita di
spazio e potenza nominale».

02/11. Energy Resources ha chiuso il bilancio semestrale del
31 luglio 2015 con il ritorno in utile dopo tre anni di difficolta. Il
fatturato aggregato 2014 (composto dai fatturati di Energy Re-
sources srl, dalla controllata I'Moving srl, dall'lncubatore Energy
Research e dalle altre societa partecipate) si attesta a 4,8 milio-
ni di euro. Una crescita ulteriore & prevista per i prossimi mesi,
grazie all'imminente apertura dei cantieri contrattualizzati in
Giordania ed Egitto. “Il fatto che Energy Resources continui, no-
nostante le difficolta riscontrate, a operare sul mercato e con se-
gnali che indicano una positiva inversione di tendenza, € quindi
di assoluta rilevanza” si legge in una nota dell’azienda. “Una
riscossa ottenuta grazie al successo che alcuni prodotti e societa
del gruppo, come la Geotermia e la I'Moving con i suoi veicoli
elettrici, stanno riscuotendo, in Italia e all’estero”.
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02/11. Partira il 18 novembre a Catania il nuovo ciclo di cor-
si di formazione di SolarEdge su tutto il territorio nazionale.
Ogni appuntamento prevede un’introduzione sulle caratteri-
stiche e i benefici del sistema SolarEdge, la presentazione dei
nuovi prodotti, tra cui ottimizzatori di potenza, monitoraggio
e connettivita tramite scheda GSM, la presentazione della pro-
posta per impianti commerciali e delle soluzioni per I'accumulo
di energia. Dopo Catania, SolarEdge fara tappa a Salerno (25
novembre), Torino (1 dicembre), Milano (2 dicembre), Roma
(10 dicembre), Forli (15 dicembre) e Treviso (18 dicembre). |
corsi di formazione sono gratuiti.Per maggiori informazioni:
http://www1.solaredge.com/it/training#ltaliano

02/11. La rete degli installatori SmartPartner coordinata da
VP Solar e stata selezionata come fornitore del Gruppo di Ac-
quisto fotovoltaico di CasaRinnovabile.it, che propone un’of-
ferta di impianto completo a partire da 4.300 euro circa, in-
stallazione inclusa. CasaRinnovabile.it & il portale italiano del
progetto europeo Clear, realizzato per diffondere informazio-
ni libere, indipendenti e gratuite sulle fonti rinnovabili, e facili-
tare I'adozione di soluzioni per la produzione di energia pulita
e I'efficienza da parte dei cittadini europei. CasaRinnovabile.
it € attiva grazie alla partnership tra Altroconsumo, associazio-
ne di consumatori che in I'ltalia conta oltre 370.000 associati,
e le associazioni dei consumatori europee di Belgio, Olanda,
Spagna e Portogallo, e con il sostegno dell’'Unione Europea.
Il Gruppo di Acquisto Fotovoltaico ha gia raccolto oltre 1.800
adesioni. Per conoscere |'offerta & possibile registrarsi sul sito
www.casarinnovabile.it entro il 15 dicembre. La partecipazio-
ne & completamente gratuita e non prevede alcun obbligo
d'acquisto.
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