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LA REVISTA DE LOS PROFESIONALES DE LA ENERGIA SOLAR
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El revamping se consolida en Espafia como apuesta
estratégica para modernizar industrias sin empezar

de cero. Actualizar equipos obsoletos permite ganar
eficiencia, sostenibilidad y competitividad. Sectores
clave como el energgtico, el industrial o el agroalimentario
ya impulsan proyectos que prolongan la vida Ttil de sus
instalaciones, reducen costes y abren camino hacia

un futuro industrial mas innovador y resiliente.
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SOLAR & STORAGE LIVE:
VALENCIA, EPICENTRO SOLAR
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Valencia acogio los dias 25 y 26 de junio de 2025

la primera edicion de Solar & Storage Live Espafia.

Mas de 2.500 profesionales se reunieron en Feria
Valencia para descubrir innovaciones en fotovoltaica y
almacenamiento. El evento ofrecido un programa tecnico
de alto nivel, zonas especializadas y amplias opciones
de networking, consolidandose como cita clave en la
transicion energgtica en Espafia.
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EFICIENCIA, INNOVACION
Y ADAPTACION

El sector fotovoltaico en Espafia vive una etapa de
madurez con metas ambiciosas en el horizonte.

El PNIEC 2023-2030 fija un 81 9o de generacion
renovable en 2030, con mas de 76 GW solares.

Hoy, las renovables ya superan el 60 /o de la
electricidad nacional, situando a la fotovoltaica como
pilar de la transicion energgtica. Un reto que exige
soluciones mas eficientes y adaptadas.

EL REFUERZO DEL SISTEMA
ELECTRICO, EN PUNTO MUERTO

El real decreto-ley 7/2025, aprobado tras el apagdn del 28 de abiril,
buscaba reforzar la resiliencia y estabilidad del sistema eléctrico.
Impulsado por el MITECO, pretendia blindar un servicio esencial.
Su no convalidacion en el Congreso frena ahora la consolidacion
del sector.
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Xl FORO SOLAR:
LA CITAINELUDIBLE DEL SECTOR

Madrid acogera los dias 15 y 16 de octubre una nueva edicion

de Foro Solar, encuentro clave del sector. El evento, con Solar

B2B como media partner, reunira a lideres empresariales e
institucionales. Una cita centrada en impulsar la industria
fotovoltaica en un afio de retos y oportunidades para la transicion.
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AGOSTO DEJA PRECIOS MAS BAJOS
EN LOS MERCADOS ELECTRICOS

Los precios del mercado electrico europeo bajaron en agosto
respecto a julio, con promedios por debajo de 75 €/MWh en la
mayoria de los mercados. La caida de la demanda y los menores
precios del gas TTF, los mas bajos desde agosto de 2024,
impulsaron este descenso junto al aumento de la edlica.
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K2 N-Rack:

nueva solucion
para instalaciones
en suelo

El nuevo sistema de montaje K2,
sostenible al estar fabricado con
una gran cantidad de aluminio
reciclado, garantiza una instalacion
sencilla y rapida.

 Estructura de soporte en aluminio y
acero

- Cimentacion con pilotes de hormigon o
hincado

- Dimensionamiento y verificacion
estatica K2

k2-systems.com/es/k2-n-rack/
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. ESTRUCTURA DE LA GENERACION DE JULIO DE 2025
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ESTRUCTURA DE POTENCIA INSTALADA DE LA
GENERACION DE JULIO DE 2025
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PRODUCCION DE ELECTRICIDAD DE ENERGIA FOTOVOLTAICA (GWh) Y
PARTICIPACION DE LA ENERGIA FOTOVOLTAICA EN EL TOTAL (%)
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Andrea Chevallard, nuevo director
para el Sur de Europa de Hoymiles

Andrea Chevallard es director para el Sur de Europa de HOYMILES,
encargado de desarrollar las actividades comerciales y de mercado en
Espaiia, Portugal, Italia y Grecia. Su mision es reforzar la presencia de

la marca en Europa meridional, promoviendo soluciones innovadoras en el
campo del fotovoltaico, el almacenamiento de energia y los ecosistemas
energéticos inteligentes.

Con mas de diez afios de experiencia en el sector de la energia y de las
tecnologias sostenibles, Chevallard ha adquirido solidas competencias en
la gestion de equipos multiculturales, en el desarrollo de redes de
distribucion y en el crecimiento de negocios internacionales.
Anteriormente, ocup® el cargo de country manager para empresas de
relevancia en el sector fotovoltaico, asi como el de director de Ventas

y Marketing en contextos multinacionales, contribuyendo a proyectos de
expansion y posicionamiento de marcas globales.

Apasionado por la transicion energética y la innovacion, Chevallard cree
en el papel clave de las energias renovables para construir un futuro

mas sostenible y resiliente.

Iberdrola Espana construira la primera
agrovoltaica para potenciar el cultivo de
manzanas de Pais Vasco

Iberdrola Espafia, en su propo-
sito de potenciar la convivencia
entrelas energias renovables
Yy la biodiversidad y su contri-
bucion adl desarrollo socioeco-
ndmico, construird una nueva
agrovoltaica en (Alava) Pais
Vasco, en terrenos cedidos por el ayuntamiento dentro del programa municipal
“Vitoria-Gazteiz: Ciudad Laboratorio”, que ird destinada a potenciar el cultivo

de manzanas para la produccion de sidra de dlta calidad y a producir energia
eléctrica renovable.

Entre otros objetivos, en el mbito de la produccion sostenible, el proyecto de
Iberdrola Esparfia persigue el impulso de la agricultura ecologicao, generando

en el medio plazo empleo y negocios en torno al sector de la produccion y ala
distribucion de producto ecologico agrario alaves.

La empresa explotadora de la plantacion de los manzanos serd Sidreria Kuar-
tango, referente en la investigacion y desarrollo de iniciativas agricolas en
Alava. Su objetivo con este proyecto pasa por impulsar la produccion de man-
zana local. La instalacion de 901 kW instalados por parte de Iberdrola Espafia
en placas fotovoltaicas es un proyecto de I+D hibridada con baterias y ha sido
el Unico de cardcter agrovoltaico seleccionado en el Pais Vasco dentro de la
Primera Convocatoria de los programas de ayudas a la inversion en proyectos
innovadores de energias renovables y almacenamiento.

El disefio del software de posicionamiento ha sido desarrollado por la empresa
vasca Powerful Tree y estd pensado para, a través de inteligencia artificial, de-
terminar en cada momento la posicion optima de las placas solares. Colocadas
en una estructura porticada a 4,1 metros sobre los manzanos, posibilitan, al mis-
mo tiempo que suministrar energia limpia, generar sombra, reducir la irradiacion
Y su estrés térmico, proteger los arboles de la climatologia adversa influenciada
por el cambio climatico, mejorar la calidad del suelo y del cultivo y reducir el uso
de agua, entre otros beneficios. A la estructura porticada principal se afiade

un novedoso disefio de cables tensados en acero de dlta resistencia con pres-
taciones que posibilitan el transito libre de vehiculos agricolas y reducen los
costes de mantenimiento de la planta.

Con ese objetivo, los mdadulos fotovoltaicos, de 700 W cada uno, cuentan con
seguidores Yy son bifacidles, lo que permite alos paneles orientarse, en este
caso, para el mejor rendimiento de la plantacion, y producir energia solar desde
sus dos lados. La instalacion también cuenta con tres inversores con una po-
tencia total de 750 kWh, y un sistema de admacenamiento con dos modulos con
una potencia de 240 kWn y una capacidad de admacenamiento de dos horas.
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Clenergy y Krannich refuerzan su alianza
en el mercado solar ibérico

CLENERGY &

krannich

Clenergy, fabricante global de soluciones de montgje fotovoltaico, ha firmado un
acuerdo de colaboracion con Krannich Solar Iberia, uno de los principales distribuido-
res fotovoltaicos en Europa. Con este acuerdo, Clenergy se convierte en proveedor
oficial de estructuras solares para Krannich en los mercados de Espafia y Portugadl,
reforzando asi su posicionamiento estratégico en la region.

Esta dlianza permitird a Krannich ofrecer a sus clientes soluciones de montgje de adlta
calidad, eficiencia y fiabilidad, respaldadas por una empresa con 18 afios de expe-
riencia en el desarrollo de sistemas de fijacion para proyectos solares residenciales,
comerciales, industridles y utility-scale.

Clenergy, con sede en Xiamen (China), opera en mas de 100 padises y cuenta con
dos centros de produccion propios, ademas de una solida presencia en Asia-Paci-
fico, Austradlia, Europa y América. La compafia ha consolidado su posicion como un
referente global gracias a su enfoque en la innovacion tecnoldgica, la excelencia en
fabricacion y el compromiso con la sostenibilidad.

“Estamos muy satisfechos de asociarnos con Krannich, una compafia que comparte
nuestros valores de cdlidad, cercania dl cliente y compromiso con la transicion ener-
gética. Esta colaboracion representa un paso importante para seguir creciendo en
Espafia y Portugdl, dos mercados clave para nosotros en Europa”, declard Adam Jan
Glapiak, Sales Manager de Clenergy en Europa. “Con este acuerdo, los clientes de
Krannich tendrén acceso a soluciones de montgje fiables, rgpidas de instalar y con el
soporte técnico de un equipo con amplia experiencia internacional.”

“Esta dlianza con Clenergy nos permite ampliar nuestra oferta de estructuras solares
con un proveedor de primer nivel que destaca por su innovacion Y fiabilidad. Es un
paso mas para seguir ofreciendo a nuestros clientes las mejores soluciones para
sus instalaciones”, comentod Javier Ortufio, CEO de Krannich Solar Espafia. “Desde
nuestra sede en Valencia, y gracias dl trabgjo de un equipo consolidado y cercano,
seguiremos aportando valor a nuestros clientes en toda la Peninsula Ibérica, con el
compromiso Y la profesiondlidad que nos caracteriza desde hace casi dos décados.”

Statkraft obtiene autorizacion para instalar
energia solar en Montes de Cierzo

Statkraft, primer productor
renovable de Europa y lider
en el mercado de PPAS, ha
recibido el permiso ambien-
tal favorable del Gobierno
de Navarra para instalar

un sistema de almacena-
miento energgtico en el
parque edlico repotenciado
Montes de Cierzo, ubicado
en Tudela y Cintruénigo. Se trata de una de las primeras hibridaciones con baterias
en repotenciaciones edlicas que se desarrollan en Espafia.

El proyecto contempla la construccion de un sistema de baterias de ion litio de 14,26
MW de potencia y 28,51 MWh de capacidad, con un tiempo de carga y descarga de
dos horas. Estas baterias estaran hibridadas con la tercera fase de repotenciacion
del parque, lo que permitira gestionar picos de produccion y mejorar la seguridad y
garantia de suministro el€ctrico.

Statkraft ya ha iniciado las dos primeras fases de la repotenciacion de Montes

de Cierzo, que implican sustituir 44 aerogeneradores por 10 de mayor potencia y
eficiencia. En la tercera fase, prevista para 2026, se retiraran 40 aerogeneradores
adicionales y se instalaran cinco maquinas de tecnologia superior, junto con la
bateria. Gracias a esta modernizacion, el parque reducira en un 82070 el nUmero

de aerogeneradores, pero aumentara su potencia instalada de 60 a 90 MW y casi
duplicara su produccion anual, pasando de 145 GWh a unos 300 GWh.

La inversion estimada asciende a 9 millones de euros y el proyecto ha sido selec-
cionado para recibir una ayuda pUblica de mas de 2 millones de euros por parte del
Instituto para la Diversificacion y Ahorro de la Energia (IDAE), dentro del marco de
fondos europeos Next Generation EU.

Los sistemas de almacenamiento como el que impulsa Statkraft aportan flexibilidad
al sistema electrico, permiten aprovechar al maximo la generacion renovable y ayu-
dan a estabilizar el mercado al reducir la volatilidad de precios.
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Enel Green Power construira la mayor
planta solar con baterias de Canarias

Enel Green Power Espaiia, filial de energia renovable de Endesa, iniciara en
2026 la construccion de la mayor planta solar fotovoltaica con almacena-
miento en baterias de Canarias. El proyecto se desarrollara en terrenos libres
dentro de la central de Barranco de Tirajana, en el municipio de San Bartolomé
de Tirajana, Gran Canaria.

La instalacion, denominada El Matorral, contara con una inversion aproximada
de 11,5 millones de euros y una potencia instalada de 9,3 MW, lo que permitira
abastecer el consumo eléctrico de mas de 3.000 hogares, equivalentes a unas
7.500 personas.

Enel Green Power detalla que la planta ocupara una superficie de ocho
hectareas e incorporara 15.000 modulos fotovoltaicos de Tltima generacion.
Su puesta en marcha esta prevista para principios de 2026, consolidandose
como un hito en la transicion energética de la isla y en la integracion de siste-
mas de almacenamiento con generacion renovable.

El impacto medioambiental sera significativo. El Matorral evitara la emision de
1.874,5 toneladas de COX al afio, una cifra equivalente a la plantacion de casi
94.000 arboles o al mantenimiento de un bosque de 74 hectareas.

El proyecto cuenta con una subvencion de 5,69 millones de euros proceden-
tes del Instituto para la Diversificacion y Ahorro de la Energia (IDAE), dentro
del Plan de Recuperacion, Transformacion y Resiliencia, financiado por la
Union Europea a través de los fondos Next Generation.

Con esta iniciativa, Enel Green Power refuerza su papel como motor del cam-
bio hacia un modelo energético mas sostenible y renovable en Canarias. La
compaiiia recuerda que en otras regiones espafiolas ya ha superado los 600
MW de capacidad renovable instala-
da, posicionandose como uno de los
actores clave en el avance hacia la
descarbonizacion.

Endesa, a traves de su filial reno-
vable, subraya que el proyecto de

El Matorral no solo representa un
avance tecnoldgico y ambiental, sino
también una oportunidad de desarro-
llo economico para el archipielago, ali-
neandose con los objetivos europeos
y nacionales de transicion energética.

Matelec celebra la Semana Internacional
de la Electrificacion y la Descarbonizacion

MATELEC llevard a cabo del 18
al 20 de noviembre de 2025
en IFEMA MADRID la Semana
Internacional de la Electrifica-
cion y la Descarbonizacion,
una gran novedad que integra
las ferias MATELEC Yy GENERA
en un mismo proyecto. Con
estainiciativa, la feria refuerza
su papel como punto de encuentro estratégico para la industria eléctricao, electroni-
ca y energética del sur de Europa.

La nueva Semana Internacional de la Electrificacion y la Descarbonizacion nace
con €l proposito de compartir sinergias entre dos ferias con intereses comunes y
de ofrecer un foro de negocio mas completo, en linea con las necesidades actuales
de la transicion energética. MATELEC aspira a atraer a un pablico adn mas amplio,
incorporando alos principales protagonistas de la electrificacion y la descarboniza-
cion, pilares esenciales para un modelo energético mas eficiente y sostenible.
Durante tres dias, IFEMA MADRID se convertird en el epicentro tecnologico e
innovador del sur de Europa. La cita abarcard aGmbitos como la industria, las fabri-
cas inteligentes y la iluminacion en todas sus facetas, y ofrecerd una plataforma
para mostrar las Gltimas soluciones en digitalizacion, eficiencia energética y
sostenibilidad.

Con esta nueva propuesta, MATELE C refuerza su impacto internacional y responde
alas crecientes demandas de un sector en rgpida evolucion. El evento no solo
impulsard la innovacion tecnologica, sino que también servird como un espacio
clave para debatir los retos globales relacionados con la transicion energética y la
descarbonizacion.

La Semana Internacionadl de la Electrificacion y la Descarbonizacion marcard un hito
para MATELEC, que se consolida como €l gran referente en la convergencia entre
industria eléctrica y energias renovables, ofreciendo nuevas oportunidades de
negocio y colaboracion para todos los profesionales del sector.

En su edicion de 2024, MATELEC reunio a 550 expositores y mas de 24.000 profe-
sionales de 64 pdadises, consolidando su posicion como evento de referencia para
instaladores eléctricos y €electronicos, empresas de distribucion, ingenieros especia-
lizados y otros actores clave del sector.

Aiswei, matriz de Solplanet, lidera
las ventas mundiales de inversores
residenciales

AISWEI, empresa matriz de Solpla-
net, ha escalado posiciones en el
mercado mundial de inversores fo-
tovoltaicos tras €l Titimo informe de
Wood Mackenzie, aseguréndose el
sexto lugar en el ranking globadl de
envios en 2024. Con un crecimiento
interanual del 28 %o, el mayor entre
los diez principales fabricantes y muy superior al 10 % del mercado mundidl, la
compafiia confirma su rgpido impulso internacional.

Gracias a su experiencia en el segmento residencial, AISWEI se ha situado en
el primer puesto mundial en envios de inversores de red residenciales, mientras
que en el segmento comercial e industrial (C&lD) ha alcanzado la tercera posi-
cion. En China ocupa también €l tercer lugar en envios totales, dl tiempo que
acelera su expansion global bagjo la marca Solplanet.

Durante 2024, Solplanet se consolidd entre los cinco mayores fabricantes en
Ameérica Latina y el Caribe, con un crecimiento destacado en Brasil, y reforzo su
posicion en Europa con una oferta que incluye inversores hibridos residenciales
y trif@sicos C&l. Ademas, la compafia avanza en regiones emergentes como
Oriente Medio, Africa y Asia-Pacifico, adaptando su portafolio a diferentes ne-
cesidades de clientes y condiciones de mercado.

«Nuestros buenos resultados reflgjon tanto el aumento de los envios como

la confianza que los clientes depositan en nuestra tecnologiaw, destacd el Dr.
Zhang Yong, presidente de AISWEI, subrayando laimportancia de la innovacion
y las colaboraciones locales.

AISWEI, antes filial china de SMA, es una empresa de dita tecnologia que
desarrolla inversores, sistemas de admacenamiento, cargadores de vehiculos
eléctricos y soluciones de gestion energética con inteligencia artificial. Con
cuatro centros de I+D en Suzhou, Shanghdi, Xi'an y Colonia, y un centro de
produccion en Yangzhong, continda invirtiendo en innovacion y reforzando su
red de servicio globdl.

La compafia y su marca Solplanet mantienen su compromiso de gpoyar ains-
taladores, distribuidores y EPC con productos fiables y accesibles, impulsando
la transicion hacia un modelo energético mas sostenible.

£ solpianet | Si2balNe.s

SolarEdge anuncia novedades en
inversores monofasicos y optimizadores

SolarEdge ha comunicado una importante actualizacion en el disefio de sus
inversores monofasicos (modelos Wave y Hub) con optimizadores de la serie S,
elevando la potencia maxima conectada por string hasta los 6000 W.

Hasta ahora, la potencia maxima permitida por string en los inversores
SEBOOOH era de 5700 W. A partir del 1 de enero de 2025, este limite se ha am-
pliado a 6000 W, lo que representa una mejora significativa para el desarrollo de
proyectos de un Unico string de hasta 6 kW.

En el caso de los inversores SESO00H y SEI0O000H, la potencia maxima conec-
tada por string puede alcanzar los 6800 W siempre que se configure con dos

0 mas strings, ampliando asi las posibilidades de disefio y optimizacion de las
instalaciones.

La compafiia ha puesto a disposicion de los profesionales del sector la hoja de
datos actualizada de los Optimizadores Serie S, en la que se recogen todos los
detalles tecnicos de esta novedad.

Se trata de un avance clave para instaladores y proyectistas, ya que ofrece
mayor flexibilidad en el dimensionamiento de las instalaciones solares y permite
un mejor aprovechamiento de los modulos de alta potencia que estan llegando
al mercado.

Como parte de sus recomendaciones, SolarEdge recuerda la importancia de
verificar siempre el disefio con la herramienta SolarEdge Designer, con el fin de
asegurar la maxima eficiencia  fiabilidad en cada proyecto.

Con esta mejora, SolarEdge refuerza su liderazgo en soluciones fotovoltaicas
avanzadas, consolidando su compromiso con la innovacion y con el apoyo a
los profesionales del sector en el desarrollo de instalaciones mas potentes y
eficientes.

Para cualquier consulta
adicional o para ampliar
informacion sobre esta
novedad, la compaiiia
pone a disposicion de
sus clientes el depar-
tamento de pre-venta,
que atendera de mane-
ra personalizada todas
las solicitudes.
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Renubel abre sede en Valencia para crecer en el mercado espaiiol net

Renubel, la consultora internacional especializada en servicios de optimizacion de activos industriales
vinculados a la transicion energgtica, ha establecido su sede espafiola en el centro de innovacion La Hari-
nera, en Valencia. Desde esta nueva base operativa, la compafiia tiene previsto desarrollar su actividad en
proyectos asociados a energias renovables, almacenamiento energgtico, hidrogeno verde, energia edlica,
captura de carbono y energia nuclear.

Con sede central en Amsterdam, Renubel aporta mas de 20 afios de experiencia en contratos estratégi-
cos, gestion de la cadena de suministro y optimizacion operativa de activos tanto en fase de desarrollo
como de operacion y mantenimiento. Su propuesta de valor se centra en maximizar la eficiencia técnica y
econdmica de activos industriales alineados con objetivos de descarbonizacion, abarcando tanto proyec-
tos CAPEX como iniciativas de mejora continua en OPEX.

En Espania, la firma ha identificado un elevado potencial de crecimiento en sectores como el almacena-

A

| e

miento con baterias, el hidrogeno y la descarbonizacion industrial, y preve incorporar hasta 50 profesionales en los proximos cinco afios. Ademas, ya ha iniciado colabora-
ciones con la Universidad PolitEcnica de Valencia y asociaciones locales para fomentar el desarrollo de talento especializado. La compafiia consolida asi su apuesta por el

mercado espariol, donde aspira a convertirse en un socio tEcnico de referencia en el disefio, ejecucion y operacion de activos net-zero.

Unef y Fotoplat
lanzan la %2 edicion del

I

4 B % e

La Unidon Espafiola Fotovoltaica (UNEF), o
asociacion sectorial mayoritaria de la energia I I I y
solar en Espafia, y la Plataforma Tecnologica =

\

Espafiola Fotovoltaica (FOTOPLAT) han anun-
ciado la puesta en marcha de la 58 edicion

del concurso ‘Startup Solar’, con motivo de la
celebracion del Xl Foro Solar, que tendra lugar
los dias 15 y 16 de octubre de 2025.

Por quinto afio consecutivo, este certamen

busca fomentar la investigacion, el desarrollo
y la innovacion en el sector fotovoltaico,
premiando a aquellas empresas con denomi-
nacion de startup que hayan contribuido de
manera significativa a traves de su modelo de

Mds que un inversor,
pdiistaiehaiil | potenciador de

de la transicion energética.

En esta edicion, podran participar todas las
empresas de reciente creacion, con un maxi-
mo de cinco afios de trayectoria, que cuenten
con un alto potencial innovador y tecnologico,
cuyo modelo de negocio sea escalable y con
capacidad de crecimiento exponencial.

Para optar al concurso, sera necesario enviar
un correo electronico a la direccion proyec-
tos@unef.es antes del 26 de septiembre de
2025. Este correo debera incluir una expli-

proyectos

cacion de la idea innovadora o proyecto de 125 kW - Eficiencia del
emprendimiento por parte de sus creadores, o oz
adjuntando un PDF con los elementos mas 98'4 7e: prOdUCC|on
destacados de la propuesta y un video en OpﬁmiZOdG-

formato elevator pitch que presente el modelo

de negocio y el valor diferencial del proyecto. 12 MPPT - 24 strings:
La tecnologia y el emprendimiento se sitGan mdxima flexibilidad de

como pilares fundamentales para el creci-
miento del sector solar en Espafia, aportando
soluciones a los principales retos de la indus-

instalacidn, incluso con las
dltimas generaciones de

tria: reforzar la generacion de una cadena de poneles.

valor fotovoltaica nacional, reducir los costes

de produccion Yy aumentar la integracion de ShadeFix & ArcFix:

los proyectos solares con el medioambiente y gesﬁén del sombreado,

la ciudadania. El Xl Foro Solar de UNEF se ha
consolidado como el encuentro de referencia i .
del sector fotovoltaico en Espafia y uno de los en el més alto nivel.
mas relevantes a nivel europeo, reuniendo a
empresas, expertos y responsables institu-
cionales para debatir sobre el presente el
futuro de la transicion energética.

Las bases del concurso estan disponibles en

rendimiento y seguridad

Unete a nuestra Comunidad
la pagina web oficial de UNEF, :ﬂ. i de Instaladores:

SMA:-lberica.com

* Ciberseguridad

reforzada: protocolo de
comunicacién encriptada
Speedwire.

Gestién inteligente de la
energia con SMA Data
Manager M.

Supervisién y control
remoto a través de la
plataforma Sunny Portal
powered by ennexOS.
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BayWa r.e. vende a Kgal un portfolio solar
de 60 MWp en Sevilla

BayWa r.e. ha cerrado la venta de un conjunto de proyectos solares de 60 MWp
en Espaiia al gestor de activos europeo KGAL Investment Management, consoli-
dando asi su papel como agente clave en la transicion energética del continente.
El portafolio vendido esta compuesto por dos plantas fotovoltaicas sobre suelo:
Gerena Il, de aproximadamente 50 MWp, y Chamorro, de 10 MWp, ambas ubi-
cadas en el municipio de Guillena, en la provincia de Sevilla. Las instalaciones,
equipadas con seguidores solares monoaxiales, estan disefiadas para generar
conjuntamente cerca de 125 GWh anuales, lo que equivale al consumo eléctrico
de 32.000 hogares espaiioles.

Ambas plantas se encuentran totalmente operativas desde el segundo trimestre
de 2025, tras haber sido conectadas a la red y haber iniciado su actividad co-
mercial con el respaldo de un contrato de compraventa virtual de energia (VPPA)
con una duracion de diez afios.

La operacion refuerza la relacion estratégica entre BayWa r.e. y KGAL, que re-
cientemente tambien firmaron la compraventa de dos parques edlicos en Alema-
nia: Priim (11,4 MW) y Altenglan (12,4 MW).

Juanjo Alvarez, director general de BayWa r.e. en Espafia, ha destacado que
“estamos orgullosos de ver estos proyectos plenamente operativos y de entre-
gar activos de alta calidad a un socio como KGAL. A pesar de los retos actuales
del mercado renovable espaiiol, hemos conseguido lanzar simultaneamente la
construccion de nueve proyectos entre solar y edlico, sumando 460 MW. Es un
resultado que refleja la fortaleza y determinacion de nuestro equipo™.

Por su parte, Daniel Gafke, director de operaciones de BayWa r.e., ha subrayado
que “esta es otra operacion de exito que demuestra la solidez y dinamismo de
nuestro negocio de desarrollo de proyectos. Seguimos impulsando con fuerza la
transicion energética a traveés de un portafolio diverso que incluye solar, edlica y
almacenamiento™.

Con esta nueva transaccion, BayWa r.e. reafirma su papel como uno de los prin-
cipales desarrolladores y operadores de proyectos renovables en Europa, con un
enfoque firme en activos de alta calidad y contratos energéticos a largo plazo.

Fox ESS lanza la serie EV0: almacenamiento
solar inteligente y adaptable

Fox ESS ha presentado su nueva serie EVO, una solucion de admacenamiento
energético que marca un importante avance en la evolucion del autoconsumo
fotovoltaico. Este nuevo sistema representa la transicion definitiva de los inversores
tradicionales a plataformas inteligentes con baterias integradas, pensadas para
maximizar la eficiencia, el control y la seguridad energética.
La serie EVO ha sido disefiada para adaptarse a cualquier sistema solar, ya sea
una instalacion nueva o ya existente. Compatible con otras marcas como Huawe,
puede funcionar como una bateria AC independiente o integrarse como un sistema
completo de adlmacenamiento sin necesidad de un inversor adicionadl. Este enfoque
flexible convierte ala EVO en una solucion versatil, tanto para profesionales del
sector como para usuarios finales.
Uno de los grandes atractivos de la serie es su sistema de dlimentacion de emer-
gencia (EPS), totalmente integrado, que permite mantener el suministro eléctrico
durante cortes de red. Ademds, incorpora tecnologia basada en inteligencia artificial
para optimizar la gestion energético, gjustandose a los precios del mercado eléc-
trico y permitiendo incluso funciones de trading energético en colaboracion con
SGConnect, uno de los principales socios de servicios de red de la marca.
El nuevo sistema de baterias EVO destaca no solo por su tecnologia, sino también
por su disefio: elegante, compacto y eficiente. Cada sistema estd compuesto por
un inversor de 10 kW y una bateria de 10 kWh, ofreciendo un equilibrio optimo entre
potencia, dmacenamiento y adaptabilidad.
“Con la serie EVO, Fox ESS gpuesta por una energia
solar mas inteligente, fiable y rentable, ofreciendo
una solucion todo en uno que responde a las deman-
das actuales del mercado residencial e industrial”,
sefialan desde la compaiia.
La evolucion hacia sistemas mas sofisticados,
capaces de integrar el dimacenamiento, la gestion
inteligente y el respaldo energético en un solo equipo,
posiciona a Fox ESS como uno de los referentes en
innovacion dentro del sector fotovoltaico global.

Aiko impulsa la produccion a gran escala
con tecnologia Back Contact

AIKO ha anunciado un avance decisivo en la produccion de células solares tipo

N con tecnologia All Back Contact (ABC). Su nuevo proceso patentado, denomi-
nado self-masked two-step process (proceso de doble paso autoenmascarado),
combinado con un patron |aser de alta precision, permite incrementar la eficiencia
y fiabilidad de los mddulos solares, al tiempo que reduce costes ( facilita la esca-
labilidad industrial.

La tecnologia Back Contact se considera desde hace afios la opcidn mas prome-
tedora en fotovoltaica de silicio cristalino. Al eliminar las lineas metalicas en la parte
frontal de la c€lula, permite una absorcion total de la luz y, por tanto, un rendimien-
to energgtico superior. Sin embargo, su complejidad y elevado coste de fabricacion
habian sido hasta ahora un obstaculo para su despliegue masivo.

El enfoque desarrollado por AIKO supera esas limitaciones al separar por completo
la formacion de las capas p-type y n-type, optimizando de forma independiente
ambos lados de la célula. Ademas, la empresa ha innovado al aprovechar mate-
riales generados durante la difusion termica —boron silicate glass y phosphorous
silicate glass— como mascaras naturales autoalineadas. De esta manera, se
eliminan pasos adicionales de enmascarado y limpieza, lo que reduce riesgos de
contaminacion, simplifica la produccion y mejora la calidad de pasivacion.

Gracias a este proceso, la compafiia ha logrado fabricar peliculas uniformes y es-
tables, alcanzando eficiencias de conversion superiores al 2790, lo que sienta las
bases para una produccion industrial de mddulos ABC de alto rendimiento. Esta
innovacion se refuerza con simulaciones termodin@micas avanzadas, un sistema
inteligente de compensacion de estrés y un control ultrapreciso de temperatura de
+0,5 OC en la ca@mara de reaccion.

Actualmente, AIKO ya fabrica mddulos ABC a escala de gigavatios, acercandose a
los costes de tecnologias convencionales como TOPCon y PERC, pero ofreciendo
ventajas significativas en eficiencia y fiabilidad. Este paso abre la puerta a que

el Back Contact deje de ser un desarrollo de laboratorio para convertirse en una
solucion industrial plenamente viable.

Trina Storage y Stiemo impulsan el
despliegue de baterias a gran escala

Trina Storage, la division de almacenamiento energético de Trinasolar, ha fir-
mado una alianza estratégica con la empresa lituana Stiemo, especializada
en ingenieria y construccion de proyectos renovables. El acuerdo tiene como
objetivo desplegar una cartera de sistemas de almacenamiento en baterias
(BESS) por valor de varios GWh en Lituania y Europa del Este durante los
proximos 2-3 afos.

Como primer paso, ambas compaiiias han cerrado tres proyectos iniciales
en Lituania, ubicados en Anyksciai, Skuodas y Jonava, con una capacidad
combinada de 90 MW / 180 MWh. Cada instalacion tendra una potencia de
30 MW y almacenara hasta 60 MWh. Las entregas comenzaran en diciembre
de 2025 y se preve que entren en operacion comercial a mediados de 2026.
Los tres proyectos utilizaran la solucion integrada Elementa 2 de Trina Sto-
rage, que incluye baterias, PCS, sistemas de media tension y capacidades
avanzadas de integracion a red. Este sistema, disefiado para una instalacion
rapida y flexible, permitira mejorar el equilibrio de la red eléctrica lituana,
facilitando la integracion de energias renovables como el viento y el sol,
reduciendo vertidos y aumentando la resiliencia del sistema eléctrico.

“El este de Europa es un mercado emergente para el almacenamiento a
escala utility, y esta alianza con Stiemo es clave para nuestra expansion™,
sefialo Gabriele Buccini, responsable de Trina Storage en Europa. “Estos tres
proyectos son solo el inicio de una estrategia mas amplia para desplegar
capacidad flexible a gran escala en los paises balticos™.

Por su parte, Giedrius Lynykas, CEO de Stiemo, destaco: *‘La transformacion
acelerada del sistema eléc-
trico en los Paises Balticos
requiere experiencia, rapidez
y fiabilidad. Esperamos que
Trina Storage se convierta en
un socio imprescindible en
nuestra oferta de soluciones
de almacenamiento™.
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TONGWEI SOLAR SE HA CONSOLIDADO COMO UNO DE LOS PRINCIPALES ACTORES A NIVEL GLOBAL
TRAS CUATRO DECADAS DE TRAYECTORIA INDUSTRIAL Y UN CRECIMIENTO VERTIGINOSO EN EL
SECTOR FOTOVOLTAICO. SU MODELO DE NEGOCIO, BASADO EN UNA INTEGRACION VERTICAL
COMPLETAY UNA APUESTA CONSTANTE POR LA I+D, LE HA PERMITIDO LIDERAR SEGMENTOS CLAVE
COMO EL POLISILICIO Y LAS CELULAS SOLARES. DESDE SU ENTRADA EN EL NEGOCIO DE MODULOS
EN 2022, HA SUPERADO LOS 100 GW EN ENVIOS ACUMULADOS, MARCANDO UN HITO EN VELOCIDAD
DE EXPANSION. AHORA, CON PRESENCIA EN MAS DE 70 PAISES, LA COMPANIA REFUERZA SU
COMPROMISO CON EUROPA Y, EN ESPECIAL, CON ESPANA, UN MERCADO CON GRAN POTENCIAL

PARA EL DESARROLLO SOLAR

BERTA MOLINA GARCIA

«Espana es un mercado
estrategico para Tongwei
Solar no solo por volumen,
sino por su papel clave en
la transicion energéetica
europea»

marcada por tensiones geopoliticas, fluc-

tuaciones de precios y nuevas politicas
comerciales. La reciente introduccion de aranceles
en Estados Unidos y la variacion en los costes
de produccion han alterado el equilibrio global del
sector. En este contexto cambiante, los actores
de la industria deben adaptarse con agilidad para
seguir siendo competitivos y responder a una de-
manda cada vez mas exigente. En esta entrevista,
Joe Chen, Director of Overseas Module Business,
Tongwei Solar, nos detalla la vision estratégica de
la compaiiia en Espafia, su hoja de ruta comercial
Y Su apuesta tecnoldgica para afrontar los retos
del sector.

I mercado de mddulos fotovoltaicos
atraviesa una etapa de transformacion

éPodria ofrecernos una vision general de Ton-
gweli Solar y su posicionamiento en el mercado
fotovoltaico global?

«Tongwei Solar es un referente global en la indus-

tria fotovoltaica, reconocida por su modelo de ne-
gocio verticalmente integrado, que abarca desde
la produccion de poalisilicio de alta pureza hasta la
fabricacion de células y modulos solares de alta
eficiencia. Como el mayor proveedor mundial de
polisilicio y c€lulas solares, la compafiia ha con-
solidado una posicion solida en toda la cadena
de valor solar. Con mas de 43 afios de historia, ha
desarrollado una profunda experiencia manufac-
turera y liderazgo tecnologico. En 2023, Tongwei
se convirtio en la primera empresa fotovoltaica
incluida en el ranking Fortune Global S00.

Desde su entrada en el negocio de mddulos en

la segunda mitad de 2022, Tongwei ha enviado
mas de 100 GW, posicionandose entre los cinco
principales fabricantes de mddulos a nivel mun-
dial, con una capacidad de produccion superior a
los 90 GW. Esta evolucion refleja su compromiso
con la innovacion, la fabricacion avanzada y la
expansion global, al servicio de una transicion
energgtica limpian.



En cuanto a la actividad de Tongwei Solar en
Espafia, ¢qué segmentos del mercado objetivo
abordan y cual consideran mas estratégico?
«Tongwei Solar opera en todos los segmentos cla-
ve del mercado fotovoltaico espafiol: residencial,
comercial-industrial (C&I) y a gran escala. Aunque
ofrecemos soluciones adaptadas a cada segmen-
to, actualmente nuestro enfoque estratégico esta
en los proyectos de gran escala. Esto se debe a

la abundancia de recursos solares en Espafia, la
disponibilidad de terrenos y una cartera creciente
de proyectos de energia renovables.

A su vez, reconocemos el dinamismo creciente
del segmento C&l, impulsado por politicas de au-
toconsumo y la necesidad de optimizar los costes
energéticos. Nuestra serie de mddulos TNC ofrece
alto rendimiento y fiabilidad a largo plazo, o que
los convierte en una opcion ideal para la diversi-
dad del mercado espafiol».

éComo esta evolucionando el sector foto-
voltaico en Espafia en términos de demanda,
politicas energéticas e incentivos?

«El sector fotovoltaico espafiol avanza con solidez,
impulsado por objetivos claros y un marco politico
maduro. Segln el Tltimo Plan Nacional Integrado
de Energia y Clima (PNIEC 2023—2030), Espafia
se ha fijado como meta alcanzar un 8190 de gene-
racion eléctrica renovable en 2030, con 76,27 GW
de capacidad solar instalada, casi el doble que en
el plan anterior.

En 2024, las energias renovables ya representan
el 61,8070 de la generacion eléctrica del pais, con
la fotovoltaica desempefiando un papel prota-
gonista. El PNIEC también contempla 19 GW de
capacidad a subastar, reflejando el firme respaldo
institucional. Para Tongwei, este contexto ofrece
certidumbre politica y visibilidad de mercado, rea-
firmando a Espafia como uno de los destinos mas
atractivos para la inversion solar en Europan.

éCuales son los principales desafios del mer-
cado fotovoltaico espafiol actualmente?

«El mercado espafiol sigue siendo predominan-
temente impulsado por proyectos, con mas del
7000 de las instalaciones en sistemas en suelo.
Uno de los desafios clave es la falta de alineacion
entre el ritmo de despliegue solar y la capacidad
de la infraestructura eléctrica existente. Persisten
retrasos en los procesos de permisos y conexion
ared, lo que ralentiza la ejecucion de proyectos.
Ademas, los sistemas en suelo son sensibles a la
volatilidad de los precios de los mddulos y a las
condiciones de financiacion. Segln SolarPower
Europe, se preveé que Espafia instale 9,3 GW en
2024, pero para mantener ese ritmo se requeriran
procesos administrativos mas agiles, mejoras en
la red eléctrica y mayor confianza de los inverso-
res. En Tongwei nos adaptamos con agilidad a los
ritmos regionales del mercado. La colaboracion
en toda la cadena de valor sera esencial para
superar estos retos estructurales y alcanzar un
crecimiento sostenible».

écual es su estrategia comercial en Espafia?
«Nuestra estrategia comercial en Espafia se basa
en el compromiso a largo plazo, el enfoque al
cliente y el liderazgo tecnoldgico. En nuestra ex-
pansion por Europa, Espafia representa un nodo
estratégico tanto por volumen de mercado como
por influencia. Apostamos por construir alianzas
solidas y locales, especialmente con distribuido-
res y empresas EPC que nos permiten estar cerca
de la dinamica del mercado y de las necesidades
de los usuarios finales.

Ofrecemos un valor diferencial mediante mddulos de
alta eficiencia, soporte técnico y suministro estable.
Paralelamente, fortalecemos nuestra presencia de
marca y la confianza con los actores espafioles.
Para nosotros, Espafia no es solo un mercado: es
una oportunidad para cocrear valor y contribuir acti-
vamente al ecosistema energgtico localy.

éTrabajan con distribuidores? ¢Con cuantos?
éCuales?
«Si, la distribucion es un pilar clave de nuestra
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es uno de los fabricantes fotovoltaicos
lideres a nivel mundial, con una sélida capacidad a lo largo de toda la
cadena de valor del sector solar. Gracias a un sistema de produccion
verticalmente integrado y una constante apuesta por la innovacion,
la compania ofrece soluciones de modulos de alta eficiencia y
fiabilidad para aplicaciones residenciales, comerciales e industriales,
asi como a gran escala. Desde su entrada oficial en el sector de
modulos en la segunda mitad de 2022, Tongwei ha superado los
100 GW en envios acumulados en menos de tres afnos, marcando un
nuevo referente en velocidad de crecimiento dentro de la industria
solar global.

Mas de 43 anos de trayectoria empresarial

Presencia en mas de 70 paises y regiones

Mas de 90 GW de capacidad de produccién de modulos
N.° 1 mundial en envios de polisilicio

N° 1 mundial en envios de células solares durante 8 anos
consecutivos

Entre los 5 principales proveedores de médulos solares a nivel
mundial

Primera empresa fotovoltaica del mundo en figurar en la Fortune
Global 500
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estrategia en Espafia. Contamos con colabora-
ciones establecidas con distribuidores locales e
internacionales de reconocido prestigio, incluyendo
algunos de los principales referentes del sector.
Aungue somos selectivos para asegurar coheren-
cia en calidad y servicio, nuestra red sigue crecien-
do en consonancia con la demanda. Estos socios
son canales esenciales para llegar eficazmente a
instaladores y clientes finales, al tiempo que nos
proporcionan informacion valiosa para adaptar
nuestra oferta. Apostamos por relaciones a largo
plazo basadas en la transparencia, objetivos com-
partidos y continuidad del negocio».

¢€Que inversiones o alianzas estan desarrollan-
do para consolidar su presencia en Espafia?
«Estamos consolidando nuestra presencia median-
te inversiones comerciales y operativas. Esto inclu-
ye el refuerzo de nuestras capacidades logisticas
y de almacenamiento locales, la mejora del servicio
postventa y la exploracion de oportunidades de
joint ventures con empresas de servicios locales.

Tambigén colaboramos activamente con compariias
energeticas espafiolas, instituciones pUblicas y
comunidades locales en el desarrollo de proyectos
solares a gran escala. Estas iniciativas estan alinea-
das con los objetivos renovables de Espafia y re-
flejan nuestro compromiso con una transformacion
energética regional sdlida y sostenible».

éCuales son los objetivos de Tongwei Solar en el
mercado espaiiol a 3—5 afios?

«Nuestro objetivo es convertirnos en uno de los
principales proveedores de modulos fotovoltaicos
en Espafia, reconocidos por nuestra tecnologia,
fiabilidad y compromiso con el cliente. Buscamos
aumentar significativamente nuestra cuota de
mercado, especialmente en los sectores utility y
comercial e industrial, y reforzar tambien nuestra
presencia en el segmento residencial a través de
distribuidores. Otra prioridad es el desarrollo del
ecosistema local mediante formacion, inversion y
servicios, asegurando asi un crecimiento soste-
nible. En definitiva, queremos ser parte activa de
la transicion energgtica espafiola, no solo como
proveedores, sino como socios a largo plazo en el
avance hacia una energia mas limpian.

é¢aue elementos diferencian los modulos de
Tongwei Solar en cuanto a tecnologia y eficien-
cia?

«Nuestra principal ventaja competitiva radica en la
integracion vertical que abarca desde el polisilicio
hasta las c€lulas solares. A diferencia de muchos
fabricantes que dependen de terceros, Tongwei
produce internamente polisilicio de alta pureza y ce-
lulas solares de alta eficiencia, lo que garantiza una
calidad uniforme, baja degradacion y trazabilidad
completa, la base para mddulos fiables y de alto
rendimiento. Nuestros modulos TNC 2.0, basados
en células tipo N, incorporan innovacion propia y
optimizacion entre sistemas. Cuatro tecnologias
clave los definen: Tecnologia 908 (0BB), TPE, Poly
Tech y Stencil Printing. Estas innovaciones elevan
significativamente la potencia del mddulo, reducen
el riesgo de microgrietas y mejoran el rendimiento
bifacial, caracteristicas que los hacen destacar en
mercados exigentes como el espafiol».

ALGO MAS SOBRE

JOE CHEN

SEdad?
«36 anos>.

SAficiones?
«Pasar tiempo con la familia,
jugar al tenis y viajar.

¢Coche que conduce?
«Un NIO>.

écLibro preferido?
«El problema de los tres cuerpos,
de Liu Cixin».

¢Plato preferido?
«Cocina sichuanesa.

éPelicula preferida?
«El Padrino>.

¢aue innovaciones tecnologicas estan de-
sarrollando para mejorar la eficiencia de sus
modulos?

«La innovacion es un pilar estratégico para Tongwei.
En 2024, invertimos 2.673 millones de RMB en +D,
un 26,9490 mas que el afio anterior. Ese mismo
afio, pusimos en marcha nuestro Centro Global de
Innovacion, creando un sistema vertical que abarca
desde la investigacion basica hasta la produc-

cion en masa. Esta estructura cerrada permite
acelerar la industrializacion de nuevas tecnologias
fotovoltaicas. Contamos con 5.277 profesionales
dedicados a I+D centrados en mejorar la eficiencia,
fiabilidad y el valor del sistema en diversas apli-
caciones. Nuestra apuesta es clara: innovar para
ofrecer soluciones cada vez mas avanzadas y
sosteniblesy.

¢Que oportunidades ve para la energia fotovol-
taica en Espaiia en la proxima decada?
«Espafia tiene el potencial de convertirse en lider
continental en energia solar. Su elevada irradia-
cidon solar, el impulso politico y el avance hacia la
paridad de red posicionan al pais como uno de los
mercados mas atractivos de Europa. En los proxi-
mos diez afios, prevemos un fuerte crecimiento
en instalaciones a gran escala, integradas con
almacenamiento energgtico e hidrogeno verde.

A su vez, los segmentos residencial y comercial

e industrial seguiran expandiendose gracias a
incentivos al autoconsumo y compromisos de
descarbonizacion corporativa. También anticipa-
mos una mayor digitalizacion del ecosistema fo-
tovoltaico, lo que permitira una gestion energética
mas inteligente, mantenimiento predictivo y mayor
capacidad de respuesta de la red. Espafia esta
bien posicionada para liderar esta transformacion,
y en Tongwei queremos ser parte activa de esa
evoluciony.

Si tuviera que resumir la vision de Tongwei
Solar para el mercado espaiiol, écual seria el
mensaje clave?

«Nuestra vision puede resumirse en una palabra:
alianza. En Tongwei no nos vemos solo como un
proveedor de tecnologia, Sino como un socio ener-
gEtico a largo plazo. Queremos aportar productos
fiables y de alta eficiencia adaptados al mercado
local, construir relaciones de confianza con
distribuidores, instaladores y desarrolladores, y
contribuir al cumplimiento de los objetivos energe-
ticos de Espafia a través de inversion, innovacion
y transferencia de conocimiento. Espafia avanza
hacia un modelo energético mas sostenible e
independiente, y Tongwei quiere crecer de la mano
del mercado local, aportando no solo capacidades
globales, sino tambi&n un compromiso genuino
con un futuro mas limpio».
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y futuro industrial

EN UN MOMENTO DE TRANSFORMACION ACELERADA, MUCHAS INDUSTRIAS EN ESPANA HAN
ENCONTRADO EN EL REVAMPING UNA VIA ESTRATEGICA PARA MODERNIZAR SUS INSTALACIONES
SIN NECESIDAD DE EMPEZAR DESDE CERO. ESTA PRACTICA, QUE CONSISTE EN LA ACTUALIZACION

Y RENOVACION DE EQUIPOS OBSOLETOS PARA MEJORAR SU EFICIENCIA, RENDIMIENTO Y
SOSTENIBILIDAD, SE ESTA CONSOLIDANDO COMO UNA SOLUCION CLAVE FRENTE A LOS DESAFIOS
TECNOLOGICOS, REGULATORIOS Y MEDIOAMBIENTALES. SECTORES COMO EL ENERGETICO, EL
INDUSTRIAL Y EL AGROALIMENTARIO YA ESTAN APOSTANDO POR ESTE SISTEMA PARA ALARGAR

LA VIDA UTIL DE SUS INFRAESTRUCTURAS, REDUCIR COSTES Y ADAPTARSE A LAS EXIGENCIAS DEL
MERCADO. SE PERFILA ASI COMO UNA HERRAMIENTA IMPRESCINDIBLE PARA AVANZAR HACIA UNA
ECONOMIA MAS COMPETITIVA Y SOSTENIBLE, SIN DEJAR ATRAS LA MAQUINARIA QUE HA SOSTENIDO
LA PRODUCCION DURANTE DECADAS

MONICA SETIEN

| revamping es un tema crucial en el
contexto energético actual de Espafia
por varias razones técnicas, econdmi-

cas y medioambientales. Muchas de las
instalaciones fotovoltaicas construidas durante el
boom de 2007-2011 estan alcanzando o superando
los 15 afios de vida Ttil, mostrando una pérdida
progresiva de eficiencia y fiabilidad. Estas plantas
fueron disefiadas con tecnologias que hoy estan
obsoletas, lo que limita su rendimiento y capacidad

de adaptacion a las nuevas exigencias del sistema
eléctrico.

Renovar componentes clave —como inversores,
mbddulos solares o sistemas de monitorizacion—
permite aumentar significativamente la produccion
energética sin necesidad de incrementar la poten-
cia instalada ni de ocupar nuevos terrenos. Esto
convierte al revamping en una estrategia eficiente
y sostenible para maximizar el uso de activos
existentes. Ademas, en muchos casos, mejora la



rentabilidad de las instalaciones, reduce los costes
de operacion y mantenimiento, y prolonga su vida
atil operativa.

En un escenario donde Espafia apuesta firme-
mente por la descarbonizacion y la independencia
energetica, este sistema se alinea con los objetivos
del Plan Nacional Integrado de Energia y Clima
(PNIEC). Supone, por tanto, una herramienta clave
para reforzar la seguridad del suministro, aprove-
char mejor los recursos ya invertidos y avanzar en
la transicion energgtica sin demoras ni sobrecostes
innecesarios.

El revamping en Espafia —la modernizacion o
renovacion de instalaciones fotovoltaicas— esta
experimentando un notable auge. Este crecimiento
responde a la madurez del parque solar instalado
en los afios 2000-2010, cuyas plantas comienzan
a mostrar signos de envejecimiento tecnologico y
pérdida de eficiencia. El contexto actual de transi-
cidn energética ha favorecido esta tendencia.
Este sistema permite sustituir componentes
obsoletos, como inversores, modulos y cuadros
eléctricos, por otros mas eficientes, sin modificar
la estructura basica ni la potencia autorizada. A
diferencia del repowering, que implica un aumento
de capacidad, el revamping busca mejorar el ren-
dimiento dentro de los limites legales existentes, lo
que agiliza los tramites administrativos.

Las instalaciones susceptibles de acogerse a ello
suelen ser plantas conectadas a red de mediana
escala (entre 100 kW y 10 MW), muchas de las
cuales operan bajo antiguos regimenes retributi-
vos. Ademas, también comienza a extenderse a
autoconsumos industriales, donde actualizar los
equipos supone un ahorro energgtico significativo.
Es por ello por lo que el revamping se consolida
como una Via eficaz para optimizar activos exis-
tentes, reducir costes y prolongar la vida Ttil de las
instalaciones solares.

La edad media de las instalaciones de energia
fotovoltaica en Espafia se sitla actualmente en
torno a 3-4 afios, considerando que gran parte del
parque se ha instalado entre 2021y 2024. En 2024,
se afladieron aproximadamente 6 GW de nueva
capacidad, llevando el total a entre 32 y 33 GW,
segln datos de Red ElEctrica.

Desde 2018, tras la eliminacion del llamado
“impuesto al sol" y la entrada en vigor del Real
Decreto 244/2019, el despliegue de nuevas insta-
laciones se acelerd significativamente. En 2023, se
llegaron a instalar mas de 5,5 GW nuevos, con un
crecimiento récord del 28 9o en potencia fotovol-
taica, tal y como informa la empresa Energia Solar
Aplicada. En 2024, nuevos proyectos siguieron ele-
vando la capacidad total hasta superar los 32 GW.
Gran parte del sistema operativo data de los afios
2020-2024, lo que explica una edad media tan
baja. Quedan, sin embargo, instalaciones mas
antiguas, especialmente de las Epocas de boom
fotovoltaico de 2007-20089, pero representan una
proporcion cada vez menor en la potencia total.

El ritmo de instalacion reciente ha reducido con-
siderablemente la antigliedad del parque, y solo
una pequefia fraccion corresponde a plantas de
primera generacion (mas de 10-15 afios), en buena
parte ya renovadas o planificadas para revamping.

Instalar revamping en plantas fotovoltaicas res-
ponde a una combinacion de motivos técnicos,
econdmicos Y regulatorios. Con el paso del tiempo,
los mddulos pierden eficiencia, los inversores fallan
con mas frecuencia y los sistemas de monitori-
zacion se vuelven incompatibles con estandares
actuales. De este modo, el revamping permite
sustituir estos elementos por versiones mas
modernas  eficientes, mejorando el rendimiento
global sin modificar la estructura principal ni la
potencia autorizada.

Desde un punto de vista econdmico, renovar una
instalacion existente es mas rentable que cons-
truir una nueva. Al aprovechar infraestructuras ya
amortizadas —como el terreno, la conexion a red

y los permisos— se reduce la inversion necesaria
y se acortan los plazos de ejecucion. Adem3s, el
aumento de la produccion eléctrica derivado del
revamping mejora la rentabilidad de la planta, sobre
todo en instalaciones que operan bajo regimenes
retributivos antiguos.

Finalmente, hay un incentivo regulatorio y am-
biental: optimizar instalaciones existentes evita el
consumo de suelo adicional, disminuye el impacto
ambiental y contribuye a los objetivos del PNIEC.
Asi, el revamping se convierte en una solucion
estratégica para alargar la vida Ttil de los activos
solares y acelerar la transicion energética. Este

es especialmente aconsejable para instalacio-
nes fotovoltaicas de tamafio mediano a grande,
generalmente entre 100 kW y 10 MW. Este rango
abarca muchas de las plantas conectadas a

red construidas durante el primer boom solar en
Espafia (2007-2011), que hoy presentan signos

de envejecimiento tecnoldgico y disminucion de
rendimiento. Estas instalaciones suelen contar con
una infraestructura ya amortizada —como puntos
de conexion, estructuras y sistemas eléctricos—
que aln es valida, pero cuyos componentes clave
(inversores, modulos, protecciones) requieren
actualizacion.

Este tamafio de planta ofrece una relacion cos-
te-beneficio dptima para el revamping. Por un lado,
las inversiones en renovacion se diluyen mejor en
instalaciones de cierto tamafio, ya que los ahorros
por eficiencia y reduccion de mantenimiento son
mas significativos. Por otro, su tamafio alin permite
realizar las obras con relativa rapidez y sin las
complejidades logisticas o administrativas que
enfrentan los grandes parques (50 MW).
Ademas, muchas de estas plantas operan bajo
regimenes retributivos antiguos, por lo que mejorar
su rendimiento sin cambiar la potencia autorizada
permite maximizar ingresos sin perder beneficios
regulatorios. En resumen, las plantas medianas re-
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El revamping de instalaciones
fotovoltaicas ofrece multiples
beneficios que lo convierten en
una estrategia clave para optimi-
zar activos existentes. Uno de los
principales es el aumento de la
eficiencia energética: al sustituir
componentes obsoletos —como
modulos solares, inversores o sis-
temas de monitorizacion— se me-
jora notablemente el rendimiento
de la planta y se incrementa la
produccion eléctrica, incluso sin
modificar la potencia nominal.

En términos econémicos, el
revamping permite mejorar la
rentabilidad de instalaciones ya
amortizadas, reduciendo costes
operativos y minimizando inci-
dencias técnicas. Ademas, al evitar
la construccién de nuevas infraes-
tructuras, se disminuyen los cos-
tes asociados a permisos, estudios
de impacto ambiental y conexidn
a red. También se acortan los pla-
zos de ejecucion al no requerirse
una tramitaciéon completa si no se
modifican los pardmetros funda-
mentales de la instalacion.

Desde el punto de vista medioam-
biental, aprovecha infraestruc-
turas ya existentes, evitando

la ocupacion de nuevo sueloy
reduciendo el impacto ambiental.
Ademas, alargar la vida atil de las
plantas contribuye a una econo-
mia mas circular y sostenible.
Finalmente, permite adaptar las
instalaciones a normativas actua-
les, mejorar la seguridad eléctrica
y cumplir con estandares de cali-
dad mas exigentes. En conjunto,
es una solucion eficiente, rentable
y sostenible para reforzar el papel
de la energia solar en la transicion
energética.
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presentan el segmento ideal para el revamping por
su equilibrio entre viabilidad tEcnica, rentabilidad
econdmica y facilidad administrativa.

UNA PALANCA ESTRATEGICA
PARA EL SECTOR

Esta manera de optimizar instalaciones se ha
consolidado como una palanca estratégica clave
para el sector fotovoltaico en Espafia. Tal y como
sefialamos mas atras, el parque fotovoltaico es-
pafiol incluye miles de plantas construidas entre
2007 y 2011, muchas de las cuales presentan
signos de obsolescencia tecnologica y pérdida de
eficiencia. El revamping ofrece una solucion eficaz
para modernizar estas infraestructuras, alargando
su vida Ttil y mejorando su productividad. Desde el
punto de vista econdmico, permite reducir costes
operativos, minimizar fallos y mejorar la rentabilidad
de activos que aln tienen valor estructural y legal.
Ademas, al mantener la potencia autorizada, se
evitan largos procesos administrativos, lo que agi-
liza la ejecucion de los proyectos y reduce riesgos
regulatorios. Esta flexibilidad lo convierte en una
herramienta especialmente atractiva para promo-
tores, fondos de inversion y gestores de activos
que buscan maximizar la rentabilidad de sus carte-
ras sin incurrir en los costes de una nueva planta.
A nivel estratégico, el contribuye también a los
objetivos del Plan Nacional Integrado de Energia y

CASO DE REVAMPING:
PARQUE SOLAR SONNEDIX EL PERAL i

BayWa r.e,, empresa global especializada en energia renovable, llevd a cabo un
proyecto de revamping en el parque solar Sonnedix El Peral Il, en Albacete. La insta-
lacidon, construida en 2008, cuenta con una potencia instalada de 2,18 megavatios
(MW) y fue renovada en solo cuatro meses. El parque es propiedad de Sonnedix,
productor internacional de energia renovable con mas de 9 gigavatios (GW) de ca-
pacidad total a través de diez paises alrededor del mundo. Uno de los retos a los
gue se enfrentd este proyecto fue el de mantener la instalacién conectada a la red.
Gracias al trabajo realizado por la compania, se logré mantener conectada un 90%
de la instalacion.

El trabajo se realizé sobre un 50% de la instalacion, sustituyendo tanto moédulos
como inversores. En este sentido, se reemplazaron la mitad de los mdédulos de capa
fina por otros monocristalinos de Ultima generacién. Gracias a esta sustitucion, se
consiguid alcanzar el doble de eficiencia manteniendo la misma potencia instalada,
a la vez de se redujo la degradacion y se aumento la garantia. Por otro lado, se ana-
lizaron los inversores que se encontraban en una situacién mas deficiente. Como
resultado, se sustituyeron la mitad de los 20 mddulos por otros de tipo string, lo que
derivé en un aumento en la eficiencia de los inversores de 4 puntos porcentuales
(de un 95% a un 99%).

DIFERENCIA ENTRE
REVAMPING Y REPOWERING




Clima (PNIEC), al mejorar la eficiencia del sistema
eléctrico y reforzar la seguridad del suministro. En
definitiva, el revamping no solo renueva instalacio-
nes, sino que tambien impulsa la competitividad
del sector fotovoltaico, haciendo mas sostenible

gy resiliente el desarrollo de las energias limpias en
Espafia.

El proceso de revamping fotovoltaico involucra a
mltiples actores que desempefian un papel clave
en el exito técnico, legal y econdmico del proyecto.
En primer lugar, el propietario de la instalacion —ya
sea un fondo de inversion, empresa o particular—
es quien decide acometer la renovacion y financia
la intervencion. A menudo, este actor busca maxi-
mizar la rentabilidad de un activo ya amortizado o
mejorar la eficiencia para alargar su vida Util.

Los ingenieros y consultoras tEcnicas son respon-
sables de evaluar el estado de la planta, identificar
los componentes obsoletos y disefiar las mejoras.
Tambieén asesoran sobre la viabilidad técnica y
econdmica del proyecto. Por su parte, las empre-
sas instaladoras y contratistas especializados
ejecutan las obras de sustitucion y adaptacion

de equipos, asegurando el cumplimiento de las
normativas de seguridad y calidad.

Adem3as, entran en juego los fabricantes y provee-
dores de componentes, que suministran mddulos,
inversores y otros equipos con tecnologia actuali-
zada Y garantias adaptadas al nuevo ciclo de vida
del proyecto.

Desde el punto de vista legal, los organismos
autondmicos y reguladores supervisan que el
revamping se realice dentro del marco normativo,
especialmente si afecta a la potencia instalada o
al regimen retributivo. Finalmente, los gestores de
operacion y mantenimiento (O&M) se encargan
del seguimiento post-revamping, asegurando que

la planta funcione con mayor eficiencia y fiabilidad.

En términos de garantias, cualquier modificacion
sustancial realizada durante el revamping puede
invalidar las garantias originales del fabricante,
especialmente si se alteran especificaciones téc-
nicas o condiciones de operacion. Es comUn que,
tras su ejecucion, se renegocien nuevas garantias
con los proveedores de equipos actualizados o
con los contratistas responsables de las obras.
Estas garantias pueden abarcar el rendimiento
post-modificacion, la durabilidad de los nuevos
componentes  la integracion con sistemas exis-
tentes.

Respecto a la cobertura de seguros, esta inteven-
cion cambia el perfil de riesgo de la instalacion.
Las aseguradoras deben ser notificadas antes del
inicio de los trabajos, ya que se requieren ajustes
en las pdlizas durante la fase de obras y tras su
culminacion. Durante el revamping, se suelen
contratar seguros especificos como CAR/EAR
(Construction/Erection All Risk) para cubrir dafios
a los bienes en construccion y responsabilidad
civil. Finalizado el proyecto, la cobertura de seguro
operativo puede requerir reevaluacion para reflejar
los cambios en valor asegurado, condiciones de
funcionamiento y posibles riesgos nuevos. Es por
ello por lo que, para que tenga éxito, este debe
contemplar desde su planificacion los efectos
sobre garantias y seguros para, de este modo,
asegurar continuidad operativa y proteccion ade-
cuada del activo.

En Espafia, no existe una normativa especifica

y Unica que defina o regule el termino “revam-
ping” de forma general. Sin embargo, el concepto
de revamping, que implica la modernizacion o
actualizacion de sistemas o equipos existentes,
se aborda en diversas normativas sectoriales y
legislacion relacionada con la seguridad industrial,
la eficiencia energgtica, la calidad del aire, y la
rehabilitacion urbana.

Algunas normativas relevantes que afectan a esta
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Actualmente, existen incentivos relevantes para promover el revamping industrial,
especialmente cuando involucra mejoras en eficiencia energética, digitalizacion o
descarbonizacion:

El Programa de Ayudas para Actuaciones de Eficiencia Energética en PYMEs y
grandes empresas del sector industrial, gestionado por el IDAE, financia hasta el
30 % de la inversidn en proyectos que reduzcan el consumo energético mediante
renovacion de maquinaria o sistemas de control y gestidon energética.

Ademids, el nuevo programa INNOVAE, dotado con 115 millones de euros, apoya
proyectos de innovacién tecnoldgica orientados a mejorar la eficiencia y sostenibi-
lidad industrial, lo cual cubre aspectos tipicos de un revamping.

Dentro del Plan de Recuperacion, Transformacién y Resiliencia, el PERTE de Descar-
bonizacién Industrial ofrece subvencionesy préstamos por valor total de unos 1.000
millones para “proyectos tractor” que reduzcan emisiones o mejoren la eficiencia
energética en industrias existentes. Ya se han aprobado ayudas multimillonarias a
companfias como Litera Meat y otros proyectos en varios sectores.

Las empresas pueden deducir hasta el 30 % de inversiones vinculadas a eficiencia
energética en el Impuesto de Sociedades. También pueden acogerse a la amortiza-
cion acelerada de esos activos, mejorando el flujo de caja en los primeros anos tras

el revamping.

Varias comunidades auténomas (Navarra, Pais Vasco, Comunidad Valenciana, o Ca-
talufia) ofrecen subvenciones adicionales —a fondo perdido o en cofinanciacidn
europea— para modernizacién industrial con foco en eficiencia energética y reno-

vacién tecnoldgica.

forma de optimizacion de instalaciones estan en-
marcadas dentro de otros procedimientos:
Seguridad Industrial: El Real Decreto 1085/2024,
sobre reutilizacion de aguas, sienta bases para la
gestion sostenible de recursos hidricos, donde el
revamping de infraestructuras de tratamiento de
aguas podria ser relevante.

Ciberseguridad: La Directiva NIS2, aunque de
origen europeo, es relevante para infraestructuras
criticas como plantas fotovoltaicas, y su cumpli-
miento implica medidas para asegurar la protec-
cion frente a ciberataques, lo que podria requerir
revamping de sistemas de control.

Edificacion y Rehabilitacion: La Ley 8/2013, de
rehabilitacion, regeneracion y renovacion urbanas,
y el Codigo Tecnico de la Edificacion (CTE), regulan
la renovacion de edificios y sistemas, incluyendo
la mejora de la eficiencia energgtica y la calidad
del aire interior, aspectos que pueden abordarse
mediante revamping.

Reutilizacion de Aguas: El Real Decreto 1085/2024
sobre reutilizacion de aguas residuales incluye
medidas para la gestion del riesgo y fomento de la
reutilizacion, lo que podria implicar revamping de
plantas de tratamiento.

Recientemente se sometid a votacion en el pleno
del Congreso el Real Decreto-ley 7/2025, de 24 de
junio, que introducia varias medidas urgentes para

fortalecer el sistema eléctrico espafiol. Entre las
medidas clave de este decreto se podian desta-
car algunas como la repotenciacion de instalacio-
nes, lo que facilita la renovacion de instalaciones
de generacion y almacenamiento de energia
renovable. También era importante la flexibiliza-
cion de tramites, ya que reducia los plazos de los
procedimientos de autorizacion y evaluacion am-
biental para repotenciaciones menores al 2590 de
la capacidad inicial. Por otro lado, también limitaba
la evaluacion ambiental para repotenciaciones de
instalaciones de renovables o almacenamiento.
Finalmente, afiadia que las medidas tambien se
aplican a la hibridacion de instalaciones y a la
repotenciacion de redes de transporte y distribu-
cion.

Teniendo en cuenta todo ello y si bien es cierto
que no hay una ley especifica de revamping, la
practica se encuentra regulada por diversas nor-
mativas sectoriales que abordan aspectos como
seguridad, eficiencia, calidad y sostenibilidad. La
adaptacion de equipos Y sistemas existentes a
nuevas normativas o necesidades suele implicar
medidas que entran dentro de este concepto.

Por este motivo, es fundamental analizar la nor-
mativa especifica del sector donde se aplica la
renovacion para garantizar el cumplimiento legal y
técnico adecuado.
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ZCS AZZURRO: GAMA COMPLETA

Y SOROREEPA
DE LA FOTOVO

ZCS AZZURRO SATISFACE
LAS NECESIDADES

DE LOS OPERADORES
FOTOVOLTAICOS CON UNA
GAMA DE PRODUCTOS QUE
ABARCA DESDE INVERSORES
HASTA SISTEMAS DE
ALMACENAMIENTO, DESDE
MONITORIZACION HASTA
SISTEMAS DE MONTAJE.
TAMBIEN OFRECE UN
SERVICIO INTEGRAL DE
CONSULTORIA Y SOPORTE,
TANTO DURANTE LA FASE
DE DISENO DEL SISTEMA,
COMO EN EL SERVICIO
POSTVENTA. ADEMAS,
OFRECE LA POSIBILIDAD DE
UNA AMPLIA FORMACION
PARA INSTALADORES.

¥4 ZUCCHETTI (&

Centro Sistemi

RA PROFESIONALE

_TAICA

CINCO PREGUNTAS A

Ciro Amitrano

International Sales Director Green Innovation
Division de Zucchetti Centro Sistemi

¢Cuales son las peculiaridades del mercado fotovoltaico espaiiol respecto
al italiano?

Tanto Italia como Esparia han figurado histéricamente entre los principales
mercados fotovoltaicos a nivel europeo. Si bien la evolucion del sector en ambos
paises ha seguido trayectorias diferenciadas. Espana ha orientado su desarrollo
principalmente hacia instalaciones de gran escala en suelo, lo que ha permitido
una rapida expansion de la capacidad instalada. Italia, en cambio, también debido
a su morfologia territorial, ha registrado un crecimiento mas gradual, sustentado
en esquemas de incentivacion focalizados en instalaciones de tamano medio y
pequeno, particularmente en los sectores residencial e industrial.

¢Como os habéis estructurado en ZCS Azzurro para responder a estas
peculiaridades?

ZCS Azzurro abordé inicialmente el mercado espanol capitalizando la experiencia
y el conocimiento adquiridos en Italia en el sector residencial y comercial, que

en los ultimos arfios ha experimentado también en Espana un crecimiento
significativo impulsado por la integracién de sistemas de almacenamiento
energético. De forma paralela, la estrategia se ha enfocado en proyectos de
revamping y retrofit de grandes plantas fotovoltaicas, ofreciendo servicios

de consultoria técnica especializada y soluciones a medida adaptadas a las
especificaciones y requerimientos del cliente.

cDe qué manera estais presentes en el territorio?

ZCS Azzurro comenzd a invertir en el mercado espanol a partir de 2021. En

2024 se constituyd la filial ZCS Azzurro Espana, a través de la cual gestionamos
todas las actividades de asistencia técnica y comercial. Con el objetivo de seguir
estando mas cerca de las necesidades de nuestros clientes, se prevén inversiones
en recursos humanos también para los anos 2025 y 2026.

¢Qué productos de vuestra oferta han tenido mayor éxito en el mercado
espaiol y por qué?

Nuestro actual portafolio de productos cubre todas las necesidades de
instalacion fotovoltaica. Las soluciones de almacenamiento residencial han
generado un gran interés en el mercado residencial espanol, ya que se destacan
por su flexibilidad y fiabilidad, respaldadas por la garantia de un fabricante
europeo. Ademas, los inversores de gran tamano han demostrado, gracias a

sus caracteristicas técnicas y durabilidad, ser particularmente adecuados para
satisfacer las necesidades de revamping en grandes plantas fotovoltaicas.

La formacion siempre ha sido el punto fuerte de ZCS. ; Como habéis
“exportado” este servicio de valor afadido a Espafa? ;:Como ha
respondido el sector?

La formacidn continua es un valor anadido que consideramos uno de los

factores clave en el crecimiento de la marca Azzurro en los mercados nacional

e internacional. También en Espana ofrecemos diversos niveles de formacion

que se proporcionan de manera gratuita a toda nuestra red de instaladores. La
emision de la certificacion, al finalizar la sesion de formacién, permite acceder a
una serie de ventajas y, por otro lado, mantenerse siempre al tanto de los avances
técnicos de nuestros productos y servicios.
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Almacenamiento de gran w

potencia

Nuevo sistema de almacenamiento retrofit para exteriores,
ideal para instalaciones industriales de gran potencia. El
sistema, modular en funcién de las necesidades del cliente,
esta disponible con potencias desde 1,25 hasta 750 kW y
capacidades desde 250 kWh hasta 1,5 MWh.

Cuenta con un sistema de proteccion contra incendios

con sensores y monitorizacion integrados, ademas de
refrigerazioni liquida.La instalacion resulta sencilla gracias a la
modalidad Plug & Play.

Independencia energética

Los inversores ZCS Azzurro de
Acumulacion son ideales para
optimizar la independencia
energética en ambito residencial.
La instalacion es facil y rapida y
la configuracion automatica. Hay
dos tipos de soluciones
ZCS para acumulacion:
retroadaptacion e
hibrido. La primera
ofrece una potencia
nominal de 3 Kwy

una capacidad de
acumulacién de hasta
25 Kwh que esta
destinada a equipos

de nueva construccion
y en retroadaptacion.
La gama hibrida
presenta una potencia
nominal de 3 Kw a 6 Kw
(monofasica) y de 5 Kw
a 20 Kw (trifasica), ideal
para equipos de nueva
construccion.

novedad

Monitorizacion avanzada de

ecosistemas energéticos )
) equipos
ZCS Azzurro HUB es un sistema

de monitorizacion avanzado,
disenado para gestionar y
optimizar todo el ecosistema
energético dentro de las
soluciones ZCS Azzurro.

* Supervisa en tiempo real todo

Los sistemas de monitoreo de
equipos ZCS Azzurro constituyen
la solucion ideal para el completo control y visibilidad
de todos los parametros importantes para todo tipo de

La amplia gama seleccionable permite dar respuesta a todas
las necesidades: de la solucidon base a los monitoreos mas
completos y complejos. Estos monitoreos permiten también la
conexion de dispositivos externos y una alimentacion separada,
a fin de poder controlar no solo los inversores, sino el consumo
7CS Azzurro HUB: de todo el equipo incluso durante las horas nocturnas.

el sistema ZCS (inversores,
wallbox, bombas de calor,
medidores)

* Optimiza el uso de la energia
renovable (autoconsumo'y
proteccidn de las baterias)

* Se adapta a instalaciones de
diferentes tamanos, gracias a
las interfaces avanzadas y al
soporte para la integracion de
sistemas de almacenamiento.
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info.espana@zcsazzurro.com
ZCSAZZURRO.COM
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Espana: Valencia

VALENCIA SE CONVIRTIO

EN EL EPICENTRO DE LA
ENERGIA SOLAR LOS DIAS
25Y 26 DE JUNIO DE 2025
CON LA CELEBRACION DE
SOLAR & STORAGE LIVE
ESPANA. MAS DE 2.500
PROFESIONALES DEL SECTOR
SE DIERON CITA EN FERIA
VALENCIA PARA CONOCER
LAS ULTIMAS INNOVACIONES
EN ENERGIA FOTOVOLTAICA Y
ALMACENAMIENTO. LA FERIA,
QUE CELEBRO SU PRIMERA
EDICION EN LA CIUDAD,
OFRECIO UN PROGRAMA
TECNICO DE ALTO NIVEL,
ZONAS ESPECIALIZADAS Y
GRANDES OPORTUNIDADES
DE NETWORKING. UNA
EDICION QUE MARCO UN
HITO EN LA TRANSICION
ENERGETICA EN ESPANA

BERTA MOLINA GARCIA

os dias 25 y 26 de junio de 2025, Feria Va-
lencia acogid Solar & Storage Live Espafia,
la feria profesional dedicada a la energia
solar y al almacenamiento energgtico. La
cita, que celebraba por primera vez su edicion en
Valencia, reunid a mas de 2.500 profesionales del
sector, convirtiEndose en un punto de encuentro
clave para el impulso de proyectos solares en los
ambitos comercial, industrial y residencial.
Apoyado por destacadas asociaciones del sec-
tor como UNEF, CECV, AVAESEN y ASEALEN, el
evento evidencid el compromiso del ecosistema
energético espafiol con la transicion hacia un
modelo mas sostenible y descarbonizado. Con
una afluencia destacada, un programa ambicioso
y una excelente acogida por parte del publico
profesional, Solar & Storage Live Espafia 2025
se posiciona como una cita imprescindible en la
agenda anual del sector.
Durante los dos dias de feria, los asistentes pu-
dieron conocer de primera mano las Tltimas solu-
ciones tecnoldgicas de la mano de proveedores
lideres a nivel mundial. Entre ellos destacaron
Power Electronics (patrocinador principal), Rimac
Energy, Sunman, SolaX Power, Greenvolt, Failté
Solar, entre otros muchos. La oferta expositiva
cubrid toda la cadena de valor del sector fotovol-
taico y del almacenamiento de energia.
El programa incluyd mas de 60 horas de ponen-
cias gratuitas, distribuidas en cuatro auditorios
tematicos, con la participacion de expertos que
abordaron cuestiones clave como las nuevas
tendencias del mercado, politicas pUblicas, finan-
ciacion, formacion y certificacion.
Entre los ponentes mas destacados figuraron
Ainhoa Jiménez, directora de Almacenamiento,
Hidrogeno y Nuevos Desarrollos en UNEF, quien

gia solar

analizo la evolucion reciente del mercado del
almacenamiento energgtico. Por su parte, Jorge
Moreno Rodriguez, gerente de compra de energia
y técnico fotovoltaico en Mercadona, quien
presentd el caso de éxito de la compafiia en el
ambito fotovoltaico, mientras que Federico Torres,
responsable de la Transicion Ecologica de la Au-
toridad Portuaria de Valencia, quien participd en
una mesa redonda sobre el papel de la energia
solar en la descarbonizacion del sector portuario.
El evento también ofrecid espacios especializa-
dos, como la ‘Meet the Installers’ Zone, donde los
asistentes pudieron contactar con instaladores
locales con experiencia para planificar y ejecutar
Sus proyectos; o la Start-up Zone, que presentd
el trabajo innovador de empresas emergentes
como Salt & Sun Energy, Sunvoy Y Zenit.
Ademas, las actividades de networking, orga-
nizadas en colaboracion con entidades como
Women in Solar Europe (WISEu), contribuyeron

a generar nuevas alianzas Y sinergias entre los
profesionales del sector.

A su finalizacion, Rebecca Sloan, directora ge-
neral de Solar & Storage Live Espafia (Terrapinn),
valord muy positivamente la edicion: “Ha sido

un auténtico privilegio traer la segunda edicion
de Solar & Storage Live Espafia a Valencia. El
evento ha reflejado el dinamismo, la innovacion y
el liderazgo que caracterizan al sector renovable
en nuestro pais. Sin duda, ha contribuido a dar
forma al futuro energgtico de Espafia”.

2026 YA ESTA AQUi: LA
EDICION MAS AMBICIOSA

Tras el &xito de la edicidn 2025, Solar & Storage
Live Espafia volvera en 2026 que, segln la orga-
nizacion, “promete superar todas las expectati-
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vas". Muchas empresas lideres del sector han
asegurado su participacion desde las primeras
semanas, garantizando su presencia en esta

cita clave del calendario energgtico. La demanda
continUa creciendo a gran velocidad, por lo que
la organizacion esta ampliando y mejorando el
espacio de exposicion para responder al interés
del sector. Sin embargo, las ubicaciones mas es-
tratégicas —con mayor trafico y visibilidad— se
estan agotando rapidamente. Si tu marca quiere
posicionarse en el centro de la innovacion reno-
vable, este es el momento ideal para reservar un
stand. Solar & Storage Live Espafia 2026 ser3, sin
duda, la edicidn mas grande y ambiciosa cele-
brada hasta ahora.

Solar & Storage Live Esparfia 2026 se celebrara
los dias 27 y 28 de mayo en el Pabelldn 1, Nivel

3 de Feria Valencia, y contara con una zona

de exposicion internacional gratuita, espacios
especializados y un potente programa de po-
nencias. El evento espera reunir a mas de 4.000
asistentes, mas de 100 expositores, 150 ponentes
de primer nivel y una veintena de start-ups que
mostraran sus soluciones mas innovadoras en
energias renovables, almacenamiento y transi-
cion energgetica.

Los asistentes podran acceder a herramientas
de planificacion como la app oficial del evento,
participar en sesiones especializadas en cuatro
auditorios simultaneos, y aprovechar zonas dise-
fladas para networking profesional, instaladores
y emprendedores. Con un fuerte respaldo institu-
cional y la participacion de mas de 20 entidades
colaboradoras, Solar & Storage Live Esparfia 2026
se consolida como la plataforma de referencia
para el desarrollo del ecosistema solar y energe-
tico en el sur de Europa.

B I Y

Tras el xito de la edicion celebrada en Valencia,

el evento se prepara ya para una nueva cita atin
mas ambiciosa, con mas espacio expositivo, ma-
yor participacion internacional y un programa de
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ya confirmadas Y las mejores ubicaciones reser-
vandose rapidamente, la edicion 2026 promete
convertirse en el encuentro clave del sector solar
y del almacenamiento energético en el sur de

contenidos ampliado. Con cientos de empresas Europa. @
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GUILLERMO LUCAS
Sales Manager de SolaX Power Iberia

Guillermo Lucas, sales manager de SolaX
Power lIberia, presentd las novedades de
la compania, como su producto estrella,
un inversor de 5 MWh de consumo con
sus respectivos EPC y transformadores,
escalable y modular para proyectos de
utility de almacenamiento. También
mostro los inversores hibridos con
capacidad de conexion a la red directa,
sin necesidad de artefactos externos.

El que presentd es el modelo SolaX
X1/X3 IES, un sistema todo en uno

con un acabado perfecto y todas las
funcionalidades de SolaX.

FERIA
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ANA RODRIGUEZ
Responsable Comercial
de Solar & Storage Live Espaiia

Ana Rodriguez, responsable comercial de Solar & Storage Live Espana,
valoré muy positivamente la acogida del evento durante los dos dias de
Feria en Valencia, asi como las grandes oportunidades de negocio que
se han generado. Rodriguez comentd que los expositores se habian
mostrado muy contentos con la gran cantidad de visitantes que habia
habido. Ademas, presentd el plano de expositores para la siguiente
edicion y animé a su participacion los proximos 27 y 28 de mayo de
2026 en Feria Valencia.
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SEARCHMSOLAR

THOMAS WEILE
Senior International Business Developer
de Search4Solar

Thomas Weile, senior International Business Developer de
Search4Solar, presenté Search4Solar, una plataforma B2B que conecta
a empresas del sector solar fotovoltaico para facilitar la compray la
venta de productos y de servicios. Weile comenté como este sistema
reune a fabricantes, distribuidores, instaladores y empresas de EPC en
un solo lugar para, asi, optimizar el proceso de compra.
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IGNACIO VAREA ANTONIO
Sales Manager Center Spain
and Portugal de SolarEdge
Technologies

Ignacio Varea Antonio, presento

las soluciones de SolarEdge para
instaladores. En la Feria, Varea

explicé las soluciones disponibles
mediante una instalacion real gracias
a un simulador que la compaiiia creé
y que recrea las condiciones de la
misma. Ademas, también mostraron
todas las soluciones de seguridad
avanzada, ahora en auge, gracias a los
optimizadores. Como comento Varea,
fueron pioneros en la optimizacion, y
llevan trabajando en ella desde 2008.
Actualmente, cuentan con mas de 135
millones de optimizadores instalados
y monitorizados.

HAYAT KEBIR TIO
General Manager Europe Clou ESS

Tal y como comenté Hayat Kebir Tio,
General Manager Europe de Clou, la —
compania presenté por primera vez en
Sola&Storage Live sus baterias, tanto
para comercial

e industrial, como

para utility scale. E :T""-ru' E
- u @

ANGEL CASTRO
Bess Solutions
Director en iQuord

IQUOIMD™

plugged 1in

Angel Castro, BESS Solutions Director en iQuord,

presentd diversos productos ligados a la energia solar y al
almacenamiento energético. En una maqueta mostré una

sala eléctrica modular especificamente disenada y fabricada
para almacenamiento de energia, con la cual se puede llegar

a acceder a puntuaciones maximas en los programas de
subvenciones que el IDAE ha publicado recientemente. La
compania también aporta soluciones para plantas de tamano
mediano y grande, optimizando la huella, la densidad energética
y minimizando el trabajo en planta. Estas salas conllevan
grandes ventajas asociadas que hacen que este producto sea
muy interesante para ese tipo de plantas. Ya en tamaro real,
Castro presentd un gabinete de bateria con un pcs para tamano
comercial e industrial, mucho mas pequeno, que también
realizan a medidas para las necesidades de cada cliente.

RAINIER VENDRELL RUFETE
CEO Southern Europe de
Failte Solar Iberia

En el estand de Failte Solar
Iberia, Rainier Vendrell Rufete,
CEO Southern Europe de

la compania, presentd los
productos de disponibles de
esta empresa distribuidora

de material fotovoltaico. Fue
el caso de SigenStor, una
solucién para residencial de

la mano de SigEnergy, su
principal partner. También
presentd el nuevo inversor
hibrido para almacenamiento
industrial SigenStack. Este
afo llegan también llega, de

la mano de SigEnergy, un
nuevo inversor que hace la
funcion de backup en la gama
industrial. Todo ello disponible
desde la aplicacién SigenApp,
donde se encuentran todas las
funcionalidades.

LUCAS PEREIRO
PV Regional Manager
de Sunman Energy

Lucas Pereiro, PV Regional manager
de Sunman Energy presento su

linea de balcones como su linea de
comercial e industrial. La compania es
reconocida en el segmento C&I por
disponer de una tecnologia ultraligera
y flexible que desbloquea tejados

con dificultades
estructurales

y problemas

de perforacion.
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XIl Foro Solar:

la cita ineludible del
sector fotovoltaico

LOS DIAS 15 Y 16 DE OCTUBRE TENDRA LUGAR EN MADRID UNA
NUEVA EDICION DE FORO SOLAR, LA CITA POR EXCELENCIA
DEL SECTOR FOTOVOLTAICO. EL EVENTO, DEL QUE SOLAR B2B
ES MEDIA PARTNER, REUNIRA A LAS EMPRESAS Y LIDERES MAS
INFLUYENTES DEL AMBITO EMPRESARIAL E INSTITUCIONAL. ESTA
NUEVA EDICION SE CENTRARA EN EL DESARROLLO DE UNA DE
LAS INDUSTRIAS MAS RELEVANTES DE NUESTRO PAIS EN UN
ANO MARCADO POR LOS RETOS Y LAS OPORTUNIDADES QUE
SUPONE LA EVOLUCION DE NUESTRO MODELO ENERGETICO,
CON LA FOTOVOLTAICA COMO UNA DE LAS TECNOLOGIAS
PROTAGONISTAS EN ESTA TRANSICION

BERTA MOLINA GARCIA

| Foro Solar, el evento de referencia para el

sector fotovoltaico en Espafia, celebrara

su Xll edicion el miércoles 15 y el jueves 16

de octubre en el Hotel Marriot Audito-
rium de Madrid. Organizado por la Unidn Espafiola
Fotovoltaica (UNEF) y con SolarB2B como media
partner, esta nueva edicion reunira a las empresas
y lideres mas influyentes del ambito empresarial e
institucional.
Desde sus comienzos, el Foro Solar ha evolucio-
nado hasta convertirse en un lugar de encuentro
indispensable para profesionales de la energia solar
fotovoltaica. El presidente de UNEF, Rafael Benju-
mea, considera que esta es una cita “determinante
para comprender, analizar y proyectar el futuro de
nuestro sector. Nos encontramos en un momento
muy relevante para la industria, en el que debemos
enfrentar, con valentia, los beneficios que la fotovol-
taica puede aportar a nuestra economia y conse-
guir una transicion ecoldgica realmente efectiva”.
El XII Foro Solar se articula como un congreso de
dos jornadas intensas, con un programa compues-
to por mas de 10 mesas de debate y mltiples po-
nencias magistrales que cubren toda la cadena de
valor del sector. La apertura correra a cargo de Sara
Aagesen, vicepresidenta tercera y ministra para la
Transicion y el Reto Demografico del Gobierno de
Espafia, y Teresa Ribera, vicepresidenta ejecutiva
para una Transicion Limpia, Justa y Competitiva,
Comision Europea, en una intervencion especial.

TEMAS CLAVE EN EL DEBATE

El XIl Foro Solar abordara en profundidad los
desafios estructurales y estratégicos a los que

se enfrenta el sector fotovoltaico en un contexto

de transformacion energgética acelerada. Entre los
asuntos que marcaran la agenda destaca la urgen-
cia de adaptar el sistema eléctrico a un modelo mas
flexible, descentralizado y resiliente, capaz de ab-
sorber el crecimiento exponencial de la generacion
fotovoltaica. En este sentido, la transicion energe-

tica se analizara desde mltiples angulos: desde el
marco normativo y la planificacion de infraestructu-
ras, hasta el papel que jugaran las grandes compa-
fiias energgticas y operadores de red.

El autoconsumo también ocupara un lugar pro-
tagonista. Considerado uno de los pilares para
democratizar el acceso a la energia y reducir la
dependencia del sistema centralizado, se debatira
en torno a su actual grado de implementacion, las
barreras administrativas aln existentes y las me-
didas necesarias para cumplir con los ambiciosos
objetivos del Plan Nacional Integrado de Energia y
Clima (PNIEC). Asimismo, se pondra el foco en la
evolucion tecnoldgica que esta permitiendo nuevas
formas de autoconsumo colectivo y en comunida-
des energgticas locales, modelos que se perfilan
como esenciales en la proxima década.

Otro de los ejes centrales sera el impulso a la rein-

SOLAR B2B - SEPTIEMBRE / OCTUBRE 2025

dustrializacion espafiola mediante la fotovoltaica.
Se abordaran las oportunidades que ofrece la
electrificacion del tejido industrial y el despliegue de
redes inteligentes para generar empleo, valor afia-
dido y resiliencia econdmica. En paralelo, se anali-
zaran los avances en almacenamiento energgtico,
una cuestion critica para garantizar la estabilidad
del sistema y maximizar el aprovechamiento de la
energia solar. Las sesiones dedicadas a esta tema-
tica pondran sobre la mesa tanto las innovaciones
tecnoldgicas como los marcos regulatorios atin
pendientes para facilitar inversiones a gran escala.
Este Xl Foro Solar también reservara un espacio
destacado para la dimension social y territorial

del desarrollo fotovoltaico. Se trataran los retos

de aceptacion social de los nuevos proyectos, la
integracion paisajistica y medioambiental en zonas
rurales y el impacto en el empleo local. Ademas,

se hara hincapi€ en la necesidad de reforzar la
formacion de profesionales cualificados, ante el cre-
cimiento sostenido de la demanda laboral en toda la
cadena de valor del sector.

Finalmente, las tendencias tecnologicas tendran
un espacio destacado de la mano de FOTOPLAT, la
plataforma tecnologica fotovoltaica espafiola. La
incorporacion de inteligencia artificial, digitalizacion
de operaciones y nuevos materiales seran parte
del debate, en un intento por anticipar la evolucion
del mercado y posicionar al pais a la vanguardia
europea.

De este modo, Foro Solar reunira a los principales
representantes publicos y privados del pais, asi
como a ponentes internacionales y académicos de
prestigiosas universidades espafiolas y europeas,
que analizaran el presente y el futuro del sector.
Tras convocar a mas de 1.200 profesionales del sec-
tor el pasado afio, el Foro Solar de 2025 se perfila
como el punto de encuentro clave para debatir
sobre el futuro de la fotovoltaica como motor del
desarrollo econdmico de Espafia y de su necesaria
reindustrializacion. (e

Hotel Marriott Auditorium de Madrid

forosolar

OAVE THE DATE

XII FORO SOLAR
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Efictencia,
Innovacion'y
adaptacion

EL SECTOR FOTOVOLTAICO EN ESPANA ATRAVIESA UNA
ETAPA DE MADUREZ Y CONSOLIDACION, CON OBJETIVOS
AMBICIOSOS EN EL HORIZONTE. EL PLAN NACIONAL
INTEGRADO DE ENERGIA Y CLIMA (PNIEC 2023-2030)

MARCA UNA HOJA DE RUTA CLARA: ALCANZAR UN 81 % DE
GENERACION ELECTRICA RENOVABLE EN 2030, CON 76,27 GW
DE CAPACIDAD SOLAR INSTALADA. ESTA PROYECCION, JUNTO
AL HECHO DE QUE LAS RENOVABLES YA SUPONEN MAS DEL
60 % DE LA PRODUCCION DE ELECTRICIDAD NACIONAL,
SITUA A LA FOTOVOLTAICA COMO PILAR DE LA TRANSICION
ENERGETICA. SIN EMBARGO, EL CRECIMIENTO SOSTENIDO
DEL SECTOR EXIGE SOLUCIONES TECNOLOGICAS CADA VEZ
MAS EFICIENTES, FIABLES Y ADAPTADAS A LAS NECESIDADES

REALES DEL MERCADO

BERTA MOLINA GARCIA

n un contexto global marcado por la
sobrecapacidad productiva, la presion
sobre los precios y la incertidumbre en las

cadenas de suministro, los fabricantes de
mddulos fotovoltaicos apuestan por la eficiencia y
la innovacion como elementos clave para mantener
su competitividad. Para Clara Monfort, Head of DG
Iberia en LONGI, «la clave esta en la eficiencia, la
reduccion del LCOE [o Costo Nivelado de la Energia,
por sus siglas en inglésk, soluciones a nuevos
retos de proyectos y adaptacion local». La empresa
apuesta por tecnologias avanzadas como el Back

Contact (HPBC 2.0), que supera al TOPCon en ren-
dimiento, menor degradacion y estética, y que se
perfila como una de las soluciones dominantes en
los proximos afios.

Por su parte, Josg Julio Morejon Barbera, Team
Leader de Key Accounts en JA Solar, coincide en
que estamos en un punto de inflexion: «kDespugs
de una serie de mejoras orientadas a mejorar el
LCOE, ahora estamos en un momento de mejora de
la eficiencia del mddulo». La compariia esta dando
el salto tecnoldgico desde su serie DeepBlue 4.0
hacia la DeepBlue 5.0, incorporando avances que

elevan la potencia de los mddulos en hasta 25 W,
mejorando la eficiencia desde el primer momento.

ENTRE EL DINAMISMO

Y LOS RETOS ESTRUCTURALES
Aunque el mercado espafiol se caracteriza por su
dinamismo, especialmente en los segmentos utility
scale y comercial e industrial, tambien enfrenta
retos relevantes. Joe Chen, Director of Overseas
Module Business de Tongwei Solar, sefiala que uno
de los desafios clave «es la falta de alineacion entre
el ritmo de despliegue solar y la capacidad de la
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CLARA
MONFORT

Head of DG Iberia

LONGI

&Cual es la situacion actual del mercado de
modulos a nivel global?

«El mercado vive un contexto de sobrecapacidad, caida
de precios y fuerte competencia. Aun asi, la demanda
sigue creciendo, y se estan impulsando medidas para
balancear oferta y demanda a nivel global».

¢En qué aspectos conviene poner el foco para
afrontar las dificultades y aprovechar las nuevas
oportunidades?

«La clave esta en la eficiencia, la reduccion del LCOE,
soluciones a nuevos retos de proyectos y adaptacién
local. Diferenciacién tecnoldgica, servicio y cercania con
el cliente son esenciales, especialmente en Europa».

&Qué avances destacables se estan produciendo en
el ambito de la innovacién tecnolégica?

«LONGi apuesta por la tecnologia Back Contact (2.2
Gen HPBC 2.0), una tecnologia que supera no solo
en eficiencia y rendimiento al TOPCon, sino también
en menor degradacién, mayor fiabilidad y estética
cuidada».

&Qué evoluciones tecnolégicas cabe esperar en el
corto y medio plazo?

«La consolidaciéon del Back Contact como tecnologia
dominante no solo por sus muchas ventajas, sino por
su compatibilidad con otras tecnologias como el HJT.
También veremos formatos de médulos para soluciones
especificas, como maddulos ligeros o médulos con una
mejor adaptacion a las sombras parciales, como es el
caso de la familia HIMOX10>.

¢Como se perfila el mercado de médulos de cara a
20267

«En 2026 veremos un mercado mas exigente y
profesionalizado. En la Peninsula Ibérica, creo que
alcanzaremos cierta consolidacién en la generacién
distribuida y el autoconsumo. LONG:I, con su liderazgo
en HPBC, estara bien posicionado para aportar valor».

infraestructura eléctrica existente». A ello se suman
retrasos administrativos y una volatilidad en precios
y financiacion que impacta directamente en la eje-
cucion de proyectos.

Pese a ello, el potencial es indiscutible. La alta
cantidad de sol, el apoyo de las instituciones y el
compromiso de las empresas hacen de Espafia uno
de los mercados mas atractivos de Europa. En este
sentido, la estrategia de empresas como Tongwei
pasa por alianzas locales, inversion en capacidades
logisticas y un enfoque de largo plazo. «Queremos
aportar productos fiables y de alta eficiencia adap-
tados al mercado local, construir relaciones de con-
fianza y contribuir al cumplimiento de los objetivos
energéticos de Espafian, afirma Chen.

ESPECIALIZACION

POR SEGMENTOS

La diferenciacion tecnoldgica no se limita Unica-
mente a las grandes plantas. Cada vez mas, los
fabricantes desarrollan soluciones especificas para
distintos entornos: mddulos ligeros, adaptados a
sombras parciales o con mejoras bifaciales. Mon-
fort, por ejemplo, sefiala la importancia de atender
las caracteristicas particulares del autoconsumo,
un segmento que muestra signos de consolidacion
en la Peninsula Ibérica de cara a 2026. «Veremos
formatos de mddulos para soluciones especificas,
como mddulos ligeros o mddulos con una mejor
adaptacion a las sombras parciales, como es el
caso de la familia HIMOX10», auguran desde LONGi.
JA Solar resalta la relevancia de seleccionar el mo-
mento correcto para incorporar tecnologias emer-
gentes, manteniendo un equilibrio entre costo y ren-
dimiento: «El mayor reto es entender qué tecnologia
debe ser tendencia dominante en cada momento»,
afirma Morejon. Esta capacidad de anticipacion es
clave para asegurar rentabilidad en proyectos cada
vez mas sensibles a las variaciones del mercado.
En el caso de Tongwel, su fortaleza reside en la in-
tegracion vertical: desde la produccion de polisilicio
hasta la c€lula solar. Esto les permite garantizar
calidad, trazabilidad y bajo nivel de degradacion.
Sus mddulos TNC 2.0, basados en cglulas tipo N,
incorporan tecnologias propias como Stencil Prin-
ting o TPE, que mejoran el rendimiento bifacial y la
resistencia a microgrietas, aspectos especialmente
valorados en proyectos en suelo en climas extre-
mos o de alta irradiacion.
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¢Cual es la situacion actual del mercado de médulos a nivel global?

«Nos encontramos en un momento tremendamente interesante. Venimos de varios afos con precios cada vez
mas competitivos y parece que hay una situacion de fin de ciclo. De una parte, es posible que China ponga fin a
las excepciones arancelarias, lo que significaria un aumento del precio en los médulos exportados. Por otro lado,
el precio del silicio y de otras materias primas estd aumentando, en parte porque hemos llegado a un punto de
saturacion en las economias de escala. Por ultimo, las dificultades para importar médulos en Estados Unidos, que
ha sido uno de los mercados mas rentables, estan teniendo su impacto tanto en ese mercado como en otros de
forma indirecta.

<En qué aspectos conviene poner el foco para afrontar las dificultades y aprovechar las nuevas
oportunidades?

«Creo que las empresas instaladoras, desarrolladores, etc. han conseguido estos meses atras unas condiciones
extraordinarias en términos de precio. Sin embargo, la situacion de mejoras tecnoldgicas que atravesamos y el
enfoque de los fabricantes en la mejora de la eficiencia a través de diversas tecnologias va a significar mejores
productos, pero a precios algo mas altos. Los volimenes de produccion se veran limitados en toda la cadena de
valor, y esto revertira la situacion de sobrecapacidad de los ultimos afios. En resumen, es el momento de acelerar
los proyectos en el corto plazo que tengan un retorno de la inversién ajustado. El resto de proyectos a medio y
largo plazo se desarrollaran teniendo en cuenta estos cambios en el sector del médulo>.

cQué avances destacables se estan produciendo en el ambito de la innovacién tecnolégica?

«Son muchos y diversos, y lo mas interesante es que hay una gran sinergia. De todos modos, esta situaciéon no
es nueva. En los ultimos afos, mejoras como la media célula, la tecnologia PERC, el TopCON, etc., han mejorado
de forma sustancial los médulos fotovoltaicos. Actualmente, para una empresa como JA Solar, el mayor reto

es entender qué tecnologia debe ser tendencia dominante en cada momento. En este sentido, estamos muy
orgullosos de las decisiones estratégicas que la hemos tomado, y que nos han permitido ser un referente en el
sector. Conocemos las proximas evoluciones tecnoldgicas, pero el momento oportuno donde tecnologia y coste
se encuentran es clave para nuestros clientes».

¢Qué evoluciones tecnolégicas cabe esperar en el corto y medio plazo?

«Después de una serie de mejoras orientadas a mejorar el LCOE de los proyectos, y que han estado relacionadas
con la dimension de médulo y célula, ahora estamos en un momento de mejora de la eficiencia del médulo. En
nuestro caso, hemos adoptado una serie de mejoras que nos llevaran desde nuestra serie DeepBlue 4.0 ala
DeepBlue 5.0. Este conjunto de mejoras nos llevara a elevar unos 20W/25W en los médulos respecto a la anterior
serie. Cabe destacar que estas mejoras se estan implementando de forma continua para que nuestros clientes
tengan mejoras de eficiencia desde el primer momento».

¢Como se perfila el mercado de médulos de cara a 20267

«Tenemos ya una parte importante de nuestros objetivos alcanzados debido a los tiempos que manejamos,
sobre todo para los proyectos mas grandes. También hay un cierto volumen que estaba previsto para 2025y
que se terminara suministrando en 2026. No obstante, debemos observar cémo el incremento del precio va a
impactar en los proyectos. Como siempre, los clientes podran contar con nuestro soporte para conseguir hacer
los proyectos rentables con médulos de altas prestaciones».

® HACIA UN MERCADO

MAS PROFESIONALIZADO

De cara a los proximos afios, todos estan de
acuerdo en que el mercado exigira mas en cuan-
to a habilidades técnicas, profesionalizacion y di-
ferenciacion. «En 2026 veremos un mercado mas
exigente y profesionalizado. En la Peninsula Ibé-
rica, creo que alcanzaremos cierta consolidacion
en la generacion distribuida y el autoconsumon,
afirma Monfort. Este proceso vendra acomparfia-
do de una reconfiguracion del mapa tecnologico,
donde conviviran miltiples tecnologias optimiza-
das para diferentes aplicaciones.

Para JA Solar, el futuro inmediato vendra condi-
cionado por el impacto del precio de las materias
primas y los cambios regulatorios internacio-
nales, pero también por una nueva oleada de
innovacion. Segln Morejon, «es el momento de
acelerar los proyectos en el corto plazo que ten-
gan un retorno de inversion ajustado».

Tongwei, por su parte, preve un crecimiento en

el mercado espafiol, no solo desde la vertien-

te comercial, sino también mediante inversion,
formacion y transferencia de conocimiento.
«Espafia avanza hacia un modelo energético mas
sostenible e independiente, y Tongwei quiere
crecer de la mano del mercado local», concluye
Joe Chen.

El mercado fotovoltaico espafiol se encuentra en
un momento decisivo. Las tecnologias avanza-
das, la eficiencia en costes, la adaptacion local y
la sostenibilidad son las claves que marcaran el
camino. En este nuevo escenario, la capacidad
de innovar, colaborar e invertir estratégicamente
definira a los lideres de los proximos afios. @
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MODULOS SERIE INFINITE

La tercera generacion de médulos AIKO, la serie INFINITE,
incorpora la avanzada tecnologia ABC que elimina los
espacios entre células y oculta los busbars, aumentando un
1,8% la superficie de captacion de luz. Sus ventajas clave
son cuatro: generan hasta 40W mas de potencia que los
modulos TOPCon y 20W mas que la generacion anterior
de tecnologia ABC; maximizan el area activa de absorcién
de luz generando, en condiciones de sombreado total de
una célula Kun 30% mas de electricidad que TOPConl,
manteniendo un alto rendimiento incluso en instalaciones |NF| N |TE MOd L | e
complejas; presentan una estética impecable gracias a Now Available for Global Delivery
su disefio sin lineas visibles en la parte frontal y acabado '
negro elegante; y su estructura de doble vidrio de 2,0+2,0
mm, un 25% mas gruesa que la de TOPCon, proporciona
mayor resistencia a microrroturas y una fiabilidad superior
a largo plazo, incluso en condiciones extremas. Con la
comercializacién global de la serie INFINITE, AIKO reafirma
su liderazgo y madurez en la tecnologia BC Tipo N.

/
XioIm

PANELES
SEMITRANSPARENTES

Con el objetivo de responder a las MODULOS SERIE COLOURED
crecientes demandas del mercado
agrovoltaico y de integracion
arquitectonica, Exiom presenta su
linea de paneles semitransparentes.
Estos paneles destacan por su

disefio, que permite el paso de la luz
solar, favoreciendo el crecimiento

de los cultivos mientras los protege
frente a las condiciones climaticas
adversas. Ademas, integran tecnologia
bifacial, capaz de incrementar el
rendimiento energético hasta en un
30% al aprovechar la radiacion solar
por ambas caras del panel. Esta linea
también es ideal para aplicaciones de
integracion fotovoltaica en edificios,
tanto en fachadas como en cubiertas,
ofreciendo soluciones sostenibles y
estéticamente integradas.

La serie Coloured de Eurener (375-400 Wp) ofrece
maddulos de doble vidrio con marco, disefiados para proyectos
donde la estética y el rendimiento van de la mano. Disponibles en

cuatro colores estandar y personalizables para integrarse en fachadas,
cubiertas o pérgolas, combinan eficiencia con un acabado elegante.
Incorporan tecnologia PERC con células monocristalinas de alta calidad

y estan fabricados con materiales duraderos y resistentes a condiciones
exigentes. Eurener, fabricante con experiencia desde 1997 y especialista en
soluciones solares para el sector residencial e integracion arquitecténica,
asegura fiabilidad, disefio y soporte técnico experto. Estos paneles son
ideales para instalaciones donde el disefo importa tanto como la produccion
energética, manteniendo la identidad visual del proyecto sin renunciar al
rendimiento.

MADE
IN
GERMANY

IBC

SOLAR

MODULE TRANSPARENT 460 DT-TX1

El nuevo médulo fotovoltaico de IBC SOLAR, desarrollado y fabricado
integramente en Alemania, destaca por su potencia y durabilidad. Con
tecnologia de matriz 2D en su diseno de doble vidrio, alcanza hasta 465 vatios
de potencia. La innovadora conexion de celdas incrementa el rendimiento y

la produccién energética hasta en un 70 %, especialmente en condiciones de
iluminacion suboptimas, como en casos de sombras parciales, lo que estabiliza
significativamente el rendimiento general del sistema en comparacion con
otros fabricantes de médulos. Con una garantia de producto de 25 afios y 30
de rendimiento, este médulo es una solucion especialmente adecuada para
uso residencial y pequefio comercio.
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MODULO SOLAR FLEXIBLE

El modulo solar flexible de 400W de SerApp -
Seraphim Applications presenta un disefo sin marco
y sin vidrio, ultraligero (6,1 kg) y delgado (3 mm de
grosor), ideal para aplicaciones especiales donde

el peso y la facilidad de instalacion son clave. Esta
compuesto por 108 células monocristalinas half-cut,
con una eficiencia de hasta el 20,7 %. Ofrece alta
resistencia y durabilidad gracias al uso de materiales
especiales, y un amplio rango de temperatura de
funcionamiento, entre -40 °C y 85 °C. Cuenta con
certificacion IP67 y es compatible con conectores
MCA4. Su tension maxima del sistema es de 1500 VDC
y presenta una tolerancia de potencia de O~+5W. Es
una solucion perfecta para instalaciones donde el
peso, la estética y la flexibilidad son prioritarias.

/4

/

MODULOS HI-MO X10
Los mddulos Hi-MO X10 de 60

" células de LONGiI estan diseriados
.‘ SUNTECH para ofrecer un alto rendimiento

e incorporan innovaciones que
maximizan la energia, la fiabilidad y

la seguridad. La tecnologia HPBC
desplaza los contactos eléctricos a

la parte trasera, eliminando las lineas
metalicas frontales, lo que incrementa
la absorcion de luz hasta en un 2,27%
y proporciona una apariencia uniforme
muy valorada desde el punto de vista
estético. La version HPBC 2.0 reduce
el impacto del sombreado simulando
un diodo bypass en cada célula,
permitiendo que la corriente evite

el area afectada y disminuyendo la
pérdida de potencia del 35 % al 8 %.
Ademas, mejora la seguridad al reducir
la temperatura en zonas sombreadas
en un 28 %. Por su parte, la tecnologia
OBB sustituye las conexiones

MODULO 530W
Y MODULO 735W

El médulo Suntech de 530W es
una solucion N-Type Topcon de
510W con disefio de doble vidrio,
que ofrece una garantia ampliada
de 25 afios de producto y 30
anos de produccion. Destaca por
sus dimensiones muy reducidas,
lo que permite obtener el
maximo rendimiento en el menor
espacio posible, siendo ideal para
comunidades energéticas y el
mercado residencial. Por su parte,
el médulo Suntech de 735W

cuenta con tecnologia N-Type tradicionales por una estructura mas
Topcon bifacial y una potencia de 735W, con medidas muy reducidas eficiente, que acorta la distancia de
dentro de su rango y caracteristicas técnicas optimas en cuanto a potencia, transmision eléctrica y aumenta los
intensidad, coeficientes de temperatura, bifacialidad y degradacion, lo puntos de captacion, logrando una
que lo convierte en un gran aliado para instalaciones a gran escala en el ganancia adicional de unos 5 W por
segmento utility scale. modulo.

/
9 TW SOLAR

TWMNF-66HD (TNC-G12-66 BIFACIAL)

El médulo bifacial TNC-G12-66 de Tongwei ofrece una potencia de hasta 765 W y una eficiencia del
24,6 %, integrando la avanzada tecnologia TOPCon de tipo n y las cuatro innovaciones principales de

la plataforma TNC 2.0. Disenado para aplicaciones a gran escala de alto rendimiento y bajo LCOE, el
G12-66 permite reducir el CAPEX en un 1,26 % y el LCOE en un 1,31 % frente a los modulos estandar.
Los modulos TNC 2.0 en fase de I+D ya han alcanzado una bifacialidad superior al 88 %, certificada por
TUV Rheinland y CGC. En una simulacién de un proyecto de 100 MW en Madrid, estos médulos lograron
un rendimiento energético un 0,67 % superior al de los TOPCon convencionales, lo que se traduce en
48,01 millones de kWh de generacion adicional en 30 arnos. La fiabilidad es otro de sus puntos fuertes:
en el Kiwa PVEL Scorecard de 2025, Tongwei fue uno de los dos Unicos fabricantes del top-10 mundial
en obtener las mejores puntuaciones en todas las secuencias de pruebas, incluyendo TC600, DH2000,
PID192, LeTID486, MSS, HSS, PAN y el nuevo UV120, lo que subraya la durabilidad a largo plazo del TNC
2.0 incluso en condiciones extremas.
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El refuerzo del sistema
eléctrico, en punto muerto

EL PASADO 24 DE JUNIO, EL CONSEJO DE MINISTROS DABA LUZ VERDE AL REAL DECRETO-

LEY 7/2025, SOBRE MEDIDAS URGENTES PARA EL REFUERZO DEL SISTEMA ELECTRICO. ERA LA
RESPUESTA AL “APAGON”" DEL PASADO 28 DE ABRIL. ESTA NORMA, IMPULSADA POR EL MINISTERIO
PARA LA TRANSICION ECOLOGICA Y EL RETO DEMOGRAFICO, TENIA COMO OBIJETIVO REFORZAR

LA RESILIENCIA, ROBUSTEZ Y ESTABILIDAD DEL SISTEMA ELECTRICO NACIONAL, CONSIDERADO

UN SERVICIO ESENCIAL PARA EL BIENESTAR Y LA SEGURIDAD DE LA CIUDADANIA. SU NO
CONVALIDACION EN EL CAMARA BAJA SUPUSO UN BACHE HACIA LA CONFORMACION DE UN SECTOR

ENERGETICO ROBUSTO QUE BUSCABA EVITAR FUTUROS DESAJUSTES

BERTA MOLINA GARCIA

para el refuerzo del sistema el€ctrico no su-

perd el tramite parlamentario por la falta de
apoyos parlamentarios. PP, Vox, Union del Pueblo
Navarro, Junts, Podemos, BNG y un diputado de
Sumar votaron en contra de una norma que bus-
caba ser una respuesta al “apagdn” del pasado
28 de abiril. Esta norma, impulsada por el Minis-
terio para la Transicion Ecoldgica y el Reto Demo-
grafico, tenia como objetivo reforzar la resiliencia,
robustez y estabilidad del sistema eléctrico nacio-
nal. Sin embargo, los votos afirmativos no fueron
suficientes para superar el tramite de una medida

a convalidacion en el pleno del Congreso
del Real Decreto-ley de medidas urgentes

sobre la que, en palabras de la vicepresidenta
tercera y ministra para la Transicion Ecologica,
Sara Aagesen, existia un gran «consenso social».
Desde grupos ecologistas al mundo empresarial
pasando por organizaciones sectoriales, el voto
afirmativo era un paso hacia el «interés general,
puesto que «el decreto permitira avanzar en una
transicion ecoldgica que es una oportunidad
social, econdmica e industrial para nuestro pais»,
defendid Aagesen.

Esta normativa se ve abocada asi a una nueva
reestructuracion con el fin de que, finalmente, se
logre un consenso en torno a una cuestion crucial

que afecta al tejido industrial y econdmico del pais.

RECAPITULACION

El pasado 28 de abril de 2025, el sistema eléctrico
peninsular espafiol sufrid un cero de tension, un
evento de gran magnitud que activdo de inmediato
los protocolos de emergencia establecidos por el
Reglamento (UE) 2019/941 y el Plan de Preparacion
frente a los Riesgos en el Sector ElEctrico en Espa-
fia (PPR).

La respuesta operativa se articuld a través del Pro-
cedimiento de Operacion 1.6, que permitio la crea-
cion de islas energgticas a partir de interconexio-
nes con Francia y Marruecos, asi como centrales
hidraulicas con capacidad de arranque auténomo.
Este enfoque permitid una reposicion progresiva de
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la demanda: al finalizar el dia 28 se habia recupera-
do el 61 9o del suministro, alcanzando el 99,95 %o

a las 7:00 del dia siguiente. La recuperacion total se
declard a las 14:36 del 29 de abril.

Ante la gravedad del suceso, el Consejo de Segu-
ridad Nacional, en aplicacion de la Ley 36/2015, de
Seguridad Nacional, acordd la creacion de un comi-
teé especifico para analizar las causas del incidente.
Esta decision fue ejecutada por la vicepresidenta
tercera y ministra para la Transicion Ecologica y el
Reto Demografico, mediante la Orden comunicada
de 30 de abril de 2025, que dio lugar a un grupo de
trabajo multidisciplinar.

El informe final, aprobado el 17 de junio, planteaba un
conjunto de propuestas que buscan reforzar la resi-
liencia, estabilidad y eficiencia del sistema eleéctrico.
Entre ellas se incluian medidas dirigidas a reforzar

la capacidad de control de la tension, aumentar la
visibilidad operativa sobre los distintos elementos
del sistema, reforzar el marco de servicios de ajuste,
incrementar la demanda eléctrica o facilitar una
mayor integracion de almacenamiento y flexibilidad.
Parte de estas recomendaciones se incorporaron

al real decreto-ley con el objetivo de acelerar su
implementacion y garantizar un impacto inmediato
en la seguridad del sistema, la reduccion de costes
energéticos  la certidumbre para los agentes del
sector. De este modo, la norma trasladaba medidas
propuestas por el Comitgé de analisis de la crisis
elEctrica del 28 de abril de 2025, y se estructuraba
en tres capitulos.

El primero recogia “medidas destinadas a la resilien-
cia del sistema eléctrico”, y abordaba el refuerzo de
la supervision y verificacion del cumplimiento y la
transparencia de datos, asi como medidas para el
refuerzo del control de tension y el amortiguamiento
ante oscilaciones.

El segundo se centraba en el “almacenamiento y
flexibilidad”, asi como en el mecanismo de capaci-
dad y grupos de emergencia.

Finalmente, el tercero, hacia referencia a la “elec-
trificacion”, y trataba el aprovechamiento de las
redes existentes y adaptacion de la planificacion,

la electrificacion industrial, la movilidad eléctrica, la

electrificacion de la climatizacion, la repotenciacion
y el despliegue ordenado de las renovables.

VISION DEL SECTOR

Con anterioridad a la votacion del pasado 22 de
junio en el Congreso de los Diputados, las aso-
ciaciones de energias renovables con ambito de
actuacion en sus comunidades autdbnomas mani-
festaron ante todos los grupos parlamentarios el
porqué de la relevancia de esta normativa.

ACER (Asociacion Canaria de Energias Reno-
vables), AVAESEN (Asociacion de Empresas de
Energias Renovables y otras tecnologias limpias
de la Comunitat Valenciana), CLANER (Asocia-
cion de Energias Renovables de Andalucia),
Clenar (ClUster de Energia de Aragdn), el ClUster
de Energia de Extremadura, Cysolar (ClUster de
Energias Renovables y Soluciones energéticas de
Castilla y Ledn), Enercluster (ClUster de Energias
Renovables de Navarra) y UNEF (Union Espafiola
Fotovoltaica) solicitaban el apoyo de los grupos
a la convalidacion de una norma «que persigue
objetivos técnicos y estratégicos esenciales para
la seguridad energgtica y la competitividad em-
presarial espafiolar, y subrayaban su relevancia
para una «transicion ecoldgica justa, democra-
tizando el acceso a la energia renovable con
medidas que priorizan el desarrollo distribuido y el
autoconsumon.

Manifestaban, ademas, que su aprobacion
representaba «un paso decisivo para reforzar la
seguridad del suministro eléctrico y consolidar la
posicion de nuestras empresas en un momento
clave para la transicion energgtica». Destacaban
que las medidas que incorpora «aportan robustez
al sistema, certidumbre a los inversores y compe-
titividad al tejido empresarial, al tiempo que favore-
cen un entorno financiero mas favorable para los
proyectosy.

En su escrito, también reconocian el impulso que
supone para facilitar la conexion de actores es-
tratégicos como la industria y el almacenamiento,
«elementos imprescindibles para acelerar la elec-
trificacion de nuestra economia y avanzar hacia
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un modelo energético mas sostenible, competitivo
y alineado con la oportunidad historica que tiene
Espafia para liderar la transformacion energgética
en Europan.

CONSECUENCIAS

«Con mas generacion renovable y sin medidas
paralelas para estimular la demanda, el mercado
eléctrico sufrira aln mas desequilibriosy, advirtio la
Asociacion de Empresas de Energias Renovables —
APPA Renovables en un comunicado en el que llega
a hablar de “colapso” del proceso de integracion de
nueva capacidad renovable. «Si en los Tltimos afios
hemos estado viendo la famosa “curva de pato”,
este efecto se multiplicara en los proximos afios»,
vaticinan desde la entidad.

El director general de Unidn Espafiola Fotovoltaica
(UNEF), Josg Donoso, lamentd la derogacion de una
normativa «t&cnica y absolutamente necesarian.
Desde UNEF también apuntan a que este bloqueo
pudiese afectar a mas de 30.000 millones de euros
en inversiones. Advertian asi del riesgo de deslocali-
zacion de la industria, puesto que «hay otros paises
que estan demostrando un importante compromiso
con el desarrollo renovable y las inversiones nece-
sitan seguridad juridica y un adecuado desarrollo
normativo para llevarse a cabo».

Desde Anpier, sefialaron que la normativa pre-
sentaba «una bateria de medidas valiosas para el
conjunto de los espafioles y, en concreto, una dis-
posicion clave para las 62.000 familias pioneras de
la fotovoltaica en Espafian, puesto que resolvia —al
menos de forma temporal— una disfuncion normati-
va que penaliza econdmicamente a este colectivo.
Tal y como explicaban desde la entidad, para recibir
dichos ingresos, los productores han de probar el
“Bptimo funcionamiento” de sus plantas con unas
horas de produccion de energia anuales; sin em-
bargo, una norma posterior considera que, en las
horas a precios cero o negativo, «estas plantas no
estan en funcionamiento, cuando si lo estan, lo que
obliga a los productores a devolver sus ingresos
por incumplir este compromiso, cuando no lo estan
incumpliendo». Seglin sefialan desde la asociacion,
«este absurdo Y lesivo desajuste regulatorio era

el que encontraba solucion en el real decreto ley
que ahora queda sin efectos», ha destacado la
organizacion.

AEE, AEGE, AELEC, APPA Renovables y UNEF ad-
virtieron de las «graves consecuencias» que la no
ratificacion del RDL 7/2025 tendria, entre las que
destacaban la «exposicion a futuras crisis como el
apagdn del 28 de abiril, perdida de competitividad
internacional, paralizacion de inversiones que redu-
cen la dependencia energética y la vulnerabilidad
ante la incertidumbre geopoliticar.

Organizaciones ecologistas como Greenpeace
lamentaron tambign el “no” al decreto antiapagones
que, «aun con grandes carencias en medidas anti
oligopolio», habria supuesto mejoras claves para el
autoconsumo Y el despliegue de baterias, afirmaron
en un comunicado.

Una de las principales preocupaciones es la

sefial que esta decision envia a los mercados
internacionales. «En Espafia ahora también hay
riesgo politico», advierte Donoso, alertando del
impacto que esta percepcion puede tener sobre
los fondos de inversion que hasta ahora habian
apostado con fuerza por el desarrollo renovable
en el pais. «Los fondos necesitan ejecutar sus in-
versiones, y si no lo pueden hacer aqui, buscaran
otros mercadosy», afiade.

El almacenamiento energgtico, una de las grandes
bazas para mejorar la estabilidad del sistema y
acelerar la integracion de renovables, tambien se ve
afectado. La oportunidad de simplificar su tramita-
cidn —clave para muchos promotores que buscan
hibridar sus plantas solares con baterias— se ha
perdido, al menos de momento. Desde UNEF abo-
gan por que se implemente una solucidn normativa
que actualice el sistema electrico. «Esta en juego no
solo la seguridad de suministro y la estabilidad de
la red eléctrica, sino también el aprovechamiento de
una oportunidad historica como pais. Tenemos, por
primera vez en la historia, ventaja competitiva en el
factor energia», comentd Donoso. @
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CREAR CULTURAS

DONDE LAS PERSONAS

SE SIENTAN VISTAS,
ESCUCHADAS Y VALORADAS
NO SOLO IMPULSA EL
BIENESTAR: ES TAMBIEN
LA VIA MAS DIRECTA
HACIA LA INNOVACION, LA
ATRACCION Y RETENCION
DE TALENTO Y EL
CRECIMIENTO SOSTENIBLE

(o)

©mo puede un liderazgo inclusivo con-
vertirse en palanca de innovacion real
en las organizaciones? Esta pregunta
fue el punto de partida de un debate
reciente entre lideres del sector energético
organizado por WiSeu Network en colaboracion
con Solar & Storage Live Esparia, donde se evi-
dencid que la inclusidn no solo es una cuestion
&tica, sino también una estrategia de negocio
que potencia la creatividad, el compromiso y el
crecimiento.

Para Carolina Nester, Head of Operations Ibe-
ria en Sonnedix, la clave esta en crear medios
donde todas las voces sean escuchadas. “Un
liderazgo inclusivo potencia la innovacion al
integrar perspectivas diversas, creando un en-
torno donde todas las voces son escuchadas”,
compartid. En su organizacion, iniciativas como
el DEI Summit o la red interna Sonnedix Women's
Alliance han sido catalizadoras de esta trans-
formacion. “Estos espacios seguros fomentan la
creatividad y la colaboracion”, explico.

Desde NextEnergy Group, Zoraida Bejarano,
Global Head of Talent, coincide en que la segu-
ridad psicoldgica es fundamental. “Las personas
solo pueden innovar cuando se sienten seguras,
escuchadas y representadas”, afirmd. Y lo res-
palda con datos: “Deloitte dice que los entornos
inclusivos son seis veces mas innovadores y ge-

Impulsando la innovacion
el talento a trave
del liderazgo inclusivo

neran mas del doble de cash flow por empleado.
La inclusion no solo es lo correcto, es también lo
mas inteligente”.

Maria Colom, Senior Director en ENGIE Impact,
apuntd que “la innovacion es menos probable

en entornos No seguros, con perfiles mas autori-
tarios”. Y fue mas alla: “En el mundo empresarial
actual donde es abrumador el nivel de transfor-
macion e innovacion que se requiere para seguir
siendo competitivo, es necesario que los equipos
se sientan comodos con innovar, proponer, me-
jorar™.

Para JesUs Alijarde, Director General de Iber-
syd/Cerfo, el liderazgo inclusivo pasa inevitable-
mente por generar confianza: “Es imprescindible
generar espacios de confianza total para que la
innovacion y la creatividad fluyan y permitan a
las organizaciones estar mas despiertas para
adaptarse, cambiar, mejorar”. Su empresa ha
apostado desde su fundacion por el teletrabajo
al 100070. “Hemos ido creando un entorno de con-
fianza, flexibilidad y compromiso tremendamente
equilibrado, basado en la conciliacion plena y la
optimizacion del tiempo™

Pero ¢como atraer y retener talento diverso que
impulse esa cultura? Carolina Nester destacd la
efectividad de las politicas de conciliacion, los
procesos de seleccion equitativos, los permisos
parentales extendidos, y la inversion en mentoria.
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“El impacto ha sido tangible: mas del 40070 de
nuevas contrataciones son mujeres, y entre el
38070 y el 43970 de las promociones también.
Esta diversidad ha fortalecido la colaboracion e
impulsado nuestro rendimiento operativo™.
Zoraida Bejarano remarcd que la diversidad debe
dejar de verse como un objetivo y empezar a
entenderse como una ventaja competitiva. La
compafiia ha redisefiado sus procesos de reclu-
tamiento con una mirada inclusiva y consciente:
“*Hacemos blind screening en algunos procesos,
revisamos si los roles pueden ser mas flexibles,
adaptamos el lenguaje y cuidamos la experiencia
del candidato. Pero atraer es solo la mitad. La
otra mitad es retener. Y ahi no hay trucos. Hay
que construir un entorno seguro, transparente y
humano™.

Desde su experiencia internacional, Maria

Colom subrayd que los detalles importan. “Hay
iniciativas sencillas que fidelizan y que aln se
ven poco a pesar de ser muchos de ellos de
bajo coste e incluso gratuitos, como revisar
previamente la calidad de materiales de los
formadores externos e internos o cambiar el logo
de la empresa en los colores del arcoiris en junio
en LinkedIn. En ENGIE, en Paris, cuando te dan la
acreditacion permanente para entrar en el edi-
ficio te piden sila quieres con un lanyard azul o
del arcoiris. Es un detalle simple pero con mucha
fuerza. A mi me hizo mucha ilusion en su dia y me
sigue haciendo ilusion. Y, sobre todo, hacer un
plan.”. Ademas, recomendd apoyarse en redes
profesionales si la empresa no sabe por donde
empezar.

JesUs Alijarde fue claro: “El elemento fundamental
que observamos necesario para atraer y retener
talento es ser consecuente y congruente™ En su
vision, las nuevas generaciones exigen proposito,
coherencia y crecimiento mas alla de lo econd-
mico. “La diversidad es un valor de la sociedad. Si
se quieren crear entornos totalmente inclusivos
hay que desaprender y volver a aprender las
relaciones empresariales™. Adem3as, recalco la
importancia de cultivar equipos que entiendan
su valor colectivo. “Me gusta mucho la palabra
‘Ubuntu: yo soy porque somos. Cuanto mejor
entorno, mejor individuo, y cuanto mejores indivi-
duos, mejor entorno™.

En cuanto a los retos especificos, el panel per-
mitid explorar particularidades sectoriales y re-
gionales. Carolina, con su trayectoria transversal
en el sector, apuntd que “si existen diferentes di-
namicas de género en distintas areas del sector.
Las funciones mas técnicas o asociadas a ope-
raciones aln tienen una menor representacion
femenina, lo que requiere politicas especificas
para visibilizar y apoyar a ese talento”.

Zoraida, por su parte, ofrecido un consejo a las
compafiias que quieren empezar a construir

una cultura inclusiva: “Empieza por escuchar.
Escucha de verdad qué necesita tu gente. Luego,
mira hacia adentro: ¢cdomo estas comunicando,
cobmo estas formando, como estas seleccionan-
do? Pero no intentes cambiarlo todo de golpe. El
cambio real empieza con una accidon concreta,
pero sostenida en el tiempo. En nuestro caso,
por ejemplo, la creacion de un grupo de afinidad
LGTBI+ abierto a toda la plantilla fue un punto de
inflexion. Generd conversacion, sentido de perte-
nencia y nuevas ideas™.

Maria hizo referencia al libro autobiografico de
Indra Nooyji, ex directora de Pepsi donde relata
un patron recurrente que observd a lo largo de
su carrera: las evaluaciones de desempefio

de las mujeres, incluso cuando eran altamente
positivas, a menudo incluian un "pero". Mientras
que las evaluaciones de sus colegas hombres
eran directas y halagadoras, "lider fuerte", "deci-
sivo", "visionario", las de las mujeres tendian a ser
calificadas con reservas como: “muy capaz, pero
debe moderar su tono”, o “excelente en resulta-
dos, pero puede parecer demasiado ambiciosa™.
Nooyi sefiala como estas pequefias palabras in-
troducen dudas sobre la capacidad de liderazgo
de las mujeres  reflejan prejuicios inconscientes
que terminan teniendo un impacto despropor-
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Carolina
NESTER

Zoraida
BEJARANO

Jesus
ALIJARDE

Cuenta con mas de 16 anos de experiencia en el sector de

las energias renovables, abarcando todos los sectores de la
cadena de valor. Desde 2016, lidera en Sonnedix la gestion,
operacion y mantenimiento del portfolio de Iberia, que supera
los 1,4 GW de capacidad instalada. Como Head of Operations,
Carolina coordina estrategias clave para garantizar la
eficiencia operativa, la excelencia en O&M y la optimizacion
de recursos. Su objetivo es continuar fortaleciendo la
posicion de Sonnedix como referente en el sector renovable,
asegurando el crecimiento sostenible y el cumplimiento de los
mas altos estandares internacionales.

Directora de Talento en NextEnergy Group, una empresa

lider en el sector de las energias renovables. Con mas de una
década de experiencia en la gestion estratégica del talento,
Zoraida ha impulsado iniciativas clave que han posicionado

a NextEnergy como un destino profesional de referencia. Su
enfoque combina desarrollo de carrera, cultura organizacional
y diversidad, generando un impacto tangible en la evolucién
interna del equipo.

Es EMEA Senior Director en ENGIE IMPACT, la consultora de
descarbonizacién de ENGIE, lider global en energia y servicios
de bajo carbono. También ocupa el cargo de Vice Chair,
Buildings &amp; Prosumers Workstream, en SolarPower
Europe. Anteriormente en ENGIE, lideré la division de
Distributed Solar, Storage &; Green Mobility.

Economista con mas de 20 afios de experiencia profesional
en varios sectores vinculados con la sostenibilidad. Es
fundador y director general de la consultora de sostenibilidad
Ibersyd, especializada en el sector energético. Impulsa la
mejora de procesos y el desempefio ESG para la mejora
continua de las empresas y proyectos.

WISEuU - Women in
Solar+ Europe es una
red professional
dedicada apoyar a
mujeres del sector en
su desarrollo profesional

y en su camino al
liderazgo promoviendo
iniciativas inclusivas.
Conoce mas sobre
WISEuU en
www.wiseu.network y
siguenos en LinkediIn.

cionado en sus oportunidades de ascenso. Es
importante pues que las organizaciones revisen
y reestructuren sus procesos de evaluacion de
desempefio para eliminar sesgos de género.

La conversacion también abordd el impacto

de la inteligencia artificial en la inclusion. JesUs
compartid una reflexion critica: *Hay demasiadas
expectativas puestas en que la IA va a crear un
mundo feliz donde el trabajo sera opcional y la
desigualdad desaparecera. Pero la realidad es
mas compleja. Las IA estan programadas con
subjetividad, y pueden perpetuar roles y compor-
tamientos del pasado™. No obstante, se mostrd
optimista en cuanto al potencial de la 1A para
liberar a las personas de tareas repetitivas: “La
frontera que no pasara la IA estard en todas las
tareas que tengan que ver con la imaginacion y
la empatia”.

El panel concluyd con una mirada al futuro. Todas
las voces coincidieron en que la cultura inclusiva
no es una moda ni un destino, sino una practica
continua que se construye cada dia, desde la
coherencia, el compromiso y la empatia. Como
dijo Zoraida, “cuando te sientes parte de algo,

las ideas fluyen de forma natural”. Y esa es, pre-
cisamente, la esencia del liderazgo inclusivo: no
imponer, sino invitar; no corregir, sino escuchar;
no competir, sino construir juntos. @

(o)
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Agosto deja precios mas

bajos en los mercados
electricos europeos

EN AGOSTO, LOS PRECIOS DE LOS PRINCIPALES MERCADOS ELECTRICOS EUROPEOS BAJARON EN
COMPARACION CON JULIO, ALCANZANDO LA MAYORIA PROMEDIOS MENSUALES INFERIORES A 75 €/
MWH. EL DESCENSO DE LA DEMANDA ELECTRICA UNIDO A QUE LOS PRECIOS MENSUALES DEL GAS
TTF FUERON LOS MAS BAJOS DESDE AGOSTO DE 2024, FAVORECIERON ESTOS DESCENSOS

DE ALEASOFT ENERGY FORECASTING

n agosto de 2025, la produccion solar
fotovoltaica aumentd en los principales
mercados eleéctricos europeos en compa-
racion con el mismo mes del afio anterior.
Francia e Italia registraron el mayor incremento, del
1790 en ambos mercados. Les siguieron Portugal y
Alemania, con crecimientos interanuales del 1390 y
10970, respectivamente. El mercado espafiol registrd
el menor aumento, del 8,7%%o.
En comparacion con julio de 2025, la produccion
solar fotovoltaica aumentd en Alemania, un 1090. En
cambio, Francia, la peninsula ibérica e Italia regis-
traron una menor generacion en comparacion con
el mes anterior. El mercado francés experimentd el
mayor descenso, del 11%0, mientras que el mercado
italiano registrd la menor bajada, del 6,3%o0. Los
mercados de Espafia y Portugal redujeron su gene-
racion un 7,090 y un 8,7%o, respectivamente.
En agosto de 2025, Alemania y Portugal alcanzaron
el segundo valor mas alto de su historia en gene-
racion mensual con energia fotovoltaica. Alemania
generd 9.955 GWh, un valor que se sitUa detras del
maximo registrado en junio de 2025, de 10.269 GWh.
Portugal sumd 729 GWh, despugés del record alcan-
zado enjulio, de 797 GWh.
El incremento interanual de la generacion fotovoltai-
ca estuvo asociado a una mayor capacidad insta-
lada. Seglin datos de Red Eléctrica, entre agosto de
2024 y agosto de 2025 el mercado espafiol afiadio
6.622 MW de potencia solar fotovoltaica. En el
mismo periodo, el mercado portugugs incorpord 977
MW al sistema, de acuerdo con datos de REN.
En agosto de 2025, la produccion edlica aumentd
en gran parte de los principales mercados eléctricos
europeos respecto a agosto de 2024. Italia registrd
el mayor incremento, con un 655, mientras que
Alemania presentd el menor, con un 7,5%o. En
Francia, la generacion con esta tecnologia crecio un
16970. La peninsula ibérica fue la excepcion, con des-

censos del 3,200 en Portugal y del 6,3%0 en Espafia.

En comparacion con el mes anterior, la produccion
edlica disminuyd en los principales mercados elec-
tricos de Europa. Espafia registrd la mayor bajada,
del 21970, mientras que Alemania anotd la menor,

del 8,6%0. Francia, Portugal e Italia experimentaron
caidas del 1090, 1750 Y 18570 respectivamente.
Segln datos de Red ElEctrica, entre agosto de 2024
y agosto de 2025, el mercado espafiol aumentd

Su capacidad edlica con 1.042 MW nuevos. En el
mismo periodo, el mercado portugués afiadio 3 MW
al sistema, de acuerdo con datos de REN.

DEMANDA ELECTRICA

En agosto de 2025, la demanda eléctrica disminuyd
en la mayoria de los principales mercados eléctricos

-
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europeos respecto al mismo mes del afio anterior. El
mercado italiano registrd la mayor bajada, del 10970,
mientras que el mercado belga presentd la menor
caida, del 0,7%0. Los mercados frances, espafiol y
aleman registraron descensos del 1,290, 2,490 y
3,590, respectivamente. Por otro lado, la demanda
aumentd en los mercados portugugs y britanico

en términos interanuales. El mercado portugugs
registrd el mayor incremento, del 2,800, mientras
que el mercado britanico mostrd un aumento mas
moderado, del 0,5%o.

En la comparacion con julio de 2025, la demanda
tambien disminuyd en la mayoria de los principales
mercados eléctricos europeos. Italia registro la ma-
yor caida, del 18070, mientras que Alemania mostro la
menor, del 2,9%0. Los mercados britanico, portugugs,
francés y espafiol registraron descensos que osci-
laron entre el 3,800 en Gran Bretafia y el 6,3%0 en
Espafia. En cambio, en el mercado belga la demanda
aumentd un 1,2%0o.

Las temperaturas medias aumentaron respec-

to al mismo mes de 2024 en Espafia, Portugal y
Gran Bretafia, con subidas de 0,1°C, 0,5°C y 0,70C
respectivamente. En contraste, Francia, Belgica, Ale-
mania e Italia registraron descensos que oscilaron
entre 0,20C en Francia y 2,00C en Italia.

Asimismo, las temperaturas medias de agosto

superaron a las de julio en los mercados de Francia
y la peninsula ibérica, con incrementos de 0,40C en
Francia, 0,7°C en Portugal y 0,80C en Espafia, como
consecuencia de la ola de calor que afectd a estos
paises durante la primera quincena de agosto. Por
otro lado, las temperaturas medias en Alemania,
Italia, Bélgica y Gran Bretafia fueron inferiores a las
registradas el mes anterior, con descensos que
oscilaron entre 0,4°C en Italia y Alemania y 0,6°C en
Gran Bretafia.

MERCADOS ELECTRICOS
EUROPEOS

En el mes de agosto de 2025, el precio promedio
mensual fue inferior a 75 €/MWh en la mayoria

de los principales mercados eléctricos europeos.
Las excepciones fueron el mercado EPEX SPOT

de Alemania, el mercado N2EX del Reino Unido y

el mercado IPEX de Italia, cuyos promedios fueron
76,99 €/MWh, 82,58 €/MWh y 108,79 €/MWHh, res-
pectivamente. El mercado Nord Pool de los paises
nordicos y el mercado EPEX SPOT de Francia regis-
traron los precios mensuales mas bajos, de 36,47 €/
MWh y 54,44 €/MWh, respectivamente. En el resto
de los mercados electricos europeos analizados en
AleaSoft Energy Forecasting, los promedios estuvie-
ron entre los 68,44 €/MWh del mercado MIBEL de
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Espafia y los 74,58 €/MWh del mercado EPEX SPOT
de los Paises Bajos.

En comparacion con el mes de julio, los precios
promedio bajaron en la mayoria de los mercados
eléctricos europeos analizados en AleaSoft Energy
Forecasting. El mercado nardico fue la excepcion,
con un incremento del 1357o. El mercado portugués
registro el menor descenso, del 2,0070. En cambio,
los mercados neerlandés y belga alcanzaron las
mayores caidas porcentuales de precios, del 1590 y
el 17070, respectivamente. En el resto de los merca-
dos, los precios bajaron entre el 2,20/o0 del mercado
espafiol y el 12070 del mercado aleman.
Comparando los precios promedio del mes de agos-
to con los registrados en el mismo mes de 2024, los
precios también bajaron en la mayoria de los merca-
dos. Los mercados belga, britanico y nordico fueron
las excepciones, con subidas del 5,300, el 16970 y el
138070, respectivamente. En este caso, el precio del
mercado francés solo bajo ligeramente, un 0,2%%o. El
mercado ibérico alcanzo la mayor caida porcentual
de precios, del 259o0. En el resto de los mercados, los
descensos de precios estuvieron entre el 3,3%o del
mercado neerlandgs y el 1500 del mercado italiano.
El mercado nordico, aunque en agosto de 2025
alcanzo el promedio mas bajo entre los mercados
eléctricos europeos analizados en AleaSoft Energy
Forecasting, registrd su precio mensual mas alto
desde marzo como consecuencia de la tendencia
ascendente que presentd.

En el mes de agosto de 2025, el descenso de los
precios del gas respecto al mes anterior, asi como la
caida de la demanda en la mayoria de los mercados,
favorecieron el descenso de los precios en los mer-
cados eléctricos europeos. Ademas, en el caso del
mercado aleman, la produccion solar aumentd en
comparacion con el mes de julio.

Respecto a agosto de 2024, los precios del gas y de
los derechos de emision de CO2 bajaron, contribu-
yendo a la caida interanual de precios en la mayoria
de los mercados electricos europeos. El incremento
interanual de la produccion solar tambien favorecio
este comportamiento. Ademas, la demanda elec-
trica bajo en la mayoria de los mercados y, en los
mercados aleman, frances e italiano, la produccion
edlica aumentd respecto a agosto de 2024.

BRENT, COMBUSTIBLES Y CO2
Los futuros de petroleo Brent para el Front Month en
el mercado ICE registraron un precio promedio men-
sual de 67,26 $/bbl en agosto de 2025. Segln los
datos analizados en AleaSoft Energy Forecasting,
este promedio mensual fue el mas bajo desde junio.
Este valor fue un 3,3%0 menor al alcanzado por los
futuros Front Month de julio de 2025, de 69,55 $/bbl.
Tambien fue un 1597 menor al correspondiente a los
futuros Front Month negociados en agosto de 2024,
de 78,88 $/bbl.

En agosto, la preocupacion por la evolucion de la de-
manda y los incrementos de produccion de la OPEP+
ejercieron su influencia a la baja sobre los precios de
los futuros de petrdleo Brent. Las negociaciones de
paz para Ucrania también contribuyeron al descenso
de los precios. Sin embargo, la evolucion del conflicto
y la posibilidad de nuevas sanciones de Estados
Unidos a los paises importadores de petrdleo ruso
limitaron los descensos de precios.

En cuanto a los futuros de gas TTF en el mercado
ICE para el Front Month, el valor promedio registrado
durante el mes de agosto de 2025 fue de 32,70 €/
MWh. Segln los datos analizados en AleaSoft Ener-
gy Forecasting, este fue el menor promedio mensual
desde agosto de 2024. En comparacion con el
promedio de los futuros Front Month negociados

en el mes de julio, de 33,96 €/MWh, el promedio de
agosto bajo un 3,7%o. Si se compara con los futuros
Front Month negociados en el mes de agosto de
2024, cuando el precio promedio fue de 38,35 €/
MWh, hubo un descenso del 1590.

Pese a las reducciones del flujo de gas desde Norue-
ga debido a tareas de mantenimiento, el suministro
abundante de gas natural licuado permitid que las
reservas europeas continuaran aumentando en
agosto, favoreciendo el descenso de los precios. Las
expectativas de un acuerdo de paz entre Rusia y
Ucrania también ejercieron su influencia a la baja so-
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Fuente: Elaborado por AleaSoft Energy Forecasting

con datos de ICE y EEX. Grafico 3
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Fuente: Elaborado por AleaSoft Energy Forecasting
con datos de ENTSO-E, RTE, REN, Red Eléctrica y TERNA. Grafico 4

bre los precios de los futuros de gas TTE Sin embargo,
las dificultades en las negociaciones y la amenaza de
nuevas sanciones a Rusia Y a los paises importado-
res de gas ruso limitaron el descenso de los precios.
En el caso de los futuros de derechos de emision
de CO2 en el mercado EEX para el contrato de
referencia de diciembre de 2025, alcanzaron un

precio promedio en agosto de 71,81 €/t. Segln los
datos analizados en AleaSoft Energy Forecasting,
este precio mensual aumentd un 1,190 respecto al
promedio del mes de julio, que fue de 71,00 €/t. Si

se compara con el promedio del mes de agosto de
2024, que fue de 73,75 €/t, el promedio de agosto de
2025 fue un 2,69 menor. (&)
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