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LA REVISTA DE LOS PROFESIONALES DE LA ENERGIA SOLAR
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INDUSTRIA FOTOVOLTAICA
EUROPEA: PRODUCCION
Y PERSPECTIVA

La industria solar fotovoltaica se enfrenta actualmente
a un desafio sin precedentes como consecuencia de
la afluencia de mddulos fotovoltaicos de bajo coste
procedentes de paises asiaticos. Desde diversas
entidades sectoriales alertan de que esto amenaza

la sostenibilidad de la fabricacion de energia solar
europea

TECNOLOGIAS / PAG 22

El auge de los vehiculos electricos en Espafia ha
transformado el panorama del transporte y la movilidad
urbana. Debido al compromiso del pais de reducir las
emisiones de gases de efecto invernadero y la creciente
inquietud por el cambio climatico, la infraestructura

de carga se ha convertido en un aspecto critico para
fomentar la adopcion de este tipo de vehiculos

MERCADO / PAG 28

EL CRECIMIENTO DE LOS
SISTEMAS DE ALMACENAMIENTO
PARA

EL C&l

En un momento de parcial estancamiento del mercado, los
sistemas de almacenamiento dedicados a los usuarios
del segmento comercial e industrial estan registrando un
crecimiento notable. A pesar de una inversion inicial alta,
permiten a las empresas reducir alin mas su dependencia
de la red eléctrica, evitar las fluctuaciones del costo de la
energia y obtener un ahorro real a largo plazo

LA RECETA PARA LA
VOLATILIDAD DEL MERCADO

En 2023, el Parlamento Europeo adoptd una directiva revisada sobre
energias renovables que eleva el objetivo vinculante en materia

de energias renovables para 2030 a un minimo del 42,5 0. En un
escenario de volatilidad de precios como en el que nos encontramos,
el aumento de la demanda, el almacenamiento o la flexibilidad
reguladora del sistema se vislumbran como las posibles soluciones
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EL EXITO
DE EFINTEC

La feria del sector de la instalacion y la energia cerrd su edicion de
2024 con la presencia de mas de 8.000 profesionales. El evento
tuvo lugar los dias 16 y 17 de octubre en la Fira de Barcelona.
Durante dos dias, los asistentes conocieron de primera mano

las Tltimas innovaciones tecnoldgicas gracias a 170 expositores,
entre fabricantes, distribuidores y empresas afines al sector
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LO QUE HA PASADO
EN FORO SOLAR

Mas de 1.200 personas se dieron cita los dias 9 y 10 de octubre
en el Xl Foro Solar, un evento organizado por UNEF, que ya se ha
convertido en cita indispensable para el sector fotovoltaico a nivel
nacional. El evento se llevd a cabo en Madrid con profesionales
del sector de las energias renovables que participaron en
diferentes paneles y presentaciones
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Connecting Strength

K2 N-Rack:

nueva solucion
para instalaciones
en suelo

El nuevo sistema de montaje K2,
sostenible al estar fabricado con
una gran cantidad de aluminio
reciclado, garantiza una instalacion
sencilla y rapida.

 Estructura de soporte en aluminio y
acero

- Cimentacion con pilotes de hormigon o
hincado

- Dimensionamiento y verificacion
estatica K2

k2-systems.com/es/k2-n-rack/
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ESTRUCTURA DE LA GENERACION DE SEPTIEMBRE 2024
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PRODUCCION DE ELECTRICIDAD DE ENERGIA FOTOVOLTAICA (GWh) Y
PARTICIPACION DE LA ENERGIA FOTOVOLTAICA EN EL TOTAL (%)
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NZE: Cero emisiones netas de gases de efecto invernadero para 2050.
APS: Compromisos oficiales de reduccion, riesgo de superar los limites de temperatura.
STEPS: Politicas actuales y anunciadas, vision realista de la transicion energética.

FUENTE: INTERNATIONAL ENERGY AGENCY
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LOS 10 PRINCIPALES MERCADOS DE ENERGIA SOLAR
FOTOVOLTAICA EN 2023
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ESCENARIOS DE LOS SEGMENTOS DE ENERGIA SOLAR
FOTOVOLTAICA EN AZOTEAS Y A ESCALA DE SERVICIOS
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CAPACIDAD SOLAR FOTOVOLTAICA POR ESCENARIO,
2010-2035

2010 2015 2020 2025 2030 2035

NZE: Cero emisiones netas de gases de efecto invernadero para 2050.
APS: Compromisos oficiales de reduccion, riesgo de superar los limites de temperatura.
STEPS: Politicas actuales y anunciadas, visién realista de la transicién energética.

La capacidad global de la energia solar fotovoltaica aumentara drasticamente en 2030
en cada uno de los escenarios y se convertira, sin duda, en la fuente de energia renovable
de mas rdpido crecimiento en la proxima década

FUENTE: INTERNATIONAL ENERGY AGENCY
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Kstar: Asya Polidori es
la nueva directora de marketing
para Europa Occidental

Asya Polidori es la nueva directora de marketing para Europa
Occidental de Kstar. Polidori se une al equipo tras dos afios de
experiencia en LG Energy Solution, donde desempefio el cargo de
directora de marketing para el sur de Europa. En este nuevo pues-
to, Asya se centrara en aumentar la visibilidad y las actividades de
marketing de Kstar en los paises occidentales del Viejo Continente.
«Estoy ansiosa por embarcarme en esta nueva experiencia adn
por construir y me alegra formar parte de Kstar en un momento

de crecimiento y expansion en Europan, afirma Asya Polidori. «<Mi
objetivo es impulsar la transicion ecologica y contribuir a crear
oportunidades innovadoras para nuestro equipo».

De la Comision Europea, 1.000 millones
de euros para Portugal con el fin de acelerar
la transicion hacia la energia renovable

La Comision Europea ha dado luz verde a un régimen de ayudas estatales de 1.000
millones de euros para Portugal, destinado a promover la produccion de equipamiento
necesario parala transicion hacia una economia con cero emisiones. El plan, gprobado
en el marco del Cuadro Temporal de Crisis y Transicion (TCTF), gpoyara la produccion

de paneles solares, baterias, turbinas edlicas, bombas de calor y otras tecnologias
esenciales para la transicion energética. Las ayudas, que se otorgardn en forma de sub-
venciones directas antes de 2025, buscan contribuir al objetivo de Portugal de alcanzar
una cuota del 80 % de energia renovable en su mix eléctrico para 2026. Este gpoyo

se enmarca en el contexto del Plan Industrial del Pacto Verde de la Union Europea, con
el objetivo de garantizar la neutrali-
dad climéatica para 2050. Margrethe
Vestager, vicepresidenta gjecutiva de
la Comisién Europea para la politica
de competencia, ha declarado que la
medida «gpoya inversiones estratégi-
cas para acelerar la transicion hacia
una economia con cero emisionesn,
asegurando que las distorsiones de la
competencia permanezcan limitadas.
Portugal se ha fijado €l objetivo de au-
mentar la capacidad solar fotovoltaica
a8,5GW para 2025 Yy a 20,4 GW para
2030. Este anuncio sigue ala gprobacion de regimenes de ayudas similares para Itdlia
Y Polonia, por un total de 1.100 millones y 1.200 millones de euros, respectivamente, para
promover la produccion local de equipos para energias renovables.

Trinasolar lanza el primer madulo c-Si
completamente reciclado del mundo

Trinasolar ha anunciado la

produccion del primer mddulo ‘ Trinasol
fotovoltaico de silicio cris- ' y
talino (c-Si) completamente World’s 1st
reciclado, fabricado utilizando Fully
materiales de alto valor recu-

perados de antiguos mddulos Recycled
desechados. Esta innovacion C-SI Module

ha sido posible gracias a la
tecnologia de reciclaje desa-
rrollada por el centro de inves-
tigacion interno de la empresa.
El mddulo utiliza la tecnologia TOPCon tipo n y alcanza una eficiencia del 20,7%o, con una
potencia superior a 645 W, estableciendo un nuevo estandar para la industria fotovol-
taica. La iniciativa responde a la creciente necesidad de gestionar el desmantelamiento
masivo de paneles solares  refleja el compromiso de Trinasolar con la sostenibilidad en
el sector de las energias renovables. Seglin Gao Jifan, presidente y director ejecutivo de
la empresa, este hito marca un importante avance en el desarrollo sostenible del sector,
al reducir el impacto ambiental de las operaciones de fabricacion.

JinkoSolar lanza los médulos
Tiger Neo 3.0 y advierte sobre la venta
no autorizada de sus productos

JinkoSolar ha lanzado recientemen-
te al mercado los nuevos modulos
fotovoltaicos de la gama Tiger Neo
3.0, idedles tanto para uso residen-
cial (495 Wp) como para plantas
utility scale (670 Wp). Basados en
la tecnologia patentada N-type
TOPCon, los paneles Tiger Neo 3.0
incluyen las series Neo Ultility y Neo
DG, que dlcanzan una potencia de
670 Wp y 495 Wp respectivamente
Yy una eficiencia de conversion energética de hasta el 24,8%. Los mbdulos ofrecen
una garantia de producto de 12/25 afios y una garantia de rendimiento lineal de 30
aflos, con una degradacion inicial del 19 y una tasa de degradacion lineal anual
del 0,49%. La version bifacial de estos modulos presenta un factor de bifacidlidad de
hasta el 8590, y la tecnologia TOP Con garantiza una mayor generacion de energia
incluso en condiciones de poca luz. Ademas, la serie Tiger Neo 3.0 esta disefiada
con una menor tension de circuito abierto y una corriente de cortocircuito mas dita,
lo que reduce €l costo del sistema en comparacion con los productos de la compe-
tencia. Paralelamente al lanzamiento, JinkoSolar ha emitido un comunicado a sus
clientes, denunciando la venta no autorizada de modulos con la marca JinkoSolar. La
empresa ha sefialado la comerciadlizacion de productos que no son fabricados en
sus plantas y que presentan nimeros de serie gienos a la produccion y tecnologia
de JinkoSolar. “Sabemos que estos vendedores y distribuidores estan utilizando de
manera no autorizada la marca y el logotipo de JinkoSolar,” se lee en el comunicado,
“para promover estas actividades. A menudo, los precios de estos productos son
muy bgjos ya que no ofrecen garantias de producto ni el gporte ecoldgico RAEE.”
JinkoSolar advierte asi a los clientes, tanto directos como indirectos, de la existencia
de entidades que amenazan la identidad y los productos de la empresa, y reco-
mienda comprar exclusivamente a los distribuidores oficidles. “Podemos, de hecho,
garantizar que estos dltimos, al comprar directamente de nosotros, venden produc-
tos cubiertos por la garantia y cumplen con las obligaciones legales relativas a su
eliminacion,” concluye JinkoSolar.

Acciona Energia completa su segunda
planta hibrida en Espana: 37 GWh de energia
solar anual anadidos al parque edlico

Acciona Energia ha completado su segunda planta hibrida de generacion
renovable, integrando una planta fotovoltaica de 19,7 MWp en el parque edlico
existente de Peralejo (26 MW) en los municipios de Villalba del Rey y Tinajas
(Cuenca). La nueva planta solar producira 37 GWh de energia limpia al afio,
que se sumaran a la energia generada por el parque edlico. Juntas, las dos
instalaciones evitaran la emision de mas de 38.000 toneladas de CO2 al afio,
equivalentes a plantar dos millones de arboles o retirar 15.000 coches de la
carretera. Durante la fase de construccion, el proyecto ha generado mas de
100 empleos. ACCIONA también ha implementado un programa de Gestion del
Impacto Social, apoyando iniciativas locales como la Cooperativa de aceite de
oliva Santos Sebastian e Isidro y mejorando las instalaciones de la Asociacion
de Jubilados de Tinajas. Este proyecto se suma a Escepar, la primera planta
hibrida de la empresa, posicionando a Villalba del Rey y Tinajas a la vanguardia
del desarrollo de energias renovables en la provincia.

Akuo Energy pone en marcha

una nueva
181 MW en
expansion de 45 M

lanta ?olar de
ortuga “\;

planea una
para 2025

Akuo Energy ha puesto en funcionamiento la planta solar
Santas de 181 MW en la region de Alentejo, en Portugdl. El
proyecto se extiende por los municipios de Monforte, Borba
Yy Estremoz, y esta equipado con 336.448 modulos fotovol-
taicos de bagjo carbono en seguidores. La planta forma parte
de una cartera de 540 MW, que incluye otros dos proyectos
de plantas fotovoltaicas en la zona de Gavidio, uno de los
cudles estd actudimente en construccion. Akuo ha informado
que el proyecto Santas esta financiado por Meag Y Eiffel
Investment Group. La empresa preve una expansion de 45

MW adicionadles y ha lanzado una campafia de crowdfunding
en Lendosphere, con un objetivo inicial de 1 millon de euros.
La recaudacion de fondos esta abierta alos ciudadanos

de la Union Europea, con prioridad para los portugueses. El

objetivo es conectar la nueva copacidad ala red en octubre
de 2025 y ponerla en operacion completa para diciembre de
ese mismo afio. La electricidad generada por la ampliacion de
la planta podria venderse bgjo el regimen general o a través
de un contrato bilaterdl. Eric Scotto, presidente y cofundador
de Akuo, declard: «Esta planta combina todos los criterios
cudlitativos de un proyecto regional de 3600: electricidad
renovable, ciclo de vida extremadamente giemplar, maximizo-
cion del uso del suelo, financiamiento ciudadano y proyectos
inclusivos que benefician alos habitantes locales. Como em-
prendedor, Akuo esta orgulloso de poder contar con el agpoyo
de socios como Meag Y Eiffel Investment Group en proyectos
tan ambiciosos. Portugal es una tierra de innovacion energé-
tica y socidl, un enfoque que esta en linea con el nuestroy.
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Vico Export Solar Energy distribuye
en Espana la nueva gama
de microinversores Sungrow

El distribuidor espafiol Vico Export Solar Energy ha anunciado la distribucion en
el mercado espafiol de la nueva gama de microinversores para aplicaciones residen-
ciales de Sungrow, disefiados para adaptarse a diversas necesidades, desde bal-
cones hasta tejados. La linea incluye tres modelos: S450S (450W), S800S (800W)
y S1600S (1600W). Los nuevos microinversores ofrecen un incremento del 200 en la
generacion de energia en comparacion con productos similares y son compatibles
con mddulos fotovoltaicos con potencias que van desde 375W hasta S70W. El dise-
fo plug-and-play simplifica la instalacion, mientras que la capacidad de operar en
paralelo aumenta su versatilidad.
Sungrow ha declarado que se ha enfocado en la seguridad, equipando los microin-
versores con mas de 12 certificaciones internacionales. Estos dispositivos incluyen
tecnologias de autoverificacion y son compatibles con mddulos Wi-Fi personali-
zados para mejorar la conectividad. Las prestaciones estan garantizadas incluso
en condiciones de baja luminosidad o altas temperaturas, gracias a un sistema de
disipacion de calor

NOVEDADES 2025 basado en sustra-

SUNGROIW tos de aleacion de
Gl et g alumirlio.
iHOMEMANAGER & it
, S h
MICROINVERSORES eseniedosl

e r— iHomeManager, un
- B sistema basado en
':1 = ?-17 — % £ inteligencia artifi-
- = cial que gestiona
de manera inte-
ligente la carga y descarga de los sistemas de almacenamiento de energia (ESS),
optimizando el consumo energético segln los precios de la electricidad en tiempo
real. El dispositivo incluye una funcion de prevision meteorologica de 72 horas, dise-
fada para preparar al usuario ante posibles cortes de suministro. El iIHomeManager
es compatible tanto con redes cableadas como inalambricas y puede conectarse a
la nube en menos de un minuto.
Sungrow ha destacado que este sistema podra evolucionar hacia una plataforma
AloT, permitiendo a los usuarios monitorizar y gestionar la energia de manera remota.
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K2 Systems se une a las asociaciones Unef
y Appa Renovables

K2 systems ha anunciado su adhesion
a UNEF (Union Espaiiola Fotovoltaica)
y APPA (Asociacion de Empresas de
Energias Renovables), consolidando su
compromiso con el sector fotovoltaico
espaiiol. La decision llega pocos meses
después de la apertura de su nueva
sede en Valencia y representa un paso
estratégico para reforzar la presencia
de la empresa en el mercado de las
energias renovables en Espaiia.

«A traveés de estas colaboraciones,
seguiremos promoviendo la adopcion
de la energia solar y trabajando para un
futuro mas sostenible», declarc Miguel
Giménez Castillo, Country Manager de
K2 Systems para Espaiia y Portugal. La
adhesion a estas dos destacadas aso-
ciaciones permitira a la empresa desempefiar un papel mas activo en el panorama
fotovoltaico, favoreciendo el intercambio de ideas y proyectos con otros profesio-
nales del sector.

Unef y Appa son conocidas por su fuerte internacionalizacion y por la importante
labor de networking que ofrecen a sus miembros. La participacion en estas organi-
zaciones permitira a K2 Systems estrechar lazos con otras entidades internacio-
nales del sector fotovoltaico y contribuir al crecimiento de la industria solar a nivel
global. Miguel Giménez Castillo agrego: «Esperamos seguir creciendo junto a Unef
y Appa Renovables. Como empresa, estamos comprometidos con la proteccion
del medio ambiente y la lucha contra el cambio climatico. Durante 20 afios, K2 ha
trabajado para liderar la transicion energética priorizando los materiales recicla-
dos y abasteciendose principalmente en la UE para reducir el impacto ambiental.
Estamos muy satisfechos de que esta adhesion refuerce nuestra determinacion
de contribuir al desarrollo de soluciones energéticas mas limpias y eficientes».

La empresa, lider en soluciones de montaje para instalaciones fotovoltaicas,
continuara asi consolidando su posicion en el mercado espafiol y apoyando el
crecimiento de las energias renovables.

ZUCCHETTI

Centro Sistemi
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La demanda de energia eléctrica en Espana
crecio un 3,1% en septiembre

Segiln lo informado por Red Electrica de Espafia, en el mes de septiembre, la produccion
de energias renovables aumentd un 3300 en comparacion con el mismo periodo del afio
anterior, aportando el 53970 del mix energético mensual. La demanda eléctrica nacional
registrdo un incremento del 3,190 en comparacion con septiembre del afio pasado, una
vez corregidos los efectos de la temperatura y los dias laborables. En términos absolu-
tos, se estima una demanda de 19.831 GWh, lo que supone un aumento del 1,290 respec-
to a septiembre de 2023.

En los primeros nueve meses de 2024, Espafia registrdo una demanda total de 185.599
GWh, lo que representa un aumento del 0,9%0 en comparacion con el mismo periodo de
2023. Teniendo en cuenta los ajustes por dias labora-

— ——

bles y temperatura, la demanda aumentd un 1,59 en
comparacion con el afio anterior.

En septiembre, las fuentes renovables generaron
1.513 GWh, un 3390 mas que en septiembre de 2023,
alcanzando una cuota del 5390 del total. El 77070

de la electricidad se produjo sin emisiones de CO,
equivalente. La principal fuente de produccion fue la
energia nuclear, con un 22,9%o, seguida de la energia
edlica, que aumentd su generacion un 27,6%o en
comparacion con septiembre de 2023, alcanzando el
21,19 del mix energético. La energia solar fotovoltaica,
con un crecimiento del 25,690, se consolidd como la
tercera fuente, representando el 19,5070 del total.

Madulos fotovoltaicos: para 2030
+14 GW de nueva capacidad productiva
en el Sudeste Asiatico

Actualmente, la capacidad productiva

de mddulos en el Sudeste Asiatico es de
78,8 GW, con otros 14 GW anunciados
para el periodo 2027-2030. Asi lo ha dado
a conocer la empresa de investigacion
Sinovoltaics, que en su Tltimo informe
correspondiente al segundo trimestre de
2024 ha mapeado todas las fabricas de
mbddulos solares de la region.

La empresa ha monitoreado 58 sitios de
produccion, un aumento respecto a los S0 del informe anterior. En particular, se han ana-
lizado los polos productivos situados en Laos, Tailandia, Vietnam, Camboya, Indonesia,
Malasia y Singapur. Segln los analistas de Sinovoltaics, ademas, la produccion de cglu-
las esta destinada a crecer de 50 GW a 68 GW. Finalmente, se preve que la capacidad
productiva relacionada con los lingotes de silicio aumente de 23 GW a 32,6 GW en el
mismo periodo de tiempo.

ABO Energy expande su actividad de 0&M
en Espana con una planta solar de 50 MWp

ABO Energy ha anunciado el inicio de su primera operacion de O&M (Ope-
racion y Mantenimiento) en una planta solar en Espaiia. Se trata de la
planta fotovoltaica Valdezorita, con una capacidad de 50 MWp, ubicada
en Yebra, Guadalajara, en Castilla-La Mancha. La empresa sera responsa-
ble de las operaciones diarias y del mantenimiento de la instalacion, con
el objetivo de optimizar su eficiencia y rendimiento.

Con una amplia experiencia en la gestion de proyectos de O&M a nivel
internacional, superando los 1,8 GW en plantas solares, edlicas y de al-
macenamiento de energia, ABO Energy refuerza su presencia en Espaiia,
donde opera desde 2001. A través de su equipo de 150 expertos, la em-
presa proporcionara un servicio de mantenimiento integral, enfocado en
minimizar los tiempos de inactividad.

Esta nueva actividad representa un paso importante para ABO Energy en
la consolidacion de su papel en el sector de las energias renovables en
Espaiia, con un enfoque en soluciones de O&M que garanticen la sosteni-
bilidad y eficiencia de las instalaciones.

La energia solar fotovoltaica en Espana ya
supera su produccion de todo el ano 2023

Segin lo informado por Red Eléctrica de Espafia, desde enero hasta el 5 de octubre,
la produccion de energia solar fotovoltaica ha crecido un 19% en comparacion con
el mismo periodo del afio anterior. Actualmente, la energia solar fotovoltaica repre-
senta €l 18,3%0 del totadl de la electricidad generada en Espafia, siendo la tercera
fuente de energia mas importante, en un mix liderado por la energia edlica, que cu-
bre el 22,4%o de la produccion totdl. Gracias a este aumento, el 57,5% de la energia
producida desde enero hasta el pasado sabado proviene de fuentes renovables, el
porcentgje mas dlto registrado hasta la fecha.

Durante los meses de verano, cuando hay mas horas de luz solar, el gporte dela
energia fotovoltaica a la transicion ecoldgica es atin mas evidente. De hecho, esta
tecnologia ha liderado el mix de produccion mensual durante cuatro meses conse-
cutivos este afio, de mayo a agosto.

Ademas, este afio se han batido varios récords de produccion diaria y mensual

con la energia fotovoltaica. En julio, con 5.817 GWh, se registrd la mayor produccion
mensuadl de esta tecnologia, mientras que €l 12 de julio se alcanzo el récord de pro-
duccion diaria con 212 GWh.

IEA: auge de las renovables para 2030;
el 80% del crecimiento provendra de la
energia fotovoltaica

Entre 2024 y 2030 se es- EL AUMENTO DE LA CAPACIDAD DE ELECTRICIDAD RENOVABLE POR TECNOLOGIA, ESCENARIO
K ., PRINCIPAL, 2013-2030
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Estas previsiones se publican en el nuevo informe “Renewables 2024 — Anadlysis
and forecast” de la IEA. Segln la agencia, China representard casi el 60% de toda
la nueva copacidad de energia renovable instalada en el mundo de aqui a 2030.
Esto significa que el padis podria representar el 50% de la capacidad global acumu-
lada de energia renovable para finales de la década (frente al 30% en 2010).

En cuanto alas tecnologias, la energia fotovoltaica representard el 80% del creci-
miento de las renovables en los proximos seis afios. Las instalaciones a escala de
servicios pablicos cubrirdn la mayor parte de la expansion de la energia solar. Sin
embargo, los proyectos residenciales, comerciales, industriadles y fuera de lared
representardin casi el 40% de la nueva capacidad fotovoltaica instalada.

La IEA también prevé que la capacidad de produccion de paneles fotovoltaicos se
triplicard tanto en India como en Estados Unidos para 2030. Esto contribuird a la
diversificacion globadl. Sin embargo, producir paneles en Estados Unidos cuesta tres
veces mas que en China. Por lo tanto, los responsables politicos deberian encontrar
un equilibrio entre los costos adicionadles y los beneficios de la produccion local.

En particular, deberian sopesar prioridades clave como la creacion de empleo y la
seguridad energética.

«Las energias renovables estdn avanzando mas rgpido de lo que los gobiernos
nacionales tardan en establecer objetivos», afirmd Fatih Birol, director gjecutivo de la
IEA. «Esto se debe principdmente a que hoy en dia las energias renovables ofrecen
la opcion mads econdmica para el desarrollo de nuevas plantas eléctricas en casi
todos los pdises del mundo. Este informe muestra que el crecimiento de las energias
renovables, en particular la solar, transformard los sistemas eléctricos en todo el
mundo durante esta década. Para 2030, esperamos que las renovables satisfagan
la mitad de la demanda mundial de electricidad, con una participacion de la energia
edlica y solar fotovoltaica que se duplicard hasta el 30%o».

Finalmente, la IEA subraya la necesidad de que los gobiernos intensifiquen sus
esfuerzos para integrar de manera segurala energia fotovoltaica y edlica en los
sistemas energéticos nacionales. Recientemente, las tasas de reduccion, es decir,
cuando no se utiliza la electricidad generada por fuentes renovables, han aumenta-
do, alcanzando el 109 en varios pdises. Para abordar este problema, es necesario
que los gobiernos se concentren en medidas como el aumento de la flexibilidad del
sistema eléctrico. Abordar las incertidumbres politicas y simplificar los procesos de
autorizacion, asi como modernizar 25 millones de kilometros de redes eléctricas y
alcanzar 1.500 GW de capacidad de admacenamiento para 2030, facilitario, segln la
IEA, un mayor crecimiento en la generacion de energia renovable.

&




Kostal: los inversores Plenticore G3
amplian su compatibilidad a baterias ZYC,
Varta, Pylontech y Dyness

Los inversores Plenticore G3 de Kostal ahora son compatibles con cuatro
nuevos sistemas de almacenamiento de bateria de los fabricantes ZYC, Varta,
Pylontech y Dyness, los cuales se afiaden a la lista de marcas que ya eran
compatibles con los equipos de Kostal como BYD, LG Energy Solution o Axitec.
La combinacion de estos sistemas con los inversores Kostal crea un sistema
flexible y escalable. De hecho, el cupon Plenticoin de un solo uso permite acti-
var niveles de potencia adicionales en el Plenticore G3. Al mismo tiempo, todos
los sistemas de almacenamiento de bateria pueden ampliarse con modulos de
almacenamiento adicionales. Especificamente, el Plenticore G3 esta disponible
en las clases de potencia S, M y L y puede ampliarse de 4 kW a 7 kw (modelo
S), de 8,5 kW a 12,5 kW (modelo M) y de 15 kW a 20 kW (modelo L). Ademas, en
combinacion con el Plenticore G3, el sistema de almacenamiento de bateria de
Varta puede utilizarse con dos modulos (10 kwWh) y ampliarse hasta cuatro mo-
dulos (20 kwh). Por otro lado, los dispositivos de Pylontech y Dyness pueden
usarse con dos (7,7 kWh) hasta cinco modulos (19,2 kwh). En el caso de ZYC,
es posible utilizar entre dos (6,4 kwh) y ocho mddulos (25,6 kWh). Los nuevos
tipos de baterias se encuentran en la lista de unidades de almacenamiento
compatibles con la proxima actualizacion del dispositivo. Si Kostal AutoUpdate
esta activado, el software se instala automaticamente en el dispositivo.

Nace “Voltia Renovables”, empresa
especializada en soluciones 0&M para
el sector de las energias sostenibles

Voltia, compafiia lider en sistemas eléctricos de potencia con mas de 35 afios de
presencia en el sector del mantenimiento de Alta y Media Tension, lanza “Voltia Re-
novables™. Debido al aumento de la demanda del mercado y de muchos de sus ac-
tuales clientes, la nueva filial del grupo empresarial, formado hasta ahora por STM y
Cover, amplia sus servicios a la operacion y mantenimiento integral de instalaciones
de generacion renovable, tanto fotovoltaica, edlica, sistemas de almacenamiento
(Bess) y minihidraulica.

Enfocada en la innovacion y la responsabilidad medioambiental, la compafiia nace
con la vocacion de ser pionera en la transformacion energética global. «Queremos
ser referentes en el impulso de un futuro sostenible y convertiros en un socio
confiable en la transicion hacia un mundo mas verde con energia 1000 limpia y
renovabley, destaca Javier Sanchez Garcia, director gerente de Voltia Renovables.
Javier Sanchez remarca el compromiso inquebrantable de la nueva compaiiia con el
medio ambiente y la eficiencia de los servicios de operacion y mantenimiento de las
instalaciones de energias renovables. «kEstamos trabajando en establecer nuevos
estandares de calidad», remarca Sanchez. «Nuestros esfuerzos se orientan en
alcanzar la excelencia operativa a través de sistemas disefiados para maximizar la
produccion y vida Ttil de los activos de nuestros clientes, y minimizar los tiempos de
inactividady, explica el directivo.

Voltia Renovables ha desarrollado una gama completa de servicios de operacion

y mantenimiento de alta calidad adaptada a las necesidades especificas de cada
cliente. Estas soluciones aseguran el rendimiento dptimo y la longevidad de los
activos durante todo su ciclo de vida, desde la supervision de montaje hasta el
mantenimiento predictivo y los grandes correctivos, para

garantizar que las inversiones en energias renovables sean seguras Y rentables.

voltia

Renovables
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Huasun: el médulo HJT Himalaya 612-132
roza los 670 Wp de potencia

El mbdulo fotovoltaico Himalaya G12-132 de Hua-
sun, caracterizado por tecnologia de heterounion,
ha alcanzado una potencia de sdlida de 768,938
Wp y una eficiencia de conversion del 24,75%.
Este logro impulsa la investigacion en la tecnologia
HJT y demuestra el compromiso de Huasun, que
cuenta con mas de 7 GW de modulos HIT envia-
dos a todo el mundo, en términos de innovacion
tecnologica. Huasun ha mejorado el moadulo HIT
Himalaya G12-132 en los Gitimos 11 meses, incre- +
mentando su potencia de 750,544 Wp a 768,938
Wp, mientras que su eficiencia ha pasado del
24,16% al 24,75%0. «En este segmento de merca-
do pionero y sin precedentes, estamos guiados
por nuestro compromiso de continuar impulsando
la innovaciony, comentd el director gjecutivo de
Huasun, Xu Xiaohua.

Ingenium establece una asociacion con
la empresa espanola Endurance para operar
en el mercado italiano

El grupo Ingenium, especidlista en energia
renovable, ha firmado un acuerdo de aso-
ciacion con Endurance Motive, dedicada a
los sistemas de almacenamiento de energia
(BESS: Battery Energy Storage Systems).
Este acuerdo estratégico se centrord ex-
clusivamente en el desarrollo del mercado
italiano. La colaboracion tiene como objetivo
integrar sistemas avanzados de dma-
cenamiento, disefiados y producidos por
Endurance, en proyectos de generacion de
energia destinados al sector comerciadl e in-
dustrial. Estas soluciones permiten optimizar
los costos de consumo eléctrico, proporcionando beneficios directos alos clientes.
Davide La Piano, COO de Ingenium, comenta que esta colaboracion «responde a una
necesidad urgente: dmacenar el exceso de energia durante las horas de adlta demanda
y utilizarlo cuando la produccion es insuficiente, garantizando un suministro continuo y
confiable. Adema@s, dado que ambas empresas son de origen europeo, tanto la comuni-
cacion como la logistica se ven facilitadas. Esta dlianza representa un avance significati-
vo en el sector de las renovables, posicion@ndonos como actores clave en la aceleracion
de la transicion energética y la descarbonizacion de la produccion de energiar. Por su
parte, Ander Muelas, presidente de Endurance Motive, destaca que la empresa esta muy
satisfecha «con la dlianza establecida con el grupo Ingenium, un socio estratégico con

el que compartimos la vision de la enorme necesidad del dmacenamiento para poder
integrar las energias renovables en los sistemas eléctricos. El mercado italiono es uno de
los que generard la mayor demanda de instalaciones de adlmacenamiento en Europan.

end_l__,lra_nce
NGENIUM

POWER SOLUTIONS

Agrivoltaics Industry Forum: del 5 al 6 de
noviembre en Madrid un enfoque integrato
tra agricultura, energia solar y regulacion

- 7. Del 5 al 6 de no-

; viembre de 2024

y se lleva a cabo

en Madrid el Agri-
Voltaics Industry
Forum Europe, un
evento centrado
en la sinergia entre
agricultura, indus-
tria fotovoltaica y
regulacion. El foro
aborda como estos
tres sectores cola-
boran para optimi-
zar el uso del suelo,
reducir el impacto
ambiental y garantizar un retorno economico. La sesion inaugural cuenta con la
participacion de ponentes de organizaciones relevantes en sus respectivos cam-
pos: Martin Behar (Unef), Patrick Pagani (Copa CoGeCa) y Benjamin Subei (Boston
Consulting Group). La seleccion de los ponentes esta guiada por el objetivo de
representar las principales perspectivas involucradas en el sector AgriVoltaico:
asociaciones de productores, consultoria estratégica y entidades comprometidas
con la promocion de energias renovables. El programa del evento incluye sesiones
sobre regulacion, innovacion tecnolodgica y oportunidades de inversion. También
se realizan visitas a dos vifiedos con el fin de mostrar aplicaciones practicas de
los sistemas AgriVoltaicos.
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GoodWe lanza “GoodWe Designer” y
“Sems+ App”: software gratuitos para
la gestion de instalaciones fotovoltaicas

GoodWe ha anunciado el lanzamiento de dos nuevos software gratuitos para la plani-
ficacion y gestion de sistemas fotovoltaicos: GoodWe DESIGNER y SEMS+ App. Estas
herramientas estan disefiadas para apoyar a los instaladores y usuarios en los sectores
residencial, comercial e industrial en la optimizacion de sus instalaciones solares.
GoodWe DESIGNER es una plataforma en linea que permite simular diferentes confi-
guraciones de sistemas fotovoltaicos, calcular sus rendimientos energéticos y evaluar
su viabilidad econdmica, simplificando el proceso de disefio y mejorando la eficiencia
general de las instalaciones. SEMS+ App ofrece un sistema de monitoreo y gestion del
rendimiento de las instalaciones fotovoltaicas, con funciones de control remoto, notifi-
caciones en caso de fallos y actualizaciones de firmware. La aplicacion también incluye
medidas avanzadas de seguridad para la proteccion de datos.

Estos nuevos software, ofrecidos sin costo adicional para los usuarios, estan orientados
a mejorar la gestion y el rendimiento de los sistemas solares.

Eurener lanza los nuevos modulos
fotovoltaicos Ultra Premium y Nexa
para fachadas

Eurener ha lanzado la nueva gama
de mbaulos fotovoltaicos Ultra Pre-
mium y Nexa que pueden ser utiliza-
dos para gplicaciones en fachadas
y en vertical. Los panéeles de la
gama Ultra Premium de Eurener, con
potencias de 400 Wp y 440 Wp,
estan especificamente disefiados
paralas fachadas de los edificios.
Equipados con celdas de tipo N, (i -

estos paneles ofrecen un rendimiento superior incluso en condiciones de baja radiacion.
Los paneles Eurener Ultra Premium y Nexa se sittian en la gama alta del mercado y tam-
bién ofrecen una estética que se fusiona perfectamente con la arquitectura moderna. Los
modulos se distinguen por su disefio negro brillante, lo que los convierte en una opcion
adecuada para fachadas solares en proyectos que buscan combinar tecnologia avan-
zada con un atractivo visual cuidadoso.

Ademds, la serie Ultra Premium ofrece una garantia de producto de 20 afios y una
garantia de rendimiento de 30 afos, brindando seguridad a largo plazo tanto para los
inversores como para los propietarios de edificios. La tecnologia de doble vidrio afiade
durabilidad y resistencia, esencidles para las instalaciones de fachadas expuestas a
condiciones meteorologicas adversas.

Tongwei Solar abre una nueva oficina
en Francfort y redisefa su sitio web

Tongwei Solar ha inaugurado oficialmente una nueva oficina en Francfort, Alemania, con
el objetivo de gestionar de manera mas eficaz las operaciones europeas  fortalecer las
relaciones con los socios locales. Esta nueva sede tiene como propdsito funcionar como
un centro neuralgico para las actividades de la empresa en el continente, permitiendo
una mejor supervision y coordinacion de las iniciativas en Europa. Paralelamente, Ton-
gwei ha redisefiado su sitio web, en.tongwei.cn, presentando una plataforma moderna
destinada a exhibir la amplia gama de productos fotovoltaicos de la empresa. El sitio
también ofrece noticias corporativas y detalles sobre las contribuciones de Tongwei a

la industria solar. Con una navegacion mejorada y
contenido actualizado, los visitantes pueden acce-

AIE: para 2030 el 17% de la electricidad
global sera generada por energia solar
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la COP28 de triplicar la capacidad de fuentes renovables para 2030. Ademas, en el
escenario politico actuadl, para 2035 la energia fotovoltaica superard la produccion
apartir de carbdn y gas, convirtiendose en la principal fuente de electricidad y
representando el 25% de la produccion energética global. Estas son algunas de
las conclusiones de la Titima edicion del World Energy Outlook elaborada por la

AIE, que también subraya que en 2023 las nuevas instalaciones de copacidad
solar aumentaron en mas del 80%o, alcanzando un nuevo récord de 425 GW. Mas
del 609 de estas nuevas instalaciones se encuentran en China. Otros 60 GW de
nueva capacidad se instalaron en Europa y mas de 30 GW en Estados Unidos. Con-
siderando el escenario politico actual, para 2035 la nueva capacidad solar deberia
crecer un 60%o. El informe también sefiala que en la Gitima década la participacion
de los combustibles fosiles en el mix energético global ha disminuido del 829 en
2013 al 809%0 en 2023. Teniendo en cuenta el escenario politico actual, la expansion
de las energias limpias deberia acelerarse en los proximos afios, y podria superar a
las fuentes fosiles, las cudles alcanzarian su punto maximo antes de 2030. El cre-
cimiento de la energia fotovoltaica y edlica contribuird a hacer de la energia limpia
la principdl fuente energética para 2035. AIE: «<En la segunda mitad de esta década,
la perspectiva de un suministro mas amplio o incluso excedente de petroleo y gas
natural nos llevaria a un mundo energético muy diferente del que hemos experimen-
tado durante la crisis energética globaly, afirmd el director gjecutivo de la AlE, Fatih
Birol. «Esto gjercerd una presion ala bgja sobre los precios, lo que podriaincentivar a
los gobiernos a aumentar las inversiones hacia la energia limpia y eliminar los sub-
sidios alos combustibles fosiles». Para que la energia limpia continlie creciendo a
un ritmo sostenido, se requieren mayores inversiones, especialmente en los nuevos
sistemas energéticos, redes eléctricas y amacenamiento. Ademds, con base en

las politicas actudles, se espera que las emisiones globales de didxido de carbono
aumenten en 2,4 ©C para finales de siglo, un valor muy por encima del objetivo de
limitar el calentamiento global a1,50C establecido en el Acuerdo de Paris.
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De SolarEdge Technologies, dos
iniciativas para garantizar la sequridad
en sus productos

SolarEdge Technologies, lider
global en tecnologia de energia
A" inteligente, ha emprendido
. recientemente dos importantes
iniciativas para garantizar la
seguridad de sus productos y
la proteccion de sus clientes.
La primera se refiere a la cer-
tificacion anticipada de sus
inversores fotovoltaicos segiin
los requisitos del Articulo 3.3
de la Nueva Directiva Europea
sobre Equipos de Radio (RED),
que entrara en vigor en agosto de 2025. Esta normativa establece requisitos
de ciberseguridad para los productos loT vendidos en Europa, exigiendo que
los sistemas fotovoltaicos con conectividad inalambrica cumplan con una
serie de estrictos estandares de proteccion. SolarEdge se ha comprometido
a mantener un alto nivel de seguridad, contribuyendo asi a una mayor con-
fianza en la tecnologia solar por parte de propietarios de viviendas, empresas
y operadores de red. Paralelamente, SolarEdge ha anunciado su adhesion a
Cepreven, una de las principales asociaciones espafiolas para la prevencion
y proteccion de riesgos. Este acuerdo permitira a la empresa colaborar con
expertos del sector de la seguridad, incluidas compaiiias aseguradoras y
servicios de extincion de incendios, para desarrollar protocolos y mejores
practicas en el disefio, instalacion y mantenimiento de sistemas solares. Entre
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las tecnologias de seguridad ofrecidas por SolarEdge se encuentran SolarEdge
SenseConnect, que previene la formacion de arcos eléctricos, y SafeDC, que
reduce la tension de corriente continua a niveles seguros.

Christian Carraro, General Manager Europa de SolarEdge, ha declarado: «Al
unirnos a Cepreven, demostramos nuestra dedicacion a garantizar los mas
altos estandares de seguridad en la tecnologia solar. Con el rapido crecimiento
de la adopcion de sistemas solares, es fundamental tener regulaciones de
ciberseguridad rigurosas para proteger la energia del futuro».

Con estas iniciativas, SolarEdge no solo esta elevando los estandares de se-
guridad en el sector solar, sino que también esta contribuyendo a una mayor
sostenibilidad y confianza en la tecnologia energética renovable.

der facilmente a informacion detallada sobre las tec-
nologias solares de vanguardia de la empresa. Estas
dos iniciativas representan un paso significativo en
.' L ﬂ! la expansion interne_woional de Tongwei Solar, ;ubra—
Ly ; yando su compromiso de proporcionar soluciones
' de energia limpia en Europa y de fortalecer su pre-
sencia en el mercado global de energia sostenible.
Con la apertura de la oficina y el lanzamiento del
nuevo sitio, Tongwei busca consolidar aln mas sus
posiciones y construir relaciones mas solidas con
clientes y socios en el sector.
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Estructura ideal para paneles fotovoltaicos sobre techos planos.

SUN BALLAST

¢SABIAS QUE LOS SISTEMAS FOTOVOLTAICOS CON

ESTRUCTURAS RETICULARES
SON MUCHO MAS FUERTES?

La gama Sun Ballast incluye humerosos sistemas reticulares: la conexion de todas
las estructuras en un solo reticulo distribuye los pesos uniformemente por el tejado

y hace que el sistema fotovoltaico sea mucho mas resistente al viento.

BAJA CARGA, ALTA RESISTENCIA SOLIDO, SEGURO, ASEQUIBLE
Grens

CONNECT INDUSTRIAL-XL

SUN S
BALLAST

Made to last

Patented systems

DESCUBRE
LOS SISTEMAS
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Eiffage Energia Sistemas llevara a cabo
siete plantas solares en Albacete con una

[ ]
capacidad total de 540 kWp
—_" /\k\ La Sociedad Mercantil
Estatal de Infraes-
¢ “r‘ tructuras Agrarias,

; Seiasa (Ministerio de
Hacienda y Funcion
PUblica) ha adjudicado

- F A a Eiffage Energia
Al é] FEIFFAGFE \ Sistemas el proyecto
Stk ENERGIA SISTEMAS | e de implementaoif)n de
e LIS =S 1 -
energias renovables y
mejora de los equipos de bombeos asociados para la Comunidad de Regantes Principe
de Espafia (Albacete), por mas de 10 millones de euros. Una obra que esta prevista que
finalice a finales de 2025. Cabe destacar que la comunidad de regantes Principe de
Espafia cuenta con unos 500 agricultores comuneros que cultivan mas de 3.000 hecta-
reas. Las obras, que tienen un plazo de ejecucion de 18 meses, consisten en la instalacion
de energia solar fotovoltaica, en la modalidad autoconsumo sin vertido. Supondran evitar
anualmente 1.972 Toneladas de co?2 a la atmdsfera. La finalidad de la obra es sustituir par-
te del consumo eléctrico actual por energia renovable. Las obras tendran lugar dentro del
término municipal de Albacete (Aguas Nuevas). Seiasa estima la produccion de energia
total de estas plantas en 26,7 GWh/afio.

Nl

La instalacion se divide en 7 plantas:

- La Planta Fotovoltaica Embalse Vereda de 2,4 MW esta compuesta de 4.520 modulos
fotovoltaicos monocristalinos de 540 W y 18 inversores multi-string de 110 kVA, en un area
de 11.676 m2. Se estima la produccion de energia en unos 4,9 GWh/afio.

- La Planta Fotovoltaica Manzano, de 1 MW, cuenta con 2.000 paneles solares monocrista-
linos de 540 W y 8 inversores multi-string de 110 kVA de potencia maxima de salida, en un
area de 5.167 m2. Se estima la produccion de energia en unos 2,15 GWh/afio.

- La Planta Solar Fotovoltaica Embalse, El Pasico, consta de 5.160 mddulos fotovoltaicos
monocristalinos de 540 W y 20 inversores multi-string de 110 kVA, en un area de 13.330
m2. Se estima la produccion de energia en unos 5,5 GWh/afio.

- La Planta Fotovoltaica Salobral de 1,5 MW esta compuesta por 4.080 mddulos fotovoltai-
cos monocristalinos de 540 W Y 16 inversores multi-string de 110 kVA, en un area de 7.233
m2. Se estima la produccion de energia en unos 3 GWh/afio.

- La Planta Fotovoltaica Salobral, Pozo Cortés de 691 kW, cuenta con 1.280 paneles solares
monocristalinos de 540 W y 5 inversores multi-string de 110 kVA, en un area de 3.307 m2.
Se estima la produccion de energia en unos 1.367 MWh/afio.

- La Planta Solar Fotovoltaica Casa Combro de 140 kW, consta de 260 paneles solares
monocristalinos de 540 W, compuesta por 13 cadenas en series de 20, Y un inversor
multi-string de 110 kVA, en un area de 672 m2. Se estima la produccion de energia en unos
276 MWh/arfio.

- La Planta Solar Fotovoltaica Fuente, El Charco de 2,3 MW, esta compuesta por 4.280 pa-
neles solares monocristalinos de 540 W y 17 inversores multi-string de 110 kVA, en un area
de 11.056 m2. Se estima la produccion de energia en unos 4,6 GWh/afio.

- La Planta Solar Fotovoltaica Pozo de los Pinos de 1,9 MW cuenta con 3.600 mddulos
fotovoltaicos monocristalinos de 540 W y de 14 inversores multi-string de 110 kVA, en un
area de 9,300 m2. Se estima la produccion de energia en unos 3,8 GWh/afio.

En total, se instalaran 23.900 mddulos fotovoltaicos de 540 Wp sobre seguidores solares
de 1 eje horizontal N-S. Tras la instalacion de las plantas solares fotovoltaicas, se producira
un ahorro considerable de energia elEctrica. Para mejorar la eficiencia energética de los
equipos, tambien forma parte de los trabajos la sustitucion de dos grupos motobomba
dentro de la zona Pasico y Madriguera. El proyecto sera subvencionado en un 80070 con
fondos de la UE asociados al Plan de Recuperacion, Transformacion y Resiliencia.

Solis: pronto disponible también en Espana la funcion
de carga/descarga inteligente de las baterias

También estard dispo-

nible para el mercado
W espafiol la funciona-
The all new smart charge/discharge feature in SolisCloud //dad de Carga y deS—
o et clasodyous bl nwetar. carga inteligente con

inversores hibridos

de Solis. La empresa
esta buscando adl
socio adecuado para
proporcionar este ser-
vicio a través de la Interfaz de Programacion de Aplicaciones (API), es decir, un conjunto
de definiciones y protocolos para la creacion e integracion de software gplicativos. En
concreto, a través del software de monitoreo SolisCloud, la empresa utiliza los datos de las
plataformas de compraventa de electricidad de terceros, como Nordpool, para predecir los
precios del dia anterior y proporcionar tarifas horarias precisas para diferentes regiones

Y paises. Dependiendo del modelo de inversor, los clientes pueden configurar hasta 12
periodos de tiempo parala carga y descarga. El objetivo es cargar las baterias cuando

los precios sean mas bgjos y, por €l contrario, utilizarlas cuando los precios sean mas
dltos. Esta funcionadlidad reduce los costes totales de electricidad y maximiza los ahorros,
incluso sin un sistema fotovoltaico. Actuadmente, esta funcionadlidad esta disponible en

14 padises europeos, incluidos Reino Unido, Noruega, Suecia, Finlondio, Polonia, Estonia,
Letonia, Dinamarca, Francia, Lituanio, Austria, Bélgica, Alemania, Luxemburgo, Paises Bgjos.
«Estamos entusiasmados de ampliar las integraciones de nuestros socios con los prin-
cipales proveedores de servicios e integradores de software en toda Europay, comento
Travis Synder, gerente de producto de Solis.
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Krannich Solar Espana lanza las
Yellow Weeks: un mes de descuentos
en productos fotovoltaicos

Krannich Solar Espafia anuncia un
evento especidl para los profesionales
del sector fotovoltaico y paralos con-
sumidores interesados en la energia
limpia: las “Yellow Weeks”. Del 4 de
noviembre dl 1 de diciembre de 2024, la
empresa ofrecerd descuentos exclusi-
VoS en una amplia gama de componen-
tes fotovoltaicos en su tienda en linea.
Cada semana, los productos en promocion cambiardn, brindando a los clientes nuevas
oportunidades de ahorro en una seleccion de paneles solares de ditima generacion, bo-
terias de dlto rendimiento, inversores eficientes y estructuras duraderas. Las ofertas es-
tan disefiadas para adgptarse a distintas necesidades, abarcando desde instalaciones
residenciales hasta industriales. La iniciativa “Yellow Weeks" de Krannich Solar busca
promover la sostenibilidad y hacer accesibles productos de dlta calidad para quienes
desean invertir en energia renovable. «Con las Yellow Weeks, queremos acercar la
tecnologia solar a mas personas y empresas, haciendo que la energia renovable sea
ma@s accesible y asequible» ofirmd Marta Garcia, responsable de Marketing de Krannich
Solar Espafia. Una oportunidad, por lo tanto, para todos aquellos interesados en una
transicion energética mas responsable. Para conocer las ofertas semandles, se podrd
consultar la pagina web de la empresa y descubrir cada semana nuevos descuentos
en componentes esencidles para instalaciones fotovoltaicas de dlta calidad.

EDP: en Valladolid, la primera planta
fotovoltaica realizada en parte
con tecnologias de automatizacion

AT .“ / f

EDP probara la tecnolo-
gia de automatizacion
Hyperflex a gran escala
para la construccion de
su primer parque foto-
voltaico en condiciones
reales de instalacion en
Pefiaflor (Valladolid). El
proyecto, denominado
“AutoPV™", preve la instalacion de 3 MW de un total de 122 MW de capacidad del
parque, con el uso de una solucion robotizada. El sistema propuesto por Comau
(empresa de automatizacion y robotica para maquinaria industrial) apoya la
colaboracion entre humanos y maquinas, utilizando robots para las tareas mas
pesadas, como el movimiento de estructuras y paneles solares, mientras que
los operarios encargados del montaje se dedican a tareas de alto valor afiadido
que requieren una mayor especializacion, logrando un equilibrio eficaz entre la
tecnologia y la competencia humana. La construccion de una parte del parque
solar se realizara utilizando una fabrica movil lamada Hyperflex, que incluye
una estacion de ensamblaje automatico donde se preensambla la estructura
fotovoltaica. El transporte y la colocacion de la estructura en su ubicacion final
en el suelo se realizan mediante un rover. Ademas de mejorar la eficiencia, la
automatizacion contribuye directamente a una mayor seguridad en el lugar de
trabajo. Este proceso abre el camino a una mejora continua, ya que la tecnologia
automatizada permite identificar e implementar optimizaciones en proyectos
futuros, garantizando avances constantes y mayor rapidez en la construccion
de parques solares, facilitando asi la aceleracion de la transicion energética.
Gracias a la experiencia adquirida en importantes proyectos solares desarro-
llados a nivel mundial, una mayor atencion a la tecnologia y la incorporacion

de profesionales cualificados, el area de innovacion de EDP ha identificado en
la automatizacion una oportunidad para optimizar algunas operaciones en la
construccion de un parque fotovoltaico. En 2022, EDP comenzo un estudio ex-
haustivo de soluciones tecnologicas de automatizacion y, tras varias fases de
analisis, inicio la implementacion del proyecto en julio de este afio.

«EDP esta a la vanguardia de la tendencia global de automatizacion en el sector
de las energias renovables. Al invertir en una solucion innovadora como esta, con-
tribuimos a hacer la construccion de parques solares mas rapida, eficiente, segu-
ra y sostenible. Creemos que la tecnologia y la innovacion son un aliado decisivo
para acelerar la transicion energética, por lo que se trata de un eje estratégico de
inversion y crecimiento para EDP a nivel global», afirma Antonio Coutinho, CEO

de EDP Innovation. Al invertir en el proceso de automatizacion, EDP tiene como
objetivo alcanzar una mayor eficiencia en la construccion de parques solares,
acelerando significativamente la entrega de proyectos, con la expectativa de
reducir el tiempo de ensamblaje de los paneles solares hasta en un 50%o.

«El proyecto piloto en Pefiaflor es solo el primer paso en la introduccion de solucio-
nes de automatizacion en el solido plan de negocio solar de EDP. El objetivo de EDP
es transformar este proceso en un modelo global e integrado que genere ventajas
competitivas para todas las operaciones de la empresa y mejore nuestro capital
humano para actividades de mayor cualificacion», concluye Antonio Coutinho.

«La colaboracion con EDP confirma la importancia y el valor afiadido de la
automatizacion en el sector de las energias renovables y, en este caso, en la
instalacion de parques fotovoltaicos. La eleccion de nuestra solucion es un
reconocimiento a nuestro compromiso constante en el desarrollo de sistemas
innovadores y flexibles para satisfacer los diversos requisitos del mercado», ha
afirmado Pietro Gorlier, CEO de Comau.
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CON MAS DE 32 GW DE SISTEMAS INSTALADOS Y PRESENCIA EN MAS DE 130 PAISES, K2 SYSTEMS SE
POSICIONA COMO UN REFERENTE GLOBAL EN ESTRUCTURAS DE MONTAJE PARA INSTALACIONES
FOTOVOLTAICAS. FUNDADA EN 2004 EN ALEMANIA, LA COMPANIA HA ESTABLECIDO UN FUERTE
COMPROMISO CON LA SOSTENIBILIDAD Y LA INNOVACION. SU RECIENTE APERTURA EN VALENCIA
MARCA UN HITO SIGNIFICATIVO, REFORZANDO SU PRESENCIA EN UN MERCADO ESPANOL QUE
DEMANDA SOLUCIONES ENERGETICAS LIMPIAS Y EFICIENTES. HABLAMOS CON MIGUEL GIMENEZ
CASTILLO, COUNTRY MANAGER DE K2 SYSTEMS EN ESPANA, QUIEN COMPARTE LA VISION DE

LA EMPRESA PARA CONSOLIDAR SU LIDERAZGO Y RESPONDER A LOS DESAFIOS DEL SECTOR

FOTOVOLTAICO EN EL PAIS

RAFFAELE CASTAGNA

on mas de 32 GW de sistemas instala-

dos en todo el mundo y presencia en

mas de 130 paises, K2 Systems es un

auténtico protagonista en el sector de
las estructuras de montaje para instalaciones foto-
voltaicas. Fundada en 2004 en Alemania, cerca de
Stuttgart, la empresa ha sabido ganarse una posi-
cion de liderazgo gracias a soluciones innovadoras,
productos de alta calidad y un compromiso cons-
tante con la sostenibilidad. Con 12 sedes distribui-
das en cinco continentes, mas de 420 empleados
y una red de mas de 120 socios comerciales a nivel
global, K2 Systems sigue expandiendo su presen-
cia internacional y apoyando el crecimiento del
sector fotovoltaico de manera eficiente.

Pero el crecimiento de K2 Systems no se limita a
los nUmeros globales. Cada mercado en el que la
empresa opera recibe una atencion especifica y
un enfoque personalizado. En Espafia, K2 Systems
esta presente desde 2019 y ya ha dejado una hue-
lla significativa. En 2023, la empresa dio un paso
decisivo con la apertura de una nueva sede en Va-
lencia. Esta oficina representa mucho mas que un
simple punto operativo: es el nGcleo desde el cual
un equipo dedicado de técnicos y comerciales
trabaja diariamente para proporcionar soluciones
personalizadas y responder a las necesidades
especificas del mercado espafiol.

La decision de abrir una oficina en Espafia no fue
casual. La creciente demanda de energias reno-



vables y el impulso gubernamental hacia fuentes
limpias hacen que este mercado sea una prioridad
para K2 Systems. Esta nueva sede permite a la
empresa estar mas cerca de sus clientes, ofre-
ciendo un soporte local y oportuno, ademas de la
capacidad de responder de manera flexible a las
particularidades de un mercado que evoluciona
rapidamente.

Para comprender mejor el enfoque de la empresa
y los desafios futuros en Esparia, hablamos con
Miguel Giménez Castillo, country manager de K2
Systems, quien nos explicd como K2 tiene la inten-
cidn de consolidar aln mas su presencia en esta
area estratégica.

éCuales son sus objetivos comerciales para los
proximos afios en el mercado espaiiol?

«El mercado espafiol es muy importante para no-
sotros y en los proximos afios queremos reforzar
cada vez mas nuestra presencia, tanto a través
del canal de distribucion, que es primario para
nosotros, como con el apoyo directo a todos nues-
tros clientes. El desarrollo de nuestros productos
también tiene en cuenta las necesidades de este
mercado. Por ejemplo, desde hace aproximada-
mente un afio disponemos de una estructura para
las instalaciones en suelo, que en Espafia repre-
sentan alrededor del 70070 de la potencia instalada
anualmente, y pronto tendremos una solucion
para el montaje de mddulos en tejados de teja con
varilla roscada. Esta nueva solucion tambien se in-
cluira en nuestro software gratuito de planificacion
K2 Base, lo que hara posible la verificacion estatica
de la estructuran.

éCuales son los principales desafios que en-
frenta este mercado de sistemas de soporte y
montaje para instalaciones fotovoltaicas?

«En mi opinidn son la calidad, Yy la fiabilidad de que
lo que se instale cumpla con las normativas, no es
una cosa menor una buena fijacion de la planta
solar, puede traer muchos problemas futuros si
NOo se pone atencion a esto. Precisamente por
este motivo, en los Ultimos afos hemos invertido
mucho en el desarrollo de software para la veri-
ficacion estatica de la estructura de montaje. K2
Base esta disponible online, es gratuito y tambien
esta disponible en espafiol. Nuestra intencion es
facilitar al maximo el disefio de instalaciones y el
cumplimiento de la normativan.

¢Que tendencias emergentes esta observando
en el sector de los sistemas de montaje en Es-
paiia, tanto a nivel residencial como comercial?
«Algo que ocurre en todos los mercados es la ten-
dencia a la maxima simplificacion de los sistemas,
para facilitar la labor de los instaladores. Los plazos
de instalacion son cruciales; cuanto menos tiempo
se tarde en instalar un sistema, mas sistemas se
podran instalar. Adem3as, las cuestiones de calidad
y certificacion también son cada vez mas impor-
tantes, sobre todo para las plantas comerciales e
industriales, donde las inversiones son considera-
bles, y la seguridad y longevidad de la estructura
son fundamentalesy.

éCuales son sus estrategias para comunicar la
calidad de sus productos y darles visibilidad?
«Por una parte, nos valemos de nuestros colabora-
dores, como los distribuidores, para hacer campa-
fas de marketing y formaciones con instaladores.
Por nuestra parte también hacemos webinars
para mostrar tanto opciones de montaje como
nuestro soporte digital de calculo».

éCual es el papel de las tecnologias innova-
doras, como la inteligencia artificial o la au-
tomatizacion, en la mejora de los procesos de
instalacion de sistemas de montaje?

«Aparte de nuestras soluciones de montaje, todo
el soporte digital que hemos desarrollado es de un
nivel excelente. Nuestra gran bandera es K2 Base,
herramienta para el calculo de la estatica del siste-
ma; este programa utiliza la inteligencia artificial en
cosas como el reconocimiento de obstaculos en
una cubierta.

También ponemos a disposicion de los clientes
herramientas digitales adicionales para apoyar la
planificacion e instalacion de nuestras instalacio-
nes. Por ejemplo, a través de nuestra DocuApp,
es posible digitalizar las fases de inspeccion e
instalacion de la planta, disponiendo de toda la
documentacion en un smartphone. En nuestra pla-
taforma MyK?2 se pueden encontrar muchas otras
herramientas de apoyo, como nuestra plataforma
de formacion en linea, Ttil tanto para instaladores
como para disefiadoresy.

éCuales son sus estrategias comerciales y de
distribucion?

«Durante muchos afios contamos con el apoyo
de socios locales para la distribucion de nuestros
productos, tanto para sistemas residenciales
como Ca&ll. Para nosotros es fundamental contar
con socios de confianza que también sepan trans-
mitir el valor y la calidad de K2 Systems. El equipo
espafiol de K2 también esta disponible para todas
las solicitudes de soporte técnico y de disefio,
formacion y webinars, para estar lo mas cerca
posible de nuestros clientesy.

éComo y con quién empresa distribuye sus
productos?

«Nuestra forma de venta es a través de distribui-
dores especializados en material fotovoltaico, en
nuestra pagina web se pueden encontrar los dis-
ponibles para cada pais. Por otro lado vendemos
directamente a EPC's y grandes instaladores que
no pasan por la distribucion debido al gran volu-
men que manejany.

éCon cuantos instaladores trabajais?

«Es dificil tener un nGUmero exacto, ya que al tener

a los distribuidores en medio de la cadena perde-

mos muchos datos, pero podemos ver la cantidad
de usuarios que tenemos registrados en K2 Base,
y puedo decir que son bastantes milesy.

éCuales son los factores clave que diferencian
vuestros productos de soporte y montaje de los
de los competidores en el mercado espaiiol?
«Calidad maxima sin contemplaciones, usamos la
mejor aleacion de aluminio del mercado, y aparte
del disefio de las piezas, el soporte de calculo y
digital es incomparable».

é¢Como estais abordando la creciente demanda
de soluciones sostenibles y reciclables en los
sistemas de soporte para energia solar?
«Practicamente todo el aluminio que utilizamos en
la fabricacion de las piezas es reciclado. También
tenemos muy en cuenta la huella de carbono de la
empresa, con unas cifras por debajo de la media
mundial y europea, esto lo conseguimos con la fa-
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ALGO MAS SOBRE /

K2 SYSTEMS

12 sedes en todo el mundo
¢ 5 continentes

120 partners comerciales en
todo el mundo

* +420 empleados

* +130 son los paises con
instalaciones K2 Systems

* +32 GW de capacidad total de
sistemas K2 instalados en el
mundo

* 10 M es el numero de perfiles
vendidos

e +200 MW es el total de
productos que parten del
almacén cada semana

* 393.544 proyectos en todo el
mundo

* 110 GW generados diariamente
por los sistemas K2, es decir,
lo que equivale a 11 centrales
eléctricas de carbdn

El 75% de los productos K2 se
fabrica con aluminio reciclado

El 85% de los productos K2 se
fabrica en la UE

bricacion casi total de todos nuestros componen-
tes en Europa (por supuesto que ahi incluimos a
Espafia y Portugal), asi reducimos emisiones en el
transporte a la vez que aportamos riqueza local.
Por mencionar algunas cifras: el 75%o de nuestros
productos se fabrica con aluminio reciclado, que
requiere solo el 590 de la energia necesaria para
extraer y procesar el aluminio primario, y el 85070
de nuestros articulos se fabrica en Europa. Nues-
tra produccion de CO2 es inferior a un tercio de la
media internacional».

éCuales son las principales preocupaciones de
los clientes espaiioles en términos de costes,
tiempos de instalacion y durabilidad de sus
sistemas de montaje para instalaciones foto-
voltaicas?

«Esta claro que la calidad y durabilidad de los
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componentes son variables importantes, pero
estamos en un mercado en el que el factor coste
tiene mucho peso. De todos modos, observamos
un interés creciente por las cuestiones de calidad,
certificacion y sostenibilidad de los productos,
sobre todo en las plantas de tamafio comercial e
industrial».

éQue tipo de asistencia proporcionais a vues-
tros clientes?

«Nuestro departamento técnico se encarga de
realizar los calculos de los proyectos, y en los ca-
sos mas peculiares solemos hacer visitas a obra,
el instalador se siente mas tranquilo si nos tiene in
situ en el momento de que puedan surgir dudasy.

¢En qué manera las normativas locales y las
politicas gubernamentales afectan a su estra-
tegia operativa en el mercado espaiiol?
«Todos los calculos de las instalaciones se hacen
atendiendo tanto a la normativa europea como a
las especificas de cada pais».

¢Que colaboraciones locales han sido crucia-
les para el exito de su operacion en Espaiia?
«En primer lugar, la presencia de una oficina y

un equipo locales nos ha permitido estar mas
presentes Y ser mas eficaces en este mercado.
Ademas, las relaciones establecidas con nuestros
distribuidores han sido estratégicas para nuestro
crecimiento. A partir de este afio, tambien hemos
invertido mucho en marketing local, con una per-
sona dedicada que habla espafiol y portugugs, y
tenemos previsto aumentar todas estas activida-
des a partir del afio que vienen.

¢En qué medida influyen el contexto climatico
y geografico de Espaiia en la eleccion y disefio
de los sistemas de montaje para instalaciones
fotovoltaicas?

«Tenemos una geografia muy montafiosa, esto
unido a la notable carga de viento hace que
tengamos que tener mucho cuidado a la hora

de calcular los montajes. Por eso es crucial que
transmitamos la importancia de una correcta veri-
ficacion estatica de la estructura de montaje».

é¢Como estais abordando el tema del mante-
nimiento y la durabilidad de los sistemas de
soporte y montaje en areas con condiciones
meteorologicas extremas, como vientos fuer-
tes o alta irradiacion solar?

Nuestro material es de primera calidad, el tipo de
aleacion que usamos es 6063 T66, esta indicada
incluso para aplicaciones navales sin necesidad
de anodizar, por lo que no tenemos ningln proble-
ma en qug lugar vayamos a colocar nuestra planta
solar. Adem3as, K2 ofrece una garantia de 12 afios
en todos los productos, con posibilidad de amplia-
cidn a 20 afios mediante la aplicacion del sensor
K2 Buddy. Este sensor monitoriza las cargas de
nieve en los mddulos y es capaz de sefialar con
antelacion suficiente la necesidad de intervencion
técnica.

El equipo espafiol de K2 Systems:

Pablo Cardells Area Sales Manager Espafia y Portugd,

Giulia Anastasio Responsable de Marketing para Espafia, Italia y Portugal
Miguel Giménez Castillo Country Manager Espafia y Portugadi,

Claudia VVannoni Head of Sadles para el Sur de Europa y Suiza,

Jorge Garcia Technical Sales Espafia y Portugdl.

ALGO MAS SOBRE /

MIGUEL GIMENEZ CASTILLO

¢Edad?
K46,

SFamilia?
«Pareja, familia y amigos».

cTiempo dedicado al trabajo?
«De lunes a viernes, el fin de semana
es mio>.

ZY qué hace en su tiempo libre?
«La mdusica lo ocupa casi todo, tengo
estudios reglados y toco el bajo
eléctrico en varias bandas de musica.

SAuto?
«Volkswagen Passat Variant».

SHobby?

«Tocar el bajo, guitarra, piano..
conciertos (tanto los mios como los
que voy de asistente), oir musica,
montaria, playa, no hacer nada. La
ciencia en general, mis estudios en la
universidad fueron de quimica por lo
que todo lo cientifico me apasiona».

élLibro favorito?

«Es dificil decir solo uno, en mi
juventud El Serior de los Anillos, mucho
antes de que salieran las peliculas.
Ultimamente podria ser 1984, Ensayo
sobre la ceguera.. también libros de
divulgacion cientifica de Stephen
Hawking>.

éPelicula favorita?

«Interstellar me marcé mucho,
también soy muy fan del mundo Star
Wars>.

éPlato favorito?

«Como buen valenciano una
paella bien hecha a lefia no tiene
comparacion. También un gran
desconocido de la gastronomia
valenciana, el arroz al horno.
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LA INDUSTRIA SOLAR FOTOVOLTAICA SE ENFRENTA
ACTUALMENTE A UN DESAFIO SIN PRECEDENTES

COMO CONSECUENCIA DE LA AFLUENCIA DE MODULOS
FOTOVOLTAICOS DE BAJO COSTE PROCEDENTES DE PAISES
ASIATICOS. DESDE DIVERSAS ENTIDADES SECTORIALES ALERTAN
DE QUE ESTO AMENAZA LA SOSTENIBILIDAD DE LA FABRICACION
DE ENERGIA SOLAR EUROPEA. LA RECIENTE PUBLICACION

DE LA LEY DE INDUSTRIA CERO EMISIONES NETAS MARCA

UN HITO IMPORTANTE EN LA UNION EUROPEA. EL ACUERDO
PROMUEVE LA FABRICACION LOCAL DE LA CADENA DE VALOR
FOTOVOLTAICA CON EL OBJETIVO DE QUE, AL MENOS, EL 40% SE
FABRIQUE EN EUROPA

BERTA MOLINA GARCIA

uropa es actualmente un importador
neto de tecnologias energgéticas de
cero emisiones netas. Estas tecno-

logias se encuentran en el centro de
importantes intereses geoestratégicos y de la
carrera tecnoldgica mundial. Los paises quieren
asegurarse de que su abastecimiento proceda
de las tecnologias de produccion de energia mas
avanzadas e impulsar la transicion limpia. Otras
regiones del mundo estan llevando a cabo gran-
des inversiones y estan adoptando medidas de
apoyo para renovar y reforzar sus capacidades
de produccion.
Espafia no solo cuenta con recursos naturales,
sino que también dispone de un ecosistema
industrial en cuanto a la cadena de valor de las
energias renovables, lo cual es un referente a ni-
vel europeo y mundial. Dispone de una capacidad
de fabricacion del 60 %Jo de la cadena de valor
solar, de acuerdo con el Ministerio para la Tran-
sicion Ecoldgica y el Reto Demografico (Miteco).
No obstante, existen ciertos componentes o ele-
mentos de esa cadena de valor en los que tanto
Espafia como Europa tienen una elevada depen-
dencia de terceros mercados. Por consiguiente,
es esencial apoyar no solo el despliegue de la
transicion energgtica, sino también de nuevas
capacidades industriales.
Por esta razodn, Espafia debe aprovechar esta
oportunidad y fortalecer la cadena de valor de los
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componentes de tecnologias renovables con el
fin de garantizar la seguridad energética, mejorar
su competitividad y descarbonizar la industria.
Todo esto, de conformidad con los principios
fundamentales de la Unidn Europea para la
transformacion digital y medioambiental, el Plan
RepowerEU y la Ley sobre la industria de cero
emisiones netas (Net-Zero Industryl Act).

La tendencia al exceso de oferta se percibe en
todo el mundo y, aunque la consiguiente bajada
de precios es un factor clave para el despliegue
de la energia solar y la transicion energética,

la resistencia de la cadena de suministro solar
europea se ve afectada negativamente. Las
desventajas estructurales, tales como los eleva-
dos precios de energia, la inversion y los costes
laborales para la fabricacion europea, conducen a
una situacion de desventaja. Desde principios de
afio, los precios de los mddulos fotovoltaicos han
caido mas de un 2500 hasta situarse por debajo
de 0,15 euros/W en el caso de los productos

de bajo coste, por debajo incluso de los niveles
anteriores a la crisis de Covid, lo que dificulta
enormemente a las empresas europeas la venta
de sus productos. Esto provoca riesgos concre-
tos de que las empresas se declaren insolventes,
ya que sus importantes existencias tendran que
devaluarse. Con ello, se pone en peligro el objetivo
de la Comision de crear una cadena de suminis-
tro solar mas resistente con 30 GW de capacidad

deslocalizada para 2030 y se revela la necesidad
de un fuerte apoyo a la fabricacion.

Aunque los fabricantes europeos se enfrentan a
retos sin precedentes, el desarrollo de la energia
solar esta aumentando significativamente. La

AIE estima que el crecimiento se potenciara

en un 7%o en 2024, afio en el que se preve “el
mayor aumento absoluto de la historia”, 310 GW.
Mientras tanto, China mantiene su posicion de
liderazgo: se espera que represente casi el 5590
de la nueva capacidad instalada, tanto en 2023
como en 2024.

La produccion fotovoltaica a nivel mundial repre-
senta el 37970 de la capacidad de generacion,
situandose como primera fuente de energia. En
este contexto, Espafia se ubica como el segundo
pais con el mayor crecimiento fotovoltaico en Eu-
ropa en 2023, segln el Informe Anual Unef 2024
Forjando la transformacion hacia la sostenibili-
dad. En el afio 2023, solo en la Unidn Europea se
instalaran unos 54 GW, segln el escenario medio
del Global Market Outlook de SolarPower Europe,
lo cual representa un incremento del 35 9o en
comparacion con el afio anterior.

CAMBIOS EN EL MERCADO
Durante los Tltimos afios, el mercado solar europeo
experimentaba un aspecto sumamente distinto.
Las interrupciones de la cadena de suministro,
como las restricciones de la Covid-19 que afecta-
ron a la accesibilidad del puerto de Shanghai, el
bloqueo del Canal de Suez y la escasez mundial
de chips informaticos, habian provocado una grave
escasez de productos, lo que afectd negativamen-
te al negocio de las empresas solares europeas.
No mucho despugs, la invasion de Ucrania por
parte de Rusia desencadend una crisis mundial de
los precios de la energia. La UE respondid apostan-
do por la energia solar como un medio de reduc-
cidon rapida, sostenible y asequible de aminorar los
precios de la energia, ayudar a independizarse del
gas ruso Y eliminar gradualmente los combusti-
bles fosiles a largo plazo. Con Repower Europe, la
Comision Europea elabord una primera estrategia
solar que reconoce el enorme potencial de la tec-
nologia solar, establece objetivos mas elevados de
750 GWdc (600 GWac) para 2030 y las acciones
necesarias para alcanzar esa meta.

No obstante, el aumento de la energia solar en
China ha dado lugar a una competencia sin pre-
cedentes para la fabricacion europea. El aumento
de la energia solar en Europa, asi como el amplio
respaldo politico a la reconstruccion de una cade-
na de valor fotovoltaica europea, ha impulsado a
varios fabricantes fotovoltaicos europeos a ampliar
sus capacidades de produccion o a los recién
llegados a invertir o buscar financiacion para crear
capacidades de fabricacion. La Comision Europea
ha creado herramientas de financiacion para apo-
yar estos esfuerzos, como el Fondo de Innovacion
de la UE, que premia a los fabricantes.

Entre otras cosas, la gran diferencia de costes se
debe a los precios de la energia. La produccion re-
quiere una gran cantidad de energia, especialmen-
te al comienzo de la cadena de suministro. El polisi-
licio y las obleas consumen mas de dos tercios del
coNsumo energético. En ambos procesos se utiliza
electricidad. Cuanto mas se progresa en la cadena
de suministro, mas energia se consume Yy, por
consiguiente, menor es la disparidad de costes.
Asimismo, los costes de trabajo y materiales son
mucho mas elevados en Europa, mientras que la
automatizacion puede aplicarse para contrarrestar
la disparidad de los costes laborales.

Las tasas de inversion tambien suelen ser mas
elevadas en Europa. La falta de apoyo politico y de
estabilidad hace que la rentabilidad de los fondos
sea muy elevada. Esto resulta mas comprensible
cuanto mas intenso en capital sea el segmento

de la cadena de suministro. Actualmente, las eco-
nomias de escala apenas son comparables a las
alcanzadas en China. “Debido a los inconvenientes
estructurales y a la falta de estabilidad para los
inversores, la renovacion de una cadena europea
de suministro de fabricacion solar no es posible
sin una politica industrial que equilibre el terreno
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de juego”, sefiala SolarPower Europe en su informe
Saving European Solar Manufacturing.

PRIORIZAR LA

FABRICACION EUROPEA
Actualmente, la industria enfrenta desafios
existenciales debido a la afluencia de mddulos
fotovoltaicos de bajo coste procedentes de Asia,
amenazando asi la sostenibilidad de la fabricacion
de energia solar europea.

El Consejo Europeo de Fabricacion de Energia Solar
(ESMC) inicid recientemente un llamamiento para
reforzar la fabricacion de energia solar en Europa,
en el que solicita a los lideres europeos que priori-
cen la fabricacion nacional de energia fotovoltaica
como parte de la agenda de la Comision Europea.
Por esta razon, hacen hincapi€ en la urgencia de
aclarar los objetivos cuantitativos existentes para
la produccion fotovoltaica de la UE, impulsando la
inversion y ubicando las capacidades de fabrica-
cion dentro de las fronteras de la UE. Con medidas
especificas que se fundamentan en las iniciativas
industriales existentes en la UE, el ESMC considera
que se puede generar un cambio de impacto de
forma rapida sin grandes modificaciones legales.
«Con nuestras propuestas, la UE puede empezar

a devolver la fabricacion de energia solar a Europa
este mismo afio. El aumento de la produccion solar
nacional reducira nuestras emisiones, creara miles
de nuevos empleos ecoldgicos y disminuira nuestra
dependencia de China. Es un claro win-win que la
UE no puede desaprovechar, afirma Zygimantas
VaicGitnas, director de Politica de Esmc.

En esta linea se manifiesta también Javier Lazaro
Serrano, director Tecnico y de Regulacion de Appa
Renovables, que pone de manifiesto como estas
iniciativas tienen un impacto significativo en el
desarrollo industrial y en la seguridad energgética

de Europa. «En terminos econdmicos, podrian revi-
talizar la industria europea de tecnologias limpias,
generando empleo Y reduciendo la dependencia de
proveedores extranjeros, sobre todo en el sector so-
lar, donde Asia, particularmente China, ha dominado
el mercado en los Tltimos afiosy, sefiala. Por otra
parte, «también ayudan a mitigar riesgos asociados
a interrupciones en las cadenas de suministro
globales, como las sufridas en el afio 2021y 2022,
mientras que promueven un crecimiento econdmico
basado en tecnologias limpias y renovablesy,
concreta Lazaro. Sin embargo, el director TEcnico

y de Regulacion de Appa Renovables puntualiza
que «si los procesos son demasiado burocraticos o
lentos, podrian dificultar la implementacion de este
nuevo desarrollo y retrasar el avance hacia dichos
objetivosy.

De acuerdo con Josg Donoso, director general de
Unef, «las iniciativas son un intento de promover

la industria en Europan, pero considera que, «en el
grado de desarrollo que tienen en este momento y,
en particular, la falta de desarrollo de los paneles,
cualquier iniciativa global y genérica afectaria nega-
tivamente la competitividad del sector fotovoltaicoy,
sefiala.

En esa misma linea se manifiestan Solar Power Eu-
rope, quienes consideran que «el objetivo de la UE
de deslocalizar 30 GW de la cadena de suministro
de energia solar fotovoltaica, recogido en la Ley

de la Industria Net Zero y adoptado por la Alianza
Europea de la Industria Solar, corre serio peligro si
no se toman medidas inmediatas». Esta situacion
derivaria en que «la ambicion europea de crear una
Autonomia Estratégica Abierta en sectores clave
como la energia solar fotovoltaica sea extremada-
mente dificil de alcanzar», apostillan.

CRECIMIENTO

DE LA INDUSTRIA

La publicacion el pasado mes de junio de la Ley de
Industria Cero (conocida como Nzia), marca un hito
importante en la Unidn Europa. El acuerdo promue-
ve la fabricacion local de la cadena de valor fotovol-
taica con el objetivo de que, al menos el 40 %o, se
fabrique en Europa.

Ademas, su aprobacion permite a los Estados
miembros aplicar las disposiciones de esta norma-
tiva en contrataciones puUblicas, subastas y otras

(®):
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formas de intervencion pUblica. Esta normativa,
adoptada por el Consejo Europeo, especifica cri-

l 4
ACCIONES POLITIC As PAR A APOYAR A terios como la tolerancia de diferencia de precios
. de hasta un 20 %o en la contratacion plblica y de
hasta un 15 9o en las subastas para fomentar la
L As IND“STRI As nE L A UNION Eu Ro PE A industria fotovoltaica local. Asimismo, contie-

ne pautas de evaluacion para la sostenibilidad

medioambiental y la resiliencia, tales como criterios

A pesar de que la Ley de Industria Neto Cero (NZIA) puede tener un selectivos (consideraciones sociales, ciberseguri-

efecto positivo en las capacidades europeas de fabricacion de energia dad o entrega puntual). «Estos criterios garantizan
solar fotovoltaica, la ESMC sefala que existe una necesidad urgente de que el crecimiento de estas industrias sea estable
que la UE desarrolle medidas politicas adicionales para abordar los retos y respetuoso con el medioambiente, dado que el

material no tendria un gran desplazamiento hasta
su instalacion final», sefala Lazaro Serrano. Estas
En consecuencia, plantea una serie de medidas concretas para la iniciativas estan disefiadas para impulsar el desa-

produccidn europea de energia solar fotovoltaica. Se persigue abordar rrollo de industrias limpias Y sostenibles dentro de
los desafios actuales del exceso de oferta de médulos fotovoltaicos a '8 UE. En conoreto, douscan fortalecer la cadena

.. . . de valor de tecnologias renovables, como la fabrica-
precios insostenibles procedentes de Asia. Entre ellas, se encuentran las — ) : :
L cion de la industria fotovoltaica, para que Europa
siguientes:

sea mas autosuficiente y menos dependiente de
importaciones de paises terceros como Chinay,
puntualiza Lazaro Serrano.
En el modelo de escenario Net Zero para 2050 de
® Medidas de defensa comercial adecuadas para la fabricacion la AIE, la energia solar fotovoltaica se expande mas
fotovoltaica de la UE, similares a las medidas ya adoptadas para los que cualquier otra tecnologia de energia limpia, lo
. . . . cual otorga un tercio de la produccion mundial de
vehiculos eléctricos de bateria frente a China, de forma que no se

l ld i r ltai | do de la UE electricidad en 2050. No obstante, esta situacion
ponga en peligro el despliegue Totovoltaico en el mercado de la UE. solo sera viable si se establecen marcos politicos

e Reduccién del IVA para médulos y productos fotovoltaicos resistentes estables y se eliminan las restricciones a la gene-

. c g racion de electricidad. Para lograrlo, sera necesario
y sostenibles a lo largo de la cadena de valor en el sector residencial. o srario. _
una cadena de suministro resistente y sostenible

de la fabricaciéon fotovoltaica en la UE.

® Mecanismo europeo de compra para garantizar una cierta aceptacion
de los productos fotovoltaicos fabricados en Europa.

® Precios competitivos de la electricidad industrial en toda la cadena de que garantice la entrega oportuna y rentable de
valor fotovoltaica de la UE. mddulos solares fotovoltaicos en todo el mundo.
«El efecto que tendria una politica proteccionista
® Medidas de seguridad energética para los inversores desplegados en que no tenga en cuenta las caracteristicas del
el mercado de la UE. sector seria el encarecimiento de la energia para el

. . " o . . L consumidor final y hacer perder competitividad a
La ESMC sostiene que las mediadas “no requeriran amplias disposiciones Espafia en la captacion de iniciativas industriales

legales adicionales nilargos procedimientos de aplicacién”, lo que sugiere con respecto a los paises de su entornoy, considera
un efecto rapido y a largo plazo. Donoso.

DEBILIDAD DE LA CADENA

DE SUMINISTROS

En la Tltima decada, se ha experimentado un
significativo cambio geografico en la capacidad
de fabricacion y produccion de energia solar foto-
voltaica. En el transcurso de los afios 2010 y 2021,
China consolidd su posicion de liderazgo como
fabricante de obleas, c€lulas y mddulos, mientras
que su capacidad de produccion de polisilicio en el
ambito mundial se incrementd significativamente.
Actualmente, la cuota del pais en todas las etapas
de fabricacion es del 80970, mas del doble de su
cuota en el despliegue fotovoltaico mundial, segin
la Agencia Internacional de la Energia (IAE).

Asi, las exportaciones chinas de productos
renovables experimentaron un incremento del
35070 entre 2019 y 2023, gracias a los precios
competitivos y la capacidad de produccion, segln
el informe Looking overseas de Wood Mackenzie.
Las baterias energgticas superaron a los mddulos
solares y se convirtieron en la principal exporta-
cidn de productos basicos de energia renovable
en los Tltimos cuatro afios. En el mismo periodo, “la
inversion en solar aumentd un 2690 y represen-
taron el 39 %o del total de proyectos”, detalla el
documento.

En este contexto, es importante tener en cuenta
que existen diversos obstaculos a lo largo de la
cadena de suministro de energia solar fotovoltaica
que la hacen vulnerable a los riesgos. Por ejemplo,
es la mas concentrada geograficamente de todas
las cadenas de suministro de tecnologias de ener-
gia limpia. Esto parece que no va a cambiar. Los
planes de inversion actuales indican una mayor
concentracion de aqui a 2025, segln el Special
Report on Solar PV Global Supply Chains de la AIE.
La cadena de suministro fotovoltaica es vulnerable
al aumento de precios de los productos basicos

y materias primas, las restricciones comerciales

y los cuellos de botella, lo que ha causado un au-
mento en los precios de las mismas. «Creemos que
si hay que apoyar a las tecnologias ya existentes
y fomentar que las empresas se establezcan

aqui, pero no con barreras arancelarias o de otro
tipo, sino con medidas que incentiven y premien




el desarrollo de esta industria, como subvencio-
nes o facilidades y desgravaciones fiscales para
aquellas empresas que se quieren establecer

en Europan, sefiala Donoso. Fortalecer la cadena
de valor de los componentes de tecnologias
renovables y garantizar la seguridad energgtica
haria aumentar la competitividad. En el Informe
Anual Unef 2024 se destaca que “el reto supone
aprovechar el Marco Temporal de Crisis y Transi-
cion adoptado por la Comision Europea en marzo
de 2023". En la actualidad, el fortalecimiento de la
autonomia estratégica espafiola se esta llevando
a cabo mediante los programas de asistencia y
otras convocatorias destinadas a fomentar la in-
dustria de fabricacion nacional. Por esta razon, las
politicas se consideran esenciales para impulsar la
inversion en tecnologia y la produccion nacional.
Hasta ahora, los bajos costes de fabricacion han
ayudado a los fabricantes chinos de renovables a
ofrecer servicios hasta un 200 %o mas bajos que
los de las empresas occidentales en los principa-
les mercados competidores, seglin el informe de
Wood Mackenzie. Esto implicaria que los precios
de los productos fabricados fuera del pais asiatico
duplican los de los equipos similares fabricados en
dicha zona geografica.

¢CAMBIO DE RUMBO?

El rapido crecimiento del China la ha posicionado
como lider en tecnologias limpias, pero también ha
desencadenado una respuesta mundial, creando
un efecto domind, segln un analisis de la consul-
tora Rystad Energy. Otros paises siguen ahora el
ejemplo de China y aceleran sus propias transi-
ciones energgticas en respuesta a esta presion
competitiva. En este sentido, «xa medida que otras
regiones se pongan al dia, se preve que la ventaja
inversora del pais asiatico se reduzca a finales de

afio y que desaparezca por completo en 2027 de-
bido al incremento del gasto en el resto del mundon,
destacan desde Rystad Energy.

Hasta el momento, el pais asiatico ha ocupado una
posicidn dominante en la cadena de suministro
solar. La intencion de Europa de establecer su
propia capacidad industrial en el sector solar podria
generar tensiones comerciales o cambios estra-
tégicos en el mercado. «Los paises asiaticos, que
han liderado la produccion de tecnologias solares
durante los Tltimos afios, probablemente vean
estas iniciativas europeas como una competencia
directan, apunta Lazaro Serrano. A nivel global, otros
paises con gran peso politico y estratégico, como
EE. UU. O India, tambien estan desarrollando inicia-
tivas para garantizar su independencia tecnoldgica,
«lo que puede llevar a una mayor fragmentacion
del mercado y una competencia mas intensa por

el control de la fabricacion de los componentes

de una instalacion fotovoltaican, puntualiza Lazaro
Serrano. Si se plantease este escenario, la situa-
cidn que se generaria podria desembocar en un
incremento mayor de la produccion. En opinion de
Lazaro Serrano, «China podrian responder aumen-
tando su capacidad de produccidon para mantener
Su ventaja competitiva o diversificando sus socios
comercialesy.

La situacion no parece que se presente favorable
para el sector. En este contexto, el director general
de UNEF, considera que «EE. UU. Tiene un intere-
sante modelo con el que apoya el desarrollo de

su industria local fotovoltaica tanto a través del
CAPEX como del OPEX (desgravaciones fiscales

en los costes fijos y subvenciones en los costes
variables), lo que esta colocando a Europa en una
situacion de inferioridad, porque iniciativas que se
iban a llevar a cabo en Europa se estan desplazan-
do a EE. UU.», concluye. @

AYUDAS A LA FABRICACION DE EQUIPOS
Y COMPONENTES DE RENOVABLES

Y ALMACENAMIENTO
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El Ministerio para la Transicion Ecolégica y el Reto Demografico ha
publicado las bases reguladoras para la fabricacion de equipos y
componentes de renovables y almacenamiento. Esta iniciativa, res-
paldada por 750 millones de euros de la Adenda del Plan de Recons-
truccion, Transformacion y Resiliencia (PRTR), posibilitara reforzar

el ecosistema industrial en Espafna con equipos y componentes de
energia renovable, y desarrollar nuevas herramientas tecnoldgicas
e industriales con el propdsito de asegurar la seguridad energética,
incrementar nuestra competitividad y descarbonizar la industria.
Este programa pretende incrementar la capacidad de produccion
estratégica en Espana de paneles solares, turbinas edlicas, bombas
de calor, baterias, electrolizadores y sus elementos fundamentales,
utilizando el marco temporal de ayudas de Estado establecido por la
Comision Europea.

El Instituto para la Diversificacion y el Ahorro de la Energia (IDAE),

a cargo del MITECO, se encarga de administrar estas ayudas, las
cuales se otorgaran en régimen de concurrencia competitiva y se
instrumentaran como una subvencién a percibir por el beneficiario,
con caracter definitivo, una vez que se confirmen los gastos sub-
vencionables incurridos y se verifique la ejecucion del proyecto. Los
equipos y componentes esenciales que son objeto de subvencion
se agrupan en las siguientes lineas de actuacion: almacenamiento
eléctrico (fabricacion y ensamblaje de baterias, celdas de baterias y
batterypacks), o energia solar fotovoltaica (fabricacion y ensamblaje
de paneles solares).
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Puntos de recarga para
vehiculos eléctricos:

un pilar fundamental para
|a movilidad sostenible

EL AUGE DE LOS VEHICULOS ELECTRICOS EN ESPANA HA
TRANSFORMADO EL PANORAMA DEL TRANSPORTE Y LA
MOVILIDAD URBANA. DEBIDO AL COMPROMISO DEL PAIS DE
REDUCIR LAS EMISIONES DE GASES DE EFECTO INVERNADERO
Y LA CRECIENTE INQUIETUD POR EL CAMBIO CLIMATICO, LA
INFRAESTRUCTURA DE CARGA SE HA CONVERTIDO EN UN
ASPECTO CRITICO PARA FOMENTAR LA ADOPCION DE ESTE TIPO
DE VEHICULOS. EL FUTURO DE LA MOVILIDAD ELECTRICA PASA
POR CONOCER LA TECNOLOGIA EMPLEADA

MONICA SETIEN

décadas, y los vehiculos eléctricos se han

convertido en una solucion clave para redu-
cir las emisiones de gases de efecto invernadero
y la dependencia de los combustibles fosiles. Sin
embargo, uno de los desafios mas significativos
que enfrenta esta transicion es la infraestructura de
recarga. Es por este motivo por los que los puntos
de recarga son fundamentales para fomentar la
adopcion de vehiculos eléctricos. Sin una infraes-
tructura adecuada, los consumidores pueden
sentirse reacios a dar el paso hacia la electrifica-
cidn de su transporte. Los beneficios de una red de
recarga bien desarrollada influyen en que el ptblico
en general adopte los vehiculos eléctricos. Tambien
reduce significativamente la ansiedad por la auto-

a transicion hacia un transporte mas sos-
tenible ha cobrado impulso en las Tltimas




nomia, que muchas veces es uno de los principales
obstaculos para la compra de estos vehiculos. Una
red densa de estaciones de carga puede mitigar
esta preocupacion. Ademas, hoy en dia, muchos
puntos de recarga estan disefiados para utilizar
energia solar, lo que ayuda a integrar energias lim-
pias en la red electrica.

Segln Aedive (Asociacion Empresarial para el
Desarrollo e Impulso de la Movilidad Electrica), en
Espafia, a septiembre de 2024, el parque de vehi-
culos electrificados es de 219.160 eléctricos puros y
de 250.000 hibridos enchufables (PHEV), lo que su-
pone un parque total de 460.000 unidades. Desde
esta Asociacion apuestan por la electrificacion de
la movilidad sin demonizar otras tecnologias, pero si
evidencian las innegables ventajas medioambien-
tales, de salud, de eficiencia energética y econdmi-
cas, incluso, que la propulsidn con baterias tiene en
el transporte rodado en Europa y en Espafia.

Tal y como refleja el Tltimo informe anual de Aedive,
el objetivo a 2030 es que Espafia alcance un par-
que matriculado de 5,5 millones de vehiculos elec-
tricos. En 2023 se contabilizaron mas de 465.000
unidades, teniendo en cuenta los casi 140.000 ve-
hiculos matriculados el afio anterior. Eso sitGa en un
objetivo de algo mas de cinco millones de unidades
a matricular en estos proximos siete afos, a razon
de mas de 700.000 registros/afio de media. Todo
ello, en un pais que, a nivel global, matriculd en 2023
m3as de un milldn de vehiculos de toda tipologia,
incluidas las dos ruedas.

En cualquier caso, existe un notable desconoci-
miento sobre la electromovilidad derivada de una
gestion poco clara de la comunicacion desde
ciertos sectores de la automocion durante bastante
tiempo. Esto no ha hecho mas que generar incer-
tidumbre y desconfianza entre la opinion pUblica y
una corriente de “falsos mitos” en torno al vehiculo
eléctrico que es preciso revertir si se quiere hacer
una apuesta clara por este tipo de movilidad.

~

Tal y como afirman desde esta Aedive, toca informar
adecuadamente para que, de este modo, la ciu-
dadania pueda tomar una mejor conciencia de los
beneficios de la movilidad eléctrica, generando en-
tusiasmo y confianza en torno al vehiculo eléctrico.

Poco a poco, en Espafia se van activando mas y
m3as puntos de recarga para vehiculos. La red de
infraestructuras de recarga de acceso publico ope-
rativas alcanzo la cifra de 37.136 puntos hasta el 30
de septiembre de 2024, segln los datos recogidos
por AEDIVE procedentes del conjunto de operado-
res de recarga que operan en nuestro pais y que
forman parte del ecosistema industrial, tecnoldgico
y de servicios de la Asociacion. Este volumen repre-
senta un aumento del 35, 4 Olo en comparacion con
el mismo periodo del afio pasado.

Asi, en el tercer trimestre de 2024 se instalaron y
se pusieron en marcha 3.031 puntos de recarga de
acceso publico, con una media de 1.010 equipos al
mes. Esto supone el mayor dato interanual de toda
la serie historica, muy por encima de la media del
primer semestre del afio, con mas de 600 puntos
de recarga para vehiculos eléctricos mensuales.
Cabe destacar que la Patronal Europea de Automo-
cion (ACEA) situd a Espafia en el sexto lugar de pai-
ses con mayor infraestructura de recarga pUblica
en la Unidn Europea.

Es importante destacar que no solo hay que tener
en cuenta los entornos urbanos. Empresas como
Aduriz desarrollan nuevos productos y servicios en
el medio rural para alcanzar el liderazgo en un mer-
cado especifico de usuarios comprometidos con la
electrificacion, la descarbonizacion y la economia
circular. Para conseguir estos fines, “implicamos a
nuestros proveedores y colaboradores, integrando
Su conocimiento y experiencia para la consecucion
de resultados explotables que generen beneficios
en la organizacion, conocimiento capitalizable y
riqueza en el entorno”, detallan desde la compafiia.
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Circutor es una de las empresas lideres en instala-
cion de puntos de recarga. Ellos mismos explican la
importancia y necesidad de la instalacion de dichos
puntos de recarga. “De acuerdo con el mandato de
la Ley 7/2021 de cambio climatico y transicion ener-
gEtica, las estaciones de servicio que no venden
mas de 10 millones de litros al afio deben instalar un
punto de carga de 50 kW". Las que superan esta ci-
fra, el punto de recarga para vehiculos eléctricos es
de 150 kW. Pero las estaciones que no venden mas
de 10 representan mas de 800 puntos de servicio

y es en estas localizaciones que los cargadores de
Circutor se postulan como la solucion ideal. Incor-
poran tecnologia avanzada para asegurar la maxi-
ma eficiencia y sostenibilidad. Caracteristicas como
la gestion dinamica de la potencia, la capacidad de
conectarse a redes inteligentes y el uso de mate-
riales duraderos aseguran que estos cargadores No
solo cumplen con los requisitos actuales, sino que
estan preparados para futuras demandas.

Por su parte, Iberdrola, una de las grandes compa-
filas electrica en Espafia, dentro de su plan Smart
Mobility, preve instalar estaciones de recarga de
vehiculos eléctricos en las principales autovias y
corredores del pais, asi como en los espacios de
acceso publico de las principales ciudades. El plan,
que incluye la puesta en marcha de al menos una
estacion de recarga rapida cada 50 km, permitira
viajar por todo el pais con autonomia. Actualmente,
esta compafiia cuenta con mas de 7.000 puntos
de recarga. El objetivo principal es poder instalar
110.000 puntos de alta eficiencia en 2024. La
inversion total esta presupuestada en 150 millones
de euros y servira para ayudar a que los coches
eléctricos tengan un cargador cada menos de los
50 kildmetros actuales. Con estas instalaciones,
Iberdrola asegura que se podra recorrer el pais
entero en vehiculo eléctrico.

A pesar de los avances en la tecnologia y la
creciente demanda de vehiculos eléctricos, la
implementacion de puntos de recarga enfrenta va-
rios desafios, como son los costos de instalacion y
mantenimiento. La instalacion de una infraestruc-
tura de recarga puede ser costosa, especialmente
en areas donde la red eléctrica necesita actualiza-
ciones. Los costos de mantenimiento tambien pue-
den ser un factor que desanime a los inversores.
Por otra parte, las normativas locales y nacionales
sobre la instalacion de puntos de recarga pueden
variar, lo que complica la expansion de la infraes-
tructura. La falta de estandares comunes también
puede generar confusion entre los usuarios.

En algunas areas, especialmente rurales, la in-
fraestructura eléctrica puede ser insuficiente para
soportar una red de cargadores eléctricos. Esto re-
quiere inversiones significativas en la mejora de la
red eléctrica. Y, finalmente, |la falta de conocimiento
sobre los beneficios de los vehiculos eléctricos y
su infraestructura de carga puede limitar la adop-
cion. Programas de educacion y concienciacion
son necesarios para abordar este problema.
Desde AEDIVE remarcan que lo importante es que
Espafia es lider en implantacion y despliegue de
energias renovables, y el vehiculo eléctrico es un
instrumento de demanda esencial para este tipo
de tecnologias. En este sentido, el vehiculo eléctri-
co es también un vector de eficiencia energgtica,
que permite impulsar las renovables, la generacion
distribuida y el almacenamiento energgtico.

A esto hay que afiadir que la electrificacion en
Espafia afiade un factor positivo de reducir la
dependencia energética en la compra de com-
bustibles fosiles a terceros paises, ya que con el
despliegue creciente de renovables, nuestro pais
es capaz de generar su propia energia, renovable
y autdctona, para alimentar edificacion, industria
y movilidad; un elemento crucial en el mundo
geopolitico en el que nos encontramos, Yy en don-
de ser autosuficiente, desde una vision energética
y econdmica, es estratégico. Hay que realizar una
comunicacion eficaz y positiva a la ciudadania
sobre la verdadera realidad de la movilidad eléctri-
ca \ sus avances.
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El futuro de los puntos de recarga se presenta
prometedor, con varias tendencias y desarrollos en
el horizonte. A pesar del crecimiento del mercado de
puntos de recarga, existen varios desafios que de-
ben abordarse para facilitar la expansion de estas
infraestructuras en Espafia. El primero de ellos es

la inversion. La instalacion de puntos de recarga re-
quiere un desembolso econdmico significativo, tan-
to por parte de las empresas como de los gobiernos
locales. Atraer inversores y asegurar financiacion
pUblica y privada es fundamental para el desarrollo
de la infraestructura. Hay que tener en cuenta que
las normativas sobre instalacion y operacion de
puntos de recarga pueden ser complicadas y variar
entre regiones. La falta de una regulacion uniforme
puede también retrasar la expansion de la red. Por
otro lado, la distribucion de los puntos de recarga
no es equitativa en todo el pais. Las areas rurales

y menos pobladas a menudo carecen de acceso
adecuado a la infraestructura de carga, lo que
puede desincentivar la compra de vehiculos eléc-
tricos. La interoperabilidad es otro importante factor
a tener en cuenta. Muchos puntos de recarga son
operados por diferentes empresas, lo que puede
crear confusion para los usuarios en cuanto a la
compatibilidad de tarjetas y aplicaciones necesa-
rias para acceder a los servicios de carga.

Por otra parte, el Gobierno ha establecido objetivos
ambiciosos para la transicion a la movilidad eléc-
trica, incluyendo un plan de instalacion de 100.000
puntos de recarga para 2024. Estas iniciativas
pueden proporcionar un marco para la inversion y el
desarrollo.

En este contexto, la asociacion entre organismos
pUblicos y empresas puede facilitar la expansion
de la infraestructura. Estas colaboraciones pueden
involucrar la financiacion, la gestion y el manteni-
miento de los puntos de recarga. La evolucion de la
tecnologia de carga, incluyendo sistemas de carga
bidireccional y soluciones de carga solar, ofrece
oportunidades para mejorar la eficiencia y la sos-
tenibilidad de los puntos de recarga. Adem3as, con
la creciente preocupacion por el cambio climatico,
mas consumidores estan considerando la compra
de vehiculos eléctricos, lo que puede generar una
mayor demanda de puntos de recarga.

Por otra parte, muchas empresas estan comenzan-
do ainstalar estaciones de carga en sus instala-
ciones para vehiculos de empleados. Esto no solo
mejora la infraestructura, sino que también apoya la
transicion hacia una flota de vehiculos eléctricos.

El mercado de los puntos de recarga para vehicu-
los electricos en Espafia esta experimentando un
acelerado crecimiento, impulsado por la adopcion
de vehiculos eléctricos y las politicas guberna-
mentales. A pesar de enfrentar diversos desafios,
las oportunidades para el avance y la expansion
de la infraestructura de recarga son significativas.
Con la combinacion de inversion, colaboracion

y avances tecnoldgicos, Espafia puede avanzar
hacia un futuro mas sostenible en el ambito del
transporte. La clave sera garantizar que toda la
ciudadania, independientemente de su ubicacion,
tengan acceso a la infraestructura necesaria para
realizar la transicion hacia la movilidad eléctrica.
Entre las acciones que permitiran que el mercado
de los vehiculos eléctricos siga creciendo se
encuentra la expansion de la infraestructura.

Hay que tener en cuenta que, a medida que la
demanda de vehiculos eléctricos aumente, se
espera que la infraestructura de carga se expanda
considerablemente. Es por ello por lo que desde
el Gobierno y las empresas privadas estan invir-
tiendo en la construccion de estaciones de carga
en todo el territorio. Otro hecho que fomentara su
expansion son las cargas inteligentes y gestion de
la energia, ya que esta tecnologia permite que los
puntos de recarga se conecten a redes eléctricas
y optimicen el uso de energia en funcion de la de-
manda y la disponibilidad de fuentes renovables.
Esto puede ayudar a reducir los costos y mejorar
la eficiencia.

Por otra parte, la creciente investigacion en vehi-

Un punto de recarga de vehiculo eléctrico es un dispositivo que
proporciona energia eléctrica a través de la carga de cualquier tipo
de vehiculo eléctrico conectado. Se trata de un enchufe conectado
a una toma de corriente estandar que permite decidir la intensidad
(potencia) de carga del coche eléctrico, con la capacidad de cargar
completamente la bateria en unas cuantas horas. Algunos puntos de
recarga estan concebidos para ubicarlos en areas privadas, tales como
estacionamientos o viviendas, y otros para ser utilizados en areas
publicas. Estos se pueden clasificar en varias categorias:

CARGADORES

DE NIVEL
Utilizan una toma de
corriente estandar de CARGADORES
120 V. Son comunes en DE N |VE L 2

hogares y oficinas. Es

ideal para cargar durante Requieren una instalacién

la noche o en lugares eléctrica especial de 240 V.
donde no se necesita Se encuentran en hogares,
una carga rapida. empresas y espacios publicos.

Son usuales en entornos
urbanos y comerciales, donde
los vehiculos pueden estar
estacionados por varias horas.

CARGADORES
RAPIDOS

Proporcionan corriente continua y requieren una infraestructura mas
compleja. Pueden cargar un vehiculo hasta un 80% en 30 minutos,
dependiendo del modelo. Son ideales para estaciones de servicio en
carreteras y areas de alta demanda, donde los conductores necesitan
recargar rapidamente.
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OPTIMIZACION DE ESPACIO:
APARCAMIENTOS SOLARES

culos autdnomos podria transformar la forma en
que se utilizan los puntos de recarga. Con ello, la
posibilidad de que los vehiculos se dirijan automati-
camente a la estacion de carga mas cercana cam-
biara la dinamica de la infraestructura de recarga.
Ademas, la introduccion de nuevos modelos de
negocio, como la carga como servicio (CaaS), po-
dria facilitar el acceso a la infraestructura de carga,
permitiendo a los usuarios pagar por el uso sin la
necesidad de instalaciones costosas en casa.
Ateniendonos a lo expuesto anteriormente, hoy

en dia los puntos de recarga son un componente
esencial en la transicion hacia un futuro de movili-

dad sostenible. A medida que la adopcion de vehi-
culos electricos continUe creciendo, es imperativo
que se invierta en infraestructura de carga para
garantizar que los conductores tengan acceso a
las estaciones que necesitan. Con la tecnologia en
constante evolucion y el aumento de la conciencia
sobre la sostenibilidad, los desafios actuales pue-
den superarse, allanando el camino para una era
en la que los vehiculos eléctricos sean la norma y
no la excepcion. La colaboracion entre gobiernos,
empresas y comunidades sera clave para lograr
este objetivo y construir un futuro mas limpio y
eficiente para todos. @
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CARGADOR PARA
VEHICULOS
ELECTRICOS

Perfectamente
integrado en

el ecosistema
SolarEdge Home,
el cargador para
vehiculos eléctricos
SolarEdge utiliza

la energia solar
disponible para
cargar el coche
eléctrico. Aumente
el ahorroy el
autoconsumo de
sus clientes ofreciendo la comodidad
de una carga doméstica rapida,
renovable, limpia y gratuita.

ENECTOR

Kostal dispone de dos modelos de
cargador de vehiculo eléctrico: el
Enector 3.7/11 para redes trifasicas de
hasta 11kW (6 3.7kW monofasicos), y
el Enector 7.4 para carga monofasica
de hasta 7,4 kW. Ambos modelos
operan en funcion de la produccion/
excedente fotovoltaico, se gestionan/
monitorizan desde la misma
plataforma Kostal Solar Portal/App, y
son compatibles con una amplia gama
de vehiculos eléctricos e hibridos
enchufables.

rox O

ESS

NUEVO CARGADOR DE LA SERIEL

Disefiado con ajuste dindmico de
potencia y la capacidad de aprovechar
directamente la energia fotovoltaica.
Controla y configura el sistema de
forma remota desde cualquier lugar

a través de Wi-Fi. Disfruta de una
instalaciéon sencilla y una durabilidad
excepcional, optimizadas gracias a su
innovador enlace solar.
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Incremento de la demanda
y almacenamiento

del mercado

para afrontar la volatilidad

EL CAMBIO HACIA UN SISTEMA DE ENERGIAS RENOVABLES ES VITAL PARA GARANTIZAR UN
SUMINISTRO ENERGETICO SOSTENIBLE E INDEPENDIENTE EN LA UNION EUROPEA. EN 2023, EL
PARLAMENTO EUROPEO ADOPTO UNA DIRECTIVA REVISADA SOBRE ENERGIAS RENOVABLES

QUE ELEVA EL OBJETIVO VINCULANTE EN MATERIA DE ENERGIAS RENOVABLES PARA 2030 A UN
MINIMO DEL 42,5 %, EN CONSONANCIA CON EL PACTO VERDE EUROPEO. EN UN ESCENARIO DE
VOLATILIDAD DE PRECIOS COMO EN EL QUE NOS ENCONTRAMOS, EL AUMENTO DE LA DEMANDA,
EL ALMACENAMIENTO O LA FLEXIBILIDAD REGULADORA DEL SISTEMA SE VISLUMBRAN COMO LAS
POSIBLES SOLUCIONES. SEGUN LOS EXPERTOS, CON DICHAS MEDIDAS LA SITUACION DEBERIA

CAMBIAR

BERTA MOLINA GARCIA

medidas dirigidas a transformar el sistema

energético hacia una mayor autosuficiencia.
Para ello, se apoya en el potencial renovable exis-
tente en nuestro pais, particularmente, el solar y el
edlico. La modificacion “incidira de manera positiva
en la seguridad energgtica nacional al disminuir
significativamente la dependencia de unas impor-
taciones de combustibles fosiles que suponen una
elevada factura econdmica y que esta sometida a
factores geopoliticos y a una volatilidad elevada en
los precios, tal y como ha sucedido en los Tltimos
anos”, indica el documento.
Una de las principales acciones del Pniec 2023 es
fomentar las renovables y el almacenamiento, la
gestion de la demanda, asi como de las redes para

a reciente actualizacion del Plan Nacional In-
tegrado de Energia y Clima (Pniec) contempla

mejorar su integracion. Se prevé tener instalados
62 GW de energia edlica -incluyendo 3 GW de
energia edlica offshore-, 76 GW de solar fotovoltaica
-contando con 19 GW de autoconsumo-, 1,4 GW de
biomasa y 22,5 GW de almacenamiento, teniendo
en cuenta también la aportacion de la solar termoe-
|Ectrica. Se pretende un incremento de los precios
con el fin de disminuir las consecuencias de la vo-
latilidad de los mismos, especialmente en las horas
centrales del dia, cuando la demanda es mas baja.
Para Loreto Orddfiez, Ceo de Engie, esta actualiza-
cion «tiene un punto aspiracional, pero creo que la
demanda, los mercados de capital y de redes son
puntos a tratar si queremos aterrizar este Pniec».
Echegoyen coincide en que el Pniec «tiene un
objetivo ambicioso, sin duda, pero creo que hay que
trabajar por ello entre todos», apunta.
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COMPORTAMIENTO

DEL SECTOR

El debate sobre si la volatilidad de los precios es
una circunstancia especifica o estructural abre una
brecha en cuanto al comportamiento del sector y
las consecuencias que los precios bajos pueden
ocasionar.

De acuerdo con Juan Luis Cantdn, Country Head de
Lightsource bp, la volatilidad de precios se deriva
del acelerado crecimiento de las renovables y del
lento progreso de la electrificacion. «Si considera-
mos la vida Ttil de un proyecto, 30-40 afios, vere-
mos que la fluctuacion de los precios es temporal,
pero en el largo plazo, gracias a instrumentos como
los contratos de compraventa de energia a largo
plazo (PPA), la rentabilidad sera mas estable», sos-
tiene Canton.

La gran mayoria del sector sefiala que esta situa-
cion es algo puntual. «Lo que observamos es una
alarma con relacion a los precios y la volatili-

dad», sostiene Orddfiez. La CEO de Engie opina
que «esta no tiene mucho fundamento», ya que
«vemos unos precios en torno a los 60- 63 euros,
que son absolutamente correlativos con la media
histarica, por lo que para nosotros es un escenario
normal». No obstante, sostiene que este hecho
propicia una nueva oportunidad para administrar
la cartera de activos. En este supuesto, considera
«que deberia modificarse», especialmente en la
operacion y el mantenimiento, donde sefiala que
necesitan un «dinamismo adicional, ya que nos
enfrentamos a una revision exhaustiva de contra-
tos de OyM», sefiala Ordofiez. Valorar la energia fo-
tovoltaica ayudaria, pero para eso es necesaria la
inversion tecnoldgica. «Aqui, sin duda, es necesario

abordar las bateriasy, sefiala Ordonez.

De acuerdo con Josg Maria Llopis, Managing Di-
rector Spain and Wind Europe de Smartenergy, «la
situacion es puntual y va a ser estructural, aunque
el escenario actual estd motivado por la elevada
hidrolicidad de los meses de febrero, marzo y mayo,
ya que esto es el mayor causante de los precios
ceron. No se trata de un nuevo escenario. Es una
situacion que el sector ya se esperaba desde hace
varios afios. Llopis sefiala que «no es necesaria-
mente negativo el hecho de que se nos haya antici-
pado la situaciony.

GESTION DE LA ENERGIA

La volatilidad de precios se produce como conse-
cuencia de una serie de factores que afectan tanto
a la oferta como a la demanda. En el momento en el
que se encuentra el sector, David Ruiz, presidente
ejecutivo de Grenergy considera que la solucion a
esta situacion consiste en establecer un sistema
de almacenamiento a traves de baterias. Actual-
mente, la mayoria de las plantas son hibridas.
«Hemos vivido una segunda ola apoyada en PPA y
ahora pasamos a una nueva etapa mas compleja,
donde la gestion de la energia va a tener un papel
vital», sefiala Ruiz.

Josg Luis Adanero propone la division del almacena-
miento en dos areas. «Uno seria el almacenamien-
to del bombero, que entendemos que es el mas
eficiente y el que puede resultar mas competitivo, y
otro el de las baterias y el de storage». No obstante,
plantea que, a pesar de que todavia no se encuen-
tran competitivos, «es factible llevarlo a cabo con
recursos como los Perten.

Para afrontar este escenario, Llopis sefiala que, en
su compafiia, también trabajan con sistemas de
hibridacion con baterias. Y apunta: «No se puede
pensar que en el futuro haya un activo renovable
no hibridadon. A esta situacion se le une otro gran
problema, y es el de que la demanda eléctrica no
se incrementa. Si bien se estan cumpliendo las
lineas marcadas por el Pniec, la electrificacion de

la demanda esta estabilizada o decreciendo. Por
ello, «es una cuestion fundamental conseguir que la
demanda crezcay, sefiala Llopis.

En esta linea se manifiesta Rafael Echegoyen, Head
0s M&A and Legal Services de Vector Renewables.
Al enfrentar un escenario como el actual de precios
tan bajos, el gran consumidor deberia ser mayor.
«Ahora lo que tenemos que trabajar es en buscar

la soluciony. De este modo, establece dos lineas en
las que se deberia enfocar, ademas del almacena-
miento: el desarrollo de la red y un marco regulador
favorable que posibilite que esos nuevos métodos
de incremento de la demanda sean beneficiosos.
«Es fundamental pasar del borrador a tener algo
encima de la mesa y que las subastan empiecen a
producirse», sefiala Echegoyen.

Juan Luis Cantdn, sin embargo, considera que el
mercado esta siendo cortoplacista. «La volatilidad
se produce por la excesiva velocidad de las renova-
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bles. Si nuestro objetivo se dirige a un buen camino,
creo que Nos encontramos en una situacion en la
que no creo que sea bueno tomar decisiones por
circunstancias puntualesy. El dirigente sostiene que
seria mas conveniente enfocarse en la evolucion,
de ahi el planteamiento de que «no debemos ser
alarmistasy. Y apunta: «tenemos un problema
cuando no avanzamos en lo necesario: como au-
mentamos la demanda y la flexibilidad de la misma,
sefiala Canton.

MEDIDAS DE PROTECCION

La industria fotovoltaica se caracteriza por una gran
cantidad de inversion, y la cultura econdmica  fi-
nanciera tiene una gran influencia en los proyectos
e iniciativas que puedan surgir en el sector. Por esta
razon, es fundamental enfocarse en temas como la
financiacion y como esta va a afectar las inversio-
nes a futuro en el sector fotovoltaico.

En abril de 2024, el Parlamento aprobd un proyecto
de ley con el objetivo de modificar las normas del
mercado eléctrico. Las reformas se encaminan

a crear un mercado energgtico mas resistente y
sostenible. La Unidn Europea quiere garantizar que
tanto los proveedores de energia como los consu-
midores se beneficien de precios razonables. Esto
se puede logar a través de los denominados “con-
tratos por diferencias bidireccionales” (CfDs) con el
propdsito de impulsar las inversiones energéticas
que requieran financiacion pblica. En un CfDs,

la autoridad pUblica compensa al productor de
energia si los precios de mercado caen demasiado,
pero le cobra si los precios son demasiado altos.
Esta figura se permitira en todas las inversiones en
nueva produccion de electricidad, ya sea a partir de
energias renovables o nucleares.

Asimismo, esta reforma busca impulsar los
Acuerdos de Compra de Energia (PPA). Los Esta-
dos deberan fomentar esta figura para asegurar
precios estables para los consumidores y obtener
ingresos fiables para los proveedores de energias
renovables. Se pretende disminuir los procedimien-
tos discriminatorios o discriminatorios, ademas

de impulsar sistemas de garantia debidamente
respaldados por el Estado a precios competitivos.
Ademas, la Comision evaluara la posibilidad de
usar el Mecanismo de Financiacion de las Energias
Renovables de la UE para organizar subastas en
toda la UE con el objetivo de contribuir a alcanzar la
cuota del 2,5 9o de energia procedente de fuentes
renovables, ademas del objetivo vinculante en la UE
del 42,5 %jo.

Por otra parte, el Parlamento Europeo aprobd re-
cientemente el Reglamento sobre la integridad y la
transparencia del mercado mayorista de la energia
(REMIT, por sus siglas en inglés). Esta ley introduce
nuevas medidas para proteger mejor el sector de la
distribucion de la energia de la UE. Estas medidas
tienen como objetivo, entre otras cosas, reforzar
los organismos reguladores y proteger las facturas
electricas frente a las fluctuaciones de precios. @

27
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Sistema de
almacenam

iento para

EN UN MOMENTO DE PARCIAL ESTANCAMIENTO DEL MERCADO,
LOS SISTEMAS DE ALMACENAMIENTO DEDICADOS A LOS
USUARIOS DEL SEGMENTO COMERCIAL E INDUSTRIAL ESTAN
REGISTRANDO UN CRECIMIENTO NOTABLE. A PESAR DE UNA
INVERSION INICIAL ALTA, PERMITEN A LAS EMPRESAS REDUCIR
AUN MAS SU DEPENDENCIA DE LA RED ELECTRICA, EVITAR LAS
FLUCTUACIONES DEL COSTO DE LA ENERGIA Y OBTENER UN
AHORRO REAL A LARGO PLAZO. CON LA INTRODUCCION DE LA
INTELIGENCIA ARTIFICIAL, ESTOS SISTEMAS SE VUELVEN AUN MAS
EFICIENTES Y FUNCIONALES PARA SATISFACER LAS NECESIDADES

ENERGETICAS

RAFFAELE CASTAGNA

I mercado fotovoltaico espafiol en el seg-
mento Comercial e Industrial (C&I) esta
experimentando una fase de transicion
caracterizada por diversas dinamicas
contrastantes. En los Tltimos afios, tras el pico de
crecimiento de 2022, se ha registrado una desace-
leracion en la potencia instalada, que ha afectado
principalmente al sector residencial, pero ha tenido
un impacto menor en el segmento C&l. No obstante,
a pesar de las dificultades, el segmento comercial
e industrial ha mostrado una mayor estabilidad en
comparacion con otras areas de la fotovoltaica. Esta
estabilidad ha sido impulsada por las instalaciones
industriales, que siguen creciendo, apoyando al sec-
tor en un periodo de incertidumbre econdmica. Las
empresas, especialmente aquellas con una solida
situacion financiera, han mantenido un fuerte interés

en el fotovoltaico debido a la posibilidad de obtener
ahorros energgticos significativos a medio-largo
plazo, incluso en un contexto de precios de energia
bajos.

Adem3s, el segmento Ca&l no se ha visto afectado
solo por consideraciones economicas relacionadas
con los costos de la energia y los plazos de recu-
peracion de la inversion, sino también por factores
estratégicos. Las empresas estan considerando
cada vez mas aspectos como la sostenibilidad y
los objetivos ESG (Environmental, Social and Gover-
nance), lo que las impulsa a invertir en soluciones
energgticas renovables para reducir su huella am-
biental y aumentar la independencia energgtica. Los
recientes incentivos gubernamentales, aunque no
comparables a los del auge de 2008 0 2022, estan
contribuyendo a estimular las inversiones, especial-

mente en grandes instalaciones industriales. Al mis-
mo tiempo, los costos de las tecnologias solares han
disminuido significativamente en los Tltimos meses,
compensando el aumento de las tasas de interés y
la reduccion de las ayudas financieras, lo que hace
del sector fotovoltaico una opcidn econdmicamente
atractiva para muchas empresas. Con la mejora de
las tecnologias de alimacenamiento de energia y la
integracion de soluciones avanzadas para la gestion
de la energia, el mercado C&l espafiol se encuentra
en una posicion ventajosa para consolidarse como
un pilar de la transicion energética del pais en los
proximos afios.

A pesar del contexto complejo, con una demanda en
general a la baja y un exceso de stock de materiales
entre productores y distribuidores, el mercado C&l
ha seguido mostrando signos de vitalidad gracias a
las empresas que reconocen cada vez mas el valor
a largo plazo del fotovoltaico. La reduccion de los
costos tecnoldgicos y la implementacion de solucio-
nes de almacenamiento de energia mas eficientes
han permitido a las empresas obtener plazos de
recuperacion de la inversion mas cortos, a menudo
inferiores a ocho afios, especialmente gracias a
deducciones fiscales e incentivos ofrecidos a nivel
regional o local. Incluso en un periodo en el que los
precios de la electricidad han alcanzado niveles casi
nulos o incluso negativos en algunas horas del dia, la
atraccion del fotovoltaico no ha disminuido: las ven-
tajas de la fotovoltaica no se limitan a la reduccion
inmediata de costos, sino que garantizan una mayor
estabilidad energgtica y contribuyen significativa-
mente a la sostenibilidad ambiental. Otro aspecto
relevante que esta influyendo en el crecimiento del
segmento C3&l es la creciente conciencia de la im-
portancia de integrar soluciones de almacenamiento
con sistemas fotovoltaicos. Cada vez mas empresas
optan por asociar sus instalaciones solares con
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sistemas de almacenamiento, que permiten aprove-
char la energia generada durante las horas de mayor

I_AS PRl N C | PAI_ES RAZ O N ES U U E produccion, almacenandola para ser utilizada en

U momentos de menor irradiacion o cuando los costos
IM PU LSAN I_A |NVE RSl 0 N de la energia de la red son mas altos. Esta tendencia
se explica no solo por la necesidad de optimizar el
consumo energetico interno, sino también por el de-
seo de reducir los picos de demanda, que a menudo
generan costos adicionales para las empresas. La
combinacidn entre autoconsumo y gestion inteli-
gente de la energia representa asi una estrategia
cada vez mas adoptada en el segmento comercial e

Reducir la dependencia de la red eléctrica, asegurando la continuidad operativa
incluso en caso de apagones o inestabilidad en la red.

Reducir los costos operativos, almacenando energia a través de fuentes renovables y
utilizandola en momentos de alta demanda.

Mejorar la sostenibilidad empresarial, contribuyendo a la descarbonizacién y ali-
neandose con las expectativas de inversores, clientes y normativas cada vez mas industrial, garantizando no solo ahorros economicos,
rigurosas. sino también una mayor eficiencia operativa.

Aprovechar exenciones fiscales e incentivos y otros instrumentos europeos y nacio- .

nales, que hacen gue la inversién sea mas accesible y ventajosa. INVERSION Y SOLUCIONES
PERSONALIZADAS

Como se ha mencionado, esta claro que para una
empresa industrial o comercial, afiadir al gasto de
una instalacion fotovoltaica la inversion en un sis-
Uiy woske 259 Resiential-37% tema de almacenamiento puede ser costoso, pero
este obstaculo puede superarse si el consumo ener-
gético de una empresa se distribuye durante todo el
dia, como en el caso de sistemas de refrigeracion de
alimentos o lineas de produccion continua.

58.3 GWh 260.4 GWh

8115 : - El dimensionamiento de los sistemas de almacena-
Residentiak: 54% ? ' Utility-scale: 44% miento debe realizarse con una evaluacion tEcnica
personalizada, adaptada a las necesidades especi-
2 sousroscr o 2o: ficas de cada empresa. No se puede aplicar una for-

mula universal. En su lugar, es necesario considerar
las caracteristicas Unicas del cliente y su actividad.
Adem3s, es importante evaluar la competitividad
econdmica de su propio producto en comparacion
con los competidores, particularmente en el contexto
de exportacion, adoptando un sistema de almace-
namiento. El dimensionamiento del almacenamien-
to para el ambito comercial e industrial sigue las
mismas reglas que el residencial y siempre depende
de cuanto y cuando consume una empresa, y de la
potencia de la instalacion fotovoltaica que se quiere
0 puede realizar. En particular, en el dimensionamien-
' , to del almacenamiento comercial e industrial, en
precios de las baterias comparacion con el residencial, se realizan calculos

de iones de litio, que . 33% 105 _ ) L
incluyen tanto el costo T8 5w 180 gy 150 argg 181y 139 m3as precisos en funcidn de las curvas de carga.

de las celdas como de

l0s paguetes, han regis- RAZONES DE LA ELECCION

trado una notable caida 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 Las principales razones que pueden llevar a una

de aproximadamente empresa a invertir en un sistema de almacenamiento

635 euros/kWh en 2014 W Cellprice Pack price de tamanio comercial e industrial se resumen, ante

a menos de 129 euros/ todo, en la posibilidad de reducir la dependencia de

kWh en 2023, segun un Dot G408 eEio0S 0SS DS EiC0S 6 AL 1 Fo 4TI af S0 n 073 _ la red eléctrica, asegurando la continuidad operativa
PSP SOurce: 1A [2024), ased on BNEF data, ) SORARPOVER CURGPE 2004

analisis de IEA/Bnef. incluso en caso de apagones o inestabilidad en la

red. Ademas, la presencia de un sistema de alma-

El mercado europeo de sistemas de almacenamiento entre 2024 y 2028 experimenta-
ra un crecimiento exponencial, y el sesgmento comercial e industrial representara casi
una quinta parte del total instalado en el continente.

En la Ultima década, los

KSTAR

¢Cual es el estado actual del segmento Comercial e Industrial (C&I) en el mercado fotovoltaico espafiol?

«A pesar de las dificultades del sector, particularmente en términos de autoconsumo, el segmento C&I ha mantenido bastante estabilidad
durante los ultimos dos afios, con una actividad similar en cuanto a megavatios instalados. Curiosamente, la toma de decisiones en este ambito
\.# no ha sido impulsada Unicamente por factores econémicos. Muchas empresas también estan considerando aspectos estratégicos, como la
‘ ) dependencia energética y los compromisos ESG. No obstante, el caso econdmico sigue siendo atractivo para las industrias con una sdlida

< salud financiera, ya que pueden lograr periodos de recuperacion cortos, incluso teniendo en cuenta los precios de energia mas bajos que
hemos visto recientemente. Las reducciones en los precios de la tecnologia durante los ultimos meses también han tenido un impacto positivo,
ALFONSO ayudando a compensar otros desafios como las altas tasas de interés y la falta de subvenciones».
ESCUREDO ¢Cuales son las principales necesidades de los clientes en este segmento con respecto a las soluciones de almacenamiento de energia?
Country Manager «Una de las principales preocupaciones para los clientes en este segmento es cumplir con las politicas de inyeccidn cero y la dificultad para
para Esparia obtener licencias para verter energia a la red en sistemas con mas de 100kW instalados. Muchas industrias generan un excedente de energia

fotovoltaica durante el dia mientras que tienen un alto consumo energético por la noche, lo que crea un desajuste entre generacién y consumo.
Las soluciones de almacenamiento de energia son esenciales para abordar este desequilibrio, permitiendo a las empresas almacenar el exceso
de energia para su uso posterior. Ademas, la reduccidn de picos de potencia es un elemento importantisimo para algunos clientes, ya que les
permite reducir sus facturas eléctricas gestionando los picos puntuales de demanda. El arbitraje horario es otro de los casos interesantes de
ahorro, que permite a las empresas cargar sus baterias en horas de precio bajo, y descargarlas en horarios de precios mas altos».

y Portugal

éCuales son los principales desafios que enfrenta actualmente el segmento C&I dentro del mercado fotovoltaico espaiiol?

«El segmento enfrenta varios desafios importantes. Los bajos precios de la energia y las altas tasas de interés son grandes obstaculos, aunque
las tasas de interés han comenzado a disminuir. Otro gran desafio es la dificultad para obtener licencias de vertido a la red para sistemas

de mas de 100kW, lo que limita la capacidad de las empresas para vender el exceso de energia a la red. Ademas, aun persiste la percepcion
generalizada de que las soluciones de almacenamiento de energia son costosas, lo que puede frenar su adopcidn. Sin embargo, las recientes
reducciones en los precios de la tecnologia estan ayudando a cambiar esta opinion, lo que con seguridad impulsara la adopcion futura de
sistemas de almacenamiento.
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¢Cual es el estado actual del segmento Comercial e Industrial (C&I) en el mercado fotovoltaico espaiiol?

«Actualmente, el mercado fotovoltaico comercial e industrial (C&I) en Esparia esta creciendo, impulsado por los avances tecnoldgicos, la
reduccion de costes y una creciente atencion a la sostenibilidad. Las empresas reconocen cada vez mas los beneficios a largo plazo de la
energia solar, como la reduccion de los costes energéticos y del impacto medioambiental. Ademas, los recientes incentivos gubernamentales
estan impulsando aln mas el crecimiento en el segmento C&I, una tendencia que indica un futuro prometedor para la energia fotovoltaica
en el panorama espaiol. Es importante que los profesionales del sector comprendan estas tendencias y se mantengan informados sobre los
ultimos avances para contribuir a la transicion energética en este sector dindmico y en constante evolucion».

¢Cuales son las principales necesidades de los clientes en este segmento con respecto a las soluciones de almacenamiento de energia?

«Es importante comprender las necesidades especificas de almacenamiento de energia de los clientes comerciales e industriales (C&I) para
ofrecer soluciones adecuadas. Los clientes C&I dan prioridad a la sostenibilidad, la rentabilidad y la independencia energética, por lo que
requieren la integracion del almacenamiento de energia con el sistema fotovoltaico. Para satisfacer estas necesidades, se pueden ofrecer
tecnologias avanzadas de almacenamiento de energia, soluciones que permiten a los clientes C&| almacenar el exceso de energia, reducir los
costes relacionados con la demanda y mejorar la resiliencia energética general. Ademas, la integracion de plataformas inteligentes de gestion
de la energia y de andlisis predictivos optimiza aun mas el rendimiento del almacenamiento.

¢Cuadles son los principales desafios que enfrenta actualmente el segmento C&I dentro del mercado fotovoltaico espafiol?

«El segmento C&I del mercado solar espafiol se enfrenta actualmente a varios retos, uno de ellos es el cambiante panorama normativo,

que plantea incertidumbres y complejidades para las instalaciones fotovoltaicas en el sector C&l. Cada vez oimos con mas frecuencia que
aumentan los accidentes, incluidos los incendios, por lo que debemos trabajar en la prevencion y la mitigacion de riesgos. Por eso hablamos
y hablamos cada vez mas de seguridad y calidad como reflejo de la situacion actual. Desde los afios en que se inicid la fotovoltaica en Espaiia
hasta hoy, la normativa ha mejorado mucho y debemos seguir en esta linea. Si hacemos una comparacién con otros mercados mas maduros,
como los paises del norte de Europa o Estados Unidos, vemos que alli es obligatorio instalar elementos de detencidn a nivel del tejado y
poder cumplir con el RSD (Rapid Shut Down). Esto es fundamental para garantizar la seguridad de la instalacién, del edificio y, sobre todo,
de las personas que viven o trabajan en él, asi como de los instaladores que tienen que subir al tejado o de los bomberos. Abordar estos
retos es crucial para el crecimiento sostenible del mercado de la energia solar fotovoltaica en el segmento C&l, lo que requiere colaboracion e
innovacion dentro de la industria e iniciativas estratégicas por parte de las instituciones».
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CSS-0D

La nueva bateria CSS-OD de SolarEdge
ofrece tecnologia de vanguardia para el
segmento Comercial e Industrial (C&I). Con
funcionalidades de gestion inteligente,
seguridad avanzada y facil instalacion, esta
bateria proporciona una solucion optimizada EEEEE———5 ml
de almacenamiento de energia para

instalaciones industriales de un unico proveedor de confianza.
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CHS2 ® |
CHS2 is suitable for large residential or small |
industrial and commercial scenarios. This 1
inverter can support 200% photovoltaic \
over-allocation, which can supply power
to loads and charge batteries at the same
time, effectively reducing additional grid ~
demand and strengthening the independence of green energy.
CHS2 also adopts high-performance, safe and reliable industrial
and commercial 280Ah lithium iron phosphate batteries, supporting
0.5C charge and discharge, and supports a variety of application
modes such as self-consumption, time-of-use electricity price and
backup power, which greatly meets daily use scenarios. The inverter
integrates dry contacts, which can flexibly control external loads
such as heat pumps to optimize energy consumption. Compatible
with generator access, CHS2 is also suitable for scenarios where
the power grid is unstable or there is no power grid, such as micro
power grids and isolated islands.

A
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Blue Pulse 100-197 = ,
Sistema de almacenamiento C&l todo
en uno, integrado con las mejores celdas .

de baterias de iones de litio del mercado
(CATL), escalable hasta 4MWh.
Solucién para exteriores e interiores,

refrigerada con HVAC, equipada con F(@\
extintor de incendios y EMS incorporado —
con pantalla interactiva.
Compacto, preinstalado de fabrica
para una facil puesta en marcha, sin .

| s a—

necesidad de mantenimiento.

KOSTAL

Plenticore G3

El Plenticore G3 de Kostal, gracias a su
escalado de potencial nominal Unico en
el mercado, alcanza los 20 kW en su talla
L. Un inversor solar que se adapta a las
necesidades de cada proyecto y que,
ademas, se puede convertir en inversor
hibrido y/o cargador de bateria de alto
voltaje, para incluso combinarlo con la
produccion solar del Piko Cl (Commercial
Inverter), la gama més potente de
inversores solares Kostal, que abarca desde
los 30kW hasta los 100 kW.

rox©@ G-Max ESS
Estos sistemas innovadores estan
% disefiados para optimizar la eficiencia

energética, reducir costos y potenciar
la sostenibilidad en sus operaciones,
adaptandose a cualquier tipologia de
consumo. Su eficiencia, refrigeracién
liquida, escalabilidad hasta 2.2 MWh

y la posibilidad de trabajar tanto con
conexion a la red como de manera
independiente, hacen de la G-Max la
mejor soluciéon mundial en su segmento.

ecobal

BATTERY
Star H-232
El sistema de almacenamiento STAR
H-232 de Ecobat Battery es una
solucion All-in-One disenada para
grandes instalaciones fotovoltaicas,
que ofrece una capacidad de 232 kWh
y una potencia de 100 kW. Equipado
con baterias CATL LFP de 280Ah,
el sistema garantiza una seguridad avanzada gracias al sistema
de gestion de energia (EMS) y al monitoreo continuo mediante
una plataforma en la nube. La refrigeracion liquida mantiene
una diferencia de temperatura inferior a 3°C, asegurando una
seguridad éptima. Su disefio plug-and-play y la conexion en
paralelo sin espacio facilitan la instalacion y escalabilidad.
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cenamiento permite reducir los costos operativos,
almacenando energia a través de fuentes renova-
bles y utilizandola en momentos de alta demanda.
Un tema al que las empresas son cada vez mas
sensibles es el de la sostenibilidad, y al combinar
fotovoltaica y almacenamiento, una empresa puede
mejorar su calificacion de sostenibilidad, contribuir a
la descarbonizacion y alinearse con las expectativas
de inversores, clientes y normativas cada vez mas
estrictas. También cabe recordar que es posible
aprovechar deducciones fiscales e incentivos y
otros instrumentos europeos y nacionales, que ha-
cen que la inversion sea mas accesible y ventajosa.
Ademas, las economias de escala y las dinamicas
del mercado han permitido una reduccion significa-
tiva en el precio de las baterias de iones de litio, que,
segln los datos de IEA/Bnef, han disminuido un 15 9o
anual en los Tltimos diez afios, pasando de 635 eu-
ros/kWh en 2014 a menos de 129 euros/kWh en 2023.

co, el desarrollo tecnoldgico es fundamental, ya que
es el principal impulsor para la reduccion de costos
de los sistemas y para el desarrollo de suficiente
capacidad a nivel mundial. Del mismo modo, los sis-
temas inteligentes de gestion de la energia, gracias
a la inteligencia artificial, se estan estableciendo
cada vez mas como un aspecto estratégico de la
oferta de los fabricantes. En cuanto a las tecnolo-
gias relacionadas con la capacidad y el rendimiento
en el almacenamiento, en comparacion con otras
soluciones como baterias de plomo, de sodio-azu-
fre, de sodio y cloruro de niquel o baterias de flujo
redox, la tecnologia dominante tanto para vehiculos
eléctricos como para sistemas de almacenamiento
es la de las baterias de iones de litio. La eficiencia
del ciclo de la mayoria de dispositivos elEctricos

y electroquimicos actualmente alcanza el 9507.
Aunque los iones de litio pueden tener una vida Gtil
limitada en comparacion con las baterias de flujo

. . redox o NaS, estas Ultimas estan mas indicadas
EVOLUCION TECNOLOGICA para las redes de transporte que para el ambito

Para los sistemas de almacenamiento electroquimi- comercial o industrial.

SAJ

¢Cual es la tendencia actual del segmento Comercial e Industrial (C&I) en el mercado fotovoltaico espaiiol?

«El segmento Comercial e Industrial (C&I) del mercado fotovoltaico espariol se destaca actualmente como el
de mayor potencial de crecimiento. Especialmente relevante es el avance en soluciones de almacenamiento
de energia, que juegan un papel clave para estabilizar la red eléctrica local. En los ultimos afos, la red se ha
enfrentado a sobrecargas debido a un exceso de energia vertida desde fuentes renovables, provocando picos
de sobretension. La acumulacion de energia en baterias ha demostrado ser una de las soluciones mas efectivas
actualmente para limitar la inyeccion excesiva de energia en la red, contribuyendo asi a la reduccién de los picos
DAVIDE de tension. Este panorama ha impulsado una mayor conciencia entre las autoridades competentes, que ahora
D'ALTERIO promueven activamente el uso de tecnologias de almacenamiento en el sector C&I. A medio y largo plazo, se
prevé una expansion significativa en la adopcidn de estas soluciones, lo que sugiere un futuro crecimiento del
mercado fotovoltaico mas centrado en el almacenamiento de energia. Las previsiones indican que el mercado de
Director almacenamiento crecera en torno al 61% en Europa para 2027, con Espafia ocupando una posicion clave entre los
lideres en este sector».

Southern Europe

¢Cuadles son las principales necesidades de los clientes de este segmento en términos de soluciones de
almacenamiento de energia?

«El almacenamiento de energia en el sector C&l es una tecnologia emergente y aiin en fase de desarrollo.

Sin embargo, las necesidades de los clientes comienzan a perfilarse, siendo el ahorro en costes energéticos

la principal demanda. Esto abre una amplia gama de aplicaciones, desde la participacion en comunidades
energéticas hasta la reduccion de costes en empresas individuales. También permite aprovechar el arbitraje

de precios mediante el uso de las diferencias horarias en las tarifas eléctricas espanolas, las cuales presentan
variaciones significativas. Otras necesidades incluyen la bisqueda de independencia energética, proteccion
frente a la volatilidad de los precios de suministro, y la alineacién con politicas de descarbonizacién impulsadas
por la Comunidad Europea. En cuanto a las necesidades técnicas, los clientes solicitan tanto la instalacién de
nuevos sistemas fotovoltaicos con almacenamiento como la modernizacion de instalaciones antiguas que ahora
requieren soluciones de almacenamiento. Asimismo, existe una creciente demanda de sistemas aislados de la red
que permitan alcanzar una independencia energética total, especialmente en zonas remotas».

¢cCuales son los principales retos a los que se enfrenta actualmente el segmento C&l en el contexto del
mercado fotovoltaico espafol?

«Dado que las soluciones de almacenamiento para el sector C&I son relativamente nuevas, los principales retos
técnicos estan relacionados con la mejora de la tecnologia. Es crucial garantizar que estas soluciones sean mas
estables y funcionales, capaces de adaptarse a una variedad de aplicaciones mas complejas y exigentes. Desde
una perspectiva econdmica, uno de los mayores desafios es la reduccion de costes tecnoldgicos, lo que mejoraria
la relacion coste-beneficio para los usuarios finales. Ademas, es fundamental contar con el apoyo del gobierno y
las instituciones locales, mediante incentivos y fondos que faciliten la implementacion de estas tecnologias. Estos
incentivos no solo impulsaran la demanda, sino que también reduciran el tiempo necesario para recuperar la
inversion, haciendo que las soluciones de almacenamiento sean mas accesibles y atractivas para el sector».

il

A-Kool ESS

A-Kool ESS es un innovador sistema

de almacenamiento de energia con
enfriamiento por aire, ideal para
aplicaciones industriales y microredes.

Su estructura modular, con 15 ranuras

para baterias de diferentes capacidades,
garantiza una flexibilidad maxima, mientras
que el disefno IP54 y el sistema de
refrigeracion aseguran un funcionamiento
optimo en condiciones extremas. Equipado
con sensores avanzados y sistemas de
seguridad, el A-Kool ESS ofrece alto
rendimiento y proteccion contra incendios,
humo y fluctuaciones de presion.

Commercial Storage Solution

La nueva solucién de almacenamiento
comercial se instala con facilidad y

ofrece un amplio soporte a lo largo del ‘
ciclo de vida completo del producto.

Desde el célculo del disefio, incluyendo el perfil de carga y de ROI
hasta la asistencia para la puesta en marcha y las formaciones

con certificacion sobre sistemas y baterias: todo de un mismo
proveedor. Gracias a la modularidad de los componentes, es posible
llevar a cabo con facilidad un disefio o una ampliacidn flexibles. El
sistema ya cuenta con todo lo necesario para una aplicaciéon de
alimentacién de respaldo, y funciona tanto con energia fotovoltaica
como sin ella. A través del System Manager integrado, la puesta

en marcha y la conexion de otros componentes de SMA como

el inversor fotovoltaico, el EV Charger o los sensores son mucho
mas sencillas. La gestion de la energia integrada permite una gran
variedad de aplicaciones de almacenamiento.
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FACTORES DE CRECIMIENTO

Los indicadores de crecimiento de los sistemas de
almacenamiento de tamafio comercial e industrial
son positivos, al igual que las previsiones para el fu-
turo. Cuanto mas se desplace el sistema energgético
espafiol hacia las energias renovables, mas estraté-
gica sera la presencia de “depodsitos” de energia, tan-
to en apoyo a las empresas como al sistema pais.
La evolucion tecnoldgica llevara a una reduccion
alin mayor de los costos y podrian aparecer en el
mercado tecnologias mas eficientes y econdmicas.
La inteligencia artificial tambien esta convirtiendo
los sistemas de almacenamiento en un elemento de
estabilidad y control en la produccion y el consumo
de energia. Es una tecnologia que permite que la
produccion de energia solar rinda al maximo: produc-
cion donde se necesita, disponibilidad cuando se
necesita. La maximizacion del autoconsumo que un
sistema de almacenamiento C&l puede garantizar
es la mejor manera de asegurar a una empresa la
independencia energgtica. @
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CARLOS
CORDON

Sales Specialist

ecobal

BATTERY

¢Cudl es el estado actual del segmento Comercial e Industrial (C&I) en el
mercado fotovoltaico espaiiol?

«El mercado C&l en Espana esta en plena expansion, con un crecimiento constante
impulsado por la busqueda de independencia energética y reduccion de costes.
Las soluciones hibridas que integran generacion y almacenamiento estan siendo
cada vez mas demandadas, ya que permiten a las empresas aprovechar al maximo
su autoconsumo. Ecobat, con su amplia experiencia en el sector de la acumulacién,
ha jugado un papel clave al ofrecer soluciones eficientes y fiables adaptadas a las
necesidades de cada cliente».

¢Cuales son las principales necesidades de los clientes de este segmento en
cuanto a soluciones de almacenamiento de energia?

«Los clientes C&I buscan optimizar sus costes operativos y gestionar mejor los picos
de demanda. Necesitan sistemas de almacenamiento que sean escalables y flexibles,
capaces de garantizar la continuidad operativa incluso en momentos criticos. Ecobat,
como especialista en baterias, lleva afios aportando soluciones que no solo maximizan
el autoconsumo, sino que también aseguran un funcionamiento continuo y eficiente,
ajustandose a las necesidades particulares de cada cliente».

¢Cuadles son los principales desafios que enfrenta actualmente el segmento C&I

4\' o »

JESUS
SOMBRERO DEL SOL

Sales Manager
Spain & Portugal

¢Cual es el estado actual del segmento Comercial e
Industrial (C&I) en el mercado fotovoltaico espaiol?

«El mercado fotovoltaico en Espana es ciclico, al igual que

la energia que nos llega del sol, con sus picos y sus valles. Ya
vivimos el boom de 2008 y la caida de la demanda hasta llegar
de nuevo a otro pico en 2022, al que le siguié en 2023 una
caida de la potencia instalada en el sector que aun perdura

este ano. Esta caida ha sido muy fuerte en Residencial y algo
menos en comercial e industrial. En este momento, basandonos
en los datos de los ultimos meses, vemos que en comercial e
industrial se ha iniciado un crecimiento gracias sobre todo a

las instalaciones industriales. Confiamos en que este cambio

de tendencia se consolide en los préximos meses. En general,
venimos de una situacién de sobre stock de material por parte
de fabricantes, distribuidores e instaladores, a lo que se ha
unido la subida de los tipos de interés, el fin de los fondos

Next Generation y una bajada muy brusca de la demanda
debido, sobre todo, a la percepcidn de que con precios “cero” o
precios “negativos” de la electricidad en algunas horas del dia,
no es rentable invertir en fotovoltaica. Aunque es cierto que
tenemos precios bajos de la electricidad desde SMA intentamos
comunicar y educar sobre el hecho de que la vida estimada de
una instalacion fotovoltaica puede estar en mas de 25aios e
independientemente del tiempo de retorno de la inversion, sea
en 3 anos o en 7 afnos, esa instalacion permitira disfrutar de
muchos afos de energia gratuita sin depender de la volatilidad
del mercado energético, ademas de contribuir a la sostenibilidad
del planeta. Y precisamente dado que la vida util de mas de 25
anos es tan importante, desde SMA nos centramos en ofrecer
soluciones fotovoltaicas donde la calidad y solvencia son
cruciales para asegurar esa longevidad>».

¢Cuales son las principales necesidades de los clientes de
este segmento en cuanto a soluciones de almacenamiento
de energia?

«Es bien conocida en nuestro sector la expresién de que

“en fotovoltaica podriamos morir de éxito”, el porqué de esta
afirmacién estaba fundamentado en que a mayor porcentaje
en el mix energético de las energias renovables, menor es el
coste de la energia. Asi, podemos ver que en las horas centrales
del dia tenemos los precios mas bajos y en algunas ocasiones a
casi cero euros o valor negativo, por lo que cada vez tiene mas
sentido pensar en una instalacion fotovoltaica acompanada de
una solucién para la gestion de la energia y con capacidad de
almacenamiento, para poder usar la energia a menor coste de
forma inteligente. Esa energia, se puede utilizar para cubrir las
necesidades de los clientes, como por ejemplo “autoconsumo”,

en el contexto del mercado fotovoltaico espaiiol?

«Uno de los principales desafios que enfrenta el segmento C&l es la incertidumbre
regulatoria, junto con la inversion inicial necesaria para implementar sistemas de
almacenamiento. Ecobat, al ser una multinacional con un profundo know-how en
acumulacion de energia, ayuda a sus clientes a superar estos obstaculos con soluciones
robustas y una implementacion eficaz, garantizando que cada proyecto esté alineado
con las normativas y ofrezca un retorno éptimo».

cuando ya no dispongamos de recurso fotovoltaico o el coste de
la energia de la red sea mayor. También se puede usar para evitar
“picos de consumo”, con sus consiguientes penalizaciones, o una
combinacién de ambas conocida como “multiuso” (autoconsumo
y reduccién de los picos de consumo) y ademas aprovecharnos
de los precios econdmicos de la red para cargar nuestras
baterias, conocido como “time of use” o “arbitraje”. Desde SMA
estamos trabajando en almacenamiento desde hace mas de

20 aros, empezando con nuestro conocido inversor Sunny
Island y, mas recientemente, con la nueva solucién modular y
escalable de almacenamiento para aplicaciones comerciales e
industriales, Commercial Storage Solution. Ya hemos instalado
varias unidades de este solucion en Espana, que combina el
inversor cargador Sunny Tripower Storage X con un sistema

de baterias, que permiten llegar hasta 2,5 MW de potencia de
inversor-cargador y 16 MWh de acumulacion. Hay que estudiar
muy bien proyecto a proyecto, pero los retornos de inversion

en almacenamiento comienzan a ser muy atractivos, desde
SMA vemos proyectos de nuestros partners donde un plazo de
amortizacion que podria estar alrededor de 8 afios, pudiendo
reducirse gracias a deducciones de Comunidades Auténomas o
Ayuntamientos>.

éCuales son los principales desafios que enfrenta
actualmente el segmento C&Il en el contexto del mercado
fotovoltaico espaiiol?

«El objetivo del PNIEC es terminar el afnio 2030 con 76 GW
instalados de fotovoltaica, de los cuales 19 GW serian de
Autoconsumo y la mayor parte de estos en comercial e industrial.
Al finalizar el afio 2023 se estima que habiamos instalado unos
26 GW, de los cuales unos 7 GW eran autoconsumo. Mi opinion
es que tenemos que aprender del pasado los picos de 2008 y
2022 coincidieron con importantes incentivos aplicados durante
un corto intervalo de tiempo, introduciendo una distorsion

que no ha permitido al sector fotovoltaico crecer de forma
constante y mantenida en el tiempo. Si las administraciones
publicas creen que el objetivo es alcanzable, para electrificar la
demanda y descarbonizar el pais, deben trabajar en medidas
que hagan atractiva la inversion privada y la inversion publica.
Ademas, el fomento de las Comunidades Energéticas y el
almacenamiento permitirad que la fotovoltaica en Espafia 'y en
concreto en comercial e industrial siga creciendo, necesitando
también que los profesionales del sector estemos correctamente
formados en los nuevos productos y soluciones a implementar.
En este sentido, desde SMA ofrecemos formaciones continuadas
desde nuestra Solar Academy, pionera en formar y compartir
experiencias con los companeros del sector».
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Mas de 8.000 profesionales
y 170 expositores se dan cita

enlaV edicion de EFINTEC

EFINTEC, LA FERIA DE REFERENCIA DEL SECTOR DE LA INSTALACION Y LA ENERGIA, CERRO SU
EDICION DE 2024 CON LA PRESENCIA DE MAS DE 8.000 PROFESIONALES. EL EVENTO, ORGANIZADO
POR LA FEDERACION DE GREMIOS DE INSTALADORES DE CATALUNA (FEGICAT), TUVO LUGAR LOS DIAS
16 Y 17 DE OCTUBRE EN LA FIRA DE BARCELONA. DURANTE DOS DIAS, LOS ASISTENTES CONOCIERON
DE PRIMERA MANO LAS ULTIMAS INNOVACIONES TECNOLOGICAS GRACIAS A 170 EXPOSITORES, ENTRE
FABRICANTES, DISTRIBUIDORES Y EMPRESAS AFINES AL SECTOR. ESTE EVENTO SE CONSOLIDA ASI
COMO PUNTO DE ENCUENTRO NACIONAL DE TODA LA CADENA DE VALOR DEL SECTOR

BERTA MOLINA GARCIA

a Ultima edicion de esta feria, organizada por
FEGICAT, la Federacion de Gremios de Insta-
ladores de Catalufia, contd con la presencia
de empresas instaladoras y atrajo también a
diferentes perfiles profesionales como arquitectos,
ingenieros, decoradores, interioristas o administra-
dores de fincas.
El alcalde de Barcelona, Jaume Collboni, fue el
encargado de dar la bienvenida en el acto inaugural
junto a Jaume Alcaide, presidente de FEGICAT y mas
de 70 representantes institucionales tanto locales,
autondmicos como nacionales. En su discurso,
Alcaide puso de manifiesto que EFIETEC es “una
feria que tiene como objetivo mantenerse como
referente nacional, y que atrae a profesionales de
todo el mundo™. El presidente de FEGICAT también
recalcd el crecimiento exponencial de EFINTEC por
“consolidarse como feria de referencia del sector
en Catalufia™. Agradecid también la visita y parti-
cipacion “de todos los que vienen desde fuera” y
expresD la voluntad que ha perseguido el certamen
desde su primera edicion: “consolidarse como
feria de referencia del sector en Catalufia”. Incidio,
ademas, que “nos unen la transicion energética, las
instalaciones de autoconsumo y los objetivos de
descarbonizacion™.
En esta edicion, la feria tuvo una notable asistencia
de profesionales, y desde la organizacion se des-
tacd el “trabajo de comunicacion y difusidon mas
intenso a nivel nacional para lograr una convocato-
ria de profesionales mas alla de tierras catalanas™
Estos esfuerzos redundaron en la presencia de
numerosos asistentes de Madrid, Baleares y la
Comunidad Valenciana, ademas tambien de mu-
chos visitantes de Pais Vasco, Navarra, Aragdn y
Andalucia.

NUEVAS TECNOLOGIAS Y
EFICIENCIA ENERGETICA

En esta edicion, ademas de las novedades presen-
tadas por fabricantes y distribuidores, se programa-
ron una amplia oferta de contenidos de interés para
las personas asistentes.

En el espacio Comunitat Energética, se abordaron
cuatro tecnologias del sector: aerotermia, gestion
del agua, energia renovable y domatica. Tambign

se desarrollaron mesas redondas sobre cada una

de estas tecnologias, que condujo Juanjo Catalan,
experto en eficiencia energética. El Auditori, ademas
de acoger el acto inaugural del dia 16, albergd una
amplia gama de mesas redondas de primer nivel
durante las dos jornadas que durd la feria. El primer
dia, se llevaron a cabo diversos debates que abor-
daron la transformacion en la seguridad industrial,
el futuro de la red de distribucion eléctrica, el futuro
energético y el futuro del gas renovable en Espafia,
el impacto de la nueva Directiva de Eficiencia Ener-
gEtica y el desafio que plantea para el sector la falta
de instaladores cualificados. En la segunda jornada,
el turno fue para la rehabilitacion de viviendas, la
fotovoltaica y el autoconsumo, las comunidades
energeticas, la movilidad eléctrica, la aerotermia y
las bombas de calor, asi como los certificados de
ahorro energgtico.

En la Zona de Innovacion, las empresas expositoras
mostraron de manera grafica sus productos y los
servicios mas novedosos. Ademas, el evento contd
también con el Village, un espacio para hacer con-
tactos Yy mantener reuniones que, tras el cierre de

cada jornada, se convirtid en una zona de encuen-
tro donde los participantes pudieron compartir sus
experiencias.

EFINTEC 2024 finalizd su Tltima edicion con las
cifras mas elevadas de su historia y evidencia de
esta manera la relevancia del sector. Los grandes
resultados logrados, el elevado volumen de negocio
generado Y el descubrimiento por parte de los
instaladores de las Tltimas novedades hicieron que
esta cita fuera todo un &xito. Todo ello fue posible
gracias al apoyo de colaboradores de referencia
como BBVA Consumer Finance; Movento, conce-
sionario multimarca de referencia a nivel nacional;
Aiglies de Barcelona, y la Generalitat de Catalunya
mediante el Servei d'Ocupacio de Catalunya (SOC),
el Consorci per a la Formacid Continua de Cata-
lunya (CONFORCAT) y el Institut Catala d’Energia
(ICAEN).

FEGICAT y la propia organizacion ya han iniciado
los preparativos para la celebracion de la proxima
edicion de la feria, prevista para los dias 8 y 9 de
octubre de 2025. @
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desafios de la transicio

MAS DE 1.200 PERSONAS SE DIERON CITA LOS DIAS 9 Y 10 DE
OCTUBRE EN EL XI FORO SOLAR, UN EVENTO ORGANIZADO POR
UNEF, QUE YA SE HA CONVERTIDO EN CITA INDISPENSABLE PARA
EL SECTOR FOTOVOLTAICO A NIVEL NACIONAL. EL EVENTO SE
LLEVO A CABO EN MADRID CON PROFESIONALES DEL SECTOR DE
LAS ENERGIAS RENOVABLES QUE PARTICIPARON EN DIFERENTES
PANELES Y PRESENTACIONES. LA FINANCIACION, ELECTRIFICACION,
LA FIJACION DE PRECIOS O EL ALMACENAMIENTO COMO PILAR
FUNDAMENTAL PARA LA TRANSICION ENERGETICA, FUERON
ALGUNOS DE LOS TEMAS QUE SE ABORDARON

BERTA MOLINA GARCIA Y MONICA GARCIA SETIEN

a Xl edicion de Foro Solar reunido a mas de

1.000 personas en el Hotel Marriot de Madrid.

Durante dos dias, empresas y administracio-

nes puUblicas hablaron sobre el futuro de la
industria fotovoltaica. En su primera jornada, el Foro
contd la participacion de Sara Aagesen, secretaria
de Estado de Energia, que anuncid una consulta
previa para actualizar el RD de autoconsumo: «Nos
servira para conocer qué cambios se consideran
necesarios a nivel regulatorio», comentd.
Rafael Benjumea, presidente de UNEF, expresd su
gratitud por la iniciativa del Ministerio de Energia y
los esfuerzos que se estan llevando a la descarbo-
nizacion. Benjumea destacd que la industrializacion
y la electrificacion son importantes para consolidar
esta transicion. «kDebemos integrar la energia foto-

voltaica en nuestro tejido industrial, apoyando a las
empresas espafiolas que han demostrado su alto
grado de competitividad», sefialo.

A continuacion, Beatriz Corredor, presidenta de RE-
DEIA, dijo que el PNIEC conllevara importantes inver-
siones, pero que la red sera capaz de actualizarse:
«Tienen que cumplirse en todas sus previsiones y
esto es una inversion relevante en redes de mas de
10.000 millones en los proximos afiosy.

VOLATILIDAD DE PRECIOS,
AUTOCONSUMO

Y ALMACENAMIENTO

En la primera mesa del encuentro, ¢ Como avanzar
en la transicion ecoldgica en un escenario de
volatilidad de precios? ¢Son los mercados a futuro

una respuesta?, la mayoria de los ponentes coinci-
dieron en que dicha volatilidad es algo estructural.
Juan Luis Cantdn, Country Head, Lightsource bp
puso sobre la mesa que esta es una vision corto-
placista: «<Nos encontramos en una situacion en la
que no creo que sea bueno tomar decisiones por
circunstancias puntuales, sino que tenemos que
pensar en la evoluciony.

En ¢Como reactivar el mercado del autoconsumo?,
y tras evaluar la situacion del sector en este cam-
po, JesUs Sombrero del Sol, Sales Manager de SMA
Ibérica, comentd que «hay datos esperanzadore»
para considerar que el mercado se asiente. Shalina
Chandnani, gestora de proyectos de Generacion
Distribuida de Repsol, sostuvo que la confianza de
los clientes se intensificara. «<Sabemos que hay

un mercado de una gran variedad de modelos que
lo que pretenden es cubrir sus necesidadesy, dijo
Chandnani.

Sobre la percepcion social de la implantacion de la
fotovoltaica verso la mesa ¢Qué esta funcionando
en la mejora de la receptividad social? Se abordd
cdmo ha cambiado la sensibilizacion respecto a su
implementacion. Eva Maria Blanco, subdirectora de
Evaluacion Ambiental del Ministerio para la Transi-
cidn Ecoldgica y el Reto Demografico, sefiald como,
en los Tltimos afios, «ha habido una evolucion por
el aprendizaje y porque es un cambio estructural
sin precedentes en Espafian. A criterio de Alipio
Garcia, director general de Transicidn Energética de
Castilla-La Mancha, «hay que revisar los municipios
afectaos por las lineas de evacuacion, que muchas
veces son el germen de la oposicion social», sefialo.
La tarde comenzd con el panel ¢Como aprovechar
al maximo la generacion eléctrica de una instala-
cion de autoconsumo con almacenamiento detrds



del contador? Los ponentes coincidieron en que la
tecnologia fotovoltaica esta avanzada y es segura,
no solo para el autoconsumo, sino también para la
tecnologia de baterias. También se abordd la segu-
ridad informatica, donde Juan Francisco Gonzalez,
responsable de la Division Solar de GreenPower

de Riello Solartech, sefiald que «nuestros clientes
estan preocupados, ya que una vez que te has co-
nectado a una red existe la posibilidad de hackeon.
El evento continud con la ponencia de Victor Mar-
cos, director general de Planificacion y Coordina-
cidn Energética del Ministerio para la Transicion
Ecoldgica y el Reto Demografico. Su disertacion ver-
S0 sobre la actualizacion del PNIEC Y la importancia
de la energia solar en la planificacion energgtica.
Marcos explicd como se distribuye el mercado en la
actualidad y resaltd los obstaculos a los que se en-
frentan, no solo el Gobierno, sino las compariias que
producen material para instalaciones fotovoltaicas.

A continuacion, en el coloquio En la coyuntura ac-
tual, ¢se van a cumplir los objetivos del PNIEC? cEn
QuE va ainfluenciar el sistema de semestres en el
cumplimiento de objetivos? ¢Cudles son los restos
del EPC, fabricacion y cadena de suministros?, Da-
niel Sanchez, director de Ingenieria y Construccion
de BNZ Energy, quiso dejar patente que Espafia
tiene un reto como pais, «incrementar la demandan.
Explicd que «es dificil de cumplir, para ello hay que
atraer a las industrias electrointensivas», remarco.
Izumi Kaizuka, Task 1 Deputy Manager, New Energy
and Industrial Technology Development Organi-
zation, realizd una ponencia en la que abordd la
situacion actual de la tecnologia fotovoltaica en el
mundo. Kaizuka destacd la brecha existente entre la
oferta y la demanda y la preponderancia de China
en la fabricacion de materiales para la energia solar.
La Tltima mesa del primer dia, ¢ Como favorece €l
I+D+i la integracion de la fotovoltaica en edificios,
agricultura y agua?, evidencio los retos a los que
se enfrentan como sector. Los participantes des-
tacaron la necesidad de que la investigacion se
centre en proyectos aplicables a la industria. Segln
Aitor Apraiz, gestor de Proyectos I+D de Mondragon
Assembly S. Coop, «necesitamos que la industria
se pueda aprovechar de los planes de I+D y que se
financien proyectos que sean concretosn.

Marcelo Alvarez, presidente del Comité Solar de la
Camara Argentina de Energias Renovables, fue el

encargado de abrir la segunda jornada. El experto
explicd las barreras y oportunidades para la tran-
sicion energética en América Latina. Incidid en que
estas deben centrarse en «la descarbonizacion,
democratizacion, diversificacion, descentralizacion
y digitalizacion.

Fatima Garcia Sefian, subdirectora general de
Almacenamiento y Flexibilidad, abordd el papel que
jugara el almacenamiento en ¢Como garantizar a
largo plazo la rentabilidad de las instalaciones de
almacenamiento mas dlld del mercado diario? «Lo
primero que hay que hacer es permitir que esto
suceda con la regulaciony, asegurd. José Manuel
Villader, senior engineer de Energy Storage Expert
de Enertis Applus+, habld del dimensionamiento de
cada proyecto. «Lo primero que hay que hacer es
una evaluacion de si la hibridacion se realizara con
almacenamiento o no», indico.

A continuacion, Rebeca Torrd, secretaria de Estado
de Industria, Ministerio de Industria, Comercio y
Turismo, recordd el desafio que supone la descar-
bonizacion para poder avanzar en la transicion
energética. Manifestd que el Gobierno trabaja

para poder cubrir la demanda de energia limpia y
destacd que «es necesario que tanto Europa como
Espafia avancen en esa direcciony.

La jornada transcurrid también con la presencia de
los fabricantes. En ¢Es la NZIA suficiente para po-
tenciar la fabricacion de componentes en Europa?
Luz Ma, CEO de Astronergy Espafia, reclamd mas
ayudas y que los planes y objetivos que impulsa la
NZIA se conviertan en algo tangible y que «toquen
suelo». Hector Sanchez, VP Sales EMEA de Soltec,
explicd que, en Espafia, «el problema es que no hay
demanda de producto de la UE». Reclamd como
prioridad poner el foco en conseguir aumentarla.
Los nuevos modelos de produccion y consumo
tambien tuvieron cabida. En ¢Cudles son los retos
en el despliegue de las comunidades energéticas?
Ramon Roig, lider del Consejo Rector de Osona
Energia SCCL, expuso que estas son «la financia-
cion, la gestion y la implicacion de la poblaciony. Los
ponentes coincidieron en el desconocimiento del
concepto, que podria determinar su implantacion

y crecimiento definitivo. Segln Jordi Solé Muntada,
director de Financiacion Participativa de Ecrowd,
«el sector debe comprender que es un actor nuevo
que esta aqui para quedarse». En cuanto a la
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financiacion, dijo que han identificado dos tipos de
necesidades: anticipar las subvenciones o financiar
una parte de las instalaciones a largo plazo.

Tras una pausa para la comida, la jornada continud
con la mesa ¢Son los concurso de demandoa, el
futuro del acceso y conexion y la forma de atraer
industrias €electrointensivas a los nudos con mayor
generacion renovable? Los participantes coincidie-
ron en que la demanda debe ser atendida de mane-
ra constante. Emilio Clement, Country Manager
Spain de Shell, destacd que, en realidad, «lo que
hace falta es inversion y que penetre la concien-
ciacion del almacenamiento». Carlos Albero, Market
Area Manager Iberia, DNV en Iberia y Latinoamé&rica,
matizd que «los concursos de demanda no son el
futuro, son solo una herramienta mas».

En la mesa ¢Cudles son las claves paraincre-
mentar la electrificacion del consumo energético

en Europa? Maria Concepcion Sanchez, directora
general de Operacion de Red Electrica, destacd que
«las expectativas son elevadisimas» al estar ya
otorgados mas de 4.000 MW de consumo. En este
contexto, sefialaron que uno de los elementos fun-
damentales para u implantacion son las administra-
ciones pUblicas. Manuel Arglelles, director general
de Energia y Minas de la Generalitat Valencia, dijo
que desde los entes pUblicos, «tenemos que ser
mas agiles, eliminar burocracia y no ser nosotros los
que pongamos el frenon.

La tarde concluyd con la mesa ¢Como estad afec-
tando la caida de precios a la financiacion de los
proyectos? ¢Cudl va a ser la tendencia de precios
a futuro? ¢Cdmo van a condicionar los precios

del mercado, €l futuro de la financiacion y de las
inversiones del sector fotovoltaico?, en la que se
examind la tendencia actual de los precios y como
estos influyen en el mercado y el futuro de su
financiacion. Pedro Basagoiti, director de Tecno-
logia, Innovacion y Nuevos Desarrollos de OMIE,
considera que «estamos enfrentados a unreto y se
necesitan inversiones billonaria». Los ponentes se
mostraron de acuerdo en que la energia fotovoltaica
depende en gran medida del clima y que, por consi-
guiente, requiere flexibilidad.

Durante la clausura del evento, José Donoso, direc-
tor general de UNEF, expresd que «nuestro sector
ha sido un elemento innovador en el ambito de la
energia, basado en la innovaciony. Por este motivo,
«tenemos que seguir innovando desde el punto de
vista puramente tecnoldgico, pero también en los
nuevos retos que se Nos planteany, concluyd.
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Rafael Benjumea, presidente
de UNEF, expreso su gratitud
por la iniciativa del Ministerio
de Energia y los esfuerzos
que se estan llevando a la
descarbonizacion
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El'10 de octubre de 2024,
Longi celebrd un evento
en Roma dirigido a EPC,

desarrolladores y fondos de
inversion, centrado en las
ventagjas de la tecnologia BC
y enlos planes de desarrollo
paralos proximos afios en
términos de copacidad de
produccion e inversiones en
investigacion y desarrollo.
En la foto, el equipo de Longi.
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LA EMPRESA HA LANZADO AL
MERCADO LOS MODULOS HI-MO 9,
CON LAS NUEVAS OBLEAS TAIRAY Y
LAS NUEVAS CELULAS SOLARES DE
CONTACTO POSTERIOR (BC), PARA

EL SEGMENTO DE LAS PLANTAS A
GRAN ESCALA. LOS PRODUCTOS,
DISPONIBLES PARA EL MERCADO
EUROPEO, ALCANZAN UNA POTENCIA
DE 660 WP Y UNA EFICIENCIA DE
CONVERSION DEL 24,43%. «<CON EL
MISMO RENDIMIENTO, EL PRODUCTO
GARANTIZA UNA MAYOR PRODUCCION
QUE LOS MODULOS TOPCON Y MAYOR
FIABILIDAD EN TODO EL CICLO DE VIDA
UTIL DEL SISTEMA», HA EXPLICADO
FRANCESCO EMMOLO, DIRECTOR
GENERAL ITALIA DE LONGI SOLAR,
CON MOTIVO DEL LANZAMIENTO QUE
LA EMPRESA CELEBRO EN ROMA EL
PASADO 10 DE OCTUBRE

ongi continGa recogiendo los frutos de las in-
versiones realizadas en actividades de inves-
tigacion y desarrollo durante los Tltimos afios.
El mas reciente ha sido el lanzamiento de los
mddulos con tecnologia hibrida de contacto poste-
rior, que permiten a la empresa trabajar en la parte
posterior de la c€lula y evitar generar tensiones en
la parte delantera. Esto se traduce en una mayor
produccion partiendo de la misma superficie (+9 0o
en comparacion con el mddulo TOPcon) y tambien
en una mayor fiabilidad durante todo el ciclo de vida
Gtil del sistema. La tecnologia se ha aplicado a las
células montadas en los mddulos Hi-MO 9, presen-
tados el pasado 10 de octubre en Roma con motivo
del Longi Utility Day. En la actualidad el mddulo, con
una potencia de hasta 660 Wp y una eficiencia
de conversion del 24,43 OJo, esta especificamente
dirigido al segmento de las plantas a gran escala y
ya esta disponible para el mercado europeo.
Durante el lanzamiento, el equipo europeo de Longi
y altos directivos del Grupo presentaron el producto
ante contratistas EPC, disefiadores, promotores y
fondos de inversion, aunque también se centraron
en la estrategia global del Grupo en cuanto a pro-
duccidn y aspectos ESG.
Ademas de Francesco Emmolo, también partici-
paron en el evento celebrado en Roma Chelsea
Gao, manager de producto y soluciones de Longi, y
Benjamin Wong, director de ESG y sostenibilidad de
la empresa.
También participd con su intervencion Dennis She,
vicepresidente del grupo, que antes del evento con-
cedid una entrevista en exclusiva a SolareB2B, que
presentamos a continuacion, sobre las ventajas de
la tecnologia BC y los planes de innovacion para los
proximos afios en cuanto a capacidad de produc-
cion e inversiones en investigacion y desarrollo.

Longi apuesta
todo por la
tecnologia BC

CINCO PREGUNTAS A DENNIS SHE, VICEPRESIDENTE MUNDIAL DE LONGI SOLAR, QUE NOS

HA EXPLICADO DE QUE FORMA LAS INVERSIONES EN INVESTIGACION Y DESARROLLO EN
TECNOLOGIA BC HAN GARANTIZADO AL GRUPO PODER OFRECER SOLUCIONES DE ALTO
RENDIMIENTO Y FIABLES, PERO TAMBIEN COMPETIR Y GENERAR ATRACCION EN UN MOMENTO
EN QUE EL MERCADO DE LOS MODULOS SE ENFRENTA A UNA SOBREOFERTA, A LA BAJA DE
PRECIOS Y A LA PRESION EN LOS MARGENES.

Jueves 10 de octubre de 2024, pocas horas antes de que diera comienzo el evento de Longi, Dennis
She, vicepresidente mundial del Grupo, nos explicé de qué forma las inversiones en investigacion

y desarrollo, que solo en 2023 ascendieron a mil millones de euros, el equivalente al 6 % de la
facturacion, estan permitiendo a la empresa ofrecer soluciones de alto rendimiento y fiables. La
tecnologia BC es la ultima demostracion de como la innovacién también se considera clave para
competir ante los fendmenos globales que han afectado en los Gltimos meses principalmente al sector
de los médulos.

¢Qué oportunidades de crecimiento tiene la tecnologia BC en Europa de LONGi y qué ventajas
puede aportar al mercado de las grandes plantas solares?

«Longi es ante todo una empresa tecnoldgica. Si analizamos nuestra historia, en la Ultima década
hemos sido pioneros de la tecnologia. Después de afos de investigacion y desarrollo de la

tecnologia mono PERC, hemos decidido lanzar al mercado la tecnologia de contacto posterior, que

ha revolucionado por completo la estructura de las células. De hecho, trabajamos en la estructura
posterior de la célula. Se trata de una innovacion muy sofisticada que ha requerido afios de
investigacion. Entre sus ventajas destacamos el rendimiento. Esta tecnologia permite entre un 6 y

un 9 % mas de rendimiento en términos de produccién en comparacion con los médulos de nuestros
competidores. La segunda ventaja, mas importante, es la fiabilidad. Al trabajar en la parte posterior del
maddulo evitamos, durante todo el ciclo de vida util del sistema, fenémenos como microfisuras o puntos
calientes que afectan principalmente a la parte delantera, donde se encuentran las barras colectoras.
Por esta razén, nos hemos anticipado a los problemas mas habituales que pueden aparecer en los
maodulos para resolverlos. Longi considera auténticos milagros estos pasos tan decisivos».

&A cuanto asciende actualmente la capacidad de produccion de Longi para la tecnologia BC y
cuales son los planes de desarrollo?

«A finales de afio dispondremos de 5 GW de capacidad de produccién a pleno funcionamiento.
También estamos construyendo dos nuevas fabricas en China, por lo que nuestro objetivo es alcanzar
50 GW para finales de 2025. Se trata de otro ambicioso objetivo si tenemos en cuenta que en 2024 |a
capacidad total de Longi asciende a 110 GW>.

Hasta la fecha ¢ cuanto ha invertido Longi y cuanto invertira en actividades de investigacion y
desarrollo para este tipo de tecnologia?

«En el mercado de la energia solar hay dos tipos de empresas: empresas tecnoldgicas y empresas
fabricantes. Las primeras anticipan la innovacién, las segundas simplemente siguen el desarrollo de la
tecnologia. Somos una empresa tecnoldgica y nuestras inversiones en |+D lo confirman: mil millones de
euros solo en 2023, lo que equivale al 6 % de la facturacion total».

En un momento en el que peligra la rentabilidad a causa de fenémenos globales como el exceso
de oferta y los niveles de stock, ¢todavia es posible dar valor a este tipo de innovaci6on?

«Si, de hecho, considero que el problema solo se puede resolver con la innovacion. La innovacion es la
clave para sortear estos fendmenos y volver a trabajar en un mercado mas sano. Como ya hemos visto
en el pasado, actualmente todas las empresas disponen de un panel solar monocristalino bifacial. Nos
distinguimos por la tecnologia BC que continuaremos perfeccionando internamente.

Cada vez oimos mas hablar de los aspectos ESG. ;| Por qué se consideran cruciales para la
competitividad de una empresa?

«En la actualidad, cuando los clientes hablan de un producto que estan utilizando, no solo quieren
calidad, sino que proceda de una empresa sostenible y responsable. Llevamos algun tiempo trabajando
en esta direccién. Longi se ha sumado a iniciativas climaticas como RE100, EP100, EV100 y SBTi,

pero también ha propuesto el concepto sostenible Solar for Solar. El objetivo es fabricar médulos
fotovoltaicos con energia solar, consiguiendo la autosuficiencia y neutralidad de carbono en el proceso
de produccién».
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Tercer trimestre:
aumentan los precios en

Europa y la fotovoltaica
marca nuevos record

EN EL TERCER TRIMESTRE DE 2024, LOS PRECIOS DE LOS MERCADOS ELECTRICOS EUROPEOS
SUBIERON RESPECTO AL TRIMESTRE ANTERIOR, A PESAR DE QUE LA PRODUCCION SOLAR
FOTOVOLTAICA ALCANZO RECORDS HISTORICOS EN VARIOS MERCADOS. LAS SUBIDAS DE LOS
PRECIOS DE MERCADOS FUERON IMPULSADAS POR EL INCREMENTO DE LOS PRECIOS DEL GAS,

EL AUMENTO DE LA DEMANDA EN LA MAYORIA DE LOS MERCADOS CON LA SUBIDA DE LAS
TEMPERATURAS EN VERANO, Y EL DESCENSO DE LA PRODUCCION EOLICA. LA DEMANDA ELECTRICA
AUMENTO DE FORMA INTERANUAL EN LA MAYORIA DE LOS MERCADOS AUN CUANDO LAS
TEMPERATURAS MEDIAS FUERON MAYORITARIAMENTE INFERIORES A LAS DEL MISMO PERIODO DEL

ANO ANTERIOR

DE ALEASOFT ENERGY FORECASTING

PRODUCCION SOLAR
FOTOVOLTAICA Y
PRODUCCION EOLICA

En el tercer trimestre de 2024, la produccion solar
fotovoltaica aumentd en todos los principales mer-
cados eléctricos europeos en comparacion con

el mismo periodo de 2023. El mercado portugugs
registrd el mayor aumento, del S190o. Los mercados
espafiol, aleman e italiano tambi&n experimentaron
aumentos de dos digitos, del 24070, 20970 y 1390,
respectivamente. El mercado francés experimentd
el menor aumento, de un 8,8%o0.

Comparando con el segundo trimestre de 2024,
en el tercer trimestre del afio también se observo
un incremento de la produccion solar fotovoltai-

ca en todos los mercados. Los aumentos en los
mercados portugugs, francés y espafiol fueron del
23070, 9,890 y 9,890 en cada caso. Los mercados
aleman e italiano registraron incrementos del 1,970
y el 0,990, respectivamente.

En los mercados aleman, espafiol, italiano, francés
y portugugs, la produccion solar fotovoltaica tri-
mestral fue la mas alta de todos los trimestres de la
historia al alcanzar 24 873 GWh, 15 136 GWh, 9565
GWh, 8279 GWh y 1766 GWh, respectivamente.
Los datos anteriores reflejan el aumento que esta
registrando la capacidad instalada de energia
fotovoltaica. En el caso de Espafia, segln los
datos de Red Electrica, entre el segundo y tercer
trimestre de 2024 dicha capacidad aumentd 1026
MW. Asimismo, segln datos de REN, en Portugal la
capacidad instalada fotovoltaica aumentd en 289
MW en el mismo periodo.

Al comparar la produccion edlica del tercer tri-
mestre de 2024 con respecto al mismo trimestre
de 2023, se registrd un aumento en los mercados
de Francia, Alemania y Espafia. Los incrementos

oscilaron entre el 3,000 en el mercado francés y

el 9,090 en el mercado espariol. En cambio, los
mercados italiano y portugugs registraron descen-
sos en la produccion edlica del 22070 y el 6,200,
respectivamente.

En linea con la transicion estacional de primavera
a verano, la produccidn edlica disminuyd en todos
los principales mercados eléctricos europeos si se
comparan los datos del tercer trimestre de 2024

con los del trimestre anterior. El mercado italiano
experimentd la mayor disminucion, de un 28070. En
el resto de los mercados, los descensos oscilaron
entre el 7,190 en Espafia y el 1190 en Portugal.
Segln los datos de Red Eléctrica, entre junio y
septiembre de 2024 la capacidad edlica instalada
aumentd en 59 MW. En el caso de Portugal, de
acuerdo con los datos publicados por REN, la ca-
pacidad edlica instalada aumentd en 25 M.

-
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DEMANDA ELECTRICA

En el tercer trimestre de 2024, la demanda
eléctrica aumentd en comparacion con el mis-
mo periodo del afio anterior en la mayoria de
los principales mercados eléctricos europeos.
El mercado belga registrd el mayor aumento,
del 5,190, seguido por los mercados italiano y
aleman, que tuvieron incrementos del 2,50

y 2,3%0 en cada caso. La demanda aumentd
un 1,390 en los mercados espafiol y britanico,
y un 1,090 en el mercado francés. El mercado
portugugs registrd el menor incremento, de un
0,80%0. La excepcidn a la tendencia alcista fue el
mercado neerlandés, donde la demanda cayo
un 5,3%o.

Si se comparan el segundo y tercer trimestre
de 2024, la demanda aumentd en los mercados
aleman, neerlandés y en los mercados del sur
de Europa. El mercado italiano registro el mayor
aumento, del 13%o. Le siguid el mercado espafiol
con un incremento del 9,7%0. Los mercados de
Paises Bajos, Portugal y Alemania experimen-
taron aumentos menores, del 6,790, el 4,070

y el 1,990, respectivamente. En el resto de los
mercados analizados, la demanda disminuyd
entre 2,200 en el mercado britanico y 3,19 en
el mercado franceés.

La evolucion interanual de las temperaturas
medias mostrd una clara tendencia a la baja al
comparar el tercer trimestre de 2024 con el de
2023. Las temperaturas medias disminuyeron
en la mayoria de los mercados analizados. Los
descensos oscilaron entre 0,1°C en Paises Ba-
jos y 1,20C en Francia. Las excepciones fueron
Alemania e Italia. En el primero las temperaturas
medias fueron similares a las del mismo trimes-
tre del afio anterior, y en el segundo aumenta-
ron 0,30C.

En comparacion con el segundo trimestre de
2024, las temperaturas medias del tercer tri-
mestre, predominantemente estival, aumen-
taron en todos los mercados analizados. Los
incrementos oscilaron entre 3,20C en Gran
Bretafia y 6,6°C en Italia.

MERCADOS

ELECTRICOS EUROPEOS

En el tercer trimestre de 2024, el precio prome-
dio trimestral se mantuvo por debajo de 85 €/
MWh en la mayoria de los principales mercados
eleéctricos europeos. La excepcion fue el merca-
do IPEX de Italia, con un promedio de 119,32 €/
MWh. El mercado Nord Pool de los paises nordi-
cos registrd los precios trimestrales mas bajos,
de 19,86 €/MWHAh. En el resto de los mercados
analizados en AleaSoft Energy Forecasting, los
promedios estuvieron entre los 51,14 €/MWh del
mercado EPEX SPOT de Francia y los 81,72 €/
MWh del mercado N2EX del Reino Unido.

En comparacion con el trimestre anterior, en el
tercer trimestre de 2024 los precios promedio
subieron en casi todos los mercados eléctricos
europeos analizados en AleaSoft Energy Fore-
casting. La excepcion fue el mercado nordico,
con una caida del 449/0. En cambio, el mercado
MIBEL de Portugal y Espafia registrd las ma-
yores subidas, del 134970 y el 136970, respecti-
vamente. El resto de los mercados registraron
aumentos de precios de entre el 5,990 del mer-
cado britanico y el 7190 del mercado frances.

Si se comparan los precios promedio del tercer
trimestre de 2024 con los registrados en el mis-
mo trimestre de 2023, los precios descendieron
en casi todos los mercados analizados. La ex-
cepcion fue el mercado italiano, con una subida
del 5,4%0. Por lo que respecta a los descensos
de precios, el mercado francés registrd la mayor
caida, del 409/0. En cambio, el mercado britani-
co tuvo el menor descenso, del 109/0. En el resto
de los mercados, los descensos de precios es-
tuvieron entre el 1669/o de los mercados aleman
y neerlandés y el 2990 del mercado belga.
Como resultado de los descensos de precios
en el mercado nordico, el precio del tercer tri-
mestre de 2024 fue el mas bajo desde el primer
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trimestre de 2021 en ese mercado.

En el tercer trimestre de 2024, el aumento de
los precios del gas respecto a los del trimestre
anterior, la caida de la produccion edlica y el
incremento de la demanda en la mayoria de los
mercados propiciaron el aumento de los precios
de los mercados eléctricos europeos respecto
al trimestre anterior, pese al descenso de los
precios de los derechos de emision de CO2 y al
incremento de la produccion solar.

Al comparar con el tercer trimestre de 2023,

los precios de los derechos de emision de CO2
bajaron, la produccion solar aumentd en todos
los mercados analizados Y la produccion edlica
crecio en la mayoria de ellos. Esto contribuyd

a los descensos interanuales de precios de los
mercados eléctricos, a pesar del incremento de
los precios del gas y el aumento de la demanda
electrica.

BRENT,

COMBUSTIBLES Y CO2

Los futuros de petrdleo Brent para el Front
Month en el mercado ICE registraron un precio
promedio trimestral de 78,71 $/bbl en el tercer
trimestre de 2024. Este valor fue un 7,490
menor al alcanzado por los futuros Front Month
del trimestre anterior, de 85,03 $/bbl. También

f \ fue un 8,407 inferior al correspondiente a los
futuros Front Month negociados en el tercer
MERCADOS EUROPEOS DE ELECTRICIDAD [€/MWH] trimestre de 2023, de 85,92 $/bbl.
Durante el tercer trimestre, la inestabilidad en
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Brent. Ademas, los recortes de produccion de
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150 manda por los desplazamientos vacacionales,
la preocupacion por el suministro de Canada
125 N, debido a los incendios forestales, los efectos
del huracan Francine y las interrupciones de
100 \ suministro en Libia también presionaron los pre-
\ cios al alza durante el trimestre. Sin embargo, la
70 - preocupacion por la evolucion de la demanda
continud durante el tercer trimestre y el precio
50 promedio trimestral descendid. En septiembre,
la OPEP y la Agencia Internacional de la Energia
25 I revisaron a la baja sus previsiones de demanda,
0 lo que contribuyd a los descensos de precios.
Ademas, el incremento planificado en la pro-
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Fuente: Elaborado por AleaSoft Energy Forecasting En cuanto a los futuros de gas TTF en el mer-
con datos de OMIE, EPEX SPOT, Nord Pool y GME. Grafico 5 cado ICE para el Front Month, el valor promedio
\ j registrado durante el tercer trimestre de 2024
por estos futuros fue de 35,69 €/MWh. En
comparacion con el de los futuros Front Month
negociados en el trimestre anterior, de 31,78

/ \ €/MWh, el promedio aumentd un 1290. Si se
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dos en el mismo trimestre de 2023, cuando el
) . precio promedio fue de 33,82 €/MWh, hubo un
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aumento del 5,5%o0.
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Por lo que respecta a los futuros de derechos
de emision de CO2 en el mercado EEX para el
0 0 contrato de referencia de diciembre de 2024,
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promedio del trimestre anterior, de 69,68 €/t. Si
fﬁﬁ?g;i%?fggﬁ EE)'(_AIGGS"& Energy Forecasting Grafico 6 se compara con el promedio del mismo trimes-
tre de 2023, de 89,99 €/t, el promedio del tercer

- _/ trimestre de 2024 fue un 2497 menor. o)
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Cashback

hasta 191 €

hasta 32 € hasta 128 €

hasta 200 €

64 €

iRecibe cashback para tu empresal

Instala y registra los equipos: SMA Sunny Tripower Smart Energy, Sunny Tripower X,
Home Storage, EV Charger, Ev Charger Business, STP CORE 1 y 2, Sunny Boy, Sunny
Boy Smart Energy, Sunny Boy Storage y Energy Meter y te devolveremos
periédicamente los importes de cashback que tu empresa haya recopilado durante el
periodo de la promocién, jdirectamente en la cuenta bancarial

IEI%EI:

L.
SMA-iberica.com/Cashback-deals -'EF



