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LA REVISTA DE LOS PROFESIONALES DE LA ENERGIA SOLAR
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LA LEGISLACION NECESARIA
PARA EL DESPEGUE
DE LA FOTOVOLTAICA

El marco normativo aprobado en los Tltimos afios

en materia de energias renovables ha servido para
catapultar a la fotovoltaica en Espafia, que se ha
convertido en el quinto pais del mundo con mas
energia solar instalada. AUn asi los expertos creen que
la legislacion debe contemplar nuevos retos como la
agilizacion de tramites administrativos, la inversion en
redes, la introduccion de nuevas medidas fiscales o la
regulacion de los PPA
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PRECIO CERO: EL IMPACTO
EN LAS RENOVABLES
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El incremento en la generacion hidraulica y edlica,
junto a una potencia fotovoltaica creciente, han hecho
habituales en nuestro sistema electrico los precios
cero Yy negativos desde inicio de 2024. El volumen
econdmico mensual ha sido de 327 millones de euros,
un 77,3%o inferior al mismo mes del afio anterior, seglin
el operador del mercado ibérico de energia. Adem3as,
el dato correspondiente al mes de abril es el minimo _
registrado desde 2001, lo que supone una disrupcion en \
los ingresos de los proyectos renovables \' O |

MICUEL ANGEL GARRIDO NICOLAS,
SALES MANAGER DE VALMONT
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LAS NOVEDADES
DE INTERSOLAR 2024

.......

Del 19 al 21 de junio en MUnich se celebra The Smarter

E Europe, que retine ferias dedicadas a los sectores
fotovoltaico, del almacenamiento y de la movilidad
eléctrica. En total, se esperan mas de 2.800 expositores
y 115.000 visitantes. SolarB2B Espafia presenta el
programa del evento y algunos de los productos que
presentaran los expositores
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CRECE EL INTERES POR BENEFICIOS DEL ALMACENAMIENTO: NUEVO RECORD PARA LOS
LA FOTOVOLTAICA FLOTANTE EL CASO DE JUMILLA MODULOS LONGI

Las instalaciones solares flotantes pueden ser un Un sistema de almacenamiento de 3 MW ha permitido a La empresa consolida su liderazgo en la industria mundial
factor de aceleracion de la transicion energética. Para una bodega de Jumilla (Murcia) elevar de 4090 al 90%0 de la energia solar alcanzando una eficiencia del 27,30

aumentar su potencial, la investigacion esta enfocada el nivel de eficiencia energética. Este es el gran desafio al con células solares HBC de silicio. Ademas, recientemente
hacia soluciones adecuadas para las condiciones mas gue se ha enfrentado la compafiia Sigenergy en el Levante ha anunciado el lanzamiento de la segunda generacion de
desafiantes del mar abierto, tanto por las solicitaciones espafiol. Para conseguir este resultado ha integrado modulos de alta eficiencia basados en la tecnologia BC
esperadas como por la duracion de los materiales una solucion de almacenamiento de 63 unidades de su

modelo Sigenstor con una instalacion ya preexistente de

1184 mddulos fotovoltaicos
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. GENERATION MIX IN THE MONTH OF APRIL 2024 . GENERATION MIX FROM JANUARY TO APRIL 2024
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LOS 10 PRINCIPALES PAISES PORCENTAJE DE GENERACION DE ELECTRICIDAD A PARTIR DE ENERGIA SOLAR
POR CAPACIDAD INSTALADA
ANUAL Y ACUMULADA EN
2023
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COMO HA EVOLUCIONADO LA MEZCLA ELECTRICA DE PAISES DE LA UE CON MAYOR CAMBIO EN LA
LA UE A LO LARGO DEL TIEMPO GENERACION SOLAR EN 2023
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Redeia aumenta un 25% sus inversiones
en la red de transporte en el primer trimestre

Redeia sigue aumentando su esfuerzo inversor en la red
de transporte, que es la columna vertebral de la transicion
ecologica en Espaiia, asi como en la operacion del sistema
eléctrico. Durante el primer trimestre de este afio, las in-
versiones de Red Electrica ascendieron a 139,3 millones de
euros, lo que representa un incremento del 22070 respecto
al afio anterior. En cuanto a las inversiones destinadas al
desarrollo de la red de transporte, el aumento alcanza el
25070, con casi 119 millones de euros asignados en compa-
racion con los 95 millones del primer trimestre de 2023. En
total, las inversiones del grupo Redeia ascendieron a 156
millones de euros.

Este esfuerzo esta alineado con el objetivo anual de la com-
pafiia de alcanzar una inversion de 1.000 millones de euros, la mas alta de su historia, con el fin
de seguir impulsando y facilitando el proceso de transformacion energgtica a nivel nacional.
Estos recursos se han reflejado en nuevos avances en la ejecucion de los proyectos contem-
plados en la Planificacion eléctrica actual. Durante los primeros tres meses del afio, se puso en
funcionamiento la nueva subestacion de Cerda 220 kV, que es crucial para la electrificacion
del Puerto de Barcelona y para impulsar la industria de la Zona Franca el aeropuerto. Tambien
han comenzado las obras de ampliacion de la subestacion de Abrera 220 kV en la misma
provincia, la cual sera fundamental para los proyectos de electrificacion del sector automotriz
en Martorell. El impulso inversor tambien permite continuar con los trabajos en el enlace Tene-
rife-La Gomera y avanzar en las nuevas interconexiones estratégicas con Francia y Portugal,
que son fundamentales para la integracion de energias renovables y la autonomia energética.
Mas alla de la Planificacion, continla a buen ritmo la construccion de la central de bombeo
reversible de Salto de Chira en Gran Canaria, clave para la transformacion energética en el
archipielago canario.

Los ingresos (cifra de negocio Y la participacion en beneficios de sociedades valoradas por

el método de la participacion) se han situado en los 474,3 millones de euros, marcados fun-
damentalmente por el impacto de la finalizacion de la vida Ttil retributiva de las instalaciones
con licencia de explotacion anterior a 1998, los conocidos como activos pre-98, introducida
por el Real Decreto 1047/2013, de 27 de diciembre. A partir de dicho cambio en la metodologia
de calculo de la retribucion del transporte, buena parte de la gestion de la compafiia ha ido
enfocada a la preparacion para este momento, incluyendolo en el Plan Estratégico 2021-2025,
actualmente en vigor. En los Tltimos afios, la organizacion se ha ido dotando de las capacida-
des necesarias para incrementar significativamente las inversiones, de forma que el ejercicio
2024 sea un punto de inflexion de cara a un fuerte crecimiento de ingresos futuro. La finaliza-
cion de la vida de dichos activos se ha reflejado en una menor aportacion de la actividad de
transporte en el negocio de gestidn y operacion de infraestructuras eléctricas, que ha cerrado
el trimestre con unos ingresos de 344,5 millones de euros. La actividad de la operacion del
sistema, en cambio, ha generado 1,2 millones de euros mas que en el mismo periodo de 2023.
En este primer trimestre, en linea con su compromiso con la sostenibilidad y para seguir
vinculando su financiacion a criterios ESG, Redeia lanzd su cuarta emision de bonos verdes el
3 de enero por importe de 500 millones de euros. La operacion ha permitido a la compafiia ele-
var hasta el 62070 su deuda financiera contratada con criterios sostenibles a cierre de marzo
2024, frente al 5990 alcanzado en diciembre de 2023. De esta forma, Redeia avanza hacia su
objetivo de conseguir el 10090 de financiacion sostenible en 2030.

Entre los hitos resefiables de este trimestre, Redeia ha presentado su Informe de Sosteni-
bilidad de 2023, el 200 que ha realizado la compaiiia. En &l se destaca que durante el afio
pasado Redeia dedicd 24,9 millones de euros a cuestiones ambientales como proteger la bio-
diversidad e integrar en el paisaje sus instalaciones; y 10,6 a iniciativas contra la desigualdad
territorial, digital, de género e intergeneracional. Por otro lado, a través del proyecto ‘Bosque

de Redeia’ ya se han recuperado mas de 1.000 hectareas de superficie forestal, habiendo
plantado mas de 852.000 arboles en todo el territorio nacional desde su lanzamiento en 2009
para combatir el cambio climatico Y la pérdida de biodiversidad. En este trimestre, ademas, la
compaiiia ha sido reconocida por Equileap (Gender Equality Report & Ranking) como la terce-
ra empresa mas igualitaria de Espafia.

Las células de heterounion G12R y G612
de Huasun superan el 26% de eficiencia

Las c€lulas solares de hete-
rounion G12R y G12 de Huasun
han alcanzado una eficiencia
del 26,0190 y 26,1590 respec-
tivamente. En la produccion
en masa, estas células han
alcanzado picos de eficiencia
del 26,4190 y 26,5%0.

Este resultado no solo conso-
lida la posicion de Huasun en
el panorama de la heterounion,
sino que tambiéen destaca el
potencial de esta tecnologia.
En detalle, este aumento de eficiencia se atribuye a procesos de texturizacion de
vanguardia, a la tecnologia microcristalina bifacial HIT 3.0 y a la adopcion de mate-
riales eficientes y economicos.

Al aprovechar la tecnologia de modulos de busbar cero (0BB) y la pasta de cobre
recubierta de plata con bajo contenido de plata, las c€lulas G12R y G12 de Hua-
sun han alcanzado altos niveles de eficiencia, al tiempo que se han reducido los
costos.

Adema3s, en la produccion en masa, la potencia de los modulos fotovoltaicos HIT
de doble vidrio 210R-132 de Huasun ha superado los 640 Wp.

Longi: en 2023 se vendieron 67,5 GW
de modulos (+43%); ingresos por 16,6 mil
millones de euros

En 2023, Longi Solar registrd ingresos de 16,6 mil millones de euros, ligeramente por de-
bajo de los 17 mil millones registrados en 2022. Ademas, vendio 67,52 GW de moaulos (de
los cuadles 66,44 GW fueron vendidos en el extranjero). Este dato representa un aumento
del 439 en comparacion con los 47 GW de moadulos vendidos a nivel mundial en 2022.
La empresa también vendio 125,42 GW de obleas de silicio monocristalino (de los cuales
53,79 GW fueron enviados al extranjero) y 590 GW de células monocristalinas.

Durante el periodo mencionado, Longi invirtio agproximadamente 1 mil millones de euros en
investigacion y desarrollo, lo que equivadle dl 596% de sus ingresos totales. La empresa
acelerd la produccion en masa de las tecnologias Hpbc y TOP Con. En particular, en
China, se puso en funcionamiento una copacidad de produccion anuadl de células Hpbc
de dita eficiencia de 29 GW en Xi'xian y 4 GW en Taizhou. Posteriormente, Longi inicio los
proyectos de lineas de lingotes y obleas de silicio de 46 GW en Ordos. También se inicia-
ron los trabgjos para las células y moadulos respectivamente, con copacidades de 30 GW
Yy 10 GW en Wuhu.

Para 2024, la empresa preveé vender 135 GW de obleas de silicio y 90-100 GW de células
Yy modulos. Hasta el momento, en el primer trimestre de este afio, Longi ha vendido 26,74
GW de obleas de silicio monocristadlino (12,43 GW en el extranjero), lo que representa un
aumento del 12,260 respecto al afio anterior. Las entregas de células monocristalinas
fueron de 1,51 GW, mientras que las de modulos alcanzaron los 12,89 GW (12,84 GW en el
extranjero). Este Gitimo dato representa un aumento del 16,55% respecto al afio anterior.
En €l primer trimestre de 2024, la empresa alcanzo ingresos de 2,8 mil millones de euros.
En cuanto al desarrollo tecnoldgico, Longi completd la construccion de la Lighthouse
Factory en Jiaxing, China. La fabrica implementd mas de 30 tecnologias digitales para
promover la produccion inteligente, lo que resultd en una reduccion del 28% en los
costos de produccion y del 43%o en la pérdida de rendimiento. Ademas, se redujeron en
un 849 los ciclos de produccion y entrega, y en un 209% el consumo energético unitario
en un aflo.

En referencia ala copacidad de produccion de Longi en el extranjero, se pusieron en
funcionamiento una planta de moédulos de 2,8 GW en Malasia y una planta de células
de 3,35 GW en Vietnam. Mientras tanto, se estd construyendo una fabrica de lingotes de
silicio de 6,6 GW en Malasia. También se ha iniciado la produccion de modulos en Ohio,
Estados Unidos, en una planta conjunta con una copacidad de produccion anual de 5
GW. Se espera un aumento en las ventas de mdadulos en el mercado estadounidense.
«La actividad general de la empresa para el afio en curso serd limitada adl principio y
mas sustancial d final, con un aumento constante en cada trimestre», comentd Zhong
Baoshen, presidente de Longi. «El ritmo de crecimiento de las ventas este afio no serd
inferior ol promedio del sector y el volumen de envios seguird creciendo. En los proxi-
mos tres afios, la empresa preveé alcanzar una copacidad de produccion anual de 200
GW para obleas de silicio monocristalino, con un 80% representado por obleas de sili-
cio TaiRay. Ademas, la capacidad de produccion anudl de células de contacto posterior
dlcanzard los 100 GW y la capacidad de produccion anual de modulos monocristalinos
alcanzard los 150 GWh.

Solarwatt detendra la produccion
de paneles solares en Dresde

En los Tltimos dias, Solarwatt, el fabricante aleman de paneles solares, anuncio el
cierre de su planta de produccion en Dresde, Alemania. El sitio tiene una capacidad
de 300 MW anuales. Actualmente, la produccion en Dresde aln esta programada
en dos turnos Y se garantizara hasta agosto. Aproximadamente 190 de los 750
empleados en toda Europa actualmente trabajan en las fases de produccion. Estas
cifras podrian verse afectadas por el cierre de la instalacion, aunque Solarwatt in-
tentara ofrecer otras posiciones dentro de la empresa, desde disefio hasta servicio
postventa. Ademas, Solarwatt deberia mantener activo un equipo dedicado a la
investigacion, desarrollo y mantenimiento de maquinaria. De esta manera, podra
reanudar la produccion rapidamente en caso de que las condiciones en Europa
mejoren.

La noticia del cierre del sitio de Solarwatt sigue a la decision de Meyer Burger de
detener la produccion en la planta de Freiberg, tambien en Alemania, y trasladarla a
Estados Unidos. La misma suerte corre Heckert Solar, que esta considerando dejar
inactivas las fabricas en Alemania hasta que la produccion “Made in Europe™ vuelva
a ser rentable.

Finalmente, en Francia, el fabricante de paneles Systovi, con sede cerca de Nantes,
anunciod su intencion de detener la produccion. El grupo, que ha estado buscando
un comprador desde marzo, ha decidido suspender las operaciones. Segln Systovi,
«las medidas anunciadas por la Comision Europea para devolver la produccion al
Viejo Continente pueden no tener el efecto deseado a corto plazo y, por lo tanto, no
son lo suficientemente efectivas contra la sUbita aceleracion del dumping chinon.
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JinkoSolar: en el 1T 2024 ventas de 21,9 GW (+51,2%)

En el primer trimestre de 2024, JinkoSolar vendid un total de 21,9 GW entre paneles solares
fotovoltaicos, celulas y obleas. La cifra, publicada en el informe trimestral, representa un creci-
miento del 51,20/o0 en comparacion con el mismo periodo de 2023. Los ingresos, por otro lado,
se mantuvieron estables (+1,2%70). En cuanto a las ventas, el 8090 se refiere a la tecnologia
N-Type. La compaifiia envio casi la totalidad de los mddulos (el 70970) fuera de China, gracias
al crecimiento de la demanda en Europa y Estados Unidos.

JinkoSolar preve que las ventas estaran entre 24 GW y 26 GW en el segundo trimestre. En
total, en 2024, el grupo podria suministrar entre 100 GW y 110 GW para todo el afio 2024. Los
mddulos con tecnologia N-Type deberian cubrir casi el 9090 de los envios totales de mddu-
los. Ademas, JinkoSolar preve que la capacidad de produccion de obleas, c€lulas y mddulos
alcanzara respectivamente los 120 GW, TI0 GW y 130 GW para finales de afio.

Recientemente, ademas, JinkoSolar recibid la calificacion de “AAA™ en el informe de PV Tech
para el primer trimestre de 2024. “Un factor crucial que contribuye a este resultado es el com-
promiso constante de JinkoSolar con la calidad, la innovacion y la sostenibilidad en todas sus
operaciones”, se lee en una nota del grupo. “A lo largo de los afios, la compafiia ha establecido
estandares excepcionales de excelencia en cada fase de la cadena de valor solar. JinkoSolar
ha demostrado una notable capacidad para adaptarse a los cambios del mercado y a las
demandas de los clientes. Ya sea expandiendo su capacidad de produccion o introduciendo
tecnologias innovadoras, la compafiia ha permanecido a la vanguardia en la industria. Este
reconocimiento fortalece la confianza de los inversores y socios en la estabilidad financiera y
el potencial de crecimiento de JinkoSolar™.

Finalmente, JinkoSolar ha ingresado en la lista “Bnef Energy Storage Tier 12Q 2024 List" de
Bloomberg New Energy Finance debido al crecimiento en el campo del almacenamiento de
energia. La linea de productos ESS abarca varios escenarios de aplicacion, incluidos proyec-
tos de servicios publicos, aplicaciones comerciales e industriales, y sistemas de almacena-
miento residenciales. El sistema de almacenamiento a gran escala SunTera G2 de 5 MWh
utiliza una bateria LFP actualizada de alta capacidad. La densidad de energia ha aumentado
un 46970, con una durabilidad de ciclo de mas de 10.000 veces, extendiendo significativamen-
te la vida Ttil del producto.

Adem3s, JinkoSolar ha mejorado la eficiencia del sistema y garantizado la seguridad y confia-
bilidad del producto a través de proyectos innovadores como la tecnologia de enfriamiento
liquido y la proteccion contra incendios de varios niveles.

Longi presenta sus nuevos madulos fotovoltaicos
HI-MO 9, con una eficiencia del 24,43%

El fabricante de paneles chinos ha lanzado su nueva gama de modulos solares HI-MO 9
en un evento celebrado en Madrid. Este producto, con una capacidad de hasta 660 W,
se basa en la tecnologia de c€lulas solares de contacto trasero pasivado hibrido (Hpbc)
de segunda generacion y en la oblea TaiRay, una placa de silicio lanzada por Longi en
marzo de 2024. Este nuevo modulo cuenta con una eficiencia de conversion de hasta

el 24,4390 y esta disefiado para destacar en una serie de entornos dificiles (incluidos
lagos, montafias y desiertos).

Entre los invitados al acto se encontraban el fundador y presidente de Longi, Li Zhenguo,
y el vicepresidente de Longi Green Energy Technology Co Dennis She, para quien “nues-
tro nuevo modulo Hi-MO 9 permite una generacion de energia lider en el mundo y supera
a otras tecnologias del mercado en igualdad de condiciones de uso del suelo. Y lo que
es mas, mantiene este rendimiento durante toda su vida Gtil, ya que el modulo esta dise-
fiado con los mas altos estandares de fiabilidad. Los propietarios de centrales eléctricas
pueden estar seguros de que una central construida con el mdulo Hi-MO 9 les ayudara
a hacer un uso mas eficiente de su terreno y a obtener el maximo valor de la luz solar™.
Estos paneles se fabricaran en la base de produccion de Jiaxing, reconocida por el Foro
Economico Mundial como Global Lighthouse Factory, un grupo de fabricas que aceleran
la adopcion de tecnologias de la Cuarta Revolucion Industrial en el sector manufacturero.
En ese mismo evento, la compaiiia ha anunciado que ha batido otro récord mundial de
eficiencia de c€lulas solares de silicio solo cuatro meses después de haber establecido
por Tltima vez un récord mundial en este ambito, consolidando asi su liderazgo en la in-
dustria mundial de la energia solar. Seglin ha certificado el Instituto de Investigacion de
Energia Solar Hamelin (ISFH) de Alemania, las nuevas c€lulas solares de silicio de hete-
rounion de contacto posterior (HBC), disefiadas por Longi, han alcanzado una eficiencia
del 27,3070 en condiciones de laboratorio. Este anuncio representa la decimoséptima
vez que la empresa establece un récord mundial en eficiencia de c€lulas solares desde
abril de 2021.

K2 Systems presenta el nuevo sistema
de montaje K2 N-Rack para instalaciones
fotovoltaicas en tierra

- —

K2 Systems ha presentado el nuevo
sistema de montaje K2 N-Rack. Se
trata de un producto disefiado para
instalaciones fotovoltaicas en tie-
rra. Gracias al aluminio y al anclaje
universal, el sistema simplifica la
instalacion y reduce los tiempos
de montaje. El dispositivo puede
ser montado tanto en cimientos de
concreto como en postes, ofrecien-
do mayor flexibilidad. El sistema

K2 N-Rack también puede ser
adaptado de manera flexible a los nuevos tamafios de los modulos y montado con un
angulo de inclinacion de 15° o 20°. «El sistema es facil de instalar y economicamente
interesanten, se lee en una nota de K2 Systems. «Finalmente, permite la realizacion de
proyectos a campo abierto mas amplios con la comprobada calidad de K2».

Solaria anuncia la compra de 435 MW de
modulos fotovoltaicos a un precio de 9,11
céntimos de euro por vatio

Solaria ha anunciado la compra de 435
MW de mddulos fotovoltaicos a un pre-
cio de 9,11 céntimos de euro por vatio.
Este precio representa una mejora del
2,15%0 respecto a la Tltima compra de
diciembre de 2023 y una reduccion del
7190 respecto a los precios de 2022,
destacando asi la mejora continua

de la competitividad de la tecnologia
fotovoltaica. Solaria instalara estos mo-
dulos en su proyecto Garofia de 700
MW, cerca de Burgos, durante el afio
2024. El proyecto fotovoltaico de Garo-
fia es un claro ejemplo de transicion energgtica, ya que Solaria sustituira la central
nuclear de Santa Maria de Garofia de 460 MW, que ha completado su ciclo de vida
(41 afios), por una planta de energia verde. El proyecto comenzd su construccion en
marzo pasado, tras recibir las autorizaciones necesarias, y esta financiado por el
Banco Europeo de Inversiones Y el Banco Santander. Las cuatro centrales que con-
forman este proyecto generaran grandes beneficios econdmicos. Por un lado, gene-
raran un ingreso total de 650 millones de euros para las administraciones pUblicas
durante los 30 afios de vida Ttil de la planta. Por otro lado, crearan 2.400 puestos de
trabajo durante la construccion del parque, priorizando el empleo local, ademas de la
creacion de empleo indirecto.

En Intersolar Europe, la agrivoltaica
sera uno de los principales temas tratados
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Intersolar Europe, la feria mundial de la industria solar que se llevard a cabo del 19

al 21 de junio de 2024, dedicard especial atencion al tema de la agrivoltaica. Los
visitantes podran disfrutar de una exposicion especial dl respecto en el area dl aire
libre. Los socios de la exposicion especial son Baywa AG, BayWar.e, Conexio PSE,
Vista Geo y Zimmermann PV-Steel Group. Entre otras cosas, las empresas presen-
tardn sistemas de seguimiento para aplicaciones agrivoltaicas. Ademas, en los
pabellones interiores, los visitantes podran informarse sobre productos y soluciones
agrivoltaicas de mads de 60 expositores de los mas de 1,370 presentes en Intersolar
Europe. Adema@s, expertos profundizardn en el tema durante sesiones completas del
Intersolar Forum y durante la Conferencia Intersolar Europe, ampliando asi alin mas
el abanico de conocimientos propuestos.

La promesa es combinar la produccion agricola y la de energia renovable en las
mismas superficies. En lugar de competir, la energia fotovoltaica y la fotosintesis
pueden integrarse entre si de manera efectiva.

Los campos de gplicacion de la agrivoltaica se extienden a varios dmbitos de la
agricultura, incluyendo horticultura y viticultura, cultivo de campos y pastizales. En
los primeros dos casos, un potenciadl particularmente evidente de la agrivoltaica ra-
dica en el aumento del rendimiento de ciertas variedades de plantas. Especialmente
en los paises del sur de Europa, donde las condiciones climaticas estan cambiando,
las bayas, las uvas y las aceitunas pueden benceficiarse de esta tecnologia. Incluso
la fruta y las hortalizas de fruto pueden preservar el rendimiento a pesar dela
reduccion de la sombra. Segn un estudio de lliotec y del Instituto Fraunhofer para
Sistemas de Energia Solar (ISE), la agrivoltaica brinda nuevas oportunidades para
numerosos cultivos de campo, con efectos positivos, por eiemplo, para el repollo, el
apio, las cebollas y las coles. Especialmente para las plantas sensibles ala sombra,
la distancia entre las filas juega un papel decisivo. En los pastizales para el ganado,
por otro lado, los mdadulos agrivoltaicos protegen contra el viento y las inclemencias
del tiempo, mejorando el bienestar de los animales.
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SumSol lanza el primer plan renove del sector
fotovoltaico con baterias de Huawei

) %

Plan | - _"_J
R NOVE
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CAMBIA TU ANTIGUO INVERSOR

SumSol, con el objetivo de promover la eficiencia y el almacenamiento energgtico, ha creado
el primer plan renove del sector. El distribuidor de material fotovoltaico busca ayudar a todos
esos instaladores cuyos clientes demandan, por un lado, actualizar sus instalaciones y, por
otro, incorporar baterias de nueva generacion para alcanzar una mayor autonomia energgtica
y ahorrar alin mas en su factura eléctrica.

«El principal escollo que encuentran los instaladores cuando su cliente les solicita incorporar
equipos de almacenamiento en sus instalaciones solares preexistentes, es la incompatibili-
dad de su inversor con las baterias actuales», ha explicado Antonio Antdn, director general de
SumsSol. «Esto se debe a que muchos de los inversores instalados actualmente no son hibri-
dos. Es decir, ademas de adquirir la bateria habria que cambiar el inversor, o que les acaba
suponiendo una mayor inversiony.

Tomando esta realidad como punto de partida, el plan renove de SumSol establece una so-
lucion sencilla: recomprar al instalador cualquier inversor fabricado con posterioridad al 2018
y ofrecer un descuento extra para la compra del nuevo inversor y de la bateria y mddulo de
potencia de la marca Huawei. De esta forma y sin tener que hacer una inversion muy eleva-
da, el usuario final vera como su instalacion da un salto cualitativo, ya no solo en eficiencia
energética sino tambien en ahorro econdmico. La razon es sencilla. Los inversores hibridos re-
sidenciales SUN2000 KTL-L1y SUN2000 KTL- M1 de Huawei, que incorporan funcionalidades
avanzadas y cuentan con un mayor rendimiento en la produccion solar, junto a los avances
tecnoldgicos en almacenamiento y control de la energia de las baterias LUNA2000 de SkWh
dan como resultado una mayor eficiencia energética instalada.

Para acogerse al plan renove de SumsSol, el profesional fotovoltaico tiene de plazo hasta el 30
de septiembre de 2024. El proceso es sencillo, comprar un inversor hibrido Huawei (2-10kwW)
e incluir en su pedido: el mddulo de almacenamiento, el mddulo de potencia (BMS) y hacer
entrega del antiguo inversor con los valores de fabrica reestablecidos. Frente a cualquier duda
0 necesidad que pueda surgir durante el proceso de renovacion, el instalador fotovoltaico
dispondra en todo momento del respaldo y asesoramiento tEcnico del departamento SAT y
comercial del distribuidor de material fotovoltaico SumSol.

De SolarPower Europe un mapa digital para
censar los proyectos agrisolares del Viejo
Continente

El pasado 15 de mayo, SolarPower Europe lanzd un nuevo mapa digital para censar los pro-
yectos agrisolares en Europa. Actualmente, la asociacion cuenta con 200 proyectos en 10
paises, con una potencia total de 2,8 GW. En el mapa se censan instalaciones en tierra, en
modalidad interfilas, dinamicas, elevadas, en techo y también los invernaderos solares.
Entre los paises que estan incluidos en el mapa digital se encuentran Espafia, Austria,
Belgica, Francia, Alemania, Italia, Lituania, Paises Bajos, Suiza y Reino Unido. En Espaiia,
hasta el momento, se han censado 14 instalaciones. «Con este mapa digital queremos
ilustrar el desarrollo actual del agrisolar en Europa y permitir el seguimiento de sus
avancesn», explica Eva Vandest, directora del grupo de Asuntos Pliblicos de Amarenco y
presidenta del Grupo de Trabajo de Uso del Suelo y Permisos de SolarPower Europe. «Es
evidente que los diferentes tipos de instalaciones se han construido de acuerdo con
las directrices de SolarPower Europe, promoviendo una amplia gama de soluciones para
responder a las diversas necesidades del sector agricolan».

Sustainable Environmental Solutions Forum
(FSMS): en Madrid mas de 200 empresas y
15.000 visitantes

Del 18 al 20 de junio de 2024 se celebrard el 50 Foro FSMS (Sustainable Environmental
Solutions Forum) organizado por Ifema Madrid. Para este afio se prevé la llegada de mas de
15.000 visitantes profesiondles. El foro, para el cual ya esta abierta la inscripcion en la pagina
web del evento, estd compuesto por tres eventos profesionales altamente especializados:

la 210 Feria Internacional de Planificacion Urbana y Medio Ambiente (Tecma), la Feria Inter-
nacional de Recuperacion y Reciclgie (SRR), que llega a su octava edicion, y el Foro de las
Ciudades de Madrid 2024, con un enfoque en la planificacion, circularidad y naturaleza en los
entornos urbanos. En este Gitimo evento se preve la presencia de mas de 1.500 participantes
en las conferencias. El evento estard gpoyado por importantes patrocinadores: FCC Medio
Ambiente y Pre Zero (patrocinadores principales); Ecoembes (Grea temdatica), y Metrovacesa
Yy Crea Madrid Nuevo Norte (Creamnn).

En el FSMS participaran mas de 200 empresas en una superficie expositiva de 27.000 m? mas
de 200 ponentes y 30 asociaciones sectoridles. Estas son las cifras clave de uno de los mayo-
res eventos sobre medio ambiente, sostenibilidad y economia circular en el sur de Europa.

El almacenamiento detras del contador en
Espana en 2023 llega a los 1.823 MWh de
energia solar almacenable

Segln los datos recogidos por la Unidn Espafiola Fotovoltaica (UNEF), en 2023 se instala-
ron 495 MWh de dmacenamiento detrds del contador en Espafia, de los cuales, en torno
a tres cuartas partes corresponden ainstalaciones residenciales.

Unef ha redlizado un trabgjo de estudio con sus empresas asociadas para obtener por
segundo aflo consecutivo, el primer registro de Espafia sobre aimacenamiento detras del
contador con €l objetivo de dimensionar y plantear una hoja de ruta para hacer frente a
las necesidades del sector de la energia solar, en particular, y de las energias renovables,
en generadl en este Gmbito.

«Desde Unef consideramos fundamental seguir trabgjondo de la mano de empresas e
instituciones pablicas para trazas una estrategia adecuada que nos permita el impulso
definitivo que necesita el almacenamiento detras del contador. Se trata de una pieza clave
paralaintegracion de renovables en red y la descarbonizacion, asi que esta caida mues-
trala necesidad de seguir trabgjando en la creacion de esquemas de financiacion que
permitan hacer mas competitivos este tipo de instalaciones, como puede ser la exencion
del IVA o las desgravaciones fiscalesy, ha explicado Jos€ Donoso, director general de Unef.
«Los sistemas de dmacenamiento nos permiten hacer un uso mas eficiente de los exce-
dentes, es decir, de la energia no autoconsumida en el momento en el que es generada,
para poder consumirla en un momento posterior. En los proximos afios, las baterias van a
tener la misma importancia que los propios paneles solaresy, explica Donoso.

SolarEdge: en el 10 de 2024 ingresos de
-78%; vendidos 946 MW de inversores

En el primer trimestre de 2024, So-
larEdge registrd ingresos por 204,4
millones de ddlares. Este dato marca
una caida del 78570 en comparacion
con los 943,9 millones de dolares
alcanzados en el primer trimestre del
afo pasado.

Los ingresos de la division solar
fueron de 190,1 millones de ddlares.
También en este caso, el dato

refleja una caida del 7990 respecto
alos 908,5 millones de dolares del
mismo trimestre del afio anterior. La pérdida operativa fue de 173,7 millones de ddlares, en
contraste con la utilidad operativa de 144,2 millones de ddlares del mismo trimestre del
afio anterior. La pérdida neta fue de 157,3 millones de dolares, también en contraste con la
utilidad neta de 138,4 millones de dblares del mismo trimestre de 2023.

Adem3s, SolarEdge en el primer trimestre del afio vendio 946 MW de inversores y 128
MWh de baterias en todo el mundo.

«Los resultados del primer trimestre estan en linea con las expectativas y la estacionali-
dad», declard Zvi Lando, director ejecutivo de SolarEdge. «Con la llegada de la primavera,
cuando las instalaciones tienden a aumentar, esperamos que los inventarios continGen
disminuyendo y que los ingresos crezcan. Paralelamente, nos estamos concentrando en
nuevos productos que prevemos presentar al mercado en los proximos trimestresy.

Para el segundo trimestre del afio, SolarEdge estima alcanzar una facturacion entre 250
y 280 millones de dolares. Los ingresos de la division solar deberian situarse entre 225 y
255 millones de dolares.

Amazon en Espana con 12 nuevos proyectos
de energia renovable por un total de 596 MW

Amazon ha anunciado el desa-
rrollo de 12 nuevos proyectos

de energia renovable off-site

en Espaiia, con una capacidad
combinada de 596 MW. Estos
acuerdos energéticos elevan la
capacidad renovable de Amazon
en el pais a mas de 2,9 GW, con un
total de 79 proyectos, consisten-
tes en 49 instalaciones off-site
(9 parques edlicos y 40 plantas
fotovoltaicas) y 30 tejados sola-
res en sus edificios. Los nuevos proyectos consistiran en cuatro parques eolicos

y ocho plantas solares. Con este anuncio, Amazon reafirma su posicion como el
mayor comprador corporativo de energia renovable en Espaiia. «Los proyectos de
energia solar y edlica que estamos impulsando nos ayudan a abastecer nuestras
operaciones, ademas de proporcionar energia limpia a la red y apoyar el crecimien-
to economico de las comunidades en las que viven y trabajan nuestros empleados
y clientes», declaro Mariangela Marseglia, Vicepresidenta y Directora General de
Amazon en Espaiia, Italia y Portugal. «<Amazon va camino de equiparar, para 2025,
la electricidad que utiliza a nivel mundial con energia 100 %o renovable. En 2022
alcanzamos el 909o».

Desde contribuir a la reforestacion de Sierra Bermeja, en Andalucia, hasta rein-
ventar antiguas ciudades mineras en Estados Unidos, estos son algunos de los
proyectos de sostenibilidad que Amazon esta impulsando en todo el mundo. Ama-
zon ha promovido mas de 100 nuevos proyectos de energia solar y edlica en 2023,
convirtiendose por cuarto afio consecutivo en el mayor comprador corporativo de
energia renovable a nivel mundial.
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E.ON: en el 1T 2024 beneficio
neto de 1 mil millones (+2%)

El Grupo E.ON cerrd
el primer trimestre
de 2024 con un
beneficio neto de
aproximadamente

1 mil millones de
euros, un ligero
aumento respecto
al mismo periodo de
2023 (+2970). Con
aproximadamente
2,7 mil millones de
euros, el Ebitda
ajustado del Grupo también superd ligeramente la cifra del
afio pasado en el mismo periodo. Este rendimiento fue im-
pulsado en particular por el crecimiento de las inversiones y
las mejoras operativas.

En los primeros tres meses del afio financiero, E.ON invirtio
aproximadamente 1,3 mil millones de euros en la transicion
energgtica europea. Esta cifra representa un aumento de
aproximadamente el 2500 en comparacion con el primer
trimestre de 2023. La mayor parte de las inversiones se
destind al negocio de redes energgticas. La atencion se
centrd en las nuevas conexiones para instalaciones de
energia renovable y en la modernizacion y digitalizacion

de la infraestructura de red. A la luz de los resultados del
primer trimestre, E.ON confirma sus previsiones para todo el
ejercicio 2024.

En particular, se preve un Ebitda ajustado entre 88 y 9

mil millones de euros y un beneficio neto entre 2,8 y 3 mil
millones de euros. «E.ON ha tenido un comienzo solido en el
nuevo afio financiero», comentd Marc Spieker, CFO de E.ON.
«Los resultados operativos de los primeros tres meses
estuvieron en linea con nuestras expectativas en todos
nuestros segmentos. Esto resalta una vez mas el éxito de
nuestra estrategia de inversion y crecimiento. E.ON confir-
ma por lo tanto su orientacion para el gjercicio en curso».

Recurrent Energy obtiene
financiacion de hasta 1,3 mil
millones

Recurrent Energy, una empresa subsidiaria de Canadian
Solar que se dedica al disefio e instalacion de plantas
fotovoltaicas, ha firmado un contrato de financiacion

con un grupo de 10 instituciones financieras. El acuerdo
establece que estas instituciones pondran a disposicion
de Recurrent Energy una linea de crédito por un importe
de hasta 1,3 mil millones de euros. La empresa utilizara

la financiacion para realizar proyectos fotovoltaicos y
sistemas de almacenamiento de gran tamafio en Espaiia,
Italia, Reino Unido, Paises Bajos, Francia y Alemania. En
una primera fase, gracias a la financiacion, se instalara
casi1GW de nueva capacidad solar en Espafia y Reino
Unido. La financiacion tendra una duracion de tres afios
con derecho a opcion de prorroga. La disponibilidad inicial
sera de 674 millones de euros, con un posible aumento
hasta aproximadamente 1,3 mil millones. El acuerdo per-
mite, entre otras cosas, la financiacion de proyectos con
venta de energia tanto directamente en el mercado como
a traveés de contratos PPA. A nivel global, Recurrent Ener-
gy lleva adelante un pipeline de 26 GWp de energia solar
y 56 GWh de almacenamiento de energia. «Este acuerdo
consolida la estrategia de crecimiento de Recurrent
Energy y nuestra transformacion en uno de los principales
productores y desarrolladores independientes de energia
renovable del mundo», declaro Ismael Guerrero, CEO de
Recurrent Energy. «Agradecemos a todos nuestros socios
financieros por su apoyo y la confianza depositada en
nuestra empresa. Juntos, estamos proporcionando ener-
gia limpia, fiable y asequible al mundo, hoy y mafiana».
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Trina Solar amplia la gama de
modulos Vertex S+ con celdas
i-TOPcon de tipo N

Trina Solar ha ampliado la gama de mddulos fotovoltaicos
Vertex S+. La gama ahora incluye el mddulo Vertex S+ con

una potencia de 455 Wp. El panel tambiéen esta disponible en
versiones de mas de 500 Wp para instalaciones de tamafio
industrial y en versiones clear back (de 445 Wp) y Full Black (de
450 Wp) para aplicaciones de alto valor estgtico. Los modulos,
desarrollados para instalaciones fotovoltaicas en tejados, estan
fabricados con celdas i-TOPCon de tipo N de 210 milimetros.
Estos productos pueden generar hasta un 1090 mas de energia
en comparacion con los mddulos con celdas de tipo P. Los
productos estan equipados con un encapsulante blanco que
garantiza una alta potencia y eficiencia de salida.

“Al elegir los mddulos solares para tejados, los instaladores

y sus clientes buscan tres cosas: maxima potencia en un
espacio limitado, funcionamiento impecable durante decadas

y estética”, se lee en un comunicado de prensa de Trina. “Trina
Solar ofrece una nueva generacion de modulos para tejados
que satisfacen todas estas necesidades: la linea de productos
Vertex S+ de tipo N con doble vidrio. Vertex S+ fue el primer
mddulo residencial para tejados en presentar una robusta es-
tructura de doble vidrio, que sustituye el backsheet de plastico.
Los disefios de doble vidrio son altamente fiables y ofrecen
una proteccion perfecta durante décadas, mientras que

la ausencia del backsheet reduce el uso de plastico. Dos
capas de vidrio ultradelgado con un grosor de solo 1,6 mili-
metros en todos los mddulos Vertex S+ permiten obtener un
peso reducido, comparable al de los mddulos con backsheet.
Ademas, los mddulos Vertex S+ son compatibles con otros
componentes BOS. Ofrecen una variedad de mgétodos de
montaje, incluidos el apriete en el lado corto y largo, el mon-
taje en cruz, en riel y deslizante. Gracias a su corriente de
cortocircuito de 10,7A, es compatible con mas del 99070 de
los inversores tradicionales. Finalmente, los mddulos vienen
con una garantia de rendimiento de 30 afios. La integridad
mecanica esta garantizada durante 25 afios, en lugar de los
15 aflos que preve el estandar industrial”.

A
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Zucchetti Centro Sistemi Spa
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CON CASI 80 ANOS DE EXPERIENCIA, VALMONT INDUSTRIES ES LIDER GLOBAL EN
INFRAESTRUCTURAS Y PRODUCTIVIDAD AGRICOLA, CON UNA FACTURACION ANUAL DE 4,3 MIL
MILLONES DE DOLARES. LA ADQUISICION DE CONVERT ITALIA HA FORTALECIDO SU POSICION

EN ENERGIAS RENOVABLES, CONVIRTIENDOLA EN VALMONT SOLAR. EN LOS ULTIMOS ANOS,

LA EMPRESA HA IMPLEMENTADO MAS DE 5,7 GW DE CAPACIDAD SOLAR EN MAS DE 18 PAISES,
ENFRENTANDO DESAFIOS COMO LA COMPLEJIDAD NORMATIVA Y LA VOLATILIDAD DE LOS PRECIOS.
SU OBIJETIVO PRINCIPAL SIGUE SIENDO MEJORAR LA VIDA MEDIANTE UN ENFOQUE SOSTENIBLE Y
CONECTADO. ENTREVISTA A MIGUEL ANGEL GARRIDO NICOLAS, SALES MANAGER DE VALMONT.

RAFFAELE CASTAGNA



on casi 80 anos de actividad, Valmont
Industries se ha consolidado como lider
global en la creacion de infraestructuras
vitales y en el progreso de la productivi-
dad agricola. Opera en mas de 100 paises con una
facturacion anual de 4,3 mil millones de dolares
en 2022 y cuenta con el apoyo de mas de 11.000
empleados en 31 empresas distintas. Estas em-
presas participan en sectores tan variados como
la fabricacion de acero, plantas de galvanizacion,
telecomunicaciones, composites, transmision de
energia, irrigacion y energias renovables.
Un hito importante para Valmont Industries fue
la adquisicidn de Convert Italia, que reforzd su
posicion en el sector de las energias renovables y
transformd Convert en Valmont Solar, consolidan-
do asi su compromiso con la sostenibilidad y la
innovacion tecnoldgica. La presencia de Valmont
en el mercado espafiol comenzd hace mas de una
década. Hasta la fecha, se han realizado mas de 5,7
GW en mas de 18 paises, acumulando mas de 17
afios de experiencia en el campo de las plantas FV
con seguidores solares.
Inicialmente, Valmont se encontrd enfrentando
desafios significativos, incluyendo la adaptacion a
un entorno normativo complejo y la fluctuacion de
los precios de materiales esenciales como el acero
y los semiconductores. «El mayor desafio actual ha
sido adaptarse a un mercado en constante evolu-
cidn con cambios rapidos, como las oscilaciones
del precio de la energia en el mercado mayorista,
de los mddulos fotovoltaicos y de la materia prima
en si, los cambios en las normativas administrati-
vas en cada una de las comunidades autonomas,
e incluso los cambios en la percepcion social de
la fotovoltaican, explica a SolarB2B Espafia, Miguel
Angel Garrido Nicolas, sales manager de Valmont.
«Nuestro objetivo final siempre ha sido mejorar la
vida creando un entorno mas sostenible y conec-
tadon.

Sus productos estan principalmente orientados
hacia instalaciones, en su mayoria, de gran
escala. ¢Qué oportunidades ofrece el mercado
espaiiol?

«Espafia representa un mercado vibrante para ins-
talaciones de gran escala debido a su compromiso
gubernamental con las energias renovables y su
alta irradiacion solar. Sin embargo, no solo nos en-
focamos en grandes proyectos; también vemos un
potencial significativo en el segmento de genera-
cion distribuida. Esta area esta ganando importan-
cia debido a la creciente demanda de soluciones
de autoconsumo industrial y comercial, que ofrecen
una mayor independencia energgtica y sostenibili-
dad. Nuestro departamento especializado en estas
aplicaciones esta preparado para enfrentarse a los
retos specificos que presentan, como la necesidad
de integrar eficientemente la generacion solar en
espacios mas reducidos o agilizar los plazos de
entrega. Este enfoque dual nos permite aprovechar
al maximo las oportunidades que ofrece el mercado
espafiol, adaptandonos tanto a grandes proyectos
como a soluciones mas personalizadasy.

Seglin su experiencia, écomo va el negocio foto-
voltaico en Espaiia?

«El sector fotovoltaico en Espafia se encuentra
ante un importante desafio, de cara a cumplir con la
agenda 2030. Hay mucho trabajo por delante, y es
necesario una fuerte alineacion entre los diferentes
actores, incluyendo a la Administracion Publica,
inversores, desarrolladores, contratistas EPC y a la
sociedad en general. Actualmente, el mercado esta
enviando sefiales contradictorias, por ejemplo, los
precios significativamente reducidos de los mddu-
los PV —hasta un 709/ menos comparados con los
de 2022— deberian de impulsar el aumento de las
actividades de construccion mientras que por otro
lado, los bajos precios de la electricidad al por ma-
yor frenan la inversion. Aun asi, creo que el mercado
PV, especialmente en proyectos Utility Scale y de
generacion distribuida, continuara experimentando
un crecimiento solido en los proximos afios. Adi-
cionalmente, se espera que la caida en los costos
de las baterias a medio plazo estimule alin mas la

expansion, incluso a nivel residencial, a pesar de
algunas desaceleraciones observadas este afion.

éHay aspectos legales o normativos que creen
que deban cambiar o puedan ser mejorados?

«Si bien el marco legal en Espafia proporciona

una solida base para el desarrollo de proyectos
fotovoltaicos, hay areas de mejora, especialmente
en lo que respecta a los tiempos de respuesta de la
Administracion. Estos retrasos afectan significativa-

ALGO MAS SOBRE

MIGUEL ANGEL GARRIDO NICOLAS

¢Edad?
56.

¢Familia?

Felizmante casado. Dos hijas, una
en la universidad y otra en plena
adolescencia.

¢Cudnto tiempo dedica al trabajo?
El trabajo es importante para mi'y por
eso mi teléfono siempre estd abierto
para todo el mundo, sin embargo
procuro organizarme para separar las
horas de trabajo de los momentos en
los que estoy con la familia.

ZY en su tiempo libre, tiene algun
pasatiempo?

Siempre es buen momento para
quedar con los amigos a charlar

un rato, ¢ no ? Por otro lado vivo

en Alicante, donde tenemos una
profunda relacién con el mar, por lo
que disfruto mucho de las actividades
marinas, formo parte de un equipo
de regatas de vela crucero, entreno
varias veces a la semana remo.
Cuando hace mal tiempo me refugio
juegando al padel.

ZQué coche tiene?

Como hago desplazamientos largos mi
opcion es siempre una buena berlina.
Espero que la proxima pueda ser ya
100% eléctrica.

¢Cudl es su plato favorito?
Sin lugar a dudas una buena paella de
mariscos.

¢éCudl es su libro favorito?

Es dificil escoger un libro concreto,
pero si me tuviera que quedar con uno
quizd elegiria 100 Arios de Soledad de
Garcia Mdrquez.
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mente la velocidad de implementacion de nuevos
proyectos. Ademas, seria beneficioso mejorar la
comunicacion y formacion sobre los beneficios de
la energia solar en areas rurales, donde a menudo
se encuentran resistencias por falta de informacion.
Una mayor claridad en los procesos regulatorios

y un esfuerzo concertado por parte de todas las
partes involucradas, deberia acelerar la transicion
hacia un futuro mas verde y sostenible».

éCuales son los principales puntos fuertes de
sus productos?

«En Valmont Solar, disefiamos y fabricamos nues-
tros productos teniendo en cuenta las necesidades
tanto de los contratistas EPC, como de los clientes
finales. Convert, partiendo en sus inicios como em-
presa EPC, ha dejado un legado de disefio practico
gy eficiente que influye profundamente en nuestra
oferta actual de productos. Nuestros seguidores
solares son conocidos por su sencillez de montaje,
lo que los convierte en unos de los mas rapidos de
instalar del mercado. Al mismo tiempo, minimizan la
alteracion del suelo, algo muy valorado por nuestros
clientes por razones ambientales y de eficiencia

de costos. Ponemos el Enfasis en la fiabilidad y

en el minimo mantenimiento (OPEX) de nuestros
seguidores, aspectos criticos para nuestros clien-
tes. Como ejemplo, nuestros rubustos y fiables
cojinetes esféricos metalicos auto-lubricantes, o
nuestros componentes electronicos disefiados con
un MTBF (Tiempo Medio Entre Fallos) inmejorable, o
no requerir engrase periddico en las partes moviles,
e incluso evitarmos la reposicion de baterias. Estas
caracteristicas contribuyen a reducir significati-
vamente el Lcoe (Costo Nivelado de Energia) de la
planta, consiguiendo que nuestras soluciones de
seguimiento solar no solo sean robustas  fiables,
sino también econdmicamente ventajosas a lo largo
de su ciclo de vidan.

éComo se estructura su oferta de productos?
«Valmont Solar se destaca en el disefio y fabrica-
cion de seguidores solares de eje Unico, disponibles
tanto en configuraciones 1P como 2P. Aprovecha-
mos nuestros 17 afios de amplia experiencia de
campo para asegurar que cada producto no solo
cumpla, sino que supere las rigurosas demandas
de la industria solar. Nuestra experiencia nos permi-
te ofrecer soluciones personalizadas que optimizan
el equilibrio entre eficiencia y fiabilidad. Aplican-

do nuestro profundo conocimiento, disefiamos
seguidores que se adaptan a toda una variedad de
condiciones geograficas y ambientales, proporcio-
nando a nuestros clientes soluciones que mejoran
la productividad y maximizan la salida de energia.
Cada seguidor esta disefiado con precision, incor-
porando nuestra larga experiencia para ofrecer un
rendimiento superior y durabilidad».

éCuales son las Gltimas novedades de produc-
tos que estan lanzando al mercado?

«En marzo de este afio presentamos nuestros
seguidores solares Advanced AgroPV 2.1 en la ex-
posicion KEY Energy en Rimini, mostrando nuestro
compromiso en la integracion de la tecnologia solar

13
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con la productividad agricola. Estos seguidores,
disefiados especificamente para sistemas agrovol-
taicos, representan una innovacion significativa, al
conseguir que la generacion de energia y la produc-
cidn agricola coexistan armoniosamente. El modelo
Advanced AgroPV 2.1 parte de una configuracion

1P con un clearance (distancia entre el suelo y la
parte mas baja del mddulo a la maxima inclinacion)
incrementado hasta 2.1 metros, permitiendo que

el cultivo crezca directamente bajo los paneles
solares sin obstruir la maquinaria agricola. Este
disefio cumple con las regulaciones en materia
agrovoltaica mas recientes, desarrolladas en paises
como ltalia, Francia y Alemania. Este disefio ya ha
sido plenamente validado en tunel de viento y ade-
mas hemos conseguido tanto minimizar la huella de
carbono como el impacto visual. Ya hay en marcha
varias instalaciones piloto, que estan demostrando
su eficacia y adaptabilidad.

Adicionalmente, en la proxima exposicion Intersolar
que se celebra del 19 al 21 de junio, estaremos or-
gullosos emocionados de presentar la evolucion de
nuestro seguidor 1P. Aunque no puedo revelar mu-

TRACKER
CONVERT

chos detalles aln, los asistentes podran conocer
de primera mano, nuestras mejoras avanzadas que
continGan ampliando los limites de la tecnologia de
seguidores solares».

écomo detectan las necesidades de los clientes?
«En Valmont Solar, entendemos que cada proyecto
es Unico, por lo que nos involucramos directamente
con cada cliente, uno a uno, para comprender a
fondo sus requerimientos y prioridades especificas.
Esta interaccion tan cercana nos permite proporcio-
nar asesoramiento personalizado y dar un soporte
continuo a lo largo del ciclo de vida del proyecto,
asegurando que cada solucion estg optimizada
para satisfacer las necesidades particulares en
cada instalacion. Nuestro enfoque se complemen-
ta con nuestra amplia experiencia en fabricacion,
lo que nos ayuda a guiar a nuestros clientes para
que tomen las decisiones mas correctas para sus
proyectos».

éCuales son los aspectos técnicos mas impor-
tantes que los clientes espaiioles consideran

< \\\r.-..

El enfoque de Valmont Solar se distingue por la simplicidad,
aplicabilidad e integracion de su tracker Convert, con las tecnologias
existentes. A diferencia de muchas soluciones técnicas complejas,

el Tracker Convert garantiza un equilibrio dptimo entre eficiencia

y practicidad en el campo, asegurando al mismo tiempo la
competitividad en las inversiones globales de las plantas. Ademas de
ser tecnologicamente avanzado, es un producto 1009 hecho en Italia.
Esta eleccion no solo es una afirmacion de orgullo nacional, sino que
representa un compromiso concreto con la promocion de la industria

local y la sostenibilidad ambiental.

La apuesta estratégica de hace dos afios, anticipando la tendencia

de la agrivoltaica, ha llevado a un prototipo innovador que demuestra

la vision de futuro y la capacidad de anticipar las necesidades del
mercado de Valmont Solar. El tracker Convert para aplicaciones
agrivoltaicas representa la culminacion de los sistemas de soporte
fotovoltaico, integrando conceptos avanzados de digitalizacion y control

propios de la agricultura 4.0.

iNovedades en camino!

En Intersolar se presentara un nuevo producto revolucionario que
redefinira los estandares de la energia fotovoltaica. Fruto de una
avanzada investigacion y desarrollo, esta innovacion promete
representar el futuro de la energia solar. No pierdan la oportunidad de
descubrir esta emocionante novedad visitando el stand AS.560.

al elegir sistemas de montaje de seguidores
solares?

«Los clientes espafioles priorizan una serie de ca-
racteristicas clave en los seguidores solares, como
son la robustez, la estabilidad bajo condiciones
climaticas adversas  la fiabilidad de actuadores,
electronica y cojinetes. Son igualmente criticos el
alto rendimiento del seguidor, su facilidad de monta-
je y el mantenimiento minimo. Ademas, en respues-
ta a las tendencias del mercado hacia la instalcion
de mddulos PV mas grandes, nuestros seguidores
estan disefiados partiendo de una arquitectura
modular con tubo torsional desacoplado, lo que
junto a una posicion de defensa a cero grados, con-
tribuye a reducir significativamente las vibraciones
gy las fuerzas que actlan sobre los mddulos PV,
protegiendolos asi de microfisuras y mejorando la
durabilidad y el rendimiento general del sisteman.

écomo abordan las necesidades especificas
del mercado espaiiol en comparacion con otros
mercados en los que operan?

«El mercado espafiol es muy maduro, y los clientes
demandan soluciones de alta calidad y robustez.
Nuestra filosofia de disefio estd completamente ali-
neada con estas expectativas, enfatizando el valor
a largo plazo sobre los beneficios a corto plazo. La
compleja logistica causada por el gran nUmero de
proyectos en Espafia a veces desafia nuestra ca-
dena de suministro, pero nuestra capacidad de fa-
bricacion local nos permite ofrecer cronogramas de
entrega muy ajustados y asegurar la disponibilidad
de repuestos de forma agil. Nuestro compromiso de
ser un socio confiable asegura el Exito del proyecto
y fomenta relaciones duraderas con los clientes».

éCuales son sus planes y estrategias para la
expansion y mejora de sus productos en el mer-
cado espaiiol?

«Nuestro enfoque en Espafia implica escuchar
atentamente a nuestros clientes y acompaniarlos
alo largo del ciclo de vida de su proyecto, asegu-
rando que nuestras soluciones estén adaptadas a
sus necesidades especificas. Este compromiso de
colaboracion con los clientes sustenta nuestro pro-
ceso de mejora continua. En Intersolar, estaremos
orgullosos de presentar un nuevo disefio de segui-
dor en configuracion 1P que recoge los comentarios
recibidos por nuestros clientes, reflejando nuestra
dedicacion para mejorar la eficiencia, la fiabilidad y
la sostenibilidad».

écomo preven que evolucione el mercado espaiiol
de sistemas fotovoltaicos en el futuro cercano?
Anticipamos un futuro prometedor para el mercado
fotovoltaico en Espafia, impulsado por la reduccion
de costos y el avance en tecnologias de baterias, lo
que deberia expandir significativamente el alcance
de los sistemas hibridos y consolidar atin mas la
posicion de las energias renovables. Ademas, con
el aumento de la popularidad del hidrogeno verde

y de los proyectos agrovoltaicos, esperamos que
estos sectores emergentes jueguen un papel cada
vez mas importante en el desarrollo de la energia
fotovoltaica en el pais. Para facilitar este crecimien-
to, es esencial que las autoridades proporcionen

un marco regulatorio claro y estable que apoye la
innovacion y la inversion en el sector.

¢Queé expectativas tiene Valmont Solar para su
participacion en la proxima Intersolar 2024 en
Munich?

«De cara a Intersolar 2024, estamos preparando
algo realmente especial. En Munich, desvelare-
mos cOmo nuestras Ultimas innovaciones estan
estableciendo nuevos estandares en eficiencia y
sostenibilidad. Nuestro stand en la feria sera un
escaparate de cdomo la tecnologia de Valmont Solar
no solo responde a las tendencias actuales sino
que también se anticipa y moldea el futuro de la
energia solar. Invitamos a todos a que nos visiten
en el stand A5.560 para experimentar de primera
mano las soluciones innovadoras que estamos lide-
rando y para discutir como podemos colaborar en
sus proyectos de energia solar para hacer frente a
los retos del mafianan.
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de la fotovoltaica

en Espana

EL MARCO NORMATIVO APROBADO EN LOS ULTIMOS ANOS

EN MATERIA DE ENERGIAS RENOVABLES HA SERVIDO PARA
CATAPULTAR A LA FOTOVOLTAICA EN ESPANA, QUE SE HA
CONVERTIDO EN EL QUINTO PAIS DEL MUNDO CON MAS ENERGIA
SOLAR INSTALADA. LOS EXPERTOS CONSULTADOS COINCIDEN

EN QUE LAS LEYES Y DECRETOS HAN SIDO CLAVES EN SU
PENETRACION Y EN ESPECIAL EN LA IMPLEMENTACION DEL
AUTOCONSUMO. AUN ASi CREEN QUE LA LEGISLACION DEBE
CONTEMPLAR NUEVOS RETOS COMO LA AGILIZACION DE TRAMITES
ADMINISTRATIVOS, LA INVERSION EN REDES, LA INTRODUCCION DE
NUEVAS MEDIDAS FISCALES O LA REGULACION DE LOS PPA.

IGNACIO SANTA MARIA Y BERTA MOLINA GARCIA

sector energgético en Espafia y en especial

en lo que a energia procedente de fuentes
renovables se refiere. Los legisladores y las auto-
ridades han aprobado una bateria de normas y
reglamentos que han favorecido el desarrollo de
las energias renovables en general y de la solar
fotovoltaica en particular. A juicio de Rafael Barrera,
director de la Asociacion Nacional de Productores
de Energia Fotovoltaica (ANPIER), “la legislacion
ha facilitado de forma efectiva la penetracion de
energia fotovoltaica, no solamente en el sistema
eléctrico, sino también en el autoconsumo. No nos
olvidemos del punto del que veniamos hace unos
pocos afios, donde apenas teniamos autoconsu-
mo. A dia de hoy tenemos tanta potencia instalada
de autoconsumo como generacion instalada de de
nuclear™.

os Qltimos cinco afios se han caracterizado
por una intensa actividad regulatoria en el
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El autoconsumo fue definitivamente impulsado
hace un lustro mediante el Real Decreto 244/2019
que elimind el llamado ‘impuesto al sol', el tributo
que gravaba la generacion de energia fotovoltaica
en los sectores residencial, comercial e industrial.
Este decreto simplificd los tramites para la creacion
de pequefias instalaciones fotovoltaicas y reguld
por primera vez el autoconsumo compartido,
permitiendo que varias viviendas o empresas

se pudieran beneficiar de una misma instalacion
fotovoltaica.

Ademas, esta norma establecid que los consumi-
dores que generaran mas energia solar de la que
consumieran podrian compensar el excedente
inyectandolo a la red eléctrica y recibiendo a cam-
bio un descuento en su factura de la luz. El decreto
sirvid también para obligar a las administraciones
pUblicas a instalar paneles solares en sus edificios.
El Real Decreto 244/2019 ha supuesto un impor-
tante impulso para el desarrollo del autoconsumo
fotovoltaico en Espafia. Asi lo ve Juan Ignacio
Leonet Barroso, responsable de grandes instala-
ciones en Smart Solar de Iberdrola, quien afirma
que “hay que hacer una valoracidon muy positiva
de esta norma”, ya que ha permitido el despliegue
del autoconsumo en nuestro pais y un ritmo de
crecimiento de 1,5 GW/afio hasta llegar a los 9 GW
instalados.

El afio siguiente se aprobd el RD-ley 23/2020, que
introducia los hitos administrativos para los titu-
lares de permisos de acceso. Otras normas que
ayudaron al desarrollo de la solar fotovoltaica en
Espafia fueron el RD 1183/2020, que fijo el nuevo

marco de acceso y conexion, y el RD 960/2020,
que introdujo las subastas. Estos decretos esta-
blecieron el marco normativo para el desarrollo de
las renovables en nuestro pais en los proximos
afos.

LEY DE CAMBIO

CLIMATICO

A este cambio del marco sectorial energético se le
dio cobertura, ya en abril de 2021, con la Ley 7/2021
de Cambio Climatico y Transicion Energética, de la
que se desprenden las politicas de descarboniza-
cidn en Espafia en los distintos sectores. Para el
sector energgtico, la ley establece el Plan Nacional
Integrado de Energia y Clima (PNIEC) como la
herramienta de planificacion que integra la politica
de energia y de mitigacion del cambio climatico. El
actual PNIEC rige para la década de 2021-2030.

La Ley 7/2021 establece que, para antes de 2050,
nuestro pais debe alcanzar la neutralidad climatica,
es decir, las emisiones netas cero. Ademas, esta-
blece que antes de 2030 las emisiones de gases
de efecto invernadero deben experimentar una
reduccion del 23090 respecto al afio 1990. Con res-
pecto a las energias renovables, fija un objetivo del
4290 en energia final y una penetracion de 7490
en generacion eléctrica.

La Ley de Cambio Climatico insta a la actividad
fotovoltaica a que promueva la proteccion del me-
dio ambiente, la preservacion de la biodiversidad

y la cohesion social ( territorial, con especial foco
en el desarrollo econdmico de las zonas donde se
ubiquen las plantas.
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GUERRA DE UCRANIA

La invasion rusa de Ucrania en febrero de 2022
transfigurd completamente el escenario ener-
gético de toda Europa. Espafia reacciond a esta
situacion mediante la aprobacion de una serie

de decretos-ley que trataban de paliar la espiral
inflacionista en los mercados energéticos como
consecuencia de la guerra. En este sentido, los
reales decretos-ley 6, 10, 11,17, 18 y 20 introdujeron
medidas dirigidas a reducir el impacto en los ciuda-
danos del elevado coste de la energia. Ademas de
este objetivo de amortiguar la subida de precios,
estas normas introdujeron medidas que varian el
marco normativo del desarrollo de energias renova-
bles, como la modificacion del regimen retributivo
especifico de estas, asi como de la cogeneracion y
los residuos (RECORE), regulado en el RD 413/2014.
Mencidn expresa merecen los decretos-ley 6, 18

y 20. En primer lugar, el Real Decreto-ley 6/2022
introdujo un procedimiento acelerado de evalua-
cion ambiental y la prioridad para proyectos en
zonas de bajo valor ecoldgico. En concreto, para
las plantas solares fijaba un maximo de potencia
instalada de 150 MW, lineas de conexion con una
longitud maxima de 15 km y su ubicacion fuera de
la Red Natura 2000 y en zonas de sensibilidad baja
y moderada segln la zonificacion ambiental del
MITECO.

En octubre de 2022, el Gobierno aprobd el Plan +SE
(Plan +Seguridad Energgtica) para aportar mas es-
tabilidad a los precios de la energia en el conjunto
de Espaiia, asi como para reforzar la autonomia
estratégica, energética  la solidaridad con otros
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¢Cree que la legislacion actual favorece el desarrollo de la energia fotovoltaica?

El marco normativo del autoconsumo se encuadra dentro del RD 244/2019, que ha supuesto
un gran avance para este sector: ha permitido el despliegue de instalaciones fotovoltaicas

en el sector residencial, PYMES e industrial. Hemos vivido unos afios de crecimiento muy
importante, llegando a los 9 GW instalados en autoconsumo. Se han posibilitado modalidades
como el autoconsumo compartido, la compensacion de excedentes, o que el titular de

una instalacion pueda ser distinto del propietario de la misma.. En definitiva, vista con
perspectiva, esta reglamentacion ha permitido el despliegue del autoconsumo en nuestro
pais. Se ha crecido a un ritmo de 1,5 GW/afio y por lo tanto tenemos que hacer una valoracién
muy positiva. Este despliegue del autoconsumo nos ha llevado a una gran variedad de casos,
que nos han generado nuevas necesidades normativas para la consolidacion del sector.

JUAN IGNACIO LEONET
BARROSO

Responsable de Grandes

Instalaciones

< Qué nuevas medidas legales cree que son necesarias para que la fotovoltaica siga
creciendo a buen ritmo?

Con el desarrollo del autoconsumo, han aflorado nuevas necesidades que requieren de

un esfuerzo por parte de todos los actores involucrados para conseguir que los proyectos
aligeren sus tramites administrativos, con altos costes de tiempo y recursos. Es necesario que
se ponga foco en dotar de posibilidades para el autoconsumo a muchos puntos de la red que
a dia de hoy estan sin capacidad de conexion de plantas.

Ante el reto de la electrificacion de la demanda que tiene la sociedad, aparecen nuevos
escenarios que no estaban planteados en la regulacion vigente: clientes con capacidad de
generar, instalaciones de autoconsumo colectivo, con almacenamiento, etc. Precisan de una
mayor flexibilidad del sistema que, a su vez, garantice y conserve la calidad y seguridad de la
red eléctrica. Se necesita adecuar los reglamentos técnicos a esta nueva realidad.
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LUIS
CANDELA RUBIO

Director

RAFAEL
BARRERA

Director

éCree que el marco regulatorio vigente en Espaiia
favorece el crecimiento de la energia fotovoltaica?

Desde 2018 se han dado pasos muy importantes en
materia normativa para que la fotovoltaica pase de ser algo
deseable a algo realizable. Sin embargo, todavia quedan
escollos administrativos y materias politicas que resolver.
Los ayuntamientos y la administracion estan saturados

o no tienen clara la normativa que deben aplicar a los
proyectos fotovoltaicos de autoconsumo. La gestion de las
subvenciones ha provocado una intermitencia en la toma
de decisiones por parte de los consumidores en lugar del
lubricante que se pretendia.

cQué reformas legales cree necesarias para impulsar
un crecimiento sostenido y a buen ritmo de la energia
fotovoltaica en nuestro pais?

Se deben sustituir las subvenciones por incentivos fiscales

a quien invierta en la adquisicion de activos. Las personas
fisicas que adquieran instalaciones fotovoltaicas deberian
ver reducido o eliminado el IVA. También habria que
estandarizar los procedimientos de solicitud de permisos a
nivel de ayuntamientos; de legalizacion a nivel de consejerias
de industria y técnicos a nivel de interconexion con las
distintas distribuidoras. Y es necesario dar cuerpo legislativo
a los contratos PPA entre productores y consumidores.

Los contratos de pago por energia renovable o PPA en
inglés (Power Purchase Agreements) son acuerdos por los
que un desarrollador y un consumidor se comprometen

a la compraventa de energia de origen renovable a un
determinado precio durante un determinado espacio de
tiempo (generalmente 10 o 20 afos).

éCree que la legislacion actual favorece el desarrollo de la
energia fotovoltaica?

La legislacion ha evolucionado muchisimo a lo largo de los
ultimos anos de una manera parece que ha facilitado de forma
efectiva la penetracion de energia fotovoltaica, no solamente
en el sistema eléctrico -para generar y distribuir a través de

las redes de distribucion y transporte- sino también en el
autoconsumo. No nos olvidemos del punto del que veniamos
hace unos pocos afios, donde apenas teniamos autoconsumo.
A dia de hoy, tenemos tanta potencia instalada de
autoconsumo como generacion instalada de nuclear. Eso indica
no solamente que la fotovoltaica es una tecnologia madura sino
que el marco normativo le ha sido favorable. La penetracion de
grandes instalaciones a través de las redes ha experimentado
un crecimiento imparable. No se puede decir que la normativa
sea un obstaculo, sino mas bien todo lo contrario. La
penetracion de fotovoltaica tanto en autoconsumo como en
generacion para distribuir a través de la red son los dos ambitos
mas potentes de penetracion de renovables. El resto, como son
las comunidades energéticas, estan aun por desarrollar.

£Qué nuevas medidas legales cree que son necesarias
para que la fotovoltaica siga creciendo a buen ritmo?

Se podrian establecer algunas nuevas medidas. Hay formas

de dinamizar la autorizacion de conexion a la red de las
instalaciones para generacion. Ha habido retrasos importantes
en los proyectos, aunque también hay que tener en cuenta que la
administracion se ha enfrentado a una avalancha de solicitudes
que ha tenido que digerir poco a poco. La normativa ha sido
favorable, y la prueba de ello es el volumen de fotovoltaica que
tenemos instalado. Contemplar cémo estamos teniendo de
forma reiterada precios a cero en el mercado evidencia que esta
es una historia de éxito. Es normal encontrarse con dificultades
y es normal que haya que ir regulando despacio porque el
sistema eléctrico es complejo y, por lo tanto, es normal que las
regulaciones no sean tan agiles como nos gustaria a nosotros. La
normativa ha favorecido mucho la penetracion de renovables, y
los nimeros lo demuestran. Habria sido deseable ir mas rapido,
pero también hay que considerar que la normativa se tiene que
hacer con cierto sosiego.

estados miembros de la UE. Determinadas medidas
del Plan+SE fueron implementadas a través de RD-
Ley 18/2022 que introdujo medidas de fomento del
autoconsumo, como la simplificacion administrati-
va en la tramitacion, asi como medidas fiscales de
apoyo al despliegue de renovables en el ambito del
IRPF y del Impuesto de Sociedades.

En tercer lugar, el RD-Ley 20/2022 amplia la distan-
cia para el desarrollo de instalaciones de autocon-
sumo a través de red hasta 2 km siempre y cuando
la tecnologia sea fotovoltaica y estg ubicada en
cubiertas. Ademas extiende por un periodo de 12
meses las rebajas a los impuestos a la electricidad
y al gas e instaura un procedimiento especifico de
determinacion de afeccion ambiental que sera de
aplicacion a la Administracion.

OBJETIVOS PARA 2030

A finales de junio de 2023, el Ministerio de Tran-
sicion Ecoldgica y Reto Demografico presentd

el borrador para la actualizacion del PNIEC. Este
borrador marca unos ambiciosos objetivos: 76
GW de energia solar fotovoltaica instalados para
2030, repartidos en 19 GW de autoconsumo y

57 GW de plantas en suelo. También el borrador
marca un horizonte de 22 GW de almacenamiento
que ayudaran al crecimiento del sector, marcando
un camino prometedor para la fotovoltaica en los
proximos afios.
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Finalmente, el Congreso de los Diputados aprobd
en diciembre la ampliacion hasta los 49 meses del
plazo para obtener la Autorizacion Administrativa
de Explotacion y de Construccion de plantas. Esta
medida hizo que muchos promotores pudieran
respirar aliviados. En aquel momento, Rafael Benju-
mea, presidente de la Unidn Espafiola Fotovoltaica
(UNEF), declard que dicha ampliacion era “una
gran noticia para el sector, que veia las fechas de
consecucion de estos hitos como un riesgo para
la viabilidad de proyectos clave para culminar la
transicion energgtica en nuestro pais™.

REGLAMENTO

DE BAJA TENSION

Ademas de toda esta bateria de medidas legislati-
vas, el personal teécnico encargado de la construc-
cidn y mantenimiento de plantas e instalaciones
fotovoltaicas estan obligados a cumplir el Regla-
mento Electrotécnico de Baja Tension (REBT).

A falta de una regulacidon mas especifica para
instalaciones fotovoltaicas, este reglamento,
aprobado por Real Decreto 842/2002, es la norma
que regula las instalaciones eléctricas de baja
tensidon en Espafia, incluyendo las fotovoltaicas. Su
objetivo principal es garantizar la seguridad de las
personas y bienes frente a los riesgos que pueden
originarse en las instalaciones eléctricas.

El REBT establece una serie de requisitos tEcnicos

que deben cumplirse en el disefio, ejecucion,
explotacion y mantenimiento de las instalaciones
eléctricas. Estos requisitos se basan en las normas
armonizadas europeas Y en las buenas practicas
técnicas.

En relacion con las instalaciones fotovoltaicas, el
reglamento establece medidas de proteccion fren-
te a descargas eléctricas, incendios y sobretensio-
nes. Adem3s fija las condiciones para la realizacion
de la puesta a tierra de las instalaciones eléctricas
e impone requisitos de calidad y seguridad que
deben cumplir los materiales utilizados.

Asimismo, regula las inspecciones y compro-
baciones periddicas que deben realizarse. El
incumplimiento de esta normativa puede conllevar
sanciones administrativas e incluso responsabili-
dades penales.

LO QUE QUEDA

POR HACER

En opinidn de los expertos consultados, la ley
debe abordar los nuevos retos que ha planteado
el sector de las energias renovables, y en especial
el mercado del autoconsumo. Uno de estos retos
es dinamizar la tramitacion administrativa. Asi lo
expresa el director de ANPIER: “Se podrian esta-
blecer algunas nuevas medidas con el fin de di-
namizar la autorizacion de conexion a la red de las
instalaciones para generacion. Ha habido retrasos

SOLAR B2B - JUNIO 2024

importantes en los proyectos, aunque también hay
que tener en cuenta que la administracion se ha
enfrentado a una avalancha de solicitudes que ha
tenido que digerir poco a poco”.

Por su parte, el responsable de Smart Solar
(Iberdrola) advierte de “la aparicion de nuevos es-
cenarios que no estan planteados en la regulacion
vigente, como son los clientes con capacidad de
generar, instalaciones de autoconsumo colectivo,
con almacenamiento, etc”. A su juicio, se necesita
adecuar la normativa y los reglamentos técnicos a
estas nuevas realidades.

Segln Luis Candela, director de la consultora MPV
Solar Reference, se deben sustituir las subvencio-
nes por incentivos fiscales. “Las personas fisicas
que adquieran instalaciones fotovoltaicas deberian
ver reducido o eliminado el IVA", recomienda. Can-
dela también cree que seria bueno estandarizar
los procedimientos de solicitud de permisos a

nivel de ayuntamientos, de legalizacion a nivel

de consejerias de industria y técnicos a nivel de
interconexion con las distintas distribuidoras. Por
Gltimo, considera necesario dar cuerpo legislativo
a los contratos PPA (Power Purchase Agreements)
entre productores y consumidores. @
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EL INCREMENTO EN LA GENERACION
HIDRAULICA Y EOLICA JUNTO A UNA
POTENCIA FOTOVOLTAICA CRECIENTE HAN
HECHO HABITUALES EN NUESTRO SISTEMA
ELECTRICO LOS PRECIOS CERO Y NEGATIVOS
DESDE INICIO DE 2024. EL VOLUMEN
ECONOMICO MENSUAL HA SIDO DE 327
MILLONES DE EUROS, UN 77,3% INFERIOR

AL MISMO MES DEL ANO ANTERIOR, SEGUN
EL OPERADOR DEL MERCADO IBERICO

DE ENERGIA (OMIE). ADEMAS, EL DATO
CORRESPONDIENTE AL MES DE ABRIL, 13,45 €,
ES EL MINIMO REGISTRADO MAS BAJO DESDE
2001, LO QUE SUPONE UNA DISRUPCION

EN LOS INGRESOS DE LOS PROYECTOS
RENOVABLES. ANTE ESTE NUEVO ESCENARIO,
EL SECTOR ANALIZA LAS PREVISIONES

DE FUTURO Y LAS POSIBLES VIAS DE
OPTIMIZACION DE LOS INGRESOS.

BERTA MOLINA GARCIA

El impacto
precios ce

0 y negativos
en las renovables

| desarrollo de energias renovables encara

un desafio significativo en el contexto de

precios de la electricidad deprimidos, una

situacion cada vez mas comUn en merca-
dos energéticos avanzados. Los bajos precios, en
ocasiones negativos, plantean varias dificultades
para la viabilidad econdmica de los proyectos
renovables. Esto afecta tanto a desarrolladores
como a inversores y, en Ultima instancia, a los con-
sumidores y a la estabilidad del sistema electrico
en su conjunto. La inestabilidad social y politica
como consecuencia de la guerra en Ucrania y la
consiguiente dependencia energética, ha llevado
a una intervencion del sector que las renovables
han sufrido en forma de reduccion de los ingresos.
Una alta produccion de energias renovables y una
baja demanda han hecho que, en este 2024, se
haya llegado a este complejo escenario.

EFECTOS DE LOS

NUEVOS PRECIOS

Los precios cero o negativos implican que los pro-
ductores de energia, incluidas las renovables, no
obtienen ingresos por la electricidad generada en de-
terminados periodos. Por consiguiente, esto puede
dificultar la viabilidad econdmica de los proyectos,
especialmente aquellos que dependen en gran me-
dida de los ingresos del mercado de la electricidad.

El marco regulador de los precios negativos quedd
establecido en el Reglamento 019/943 del Parla-
mento Europeo y del Consejo de S de junio de 2019
relativo al mercado interior de la electricidad. Este
documento es el que determina que no puedan
existir limites maximos ni minimos para los precios
de la electricidad. También es el que preveé que
este prondstico de ausencia de limites se aplique
tanto a las ofertas y casaciones en todos los ori-
genes, como a la energia de balance y los precios
tecnicos.

Espafia se retrasd en la aplicacion de las pre-
visiones de la Unidon Europea. Fue la resolucion

de la CNMC de 2021 la que aprobd las reglas de
funcionamiento de los mercados diario e intra-
diario de produccion de energia eléctrica para
adaptarlo a los limites de oferta de gas en Europa.
Sin embargo, si bien el reglamento habla de que
no habra limites maximos y minimos, “estos son
tan amplios que la practica supone una ausencia
de los mismos™, apunta F&lix Plasencia, socio de
Cuatrecasas.

INCERTIDUMBRE FINANCIERA
La volatilidad de los precios es uno de los as-
pectos que puede incrementar la incertidumbre
financiera. Esto hace mas dificil la planificacion
a largo plazo y aumenta la dificultad de obtener

financiacion para los proyectos de renovables.
Los inversores pueden percibir un mayor riesgo

y esto se traduce en mayores costos de capital.
Para subvertir estas situaciones, “las soluciones
tienen que ser contractuales y regulatorias, por

lo que esto afecta a toda la cartera operativa de
renovables, al desarrollo del sector y a las nuevas
inversiones™, sefiala Santiago Gomez Ramos, pre-
sidente de APPA Renovables.

Las previsiones, por tanto, son fundamentales no
solo para la financiacion de renovables sino tam-
bién para la valoracion de activos. “Hay empresas
importantes a nivel espafiol que las utilizan para
las auditorias de empresas que estan en bolsa

0 que quieren participar en ella”, sefiala Antonio
Delgado, CEO de AleaSoft Energy Forecasting.

El mercado de PPA -contrato de compraventa

de energia a largo plazo entre un desarrollador
renovable y un consumidor- es uno de los afecta-
dos por esta situacion. A finales de afio, este se
situaba cerca de los S0€ por PPA, por lo que este
escenario era beneficioso tanto para el que vendia
como para el que compraba.

Sin embargo, desde el sector explican que los
grandes consumidores (los electrointensivos) ya
no quieren comprar PPA porque estan viendo que
el precio disminuye demasiado. “Hay muchos
desarrolladores fotovoltaicos esperando por este
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PPA para obtener financiacion, pero no encuentran
una contrapartida. Aquellos que no tengan una
financiacion potente van a tener problemas en los
proximos meses”, sefiala Delgado. Esta situacion
de precios bajos 0 negativos, ademas, puede
desincentivar nuevas inversiones en energia reno-
vable y generar situaciones comprometidas para
el mercado espafiol. Si desarrolladoras y financie-
ras ven que los retornos no son suficientes debido
a los bajos precios, pueden ser menos propensas
a invertir en nuevos proyectos. “Hay muchas
empresas que no estan pensando en invertir en

Espafia por esta situacion y ven otros mercados
\ mas atractivos, como Reino Unido”, sefiala el CEO
de AleaSoft Energy Forecasting.

Javier Revuelta
senior principal de AFRY
Management Consulting

“De aqui a final de década
esperamos algo mas de un 109
de incremento de la demanda”
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UNA SITUACION NO Felix Plasencia
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- TAN NUEVA socio de Cuatrecasas
Aungue parezca que nos encontramos en un
- . ——— » .o es?enarlo andomalo, la actual situacion de precios “os limites de oferta establecidos
% i 3 bajos no es nueva en el sector. “El 39%0 de la . o
® .5 energia ofertada por la edlica el afio pasado fue son tan amplios que en la practica

supone una ausencia de los
mismos”

a precio negativo”, sefiala Juan Bogas, Director

de Seguimiento del Mercado de OMIE. Ante esta
coyuntura, lo importante es ver la tendencia de
precios a futuro. “A partir de este momento, lo
que tenemos es un cambio de perfil que va a
provocar una serie de situaciones excepcionales™,
sostiene Bogas.

Actualmente, hay mucha produccion de energia
fotovoltaica y edlica y, teniendo en cuenta los
valores que establece el PNIE, se espera que aln
haya mas. “Esto afectara a unas horas determina-
das, ya que la fotovoltaica, por ejemplo, produce
en las horas solares. Es por ello por lo que hasta
que no haya almacenamiento, esto va a repercutir
directamente en los precios del mercado”, apunta
Bogas.

Antonio Delgado
ceo de AleaSoft Energy Forecating

“L as inversiones actuales son y
van a ser rentables”

REPAIRED BY US.

REPARACION DE INVERSORES SOLARES

» CONFIABLE >» RAPIDO > GARANTIZADO

ETI ’ PRODUCED BY ANYONE,

B Garantia hasta 2 afios B Reparacion B Recupero Veloce
[ Piezas De Repuesto [ Recondicionamento [ Entrega Rapida
[V Todos Los Fabricantes [ Mantenimiento [V, Modulos & Centrales

www.stirepair.com commerciale@stirepair.com Tel +39.0735.701148




22

SOLAR B2B - JUNIO 2024

socio director de

“El sistema retributivo deberia
establecer revisiones cada afio y
no cada tres, como hace ahora”

director general de

“Para que se subvierta esta
redlidad, las soluciones tienen que
ser contractuales y regulatorias”

director de

“Hasta que no haya almacenamiento,
la elevada produccion de energia va
a afectar directamente a los precios
del mercado”

La estacionalidad es una de las causas de los
precios bajos, ya que estos se suelen contabilizar
en mayor medida en primavera. Sin embargo, no
son la fotovoltaica y la edlica las que han llevado al
mercado a soportar estos precios tan bajos, sino
la hidraulica. “Dos meses consecutivos de mucha
produccion hidroeléctrica provoca que bajen los
precios”, sefiala Bogas.

Los precios negativos suelen ocurrir cuando hay
una sobreoferta de energia en la red, lo que puede
deberse a una alta produccion renovable (espe-
cialmente edlica y solar) en momentos de baja de-
manda. Esto puede indicar problemas de gestion
de la red, la necesidad de una mayor capacidad
de almacenamiento o una mejor gestion de la de-
manda. Esto permitiria una mayor estabilidad de la
red y la integracion de energias renovables.

La actual situacion en la que nos encontramos

es consecuencia de los altos precios de los afios
2021, 2022 y 2023, cuando muchas industrias
tuvieron que cerrar o disminuir su produccion. Hay
que retroceder 20 afios para ver demandas tan
bajas.

En este contexto, los precios bajos o negativos
pueden estimular la creacion de mecanismos de
gestion de la misma. Javier Revuelta, Senior Princi-
pal de AFRY Management Consulting, es optimista
en cuanto a la demanda eléctrica. “De aqui a final
de la deécada esperamos algo mas de un 100

de incremento de la misma gracias, entre otros, a
los centros de datos y a los vehiculos eléctricos™.
Revuelta considera, ademas, que los precios
bajos de los Tltimos dos afios “son algo mas bien
estructural™.

Antonio Delgado, CEO de AleaSoft Energy Fore-
catin, estima, por su parte, que “la demanda tiene
que subir obligatoriamente cuando se electrifique
el sistema”. Esto no solo afectara a la industria y al
transporte, sino que atafie también a los servicios
domeésticos.

Hay que tener en cuenta, ademas, que cada

vez mas empresas del sector estan requiriendo
centros de control para gestionar la energia y,
previsiblemente, haran lo mismo con las baterias y

el almacenamiento. “Cada vez estamos teniendo
mas demanda de previsiones de corto y medio
plazo de nuevos centros de control que se van
creando para gestionar las renovables”, apunta
Delgado.

Por otra parte, el proceso de descarbonizacion en
el que nos encontramos va a beneficiar al equili-
brio del sistema. Actualmente, el precio esta bajo,
pero de cara al futuro, Delgado sostiene que las
inversiones actuales “son Y van a ser rentables™.
Sefiala, adem3as, que “desde el punto de vista de
las energias finales, tanto a nivel europeo como
espafiol, estas tienen todavia espacio que abar-
car”. Para ejemplificar esto, apunta que el gas que
estamos consumiendo desde el 2014 tiene que
reemplazarse por electricidad, en este caso edlica
y fotovoltaica. “Estamos hablando de que tenemos
que sustituir mas gas del que estamos produ-
ciendo actualmente”. Lo que hay que valorar, en
este caso, es “como llevar la electricidad a sitios
donde ahora mismo no hay una infraestructura
adecuada y cdmo evacuar esta de sitios donde
tampoco existe dicha logistica”, apunta el directivo
de AleaSoft Energy Forecatin.

Ademas, hay que tener en cuenta que la estacio-
nalidad, como se ha apuntado antes, es uno de
los factores que afecta al precio de las renovables.
Las perspectivas para el verano son las del
incremento de los precios como consecuencia

de episodios de calor extremo. En 2003, ya se
registraron récord de temperaturas a nivel espafiol,
europeo y mundial, y las previsiones indican que
se produciran temperaturas aln mas altas. Estas
olas de calor obligaran a aumentar el consumo de
gas, que previsiblemente ascendera durante los
meses de junio, julio y agosto y, con &l, el precio de
la electricidad.

El impacto que tienen los precios cero o precios
negativos para las plantas primadas es mucho
menor que el que tienen las plantas a merchant

- aquellas cuya Unica fuente de ingresos es la
venta de la energia-, que estan expuesta 1000 al
precio del mercado. Sin embargo, esto no quiere
decir que los productores con derecho a regimen
primado no se vean afectados. A ello se le suma,
en este caso, que tienen que tener en cuenta

una variable critica a la hora de llevar a cabo una
instalacion renovable: el coste de la inversion.
Actualmente, “es mucho mas bajo que el de una
instalacidon que se puso en marcha en 20086, 2005
0 2008", aclara Pablo Corredoira, Socio Director de
Haz Energia.

En este mercado, ademas, hay que contar con
que el regimen retributivo se reajusta cada tres o
seis afios, segln establece el RD 413/2014. A partir
de ahi, se desprenden una serie de normativas
por las que se aprueban instalaciones tipo (ITs),
se establecen los parametros retributivos de
2013-2016 (Orden 1045/2014) y las revisiones de

la remuneracion a la operacion (Orden 171/2020).
Este sistema lo conforma un algoritmo complejo
que cada tres afios revisa los ajustes -el sistema
emplea un método predictivo bastante rigido-
mientras que cada seis revisa la tasa de retraso
razonable. Mediante este procedimiento, por tanto,
lo que se calcula son los ingresos que se van a
producir en el futuro. Es decir, desde la actualidad
hasta el fin de la vida regulatoria.

“Yo, personalmente, no entiendo por que las
revisiones se tienen que hacer para tres afios y
no cada afio, que seria lo suyo™, sefiala Corredoira.
“Al Estado, en terminos generales, no le interesa
hacer esas revisiones. Normalmente pone los
precios de mercado que sabe que van a ser mas
altos de lo que luego son realmente porque el sis-
tema le beneficia”.

Los productores del régimen retributivo tienen
garantizada la rentabilidad hasta el 2031 en el
7,4970. Pero, ¢que pasara a partir de ese afio? “No
se sabe. Se trabaja siempre con un escenario con-
servador, que es mantener esa tasa de rentabili-
dad razonable en el 7,4 y, en algunos casos, jugar
con contextos alternativos”, indica Corredoira.
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DEL 19 AL 21 DE JUNIO EN MUNICH TENDRA LUGAR THE SMARTER

E EUROPE, QUE REUNE FERIAS DEDICADAS A LA FOTOVOLTAICA,
EL ALMACENAMIENTO Y LA MOVILIDAD ELECTRICA. EN TOTAL, SE
ESPERAN MAS DE 2.800 EXPOSITORES (2.460 EN 2023) Y 115.000
VISITANTES (106.000 EL ANO PASADO). ESTARAN DISPONIBLES
206.000 METROS CUADRADOS PARA 19 PABELLONES (180.000
METROS CUADRADOS Y 17 PABELLONES EN LA EDICION PASADA).

itrinas de productos, conferencias,

foros, talleres. Estos son los ingredientes

principales del &xito que afio tras afio

acompafia a The Smarter E Europe. El
macroevento ofrece a expositores Y visitantes la
oportunidad de discutir visiones y conceptos pione-
ros del mercado energgtico. Y la edicion 2024, que
tendra lugar en MUnich del 19 al 21 de junio, no parece
que vaya a ser la excepcion.
Este afio, la plataforma reunira las cuatro ferias espe-
cializadas Intersolar Europe, Ees Europe, Power2Drive
Europe y EMPower Europe. Los nUmeros registrados
hasta ahora presagian otro &xito rotundo. De hecho,
las dimensiones de la edicion 2024 ya superan to-
das las expectativas. En total, The Smarter E Europe
ocupara 19 pabellones, ademas del Area Exterior, con
una superficie expositiva de 206.000 metros cua-
drados. El afio pasado, el evento ocupd 17 pabellones
con 180.000 metros cuadrados. Ademas, los organi-
zadores esperan mas de 2.800 expositores y 115.000
visitantes. Estas cifras tambien estan en fuerte
crecimiento respecto a 2023, cuando se registraron
2.469 expositores Yy 106.000 visitantes.

FOCO EN INTERSOLAR

Dentro de The Smarter E Europe tendra lugar la feria
dedicada al mercado fotovoltaico, Intersolar Europe.
Desde hace mas de 30 afios, este evento ofrece
una oportunidad de networking para los principales
actores del sector, ya que va dirigido a fabricantes,
proveedores y distribuidores, asi como a instalado-
res, proveedores de servicios, desarrolladores de
proyectos Y startups. Todo bajo el lema "Connecting
Solar Business".

La edicidon de este afio de Intersolar Europe acogera
a mas de 1.370 expositores en una superficie expo-
sitiva de 111.000 metros cuadrados y 11 pabellones.
El afio pasado, el area dedicada a las tecnologias
solares acogid a 1.250 expositores en 105.000 me-
tros cuadrados, también con 11 pabellones.

En el ambito expositivo, Intersolar Europe se centra
en el sector fotovoltaico, las instalaciones solares

y el solar térmico. Concretamente, en el sector
fotovoltaico se exhibiran productos y servicios
relacionados con células y mddulos solares, pa-
neles cristalinos y de pelicula delgada, inversores,
soluciones de monitoreo y control, soluciones BIPY,

Europe 2024:
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FECHAS: 19-21 de junio de 2024

DIRECCION: Messe Minchen
Messegelande
81823 Munich, Alemania

HORARIO: 9:00-18:00 miércoles
9:00-18:00 jueves
9:00-17:00 viernes

PABELLONES: Al-A6, B3-B4, C1, C4, Area
Exterior

EXPOSITORES ESPERADOS: Mas de
2.800 en The smarter E Europe (2.469 en
la edicion de 2023)

Mas de 1.370 en Intersolar Europe (1.250
en la edicién de 2023)

ESPACIO EXPOSITIVO: 206.000 m? en
The smarter E Europe (180.000 m? en la
ediciéon de 2023)

111.000 m? en Intersolar Europe (105.000
m? en la edicion de 2023)

VISITANTES ESPERADOS: Mas de
115.000 en The smarter E Europe
(106.000 en la edicion de 2023)

SOLARB2B ESPANA
ESTA PRESENTE EN
INTERSOLAR EUROPE,

EN EL STAND Al-518.
iOS ESPERAMOS!
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sistemas off-grid y autonomos, software de disefio,
sistemas de montaje, rastreadores y componen-
tes como cables y conectores. Tambien habra
espacio para equipos de produccion para lingotes,
obleas, polisilicio bruto, cglulas, mddulos y pelicula
delgada. Finalmente, se exhibiran soluciones de
automatizacion tecnologica. La division dedicada al
solar térmico, por su parte, presentara colectores,
captadores, soluciones integradas en edificios,
soluciones para climatizacion y enfriamiento de aire,
magquinas y equipos de produccion. En el ambito
de instalaciones fotovoltaicas, se dara espacio a
sistemas fotovoltaicos para edificios residenciales,
instalaciones en tejados para aplicaciones comer-
ciales e industriales, instalaciones fotovoltaicas
independientes, operacion y mantenimiento de
instalaciones solares (por ejemplo, drones, robots
de limpieza, software), contratos EPC y desarrollo
de proyectos. Finalmente, no faltaran propuestas
relacionadas con servicios de ingenieria, consulto-
ria, investigacion y desarrollo, institutos de prueba
y certificacion, iniciativas gubernamentales, cursos
de formacion, servicios financieros y aseguradores.

PROGRAMA DE EVENTOS

Como cada afio, junto a la exposicion de productos
y servicios habra una rica programacion de eventos
que ocupara los tres dias de la feria. Centrandose
en Intersolar, el programa del Intersolar Forum inclu-
ye presentaciones de empresas y asociaciones. La
participacion en todos estos eventos esta incluida
en la entrada a la feria. Entre los temas destacados
se encuentran la produccion fotovoltaica integrada
en edificios Y la agrovoltaica. Tambien habra pre-
sentaciones de mejores practicas sobre los temas
y tendencias mas importantes del sector. Ademas,
cabe destacar la cita habitual con The smarter E
Award, uno de los mas prestigiosos galardones en
el mercado energgtico. Este afio, nuevamente, el
jurado de expertos seleccionara los productos y
proyectos mas innovadores entre los candidatos.
Para cada una de las cinco categorias del premio
se elegiran hasta tres ganadores, que seran anun-
ciados en directo al pUblico durante una ceremonia
prevista para el 18 de junio a las 18:15 en el Interna-
tional Congress Center Messe MUnchen.

LA VITRINA DE SOLAREB2B

En las paginas siguientes se publican las principa-
les novedades que algunos de los distribuidores

y fabricantes de mddulos, inversores, almacena-
miento y sistemas de montaje presentaran este
afio en la feria. Las empresas estan organizadas por
pabelldn y nimero de stand. Para facilitar alin mas
su visita a Intersolar, al inicio del suplemento, con-
cretamente en el indice, pueden encontrar la lista
de empresas que han participado en este especial
en orden alfabgtico con indicaciones de pabellon

y stand. Solo queda desearles buena lectura. iNos
vemos en la ferial @

TaxI

— m
North

= Entrance

LAS CUATRO
FERIAS EN RESUMEN

INTERSOLAR EUROPE

Intersolar Europe se celebra cada afio en la Messe Minchen
de Munich, Alemania. Bajo el lema "Connecting Solar Busi-
ness', redne a personas y empresas de todo el mundo que
operan en el ambito solar. Intersolar Europe se centra en la
energia fotovoltaica, las tecnologias solares térmicas y los sis-
temas fotovoltaicos. Desde su fundacidon, se ha convertido en
un punto de encuentro cada vez mas importante para fabri-
cantes, proveedores, distribuidores y empresas de servicios de
la industria solar. La conferencia adjunta se centra en temas
de actualidad y presenta los principales mercados interna-
cionales, las instalaciones fotovoltaicas mas importantes del
mundo, asi como los instrumentos financieros y las tecnolo-
gias mas innovadoras.

EES EUROPE

Esta feria esta dedicada al almacenamiento. Bajo el lema "In-
novating Energy Storage', redne a fabricantes, distribuidores,
disenadores, integradores de sistemas, profesionales y provee-
dores de tecnologias innovadoras para baterias. Ademas, den-
tro de esta feria, se encuentra el area Green Hydrogen Forum
& Expo, que ofrece un punto de encuentro para profesionales
con el objetivo de incentivar la difusién de tecnologias como
el hidrégeno, las celdas de combustible, los electrolizadores

y el power-to-gas. Se anade finalmente que, en el marco de
Ees Europe 2024, las empresas del mercado surcoreano de
baterias estaran reunidas en el area especial InterBattery
Showcase prevista en el pabelldn C3. En este contexto, el 19y
20 de junio se celebrara el Battery Day Europe, que permitira
debatir sobre las Ultimas tecnologias, resultados y previsiones
de la industria global de baterias y en donde se analizaran las
politicas comerciales entre Europa y Corea.

POWER2DRIVE EUROPE

La feria internacional para las infraestructuras de recarga y

la movilidad eléctrica responde al lema "Charging the Future
of Mobility". Es un punto de encuentro para fabricantes, pro-
veedores, instaladores, distribuidores, gestores de flotas y de
energia, operadores de estaciones de recarga, proveedores de
servicios de movilidad eléctrica y start-ups. La exposicion pone
el foco en los sistemas de recarga, los vehiculos eléctricos, las
baterias y los servicios de movilidad, asi como en las solucio-
nes y tecnologias innovadoras para la movilidad sostenible.
Power2Drive Europe también analiza los desarrollos actuales
del mercado global y muestra el potencial de la movilidad
eléctrica. Finalmente, refleja la interconexion de los vehiculos
eléctricos con un suministro energético sostenible a escala
global.

EM-POWER EUROPE

La feria internacional para la gestion de la energia y las solucio-
nes energéticas integradas se centra en la modernizacion y di-
gitalizacion de la red eléctrica, ademas de la introduccioén de la
flexibilidad. Este afio, los temas centrales seran la integracion
de los prosumidores, la movilidad eléctrica y los conceptos de
power-to-heat en un sistema energético holistico y renova-
ble. La muestra presenta tecnologias y servicios innovadores

a operadores de redes, empresas de servicios, desarrolladores
de proyectos, proveedores de servicios y, en general, actores de

la industria, el comercio y el sector inmobiliario. Se enfoca en
la distribucion y el uso eficiente de electricidad y calor reno-

vables, asi como en la gestién inteligente de la energia. Otros
East temas clave son las redes inteligentes y las microrredes, la in-

Entrance
ICM
Conference

The smarter
| B1 l H B6 . E Europe
Qutdoor Area
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"= West Entrance ici At

D= Entrance E ' fraestructura de red, los servicios energéticos y los modelos de

s - operadores. La exposicion sera acompafada por la Conferencia

Al A4 AS EM-Power Europe, que representa una oportunidad para dis-

cutir con expertos internacionales la integracion inteligente de

Express Ny ' instalaciones energéticas descentralizadas, la gestion de redes

U] o o - y la flexibilidad en el sistema energético del futuro.
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ESTE ANO EL FORMATO REUNIRA LOS PREMIOS QUE ANTES SE CONCEDIAN POR SEPARADO EN CADA EVENTO. ASi SE PREMIA-
RAN HASTA TRES GANADORES EN CINCO CATEGORIAS: FOTOVOLTAICA, ALMACENAMIENTO DE ENERGIA, E-MOVILIDAD, ENERGIA
INTEGRADA INTELIGENTE Y PROYECTOS EXCEPCIONALES. LA CEREMONIA DE ENTREGA DE LOS PREMIOS SERA EL 18 DE JUNIO

EN EL INTERNATIONAL CONGRESS CENTER MESSE MUNCHEN.

Cada ano, jurados de expertos seleccionan los productos y proyectos mas innovadores entre un gran ndmero de candidaturas, desde
start-ups hasta las empresas mas conocidas a nivel global. Para cada una de las categorias del premio se seleccionan hasta tres ganado-
res, que se anuncian en directo al publico durante la ceremonia de entrega. En concreto, a partir de este afo, el premio The Smarter E
Award se otorgara a los ganadores en cinco categorias: Proyectos Excepcionales, Fotovoltaica, Almacenamiento de Energia, E-Movilidad
y Energia Integrada Inteligente. Este nuevo concepto unifica los anteriores premios The Smarter E Award, Intersolar Award, Ees Award,

Power2Drive Award y EM-Power Award.

Los finalistas presentardn productos y proyectos al publico de la

feria en sesiones de diez minutos en el Intersolar Forum. Las in-

novaciones en la categoria "fotovoltaica" incluyen avances en la

tecnologia de modulos, inversores, soluciones de montaje y he-
rramientas de monitoreo. El premio se otorgard a las empresas
que contribuyan de manera sustancial al éxito del sector. Este
premio, desde su introduccion en 2008, permite a las empresas
obtener un amplio reconocimiento internacional y destacarse
de la competencia.

Los finalistas de la ediciéon 2024:

- Aiko Energy

- ArcelorMittal Construction

- Euronergy

- Institut fur Solarenergieforschung ISFH + Aerial PV Inspection
- NexWafe

- PVcase

- Shenzhen Hopewind Electric

- SMA Solar Technology

- Solar Materials

- WAVELABS Solar Metrology Systems

Introducido en 2014, el premio en la categoria de "almacena-
miento de energia” reconoce a aquellos productos y soluciones
de vanguardia para el almacenamiento estacionario y movil
de energia. La gama de innovaciones abarca toda la cadena
de valor de las tecnologias innovadoras para las baterias y el
almacenamiento de energia, desde los componentes hasta las
aplicaciones concretas y los modelos de negocio.

Los finalistas de la ediciéon 2024:

- Contemporary Amperex Technology Co. Limited
- Cubenergy

- Enphase Energy

- ESS Tech

- HagerEnergy

- Jackery Technology

- Pfannenberg Europe

- Sonnen

- TrinaStorage

El premio en la categoria de "e-movilidad" es promovido por
Power2Drive y premia a las empresas que realizan una contri-
bucion fundamental al éxito del sector. Cada ario, el premio a la
innovacion para la e-movilidad y las infraestructuras de carga
reconoce las innovaciones técnicas y las soluciones pioneras en
el mercado de la movilidad eléctrica.

Los finalistas de la ediciéon 2024:
- Autel Europe

- Designwerk Technologies

- Designwerk Technologies

- EcoG

- Huawei Digital Power

- Road

- SolarPaint by Apollo Power

- Vector Informatik

- XCharge Europe

Sin redes inteligentes no seria posible transformar el sistema
energético. El Premio The Smarter E en la categoria de "energia
inteligente integrada" darad relieve a las empresas que mads se
hayan destacado en la transicion energética. El jurado, com-
puesto por expertos internacionales, seleccionard para el Premio
EM-Power tecnologias y soluciones particularmente innovadoras
que permitan un sistema energetico inteligente e integrado.

Los finalistas de la edicién 2024:
- CyberGrid

- Delfos

- dvilp.energy

- Entrix

- Off-Grid Europe

- Pionierkraft

- SolarEdge

- Suena

- The Mobility House

Centrandose en conceptos y soluciones interconectadas de
manera inteligente para la generacion, almacenamiento y uso
eficiente de la energia, el Premio The Smarter E destaca inno-
vaciones basadas en energias renovables, descentralizacion y
digitalizacion. La categoria "Proyectos Excepcionales" premia los
proyectos realizados en los sectores fotovoltaico, de almacena-
miento, gestion energética y transporte.

Los finalistas de la ediciéon 2024:
- Beijing HyperStrong Technology
- Boreal Light

- CALB Group

- Huawei Digital Power

- 10-Dynamics

- LONGI Solar Technology

- MaxSolar

- Red Sea Global

- Siemens
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LA SERIE NEXA COMBINA
TECNOLOGIA TOPCON Y
CELDAS N-TYPE

Eurener presenta la serie Nexa, que
combina la tecnologia TOPCon con
el uso de celdas tipo N. El resultado
es un maodulo fotovoltaico con una
eficiencia superior al promedio y
garantias de 25 afios para el pro-
ducto y 30 afios para el rendimien-
to. La serie Nexa tiene una configu-
racion de doble vidrio que ofrece
mayor resistencia, haciendo que los
paneles sean ignifugos. Ademas, es
la serie mas sostenible de Eurener,
evitando el uso de plastico y estan-
do libre de PFAs. Los paneles Nexa
incluyen conectores MC4-Evo2 de
serie, haciendo la instalacién mas
seguray evitando pérdidas aso- AER 2023
ciadas. Ademas de estos paneles,
la empresa expone en la feria de
Munich las demas tecnologias
adoptadas en todos los productos
del catdlogo.

PU\TINUMm

ecovadis

Sustaina bility Rating

PROXIMAMENTE LOS MODULOS Q TRON G3 DE 450 WP

La atencion de Qcells en la feria se centra en completar la gama, destacando los nuevos
maodulos de la linea Q Tron G3y la introduccion de los inversores de string Q.Volt P. Jun-
tas, estas soluciones permiten ofrecer bajo una sola marca un paquete de energia limpia
completo para instalaciones destinadas al segmento doméstico y empresarial. Ademas,
permiten contar, desde el disefio hasta el postventa, con una sola red de asistencia y
soporte. Los mdédulos Q Tron G3, disponibles a partir del tercer trimestre de 2024, estan
fabricados con la tecnologia N-Type que alcanza los 450 Wp de potencia y una eficiencia
del 22,3%. Se caracterizan por su combinacién de vidrio
bifacial, garantizada por Qcells por 25 afnos. El catalogo

de inversores se completa con los modelos de string
Q\Volt P, que introducen soluciones eficientes y de alto
rendimiento para instalaciones comerciales e industriales,
complementando los modelos hibridos propuestos

por la empresa.

acells

Trina Solar exhibe las noveda-
des de su catalogo dedicadas

a los mdédulos fotovoltaicos, los
seguidores solares y las estruc-
turas de montaje, asi como a los
sistemas de almacenamiento
de energia, en linea con el lema
"Power Beyond Solar". Entre

los productos expuestos se
encuentra la nueva version del
Smart Tracker Vanguard 1P en
combinacidon con la serie de
modulos Vertex N que garantiza
un Lcoe reducido. También esta
presente el sistema de almace-
namiento de energia Elementa
2 con las celdas de bateria de
Trina. El disefio del sistema de
almacenamiento de energia,
flexible y eficiente, incluye ca-
racteristicas mejoradas como el
disefio optimizado del paquete
de baterias, una gestion tér-
mica precisa con refrigeracion
liguida inteligente y numerosas
funciones de seguridad.

TRACKER Y MODULOS EN
COMBINACION PARA
UN LCOE REDUCIDO

UN INVERSOR DE 350 KW PARA INSTALACIONES INDUSTRIALES

Chint Power System presenta en Munich el inversor SCH350K, disefiado para adaptarse
a cualquier condicién ambiental. La potencia nominal de 350 kW esta asegurada hasta
450 de temperatura ambiente y las caracteristicas de disefio estan pensadas para mejo-
rar el rendimiento en los parques fotovoltaicos. El inversor de la serie CPS 350 kW resiste
el calor maximizando la potencia suministrada y la productividad. Ademas, la refrige-
racion es eficiente para una mayor duracion operativa. Finalmente, el modelo presenta
cables adaptables y versati-
les. En conjunto, el inversor
de la serie 350 kW permite
compatibilidad y estabilidad
en las condiciones desafian-
tes tipicas de una instalacion
fotovoltaica industrial. En la
feria, la empresa también
exhibe otros productos de
su gama que incluye inver-
sores fotovoltaicos de string,
monofasicos y trifasicos, con
potencias de 5 kW a 350
kW, sistemas de almacena-
miento y soluciones llave en
mano.

POTENCIA DE HASTA 625 WP PARA
EL PANEL ASTRO N7 CON TECNOLOGIA
TOPCON 4.0

Astronergy presenta los paneles Astro N7. Fabricadas en
obleas rectangulares de 182 x 210 milimetros, las celdas
solares de estos médulos adoptan la tecnologia TOP-
Con 4.0. La integracion de varias tecnologias avanzadas
permite que el Astro N7 alcance una potencia de 625
Wp, una eficiencia de hasta el 23,1% y una alta fiabili-
dad. El médulo es adecuado para diversos escenarios
de aplicacion, como techos comerciales e industriales e
instalaciones a gran escala. Con un disefio de 66 celdas,
el producto puede contribuir a reducir el Voc, aumentar
el tamafo de las cadenas, optimizar el espacio de los
contenedores y reducir los costos de envio y BOS. Este
producto también reduce los costos de rastreadores

y cables, lo que resulta en una disminucién del Lcoe

del 0,44% al 4,37% en comparacién con los médulos
TOPCon con obleas de 182 milimetros. Ademas, el
coeficiente de temperatura es de -0,29%/°C, por lo que
la potencia de salida es mas estable al variar la tempera-
tura de funcionamiento. Finalmente, la degradacién de
la potencia en el primer afo es inferior al 1% y, posterior-
mente, inferior al 0,4%. La garantia es de 15 afios para el
producto y de 30 afios para la potencia de salida.

LONGI
ENFOQUE EN LA TECNOLOGIA HPBC
Y MODULOS CON DISENO ANTIPOLVO

Longi confirma su enfoque en la tecnologia Hybrid Passiva-
ted Back Contact. Entre los nuevos productos exhibidos en la
feria esta la serie de moédulos Hi-MO 9, disefiada para plantas
utility-scale con una eficiencia de hasta el 24,43%. Basado

en la tecnologia Hpbc 2.0 de nueva generacién, el médulo
de esta serie tiene una potencia maxima de 660 Wp. Para

el segmento de distribucién, Longi lanza tres nuevos mo-
dulos de la serie Hi-MO X6 back contact. El mdédulo insignia
en cuanto a estética es la serie Hi-MO X6 Artist Ultra Black.
Se presenta con un disefo ultra negro y un vidrio con una
textura refinada para satisfacer altas exigencias estéticas.
Equipado con una pelicula antirreflectante multicapa y una
tecnologia de textura de bajo reflejo, ofrece un negro total. La
serie Guardian Anti-Dust, por otro lado, se caracteriza por un
disefio antipolvo con marco corto, que responde al problema
de la acumulacion de suciedad. Este moédulo presenta un
alto rendimiento en condiciones de poca luz, alta eficien-

cia y ofrece ventajas como la reduccion de los requisitos de
mantenimiento y menor riesgo de dafos al panel. Con mas
del 40% de las regiones del mundo clasificadas como Damp
Heat, los desafios para los mdédulos fotovoltaicos en estas
areas son significativos. La respuesta de Longi es la serie
Guardian Anti-Heat and Humidity, compuesta por mdédulos
de doble vidrio.

SIANIDER VoI PAD. AZ)




JINKO
EN EXHIBICION LOS MODULOS NEO GREEN, FABRICADOS CON
ENERGIA 100% DE FUENTES RENOVABLES

JinkoSolar presenta sus nuevos
productos, que se centran en

la fiabilidad y la calidad para
satisfacer las necesidades de una
clientela diversa. La empresa pre-
senta sus soluciones fotovoltaicas
y de almacenamiento de energia
de vanguardia con un enfoque
en la nueva serie Neo Green. Con
una atencién particular a la sos-
tenibilidad, la serie Neo Green se
produce integramente utilizando
energia de fuentes renovables.
Las plantas de produccién de
JinkoSolar han obtenido la cer-
tificacion "Zero Carbon Factory"
de TUV Rheinland, destacando el
compromiso de la empresa con
la produccién responsable y la
sostenibilidad ambiental.

STAND -190/280 PAD. AZ)
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JA SOLAR
NUEVO MODULO DE 530 WP N-TYPE DEEP BLUE 4.0 X PARA
APLICACIONES COMERCIALES E INDUSTRIALES

En Intersolar 2024, JA Solar presenta el nuevo
producto JAM60D42_LB con una potencia de hasta
530 Wp y una altura de poco mas de 2 metros. Se
trata de un panel solar bifacial de alto rendimiento
diseflado para maximizar la produccién en todo tipo
de tejados, especialmente en el segmento comercial
e industrial. Este producto de doble vidrio presenta
una eficiencia superior al 22,5% y un coeficiente de
temperatura de -0,29 %/C°. El médulo pertenece

a la serie Deep Blue 4.0-X que utiliza la tecnolo-

gia TopCon N-type, aumentando la eficiencia y el
rendimiento general gracias a un menor deterioro y
un mejor coeficiente de temperatura. Para esta tec-
nologia, JA Solar garantiza la maxima sostenibilidad
gracias a la trazabilidad a lo largo de toda la cadena
de produccién, desde los lingotes hasta los médulos,
pasando por las obleas y las celdas rectangulares. La
tecnologia patentada N-type de JA se dirige a cada
segmento con moédulos siempre del mismo ancho
(113,4 centimetros) que cubren un amplio rango de
potencias de 430 Wp a 640 Wp con una capacidad
de produccién cercana a los 80 GWp anuales.

STAND - 260 @g&ZA\»2 AZ)

CANADIAN SOLAR
NUEVOS MODULOS MONOFACIALES Y BIFACIALES CON
TECNOLOGIA TOPCON Y HJT

En Intersolar, Canadian Solar exhibe sus mas recientes médulos TopCon de tipo N

que alcanzan una eficiencia de hasta el 23,2%. En particular, la empresa presenta los
modelos TOPHiKu6 monofacial y TOPBiHiKu6 bifacial para aplicaciones residenciales,
comerciales e industriales. El modelo insignia TOPBiHiIKu7 es un mddulo bifacial con
una potencia de hasta 720 Wp, diseflado para plantas de tamafo utility. Los mddulos
TopCon de Canadian Solar han sido reconocidos por DNV por su alto rendimiento, fiabi-
lidad, bajo Lcoe y calidad del proceso de fabricacion. La empresa también presenta en
la feria el nuevo moédulo HIT para proyectos utility. Se trata del modelo HIT CS7-66HB,
basado en celdas N-Type de heterounién, con una potencia que alcanza los 730 Wp y

una eficiencia de hasta el 23,5%. Ade-

mas, tiene una tasa de bifacialidad
SYVA\Inaci: ol PAD. AZ)

:‘ — que alcanza el 90%. Finalmente, Ca-
| I nadian Solar exhibe la nueva gama
de inversores de string trifasicos

y soluciones de almacenamiento

KuBank para clientes comerciales e

industriales. También esta presen-

a te la solucion de almacenamiento
Storage Block para clientes utility,

il junto con el EP Cube, un sistema
de almacenamiento de energia
escalable para clientes residenciales.
El sistema ofrece capacidades desde
6,6 hasta 19,9 kWh en monofasico y
de 10 a 60 kWh en trifasico.

SUN BALLAST
EL NUEVO SISTEMA EASYWEST ES SOLIDO,
UNIVERSAL Y LIGERO

Sun Ballast presenta
en la feria el nuevo
sistema de montaje
EasyWest. Sdlida,
universal y ligera, esta
estructura de soporte
para instalaciones
fotovoltaicas ofrece
no solo un alto nivel
de resistencia y se-
guridad, sino también una carga minima sobre la cubierta. La solucién puede utilizarse
con paneles de cualquier tamafo en cualquier tipo de superficie plana y se suma a los
mas de 40 modelos de lastre ya disponibles en el catalogo de la empresa. El sistema esta
compuesto por dos estructuras diferentes y mantiene las caracteristicas que distinguen
a los productos Sun Ballast desde 2012. Las lastras EasyWest tampoco requieren perfo-
raciones en la cubierta, ya que incluyen en su interior los casquillos de fijacién y ase-
guran a los paneles fotovoltaicos una alta resistencia al viento, haciendo todas las fases
de montaje mas simples y rapidas. El nuevo sistema EasyWest puede verse en primicia
durante los dias de la feria y el personal de Sun Ballast esta disponible para cualquier
consulta técnica.
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VALMONT
UN SEGUIDOR OPTIMIZADO PARA TERRENOS DIFICILES
Y PENDIENTES PRONUNCIADAS

Valmont Solar lanza su nuevo seguidor solar. Este producto representa la evolucion

de la experiencia Convert. Gracias a su construccion sin soldaduras, ofrece integridad
y fiabilidad, reduciendo el riesgo de defectos y debilidades estructurales, garantizan-
do asi un rendimiento constante a lo largo del tiempo. Disefiado para la versatilidad,

el nuevo seguidor Convert admite configuraciones tanto de una como de multiples
cadenas, adaptandose a diferentes tipos de proyectos. Su compatibilidad con cimien-
tos de postes H, C y omega permite una instalacion flexible en varios terrenos, maximi-
zando el potencial del
sitio y aumentando el
contenido local en la
instalacion. Optimizado
para terrenos dificiles,
puede manejar pen-
dientes pronunciadas
sin necesidad de inter-
venciones adicionales,
haciéndolo adecuado
incluso para entornos
inclinados complica-
dos. Esta caracteristica
permite aprovechar al
maximo el terreno y
aumentar la produc-
cion de energia.
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K2 SYSTEMS
NUEVOS SISTEMAS DE MONTAJE Y UN SOFTWARE
ENRIQUECIDO CON FUNCIONALIDADES INNOVADORAS

En el ambito digital, el equipo del
departamento de Digital Service de
K2 Systems realiza demostraciones
en Intersolar para mostrar como el
software de disefio de instalaciones
K2 Base ha sido implementado con
una nueva interfaz que permite in-
sertar los articulos requeridos para
el proyecto directamente en la tien-
da online de los distribuidores. En
pocos pasos, después de completar
el disefio de la instalacion, los pro-
fesionales del fotovoltaico podran
insertar los articulos directamente en el carrito de los principales distribuidores europeos
de material fotovoltaico y eléctrico. No serd necesario agregarlos manualmente, ya que
solo se debera seleccionar el distribuidor y el sistema afadira el producto al carrito de
manera automatica. De esta forma, el proceso de pedido se simplifica notablemente,
evitando pasos intermedios adicionales por correo electrénico. En cuanto a sistemas de
montaje, los visitantes pueden conocer todas las caracteristicas de los nuevos siste-

mas GreenRoof Vento, adecuados para techos verdes y que garantizan un rendimiento
energético adecuado sin comprometer el crecimiento normal de la vegetacion presente.
También esta presente el sistema N-Rack, desarrollado para instalaciones fotovoltaicas
en suelo, y toda la gama de sistemas WallPV, desarrollados para instalaciones fotovoltai-
cas en las fachadas de los edificios.
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ENFOQUE EN UN SISTEMA TODO EN UNO PARA
RESIDENCIALES Y UN INVERSOR HIBRIDO PARA EL
SECTOR COMERCIAL E INDUSTRIAL

WeCo destaca su 5KOSMART, un sistema todo en uno con baterias e inversor integra-
dos para aplicaciones residenciales. También presenta la serie Hybo TL para el sector
comercial e industrial. El 5KOSMART garantiza facilidad de instalacién gracias a su es-
tructura con conectores apilables y a la ausencia de cables. Esta disefiado para ser ins-
talado en exteriores, con una clasificacion IP65 que asegura una alta protecciéon contra
chorros de agua y condiciones ambientales extremas. Presenta un sistema de control
de temperatura que asegura condiciones 6ptimas, prolongando su vida Util y garanti-
zando un rendimiento fiable en el tiempo. Cada mddulo estd equipado con un sistema

de supresion de incendios integrado
gue proporciona una proteccion adi-
cional en términos de seguridad. En el
ambito comercial e industrial, WeCo
se enfoca en el inversor hibrido Hybo
TL Hybrid. Equipado con médulos
MPPT y PCS en paralelo, el inversor
tiene un disefio modular que permite
flexibilidad y fiabilidad. La version "sin-
gle door" puede albergar hasta dos
modulos MPPT y dos mddulos PCS,
garantizando una potencia total de
120 + 120 kW. La versién "double door"
alcanza los 240 + 240 kW.

UN GABINETE TODO EN UNO CON UNA POTENCIA DE 100 KWP
Y BATERIAS DE 215 KWH

Para el mercado industrial y comercial, FoxEss presenta el gabinete todo en uno G-MaxX.
Tiene una potencia de salida de 100 kWp y baterias con una capacidad de 215 kWh. Es
posible conectar hasta 10 G-Max en paralelo. El modelo tiene un disefio compacto con
dimensiones de 98x150x220 centimetros. Ademas, cuenta
con un sistema de refrigeracion liquida integrado y un
alto nivel de seguridad con un disefio de compartimen-
tos y un sistema antiincendios integrado de aerosol. El

modelo es utilizable en aplicaciones Smart EMS como Foxo
peak shaving, load shedding, almacenamiento y control s
de frecuencia. Finalmente, asegura conectividad a través f—

de WiFi, 4G, 5G, Ethernet y RS485. Este producto esta en

proceso de certificacion: ya ha obtenido la CEI 021y para

julio deberia obtener también la CEl O16. FoxEss presenta
también el nuevo inversor hibrido H3 Pro con una po-

tencia de 15 a 30 kW y tamanos intermedios de 20, 22, 25 i
y 30 kW. El H3 Pro, junto con las baterias ECS, ofrece un
sistema completo y compacto con la posibilidad de agre-
gar hasta 19 baterias apilables a cada inversor, alcanzando
una capacidad de almacenamiento desde 8,7 kWh (3X2.9
KWHh) minimo, hasta 86,40 kWh por cada inversor H3 Pro.
Es posible conectar hasta 10 inversores en paralelo, para
obtener una potencia minima de 150 kW y maxima de |
300 kW, con una capacidad de almacenamiento que va I
desde 8,7 kWh hasta 860 kWh.

HASTA 48 KWH DE
CAPACIDAD PARA EL SISTEMA
MODULAR SINGENSTOR

Sigenergy presenta su solucién de alma-
cenamiento disefiada para aplicaciones
on-grid y off-grid. Se trata de SigenS-

tor, un sistema de almacenamiento de
energia integrado 5 en 1, que integra las
funcionalidades de inversor solar, EMS,
PSC, paquete de baterias y Evdc. Gracias
a su diseno modular, SigenStor ofrece
flexibilidad y escalabilidad para satisfacer
las necesidades de particularesy empre-
sas. El sistema permite la instalacion de
1a 6 baterias, alcanzando una capacidad
maxima de 48 kWh. Ademas, el sistema
soporta la conexién en paralelo de mul-
tiples unidades, siendo adecuado para
proyectos comerciales de varios megava-
tios. Sigenergy también presenta la serie
de inversores C&l que cubren rangos de
potencia de 50 kW a 110 kW. Finalmente,
la empresa presenta en Munich su aplica-
cion mySigen potenciada con GPT-4. La
aplicacion integra inteligencia artificial y
sigue la estrategia de inversion de Sige-
nergy hacia la exploracion de fronteras
innovadoras, como demuestra el desarro-
llo de soluciones de Dynamic Electricity
Pricing y Virtual Power Plants.

UN SISTEMA TODO EN UNO PARA INSTALACIONES
COMERCIALES E INDUSTRIALES

SAJ presenta la soluciéon todo en uno para el sector comercial e industrial CHS2 que per-
mite la instalacion en nuevos sistemas hibridos, como retrofit en sistemas ya existentes o
nuevos y off-grid. CHS2 esta respaldado por el modo de emergencia de respaldo integra-
do, que garantiza un suministro eléctrico ininterrumpido incluso en caso de apagdén de
la red eléctrica. Este sistema es utilizable en diver-

sos contextos, desde la generacion distribuida con .
almacenamiento de energia. También es adecuado
para instalaciones fotovoltaicas agricolas, ya que al
integrar soluciones de almacenamiento de energia,
las explotaciones agricolas pueden potenciar los
sistemas de riego, alimentar cercas eléctricas y
apoyar diversas operaciones. CHS2 también es
utilizable en el solar off-grid para aquellas empre-
sas que operan en areas remotas 0 con acceso
poco fiable a la red. Finalmente, la solucién de SAJ
es adecuada para las centrales eléctricas virtuales,
contribuyendo asi a la estabilidad de lared y a los
sistemas energéticos descentralizados. CHS2 es
escalable y se integra con los sistemas solares foto-
voltaicos existentes para optimizar la eficiencia.

SOLIS

DOS INVERSORES HiBRIDOS
TRIFASICOS PARA
APLICACIONES RESIDENCIALES
Y COMERCIALES
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Solis presenta en la feria el inversor hibri-
do trifasico S6 de 12-20 kW y el nuevo mo-
delo de 50 kW. El modelo S6-EH3P(12-20)
K-H esta disefiado para grandes sistemas
de almacenamiento de energia fotovoltai-
ca residenciales y comerciales. Esta serie
soporta la conexion en red de los gene-
radores y el funcionamiento en paralelo
de varios inversores. Con un disefio de 4
MPPT, es adecuado para sistemas de al-
macenamiento en tejados con diferentes
orientaciones y estructuras complejas. El
producto ofrece una capacidad de carga
flexible y una velocidad de conmutacion
a nivel UPS. Tiene una capacidad de
sobrecarga de respaldo del 200% durante
10 segundos. Se adapta a cargas trifasi-
cas desequilibradas, garantizando una
alimentacion mas sencilla y fiable para
las necesidades de los clientes. EIl modelo
Solis S6-EH3P50K-H es un inversor foto-
voltaico hibrido disefiado para aplicacio-
nes comerciales e industriales. Integra
funciones avanzadas de almacenamiento
de energia, a partir de 50 kW, expandi-
bles mediante conexiones en paralelo.

Se interconecta con generadores exter-
nos para formar una microred versatil
multisource, garantizando una alimenta-
cién ininterrumpida incluso durante las
interrupciones de la red.

GOODWE
LANZAMIENTO DE LA CAMPANA TRIPLI PUNTI Y OPERACION DEL
DEPARTAMENTO EMPRESARIAL GOODWE BIPV SOLUTIONS

Entre las novedades presentadas en Munich por GoodWe se encuentra el lanzamiento
de la campafa Tripli Punti como parte del programa de fidelizacion GoodWe Plus+.

La campanfa se centra en la instalacion de inversores hibridos seleccionados en los
mercados europeos. En particular, en el marco del programa dedicado a los instalado-
res de GoodWe, la promocion Tripli Punti ofrece puntos de fidelidad triples por cada
inversor ET Plus+, ET Plus+ (16A) y de la serie EH instalado en Europa y registrado en

la plataforma Sems entre el 1 de abril y el 31 de julio de 2024. Durante la campana, los
miembros de GoodWe Plus+ ganaran puntos de fidelidad a una tasa triple en compa-
racion con lo normal para los productos mencionados, aumentando asi su potencial de
recompensas por cada instalacion
registrada. Durante Intersolar, la
empresa también presenta nuevos
productos y servicios. Entre ellos, la
serie Lynx C de 60 kWh que repre-
senta un sistema flexible de baterias
para el almacenamiento de energia.
Una solucién de almacenamien-

to inteligente para aplicaciones
comerciales de pequefio y mediano
tamano. GoodWe también presenta
en Munich su nuevo departamento
empresarial GoodWe Bipv Solutions,
gue a su vez lanza al mercado el
nuevo producto Suncake.
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INGETEAM
UN INVERSOR DEDICADO AL SEGMENTO
COMERCIAL E INDUSTRIAL

El inversor string de 110 kW con

disefio robusto y EMS integra-

do es el producto de gama de

Ingeteam dedicado al segmento

comercial e industrial. También es

compatible con los mdédulos de

alta potencia (+600 Wp). Gracias h b
a la clase de proteccion IP66 y

al grado de anticorrosion C5, es
adecuado para instalaciones al
aire libre. Es un inversor muy
flexible gracias a los 9 MPPT y los
18 entradas. Con el uso de |a tec-
nologia Plug&Play y la dotacion
de un datalogger interno para

el almacenamiento de datos, se
garantiza a los instaladores y a los
clientes finales una puesta en marcha rapida y un mantenimiento sencillo. A través del
control realizable tanto en sitio como de forma remota, es posible simplificar opera-
ciones como la actualizacion del firmware, la gestion de cédigos de error y todas las
intervenciones de mantenimiento de manera simple y efectiva. En cuanto a los servi-
cios, Ingeteam destaca el soporte en el mercado italiano garantizado a los instaladores
también en el ambito formativo.
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SOLAREDGE
SOLUCIONES INNOVADORAS Y ECOSISTEMAS COMPLETOS PARA
TODOS LOS SEGMENTOS DE MERCADO

Para el mercado residencial, SolarEdge Technologies presenta un inversor y una bateria
SolarEdge Home de nueva generacion para el mercado europeo, ademas de nuevas
funcionalidades de la plataforma de optimizacion energética SolarEdge ONE, incluyen-
do una solucidn para tarifas dindmicas de servicios publicos que ofrece a los propietarios
de viviendas un retorno de inversion (ROI) mas rapido. La empresa también presenta
nuevas integraciones de terceros con bombas de calor y dispositivos de carga para
vehiculos eléctricos. Para el sector C&l, SolarEdge exhibe un ecosistemna completo para
el almacenamiento y la gestidon de energia fotovoltaica para empresas: SolarEdge ONE
for C&l es una plataforma de optimizacion energética y gestion del parque fotovoltaico
basada en la nube, disefada para satisfacer las necesidades de EPC, gestores O&M y
propietarios de activos. El ecosistema también incluye un nuevo portafolio de soluciones
de almacenamiento fotovoltaico comercial, que incluye el nuevo SolarEdge CSS-OD, una
solucion compuesta por un gabinete de baterias de 102.4 kWh y un inversor de 50 kW
escalable hasta una capacidad total de 1 MWh por sitio. Para el segmento optimizado de
utility, finalmente, SolarEdge presenta varias
soluciones con un enfoque especial en el mer-
cado agrivoltaico a través de la exhibicion del
inversor SolarEdge TerraMax, un nuevo siste-
ma de inversores SolarEdge de 330 kW de alta
potencia optimizado para corriente continua
para instalaciones agrivoltaicas y fotovoltaicas
terrestres de pequeno y mediano tamano,
junto con el optimizador de potencia H-1300
que lo completa.
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FRONIUS
NUEVOS INVERSORES PARA INSTALACIONES
C&1 Y UNA PROMOCION ESPECIAL

Fronius amplia su oferta de soluciones G
para instalaciones comerciales e indus-
triales. En particular, Fronius Verto ofrece e

L

flexibilidad de configuracién. Con 4 MPPT
de alta intensidad de corriente y una
amplia gama de tensiones de entrada, e

esta disenado incluso para las instalacio- ‘ m

nes mas complejas. Ademas, gracias a su g

producciéon 100% europea, este inversor o, t -
puede presumir del certificado Factory P N

Inspection, que permite mantener los

incentivos existentes en las instalaciones que requieren renovaciéon o ampliacién. La em-
presa también presenta el nuevo inversor Fronius GEN24, que, como producto tradicio-
nal, puede convertirse en hibrido mediante una simple actualizacién de software. Se une
al modelo Fronius GEN24 Plus: ademas de las opciones PV Point y Full Backup, ahora
también esta disponible PV Point Comfort, que permite alimentar constantemente
cargas privilegiadas como las de refrigeradores, videovigilancia e iluminacién. Por dltimo,
Fronius presenta en la feria la promocién "24 horas de sol": hasta el 31 de julio de 2024, se
pueden obtener hasta 650 euros de descuento en el modelo Fronius Primmo GEN24 Plus y
hasta 590 euros de descuento en los productos de la gama Snapinverter. La reduccion de
precio sera aplicada por los socios comerciales de Fronius que participen en la iniciativa.
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ZCS
ENFOQUE EN LA CERTIFICACION DEL ANALISIS DEL CICLO DE VIDA
Y EN EL NUEVO SISTEMA DE RETROFIT POWER MAGIC

En el espacio dedicado a las soluciones de ZCS, se puede ver toda la familia de ZCS Azzu-
rro, especialmente para el ssgmento comercial-industrial, pero también nuevas soluciones
para el ambito residencial y la movilidad eléctrica. No faltan novedades relacionadas con
la sostenibilidad. Intersolar Europe también es la ocasién para presentar la certificacion
del Analisis del Ciclo de Vida, recientemente obtenida por ZCS Azzurro: un reconocimiento
de las politicas y practicas empresariales orientadas a la busqueda de calidad y sostenibi-
lidad ambiental. Este hito subraya el compromiso de la empresa para reducir el impacto
ambiental de los productos y procesos. El analisis del ciclo
de vida de ZCS Azzurro, en particular, ha evaluado y cuan-
tificado el impacto ambiental de los productos a lo largo
de todo su ciclo de vida: desde la adquisicion de materias
primas, la produccion y el transporte, hasta el usoy la
disposicion y reciclaje al final de la vida util del producto.
Ademas, en Munich la empresa presenta el nuevo Power
Magic, el sistema de retrofit exterior disefiado para instala-
ciones industriales de gran potencia. El sistema es modu-
lar y esta disponible con potencias de 125 kW a 750 kW y
capacidades de 250 kWh a 1,5 MWh. Power Magic cuenta
con un sistema de extincién de incendios con sensores y
monitoreo integrados, asi como refrigeraciéon liquida. La
instalacion es sencilla gracias al sistema Plug & Play.
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HUAWEI
UN INVERSOR PARA RENOVACIONES
CON 21 ENTRADAS Y 7 MPPT

Entre las novedades que Huawei

trae a la feria Intersolar se encuen-

tra el nuevo SUN2000-150KTL-MGO,

disefiado para renovaciones con

21 entradasy 7 MPPT que pueden

trabajar de manera sincronizada

en aplicaciones donde se deben o
mantener las cajas de combinado-

res. El inversor tiene una potencia

nominal de 150 kW compatible

también con los optimizadores ;
Merc-1100/1300W-P. Para reducir |
|los costos de mantenimiento, el in-

versor integra recuperacion de PID,

monitoreo de aislamiento a nivel de

cadena y deteccién de temperatura

de los conectores individuales, gracias a la tecnologia Smart Connector Temperature
Detector. Por ultimo, se garantizan altos estandares de seguridad con funciones de
deteccioén de arco eléctrico (Afci) de hasta 450 metros, desconexidon de nivel de cadena
inteligente (Ssld) y proteccion contra sobrecorriente AC de Ultima generacién para
proteger a las personas y dispositivos en caso de cortocircuito, poniendo el sistema en
seguridad en 15 milisegundos.
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ENERGY SPA
DOS SOLUCIONES DE ALMACENAMIENTO PARA GRANDES
INSTALACIONES EN INTERIORES Y EXTERIORES

Energy SpA presenta en Munich sus
soluciones de gran tamafio dedicadas
al mercado europeo. En particular, se
exhiben en el stand los sistemas zero-
CO2 XL EU System y zeroCO2 XL Shell. El
primero esta diseflado especificamente
para aplicaciones modulares en inte-
riores. Esta pensado para instalaciones
gue requieren una alta capacidad de
almacenamiento en espacios interiores,
garantizando eficiencia y seguridad. La
modularidad del sistema permite una
personalizacién segun las necesidades
especificas de cada cliente, lo que lo
convierte en un producto versatil para
diferentes tipos de empresas. Por otro lado, el modelo zeroCO2 XL Shell representa

el sistema mas completo de Energy SpA para aplicaciones en exteriores. Resistente y
resistente a los elementos atmosféricos, este sistema esta diseflado para garantizar una
alta eficiencia energética en entornos exteriores. Por lo tanto, es adecuado para instala-
ciones de mayor tamafo o en areas expuestas a condiciones climaticas adversas. Ambos
productos son el resultado del compromiso de la empresa con la investigacion y el de-
sarrollo, con un enfoque en la sostenibilidad y la innovacidn tecnoldgica. La produccion
se gestiona completamente en Italia para garantizar altos estandares de calidad y un
servicio postventa eficiente.
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fotovoltaica flotante

LAS INSTALACIONES SOLARES FLOTANTES PUEDEN SER UN FACTOR DE ACELERACION DE LA
TRANSICION ENERGETICA. PARA AUMENTAR SU POTENCIAL, LA INVESTIGACION ESTA ENFOCADA
HACIA SOLUCIONES ADECUADAS PARA LAS CONDICIONES MAS DESAFIANTES DEL MAR ABIERTO,
TANTO POR LAS SOLICITACIONES ESPERADAS COMO POR LA DURACION DE LOS MATERIALES.

a transicion energgtica en curso requie-

re cada vez mas areas para dedicar a las

instalaciones fotovoltaicas, en particular a

las grandes plantas solares en tierra. Esta
necesidad choca con quienes critican estas insta-
laciones por el excesivo consumo de suelo agricola.
En este escenario, la energia fotovoltaica flotante
puede representar una alternativa valida con mu-
chos aspectos positivos tanto en la produccion de
energia como en la proteccion del territorio. El Gitimo
informe elaborado por el centro de investigacion
Wood Mackenzie preveé que la energia fotovoltaica
flotante alcanzara los 6 GW a nivel mundial para
2031. El informe destaca que, con casi 150 MW, Eu-
ropa es la segunda region mas grande en presencia
de instalaciones fotovoltaicas flotantes, con Paises
Bajos a la cabeza, seguidos de Francia. La energia
fotovoltaica flotante es una tecnologia con un gran
potencial de desarrollo, especialmente en paises
como Espafia, que disponen de una amplia superfi-
cie hidrica y una fuerte irradiacion solar.

CUENCAS, CANTERAS Y
CENTRALES HIDROELECTRICAS
Este tipo de instalaciones se adapta bien a las
cuencas artificiales: desactivadas y activas para el
lavado de aridos, hidroelEctricas, embalses para la
irfigacion en agricultura, artificiales para la potabili-

zacion y embalses para la nieve artificial.

Las islas solares se pueden instalar en diferentes
superficies con diversas ventajas. Por ejemplo,
pueden aprovechar cuencas en desuso, como
antiguas canteras, dando nueva vida a areas que,
de no ser rehabilitadas, podrian ser abandona-

das o dejadas en degradacion. Tambien pueden
utilizarse en cuencas para riego, pesca, produccion
hidroeléctrica, acuicultura o porciones agotadas de
canteras aln activas.

La instalacion de plantas flotantes en las cuencas
de las centrales hidroeléctricas también podria
ofrecer desarrollos interesantes. Una planta fotovol-
taica flotante se complementa perfectamente con
una cuenca de una central hidroelEctrica, ya que

la central hidroeléctrica reduce la produccion en
momentos de escasez de agua, | la presencia de
una planta solar podria contribuir a la produccion de
electricidad en momentos de emergencia hidrica.
Ademas, la combinacion de ambas soluciones faci-
litaria la conexion a la red de la planta instalada en
la cuenca, que podria aprovechar la infraestructura
existente de la central hidroeléctrica. Hay que tener
en cuenta que las estaciones de bombeo de agua
son instalaciones capaces de restaurar el nivel de
la cuenca aguas arriba para tener siempre suficien-
te agua para alimentar las turbinas. La instalacion
de plantas fotovoltaicas flotantes permitiria tener a

mano la energia para alimentar estas estaciones de
bombeo.

Con el uso de una planta flotante dentro de una
cuenca de una central hidroeléctrica es posible
combinar dos fuentes de generacion de energia lim-
pia. Ademas, la situacion ideal seria la combinacion
con una central de bombeo, utilizando la energia
solar para llenar la cuenca hidrica que luego se
utilizara por la propia central hidroelgctrica.

La ubicacion ideal y mas sencilla para las instala-
ciones flotantes es, sin duda, una cuenca artificial,
ya que elimina los problemas relacionados con

el entorno marino: de hecho, la salinidad tiene

un efecto corrosivo en los paneles, lo que podria
requerir mas mantenimiento. Ademas, para una
instalacion offshore, la conexion a la red eléctrica
es ciertamente mas compleja. Finalmente, el mar
presenta el peligro de olas que impactan la estruc-
tura y pueden dificultar el mantenimiento. Por esta
razon, hay muchos estudios destinados a resolver
estos problemas, creando, por ejemplo, estructuras
flexibles equipadas con "amortiguadores" especia-
les para proteger la instalacion.

VENTAIJAS PARA TODOS

Las instalaciones fotovoltaicas flotantes tienen
varias ventajas: en primer lugar, no consumen suelo
agricola, resultando plenamente compatibles con la



necesaria continuidad de la produccion alimentaria.
Ademas, tienen una mayor densidad de instalacion
en comparacion con las instalaciones en tierra

y una buena reversibilidad al final de su vida Util,

sin necesidad de intervenciones significativas de
restauracion ambiental. Esta adaptabilidad esta
relacionada con los materiales utilizados para el
sistema flotante, adecuados para el contacto con
agua potable. Ademas, cuentan con un disefio cui-
dadoso y dinamico que tiene en cuenta todas las
caracteristicas del contexto y las actividades que
entran en sinergia con la instalacion de produccion
de energia.

Otra ventaja de la instalacion de una planta flotante
en la superficie de un embalse es la disminucion de la
evaporacion del agua. Algunas estimaciones indican
que gracias al uso de estas instalaciones se ha
ahorrado agua que de otro modo se dispersaria en la
atmosfera, en la medida de 5.000 metros cUbicos de
agua por hectarea al afio. Este valor es alin mas signi-
ficativo si el espejo de agua se utiliza para riego y esta
ubicado en zonas con frecuente escasez de agua.
Ademas, las instalaciones flotantes ofrecen venta-
jas en términos de eficiencia en la produccion de
energia fotovoltaica. De hecho, si consideramos que
un mddulo alcanza su maxima eficiencia cuando
las celdas tocan los 250C, entonces una instalacion
flotante, gracias a la accion termorreguladora del
agua, puede garantizar el mantenimiento de estas
temperaturas incluso durante los meses mas cali-
dos, cuando la eficiencia disminuye drasticamente.
De este modo, la produccion anual de energia es
superior en mas del 1097 en comparacion con una
instalacion en tierra en las mismas condiciones.

A estos aspectos relacionados con la mayor efi-
ciencia, se suman los de una instalacion mas facil
y rapida. Gracias a los procedimientos de montaje
en la orilla y al posterior lanzamiento al agua, con
procesos estandarizados, los tiempos de instala-
cidn pueden ser incluso mas rapidos que para la
fotovoltaica en tierra, debido también a la menor
necesidad de intervenciones civiles o estructurales
en el terreno.

Ademas, la modularidad representa un elemento
de fortaleza de la fotovoltaica flotante, ya que en
la mayoria de los casos no hay limites espaciales
particulares y una estructura de este tipo puede
ser facilmente implementada y potenciada con
mddulos adicionales.

Existen tambien soluciones, alin en fase experi-
mental, que apuntan a aprovechar la posibilidad de
orientar la estructura flotante sobre la que estan
montados los mddulos para realizar un sistema de
seguimiento solar y mejorar el rendimiento de la
instalacion.

En los sistemas flotantes se pueden montar los
mismos mddulos fotovoltaicos (preferiblemente

de doble vidrio) utilizados en las instalaciones
tradicionales. La estructura flotante debe estar
compuesta por materiales de alta calidad, como

el HDPE (polietileno de alta densidad), un material
certificado compatible con el agua y el uso ali-
mentario y completamente reciclable, para evitar la
contaminacion por microplasticos. Las estructuras
metalicas de soporte del mddulo fotovoltaico deben
ser de materiales adecuados y dimensionadas en
coherencia con las condiciones ambientales. Los
tensores de los anclajes deben garantizar una flexi-
bilidad controlada del movimiento, mediante el co-
rrecto equilibrio entre partes metalicas (cadenas y
cables) y componentes elastomericos, y la fijacion
al suelo debe tener en cuenta las caracteristicas
geotécnicas del terreno.

En cuanto al disefio, toda la parte relacionada

con los mddulos y las conexiones eléctricas es
practicamente idéntica al de una instalacion en
tierra. La gran diferencia esta en la estructura de
flotacion sobre la que descansan los mddulos, ya
que evidentemente debe tener caracteristicas que
le permitan responder a las solicitaciones, asi como

a los cambios que el nivel del agua puede experi-
mentar con el tiempo.

De hecho, durante la instalacion, los sistemas de
anclaje o las bases flotantes deben dimensionarse
para que la instalacion no sufra desplazamientos
excesivos, comprometiendo asi la produccion. Hay
incluso algunos embalses cuyo nivel desciende
significativamente segln la estacion o que se va-
clan completamente, por lo que las estructuras de
soporte deben ser capaces de adaptarse para no
comprometer la integridad de la instalacion.

Sin duda, un disefio correcto y estudios profundos
de anclaje son aspectos fundamentales para reali-
zar instalaciones flotantes de calidad. Es importante
prestar atencion, por ejemplo, a la forma de las
islas solares, que no debe ser demasiado irregular
para asegurar un equilibrio de las tensiones en los
puntos de conexion entre los tensores de anclaje
g el sistema flotante. En funcion de la fuerza y
direccion de los vientos, las corrientes presentes y
la variacion del agua, se calcula con software CFD
el nUmero preciso de puntos de anclaje para cada
lado de las islas y la distancia entre ellos.

Ademas, en la fase de disefio, deben evaluarse y
aplicarse algunas precauciones particulares para
permitir una integracion armoniosa de la instalacion
flotante en el contexto y paisaje. Otro aspecto
importante a considerar esta relacionado con las
competencias especificas necesarias para la fase
de construccion y mantenimiento de la instalacion,
que deben ser confiadas a personal altamente
cualificado.

Una de las criticas es que actualmente la tecnolo-
gia solo puede instalarse en embalses con bajos
movimientos ondulatorios (hasta unos 1,5 metros de
olas), aunque la investigacion esta enfocada hacia
soluciones adecuadas también para las condicio-
nes mas desafiantes del mar abierto, tanto por las
solicitaciones esperadas como por la durabilidad de
los materiales.

Tambieén hay que recordar que los mddulos instala-
dos en las plataformas flotantes no pueden montar-
se con su inclinacion dptima debido al impacto del
viento, que por encima de cierto angulo podria com-
prometer la estabilidad de la estructura. Por este
motivo, el rendimiento se ve ligeramente reducido.
Otra problematica es, evidentemente, la presencia
del agua y sus movimientos, por lo que todos los
componentes eléctricos y electronicos deben
mantenerse lo mas alejados posible de la superficie
del embalse y/o tener grados de proteccion IP sufi-
cientemente elevados.

“Durante la instalacion, pero sobre todo en el
mantenimiento”, explica Simone Zilio de Green Ideal
Holding, “es necesario gestionar con atencion la se-
guridad de los trabajadores, que enfrentan riesgos
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diferentes a los de la gestion o construccion de una
instalacion tradicional”. Realizar intervenciones de
control y reparaciones en una estructura flotante,
especialmente en presencia de componentes
electricos, presenta mayores riesgos que en tierra,
por lo que el disefio de la instalacion debe estar
pensado para facilitar el acceso seguro durante las
fases de mantenimiento, por ejemplo, con corredo-
res para el transito del personal, con una estabilidad
adecuada.

Todas estas precauciones evidentemente implican
que el costo para la realizacion de una instalacion
fotovoltaica flotante sea mas elevado que el de una
en tierra.

A nivel global, la energia solar producida por ins-
talaciones fotovoltaicas flotantes esta creciendo
de manera significativa. En 2018, la produccion de
energia de estas instalaciones era de aproxima-
damente 1,45 TWh, pero se espera que para 2030
pueda alcanzar los 710 TWh. Segln las estimacio-
nes, la energia solar flotante mantendra una cuota
de mercado constante en relacion con la demanda
solar global total, con una tasa de crecimiento anual
que deberia rondar el 1590 en los proximos diez
afos. El fotovoltaico flotante representa una solu-
cidn innovadora y sostenible para la produccion
de energia limpia, que puede contribuir a alcanzar
los objetivos de descarbonizacion y de transicion
energgética de nuestro pais. Para fomentar el desa-
rrollo de esta tecnologia, son necesarios incentivos
adecuados, simplificaciones normativas y buenas
practicas de disefio e instalacion, que tengan en
cuenta las especificidades de los diferentes con-
textos territoriales y ambientales.

VENTAJAS DELOS (7

SISTEMAS FLOTANTES

- Mayor eficiencia gracias a la refrigeracion
del agua

- Reduccion de la evaporacion con la con-
servacion del agua

- Preservacion del terreno agricola

- Segunda vida a embalses inutilizados

- Bajo impacto ambiental y urbanistico

- Modularidad

- Tiempos de instalacion reducidos

- Mayor proteccion contra actos vandalicos

- Menor solicitacion mecanica de las estruc-
turas

- Seguimiento solar mas econdmico y facil
de realizar

. RS
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LAS INSTALACIONES
FOTOVOLTAICAS
FLOTANTES TIENEN UN
RENDIMIENTO SUPERIOR
EN COMPARACION CON
LAS TERRESTRES, YA

QUE LA PROXIMIDAD

AL AGUA OPTIMIZA LAS
CONDICIONES PARA
APROVECHAR AL MAXIMO
LAS CARACTERISTICAS DE
LOS MODULOS DE ULTIMA
GENERACION.
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UN SISTEMA DE ALMACENAMIENTO DE 3
MW HA PERMITIDO A UNA BODEGA DE
JUMILLA (MURCIA) ELEVAR DE 40% AL
90% EL NIVEL DE EFICIENCIA ENERGETICA.
ESTE ES EL GRAN DESAFIO AL QUE

SE HA ENFRENTADO LA COMPANIA
SIGENERGY EN EL LEVANTE ESPANOL.
PARA CONSEGUIR ESTE RESULTADO

HA INTEGRADO UNA SOLUCION DE
ALMACENAMIENTO DE 63 UNIDADES

DE SU MODELO SIGENSTOR CON UNA
INSTALACION YA PREEXISTENTE DE 1.184
MODULOS FOTOVOLTAICOS. UN EJEMPLO
DE LA APUESTA DE SIGENERGY POR EL
ALMACENACMIENTO EN AUTOCONSUMO
PARA C&I, UN MERCADO QUE, SEGUN LA
COMPANIA ASIATICA ESTA VIVIENDO “UN
MOMENTO HISTORICO DE EXPANSION"

IGNACIO SANTA MARIA

a compafiia china Sigenergy ha elegido el Le-
vante espafiol para celebrar su ‘Day Europe
2024'. La razon de esta eleccion es mostrar
su flamante solucion de almacenamiento
energgtico fotovoltaico en una prestigiosa bodega
de Jumilla (Murcia) donde Sigenergy ha instalado
63 torres de almacenamiento de su modelo Si-
genStor que suman una capacidad total de 3Mwh.
La jornada del pasado 14 de mayo fue intensa y
comenzd a primera hora de la mafiana en el centro
de convenciones Vele E Vents, junto al Puerto
de Valencia. Ante un auditorio de 150 personas,
la mayoria de ellas pertenecientes a empresas
instaladoras que operan en Esparia, los maximos
responsables de Sirenergy presentaron su produc-
to estrella: SingerStor.
La solucidn SingerStor C&l pretende resolver todas
las necesidades del almacenamiento de autocon-
sumo energgético en el sector comercial e industrial.
Se trata de un sistema modular de almacenamien-
to optimizado con inteligencia artificial que, entre
otras cosas, permite predecir el precio de la energia
para que el propio sistema pueda tomar las mejo-
res decisiones en tiempo real.
“El SingerStor es el primer sistema de almacena-
miento de energia en el mundo que cuenta con
inversor solar, mddulo de baterias, sistema de
conversion de energia (PCS), cargador de vehiculo
eléctrico y un software para gestionar la energia”,

afirmd el fundador y CEO de Sigenergy, Tony Xu.
Durante sus palabras de bienvenida al Day Europe
2024, Xu subrayo: “Estamos asistiendo a un mo-
mento histdrico de la introduccion del almace-
namiento en el autoconsumo tanto en el sector
residencial como en el C&l y Sigenergy quiere
liderar esta transformacion con sus innovadoras
soluciones de almacenamiento 5-in-One™.

A la jornada también fueron invitados expertos
internacionales del mercado del almacenamiento
como Daniel Funchs, CEO de EUPD (Alemania);
Rall Garcia Posada, director de Asealen (Esparia)
y Sara Larsson, Head of Sales de CheckWatt
(Suecia).

Asimismo, Roy Zhang, Head of Global Sales &
Solution Management de Sigenergy, presentd los
productos de la compaiiia asiatica y sus Tltimos
lanzamientos. Zhang también se refirid a la formi-
dable expansion de la compafiia de la mano de
un centenar de socios repartidos por mas de 30
paises de todo el mundo.

EL PROYECTO EN LA BODEGA
Sigenergy ha instalado en los terrenos de esta
bodega murciana un sistema de almacenamiento
de energia de 3 MWh, que comprende 63 unidades
SigenStor en tres ubicaciones diferentes repartidas
alrededor de la finca (dos salas de acumulacion

y un punto de recarga para vehiculos eléctricos).
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TONY
XU

Fundadory CEO
de Sigenergy

DANIEL
Estas unidades trabajan al unisono bajo un siste- FUCHS

ma de control que predice cual va a ser el precio y
puede tomar decisiones de lo que tiene que hacer
el sistema de almacenamiento en cada momento.
Ya en 2015 esta empresa vitinicola habia instalado
en su finca un total de 1.184 mddulos solares con
una potencia total de 485,44 kWp. Los paneles
elegidos fueron los de la serie Twinpeak 5, del fabri-
cante REC, que se montaron sobre una estructura
hincada biposte. Alvaro Gil, uno de los propietarios
de la bodega, explica las razones de su apuesta
por la fotovoltaica: “El 100970 de nuestros vifiedos

y nuestros vinos son ecoldgicos. Trabajamos para
lograr la economia circular. Reducimos al maximo el
consumo de energia con edificios y maquinas muy
eficientes por eso decidimos introducir plantas de
energia renovable y almacenamiento.

Sin embargo, el autoconsumo no era suficiente
para salvar ese pico de consumo eléctrico que la
bodega tiene durante dos meses del afio, después
de la vendimia, que es cuando se concentra la
mayor parte de su actividad. “Con el autoconsumo
solo llegabamos a niveles de eficiencia del 40970,
por eso decidimos embarcarnos en este proyecto
tan ambicioso de almacenamiento de la mano de
Sigenergy, con el que llegamos al 100970 en los
dias de mas sol y alcanzamos niveles del 90070",
recuerda Gil.

La empresa encargada de desarrollar el proyecto

Chief customer
officer EUPD
research

SIGENERGY

Sigenergy es una compaiiia muy joven, ;qué logros han
alcanzado en estos dos aiios de historia?

Sigenergy ha cumplido su segundo aniversario. En estos
dos afos y gracias al apoyo de nuestros clientes y nuestros
socios, hemos alcanzado varios hitos destacables: nuestro
equipo ha crecido hasta alcanzar los 500 empleados, de
los cuales un 70% esta dedicado a la [+D. Contamos con
los mayores expertos en inteligencia artificial aplicada a

la energia y hemos registrado mas de 230 patentes. Hoy
operamos en mas de 34 paises en los 5 continentes de la
mano de un centenar de socios.

¢Como ve el mercado del almacenamiento en
autoconsumo en estos momentos?

Estamos asistiendo a un momento historico de la
introduccion del almacenamiento en el autoconsumo tanto
en el sector residencial como en el C&l. Sigenergy quiere
liderar esta transformacion con sus innovadoras soluciones
de almacenamiento 5-in-One. El modelo de negocio también
esta evolucionando. Creo que nuestros clientes en C&I
demandan un servicio completo, con instalaciones sencillas,
respuesta de servicio rapida y sin apenas mantenimiento.
Creemos que el futuro de las renovables es prometedor y
en Sigenergy continuaremos fomentando una cultura del
trabajo en equipo, trabajando mano a mano con nuestros
socios para construir juntos un futuro sostenible.

EUPD RESEARCH

¢Qué es EUPD Research y a qué se dedica?

Nuestro grupo EUPD Research tiene su sede en Bonn
(Alemania) y cuenta con oficinas en Bonn, Berlin, Bombay
(India) y Dubai. Esta dividida en tres areas: EUPD Research
centrada en la investigacion de mercados y competencia

a la vez que en los andlisis a gran escala; EUPD Cert,
donde certificamos las mejores practicas en industria,
EPC, desarrolladores de proyectos e instaladores en todo
el mundo; y EUPD Consult, dedicada a la consultoria de
negocios, basada en las necesidades de nuestros clientes.

¢Qué dicen sus investigaciones sobre el mercado del
almacenamiento?

Nuestro informe PV Installer Monitor se elabora con
entrevistas a los mas importantes instaladores de 14 paises
cada ano. En él, podemos ver que el 84% de las instalaciones
de almacenamiento se conectan a instalaciones fotovoltaicas
de nueva creacion. Asi que el mercado del retrofit es bastante
estrecho. Ademas, el 78% de estas instalaciones estan por
encima de los 15 KWh.

¢Como es el perfil de los instaladores espafoles?

El 46% han estado activos en el mercado fotovoltaico
durante 11 aflos o mas, mientras que el 53% son compariias
que han nacido en los ultimos 10 afios. Hemos preguntado

a una muestra de 152 compafiias instaladoras espafiolas
cémo incorporan nuevos productos, marcas e innovaciones

a su portfolio y qué canales utilizan para estar al tanto de

las novedades y la mitad de ellos nos han contestado que
escuchan las recomendaciones de los mayoristas. Asi que los
mayoristas tienen mucha influencia en el mercado espanol.
Otro dato relevante es que el 70% de los instaladores
espanoles estan abiertos a incorporar nuevos productos a su
portfolio. Asi que el mercado espafiol es dinamico y abierto a
la innovacion, lo cual es bueno.
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cQuiénes forman la Asociacién Espaiiola de Almacenamiento de Energia (Asealen)?

Somos 44 empresas implicadas en la descarbonizacién del sistema eléctrico por la via del almacenamiento -tanto
eléctrico como térmico- utilizando todas las tecnologias disponibles. Entre nuestras empresas asociadas hay
desde pequefias ingenierias hasta grandes utilities y IPP pasando por fabricantes y tecnélogos y, por supuesto,
también promotores, desarrolladores y tenedores de activos.

¢Como esta evolucionando el mercado del almacenamiento?

RAUL Segun el estudio EMMES 8.0 de la Asociacién Europea de Almacenamiento EASE, en 2023 se ha desarrollado
GARCIA POSADA un mercado de 7GW de baterias detras del contador y 3 GW de baterias delante del contador. Hay un incremento
de duraciéon media de las instalaciones de almacenamiento que ya se aproxima a una ratio de dos horas de
almacenamiento (2Mwh por cada MW de capacidad) y hay expectativas de que se incremente a las 4 horas.

En Espaia, en 2023 apenas tenemos desarrollo de sistemas de almacenamiento y casi todas son instalaciones
detras del contador. El dato que manejamos es de O,5GW (1IGWh) de instalaciones.

Si hablamos de previsiones globales, basdandonos en los datos de Bloomberg, vemos que en 2024 tenemos un
nuevo récord de crecimiento del mercado. Si en 2023 hemos tenido 45 GW y 97 GWh, este afno se espera alcanzar
57 GW y 136 GWh. Se identifica un incremento de la duracién media y una preponderancia de las instalaciones
detras del contador.

Director de Asealen

cQué es Servicios Eléctricos Forte y a qué se dedica?

Es una pequeria empresa que se dedica principalmente a desarrollar proyectos singulares. Empezamos en el afo
1992, cuando los que montabamos paredes solares y baterias éramos considerados unos bichos raros. Nuestro
modo de actuar es sentamos con el cliente, escuchar su problematica y buscar una solucién a su problema.
Estamos a su lado, es nuestro companero de viaje. Si la solucion es instalar baterias, se trata de tener un control
sobre todos los factores: clima, precio, picos de consumo, etc. para optimizar ese sistema de almacenamiento.
Nuestra maxima es la calidad y la fiabilidad de la instalacion.

JAVIER
FORTE £Qué caracteristicas tiene el proyecto de almacenamiento de energia solar de la bodega?

El proyecto de la bodega consta de dos salas de almacenamiento de bateria, una tiene 20 instalados 20 SigenStor
y la otra 40. Trabajan al unisono todas las unidades bajo un sistema de control que predice cual va a ser el precio y
puede tomar decisiones de lo que tiene que hacer el sistema de almacenamiento en cada momento.

Este sistema de almacenamiento esta hibridado con un sistema de produccién fotovoltaica. Es decir, que
SigenStor es compatible con todas las instalaciones pero que también puede funcionar independientemente.
Puede funcionar incluso aunque en la misma instalacidn haya inversores fotovoltaicos de distintas marcas, y puede
funcionar incluso aunque no exista produccién fotovoltaica.

Director servicios

eléctricos Forte




#CASO DE ESTUDIO .

fotovoltaico fue Servicios Eléctricos Forte. Su direc-
tor, Javier Forte, tambieén ha formado parte activa
en la integracion de la solucion de almacenamiento
de Sigenergy. Este sistema de almacenamiento
esta hibridado con el sistema de produccion foto-
voltaica preexistente.

UNA SOLUCION DE
ALMACENAMIENTO
COMPATIBLE

Las soluciones de Sigenergy se pueden integrar en
instalaciones ya construidas y equipos de otros
fabricantes, como es este caso. Es decir, que Si-
genStor es compatible con todas las instalaciones
pero que tambien puede funcionar independien-
temente. “Puede funcionar incluso aunque en la
misma instalacion haya inversores fotovoltaicos
de distintas marcas, y puede funcionar incluso
aungue no exista produccion fotovoltaica”, destaca
Forte.

El objetivo es llegar a un nivel de autosuficien-

cia del 95970 durante el afio y no tener picos de
consumo muy altos en esos dos meses de cam-
pafia. En total, se han instalado en todo el grupo
de bodegas 3,IMW de fotovoltaica, mas IMW de
conexion a red y aproximadamente 5,2 MW en
almacenamiento.

Los mddulos de almacenamiento SigenStor se han
instalado en dos instalaciones cubiertas, la primera
de ellas alberga 40 torres y la segunda 20. Arman-
do Salazar, Regional Solution Manager de Sige-
nergy, describe asi el interior de la mayor de estas
salas: *Aqui lo que tenemos son 40 torres en ocho
filas de cinco unidades de SigenStor conectados
entre si. Cada uno esta a su vez conectado con la
cabina de corriente alterna con su propia linea. La
instalacion es muy sencilla: consiste en montar los
modulos, fijarlos a la estructura y cablear™.

La instalacion de esta finca se completa con tres
mddulos de carga Sigen EVDC para vehiculos
eléctricos en el aparcamiento de la bodega, lo que
facilita la carga rapida de 25 kW para vehiculos
eléctricos (1 hora/130 km de kilometraje).

EL CEREBRO DEL SISTEMA

Para que estas 63 torres SigenStor funcionen al
unisono Y optimicen su rendimiento hace falta un
cerebro que coordine su trabajo. Este cerebro se
llama PRISMA 310 A. Se trata de un controlador
dinamico de potencia obtenida de fuentes reno-
vables para el autoconsumo. Integra en el mismo
dispositivo un regulador y un contador eliminan-

do la necesidad de otros componentes externos
en la regulacion de potencia. Limita o elimina la
exportacion de energia, de la manera mas eficiente.
PRISMA es hoy el producto lider en Espafia para
instalaciones de autoconsumo de mas de 100 KW
y esta involucrado en mas de 2.500 proyectos.
PRISMA 310 A es un producto disefiado y fabricado
por Real Energy Systems. Oscar Garcia Reyes es
el CEO de esta empresa espafiola y explica como
este controlador dirige la actividad de mas de

100 dispositivos: “Con PRISMA podemos tomar

una decision en tiempo real y transmitirla a todos
los dispositivos que estén funcionando. Tambien
podemos comprobar que la decision se toma co-
rrectamente”.

Sobre la experiencia de trabajar junto a Sigenergy,
Garcia Reyes valora que el dialogo ha sido muy
fluido, lo que ha permitido dar respuesta a todas
las necesidades del cliente en un plazo muy breve
de tiempo. En esto coincide plenamente con la
opinidn de CheckWatt, el agregador de energia al
que se ha conectado esta instalacion de almace-
namiento de Jumilla. Su responsable de Ventas,
Sara Larsson, remarca que “es muy importante que
podamos confiar en el hardware y Sigenergy es un
proveedor realmente bueno”. La integracion de esta
instalacion con CheckWatt ha sido, en palabras de
Larsson, “la mas rapida que hemos hecho nunca™,
por lo que agradece “la colaboracion con el equipo
de 1+D de Sigenergy™. @

SARA
LARSSON

Head of sales
CheckWatt

ROY
ZHANG

Head of global
sales & solution
management

Sigenergy
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cQué es CheckWatt?

Somos una empresa con sede en Suecia y
realizamos mediciones, control y visualizacion
inteligentes de diferentes activos energéticos.
Creemos que es posible conseguir un sistema

de energia 100% renovable, pero tenemos que
gestionarlo de un modo mas inteligente. Por eso
CheckWatt es un agregador de instalaciones de
almacenamiento, solares, edlicas y puntos de carga
de vehiculos eléctricos.

Agregamos todo tipo de baterias, baterias
residenciales, C&l, y luego vendemos la energia a
diferentes mercados. La vendemos a través de los
TSO (Operadores de Sistemas de Transporte) y a
los minoristas de electricidad. Vendemos a quien
nos ofrezca mejor precio, por eso el propietario del
activo rentabilizara al maximo sus baterias al entrar
en estos mercados.

Ahora en Suecia gestionamos 150 MW de
almacenamiento, en baterias que van desde los

5 KW hasta 10 MW; desde 1MW edlico y hasta
300 MW solares. También tenemos proyectos

de vehiculos eléctricos, principalmente vehiculos
pesados como camiones, autobuses y barcos.

¢Como ve el futuro del almacenamiento?

Cuando un operador hace una inversiéon tan grande
para instalar un sistema de almacenamiento, debe
pensar en el futuro: s Qué pasara dentro de 5, 10
afos y sucesivamente? porque sus baterias estaran
funcionando para entonces”. Lo cierto es que en

el futuro tendremos que electrificar bodegas,
industrias, transporte, etc. Entonces necesitaremos
mas energia. Y, podremos vender energia de
nuestro sistema de almacenamiento al TSO.

¢Qué es el SigenStor?

El SigenStor es un sistema modular de
almacenamiento 5-in-One que integra un inversor
solar, médulos de bateria, un sistema de conversion
de energia (PCS de bateria) un cargador de
vehiculo y un software de gestién con IA, que es
capaz de predecir el precio de la energia para

que el cliente pueda decidir como debe trabajar
en cada momento. Su instalacion es sencilla, la
puesta en marcha es inmediata y no requiere

de operaciones de mantenimiento complejas ni
periddicas.

Concretamente, el sistema SigenStor integra el
Sigen Energy Controller (con potencias que van
de los 5 a los 25 KW), el Sigen EV DC Charnging
Module (con capacidades de entre 12,5y 25 KW) y
la Sigen Battery (de entre 5y 8 KWh).

La combinacién de SigenStor con las puertas de
enlace Sigen Energy Gateway (Gateway HomeMax,
Gateway C120-6 y Gateway C300-12) permite
gestionar y monitorear el sistema de forma
inteligente. Detecta automaticamente los cortes
de luz y ofrece una transicion sin inconvenientes

a la energia de reserva. Ademas, la plataforma de
monitorizacion, que consta de la Sigen Cloud y
mySigen App posibilita el control de la energia.

(®):
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LONGI GREEN ENERGY TECHNOLOGY

CO. CONSOLIDA SU LIDERAZGO EN LA
INDUSTRIA MUNDIAL DE LA ENERGIA SOLAR
AL LOGRAR UNA EFICIENCIA DEL 27,3%

CON CELULAS SOLARES HBC DE SILICIO.
ADEMAS, RECIENTEMENTE HA ANUNCIADO
EL LANZAMIENTO DE LA SEGUNDA
GENERACION DE MODULOS DE MAXIMA
EFICIENCIA BASADOS EN TECNOLOGIA

BC. LA MULTINACIONAL ASIATICA TIENE EL
COMPROMISO DE LIDERAR LA TECNOLOGIA
SOLAR EN EL MUNDO, CENTRANDOSE EN
LA CREACION DE VALOR IMPULSADA POR

Where Innovation Soars Beyond Lim’

Commercialization progress of HBC cells is
accelerated by LONGI's unique

full-laser streamlined patterning
technique combining with

. mass-producible metallization solution.
EL CLIENTE PARA LA TRANSFORMACION

ENERGETICA EN TODOS LOS ESCENARIOS.

BERTA MOLINA GARCIA

Longi logra un nuevo record
mundial de eficiencia del

271.3% con celulas solares
HBC de silicio

a compaifiia china Longi ha establecido un
nuevo record mundial del 27,09%o para la
eficiencia de las cglulas solares de silicio
cristalino de Heterojunction Back Contact
(HBC). Este anuncio representa la decimosgptima
vez que la compafiia establece un récord mundial
en eficiencia de c€lulas solares desde abril de 2021
y consolida a Longi como lider en energia fotovoltai-
ca de silicio cristalino. Gracias a €l, la empresa po-
see ahora el doble récord mundial de eficiencia en
celulas solares de silicio cristalino y de eficiencia en
celulas solares en tandem de silicio cristalino-pe-
rovskita. En noviembre de 2023, la compafiia ya
anuncid que habia establecido un record mundial
adicional en la eficiencia de las cElulas solares en
tandem de silicio cristalino-perovskita del 33,9%%o.

una eficiencia de conversion de hasta el 24,43 0o

y esta disefiado para sobresalir en una variedad

de entornos dificiles (incluidos lagos, montafias y
desiertos).

Dennis She, vicepresidente de Longi Green Energy
Technology Co., confirma que este nuevo mddulo
Hi-MO 9 “permite una generacion de energia lider
en el mundo Yy supera a otras tecnologias en el mer-
cado en un escenario de uso equitativo del suelo.
Es mas, conserva este rendimiento durante toda su
vida, ya que el mddulo esta disefiado con los mas
altos estandares de confiabilidad. Los propietarios
de plantas de energia pueden estar seguros de que
una planta construida con el mddulo Hi-MO 9 les
ayudara a hacer el uso mas eficiente de su terreno
y aprovechar al maximo la luz solar™.

cion de Longi, potenciada por una serie de tecnolo-
gias inteligentes. Asi, han considerado que “la Base
de Produccion de Jiaxing de Longi ha desarrollado e
implementado mas de 30 tecnologias digitales para
promover la fabricacion inteligente, muchas de las
cuales son tecnologias patentadas independientes
y pioneras en la industria, reduciendo los costes
unitarios de fabricacion en un 280 en un afio,

la pérdida de rendimiento en un 439o, el ciclo de
entrega de la produccion en un 849/ y el consumo
energetico unitario en un 20070".

Esta mencion viene a reconocer el liderazgo tec-
noldgico de la compafiia en el sector. Llegar a ese
punto ha sido posible gracias a diversos mecani-
smos, que contemplan la automatizacion flexible
habilitada por inteligencia artificial y vision artificial
la inspeccion visual de todo el proceso impulsada
por IA, la trazabilidad precisa, causas raiz  reco-

HI-MO 9, EFICIENCIA
DE CONVERSION DE HASTA
EL 24,43%

Como consecuencia de la bUsqueda permanente
de innovacion tecnoldgica que representa el ADN
de la compaiiia china, Longi ha presentado recien-
temente su Tltimo modelo de mddulo solar, Hi-MO
9. Con capacidades de hasta 660W, su tecnologia
se basa en cElulas solares Hybrid Passivated Back
Contact (HPBC) de segunda generacion  la oblea
TaiRay, una |amina de silicio lanzada por Longi en
marzo de 2024. Este nuevo modulo cuenta con

FABRICACION INTELIGENTE
CON SEDE EN CHINA

Esta nueva serie de paneles se fabricaran en la
planta que la compafiia tiene en Jianxing (China).
Esta instalacion ha sido reconocida recientemente
por el Foro Econdmico Mundial como Fabrica Faro
Global a través de Global Lighthouse Network. Esta
iniciativa pone en valor el trabajo de aquellas indu-
strias que aceleran la adopcidon de tecnologias de
la Cuarta Revolucion Industrial. En la obtencion de
dicho reconocimiento, el Foro Econdmico Mundial
ha tenido en cuenta la competitividad de fabrica-

mendaciones de accion; la gestion inteligente del
ciclo de entrega de produccion de pedidos; y la
adecuacion de recursos y correccion dinamica de
células solares impulsadas por inteligencia artificial.
Los modulos fotovoltaicos son una de las lineas de
negocio ligadas a la innovacion tecnologica de la
compaiiia y forman parte de su estrategia de apue-
sta por la sostenibilidad. Esta contempla tambien
las obleas, las celdas y las soluciones de gene-
racion distribuida para uso comercial e industrial,
las soluciones de energia verde y los equipos de
hidrogeno. @
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En abril, record
del precio minimo en
el mercado ibeérico

EN ABRIL, LOS PRECIOS DE LOS PRINCIPALES MERCADOS ELECTRICOS EUROPEOS BAJARON.
LA MAYORIA REGISTRO LOS PRECIOS MENSUALES MAS BAJOS DESDE AL MENOS JUNIO DE 2021.
EN EL CASO DEL MERCADO IBERICO, LOS PRECIOS DE ABRIL FUERON LOS MAS BAJOS DE
TODA LA HISTORIA DEL MERCADO. LA PRODUCCION FOTOVOLTAICA FUE LA MAS ALTA PARA

UN MES DE ABRIL DE FORMA GENERALIZADA MIENTRAS QUE LA EOLICA BAJO RESPECTO

A MARZO EN LA MAYORIA DE LOS MERCADOS. LA DEMANDA ELECTRICA BAJO EN TODOS LOS
MERCADOS CON RESPECTO AL MES ANTERIOR.

J..-
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n abril de 2024, la produccion solar au- taica y la produccion solar termoel&ctrica, fue el

mentd en los principales mercados eléc- de menor incremento, de un 0,3%o.

tricos europeos respecto al mismo mes Durante abril de 2024, los mercados eléctricos

de 2023 de forma generalizada. El mayor europeos analizados batieron récords historicos
incremento se registrd en el mercado italiano, el de produccion fotovoltaica en comparacion con
cual fue de un 2190o. En los mercados de Alemania, el mismo mes de afios anteriores. Los mercados
Portugal y Francia las subidas fueron de un 2090, de Alemania y Espafia fueron los de mayor ge-
un 1590 y un 1%, respectivamente. El mercado neracion, de 6468 GWh y 3874 GWh, respectiva-
espafiol, que incluye la produccion solar fotovol- mente. En el mercado italiano la generacion fue de

2993 GWHh, en el francés de 2321 GWh y en el por-

PRODUCCION SOLAR EUROPEA [TWh]

2023 y marzo de 2024.

italiano.

Italia fue del 3,3%0.

Fuente: Elaborado por AleaSoft Energy Forecasting con datos de ENTSO-E, RTE, REN, Red Eléctricay TERNA. Grafico 1

tugués de 419 GWh. El aumento de la capacidad
( \ instalada durante los Tltimos doce meses propicio
los incrementos interanuales de la produccion
fotovoltaica. Segln los datos de Red Eléctrica,
entre abril de 2023 y abril de 2024 en Espafia
——Alemania ——Francia ——Pen. Ibérica —Ttalia peninsular la capacidad fotovoltaica aumentd en
4571 MW. Durante el mismo periodo, el mercado
portugugs afiadio 923 MW de esta tecnologia al
sistema. RTE de Francia reportd un aumento de su
capacidad instalada de 3052 MW entre abril de

La produccion solar de abril tambigén fue superior
a la de marzo en todos los mercados analizados
por AleaSoft Energy Forecasting, en correspon-
dencia con el incremento de la radiacion solar.

En este caso, los incrementos oscilaron entre el
2790 del mercado francés y el 4690 del mercado

La produccion edlica aumentd de forma inte-
ranual en la mayoria de los principales mercados
eléctricos europeos en abril de 2024. El mayor
incremento, del 33970, se registrd en el mercado
portugugs. En Francia y Alemania los aumentos
fueron del 23070 y 1190, respectivamente. Por otra
parte, los mercados de Espafia e Italia registraron
descensos respecto al mismo periodo de 2023. En
Espafia la bajada fue del 5,270, mientras que en

Segln datos de Red Eléctrica, entre abril de 2023
y abril de 2024 en Espafia peninsular se insta-
laron 820 MW de energia edlica. Por otra parte,
\ / segln RTE, la capacidad instalada en Francia
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aumentd en 1497 MW entre abril de 2023 y marzo
de 2024.

En comparacion con marzo de 2024, la produc-
cion edlica de abril bajd en la mayoria de los
mercados analizados. Los mercados de Portugal,
Esparfia e Italia registraron descensos del 2500,
22070 y 1190, respectivamente. Las excepciones
fueron los mercados de Alemania y Francia, con
incrementos correspondientes del 1,190 y del
2,59%0.

DEMANDA ELECTRICA

En abril de 2024, la demanda eléctrica superd

la registrada en el mismo periodo de 2023 en la
mayoria de los principales mercados eléctricos
europeos. Este comportamiento estuvo favorecido
por el hecho de que en 2023 la Semana Santa se
celebrd en abril mientras que en 2024 se celebrd
en marzo principalmente. El mercado portugués
registrd el mayor incremento, de un 4,5%o, seguido
por el aumento del mercado espafiol, de un 4,090o.
El mercado francés tuvo la menor subida de la
demanda, del 0,19. En los mercados de los Paises
Bajos, Italia y B€lgica los aumentos oscilaron entre
el 0,500 y el 2,300, respectivamente. Por otra
parte, los mercados de Alemania y Gran Bretafia
registraron un descenso interanual de la demanda
del 3,007 y el 1,290, respectivamente.

En abril de 2024, las temperaturas medias fueron
superiores a las del mismo mes de 2023 en gran
parte de Europa, con aumentos que oscilaron
entre 0,60C en Gran Bretafia y 2,90C en Alemania.
Las excepciones fueron Espafia y Portugal, donde
las temperaturas medias fueron inferiores en 1,40C
y 1,20C, respectivamente.

Al comparar la demanda eléctrica de abril de 2024
con la de marzo del mismo afio, se registrdo un
descenso generalizado. En este caso, el mercado
neerlandés registrd el mayor descenso, de un
1590, seguido por las bajadas del 9,200 en Gran
Bretafia y del 9,000 en Francia. En el resto de los
mercados analizados las caidas oscilaron entre el
8,6070 en Portugal y el 2,300 en Alemania.

El avance de la primavera propicio que en abiril las
temperaturas medias fueran superiores a las de
marzo en todos los mercados analizados. El mayor
incremento, de 2,70C, se registrd en el mercado
portugugs. En el resto de los mercados, las varia-
ciones de las temperaturas medias oscilaron entre
1,50C en Gran Bretafia y 2,40C en Alemania.

MERCADOS ELECTRICOS
EUROPEOS

En el mes de abril de 2024, el precio promedio
mensual fue inferior a 65 €/MWh en la mayoria

de los principales mercados eléctricos europeos.
La excepcion fue el mercado IPEX de Italia, con

un promedio de 86,80 €/MWh. El mercado MIBEL
de Portugal y Espafia y el mercado EPEX SPOT
de Francia registraron los precios mensuales mas
bajos, de 13,23 €/MWh, 13,67 €/MWh y 28,23 €/
MWh, respectivamente. En el resto de los merca-
dos eléctricos europeos analizados en AleaSoft
Energy Forecasting, los promedios estuvieron
entre los 48,01 €/MWh del mercado EPEX SPOT de
BElgica y los 62,71 €/MWh del mercado N2EX del
Reino Unido.

En comparacion con el mes de marzo, los precios
promedio disminuyeron en todos los mercados
eléctricos europeos analizados en AleaSoft
Energy Forecasting. El mercado francés registro la
mayor caida, del 47%0. En cambio, el menor des-
censo, del 2,390, correspondid al mercado italiano.
En el resto de los mercados, los precios bajaron
entre el 4,290 del mercado aleman y el 33070 del
mercado espafiol.

Comparando los precios promedio del mes de abril
con los registrados en el mismo mes de 2023, los
precios también bajaron en todos los mercados
analizados y las caidas fueron mayores. En este
caso, los mercados espafiol y portugués alcan-
zaron los mayores descensos, del 8190 y el 8300,
respectivamente. La menor caida, del 36070, fue la
del mercado italiano. En el resto de los mercados,
los descensos de precios estuvieron entre el 3890
del mercado aleman y el mercado Nord Pool de
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PRODUCCION FOTOVOLTAICA ABRIL 2024
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con datos de ENTSO-E, RTE, REN, Red Eléctrica y TERNA. Grafico 2
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con datos de ENTSO-E, RTE, REN, Red Eléctrica y TERNA. Grafico 3
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Fuente: Elaborado por AleaSoft Energy Forecasting con datos

de ENTSO-E, RTE, REN, Red Eléctrica, TERNA, National Grid y ELIA. Grafico 4
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MERCADOS EUROPEOS DE ELECTRICIDAD [€/MWH]
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con datos de OMIE, EPEX SPOT, Nord Pool y GME. Gréafico 5
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los paises nodrdicos y el 7390 del mercado francés.
Como consecuencia de estos descensos, en

abiril los precios de los mercados britanico, belga,
neerlandés e italiano fueron los mas bajos desde
febrero, marzo, mayo y junio de 2021, respecti-
vamente. El mercado francés alcanzd el menor
promedio mensual desde junio de 2020. En el
caso del mercado MIBEL de Espafia y Portugal, los
precios mensuales de abril fueron los mas bajos
de su historia. Precisamente en el mercado ibérico
hubo precios horarios negativos por primera vez
en abril de 2024.

En el cuarto mes de 2024, la caida del precio
promedio del gas y de los derechos de emision

de COg, el aumento generalizado de la produccion
solar y el incremento de la produccion edlica en la
mayoria de los mercados propiciaron el descenso
interanual de precios en los mercados eléctricos
europeos.

Por otra parte, la caida generalizada de la deman-
da de abril de 2024 respecto al mes anterior y el
incremento de la produccion solar contribuyeron
al descenso de precios de los mercados eléctricos
europeos respecto al mes de marzo. Sin embargo,
los precios del gas y de los derechos de emision
de CO= aumentaron ligeramente respecto al mes
anterior y la produccion edlica disminuyd en la
mayoria de los mercados analizados, limitando los
descensos de precios.

BRENT, COMBUSTIBLES Y CO;
Los futuros de petrdleo Brent para el Front Month
en el mercado ICE registraron un precio promedio
mensual de 89,00 $/bbl en el mes de abril. Este va-
lor fue un 5,195 mayor al alcanzado por los futuros
Front Month de marzo, de 84,67 $/bbl. Tambien fue
un 6,890 mayor al correspondiente a los futuros
Front Month negociados en abril de 2023, de 83,37
$/bbl.

Durante el mes de abiril, la inestabilidad en Oriente
Proximo continud ejerciendo su influencia al alza
sobre los precios de los futuros de petrdleo Brent.
Ademas, al inicio del mes, la OPEP+ acordd conti-
nuar con sus recortes de produccion. Por otra par-
te, las expectativas de evolucion de la demanda
también ejercieron su influencia sobre los precios.
En el mes de abril, la Agencia Internacional de la
Energia rebajd sus previsiones de crecimiento de
la demanda mundial.

En cuanto a los futuros de gas TTF en el mercado
ICE para el Front Month, el valor promedio registra-
do durante el mes de abril fue de 29,04 €/MWh.
Segln los datos analizados por AleaSoft Energy
Forecasting, en comparacion con el promedio de
los futuros Front Month negociados en el mes

de marzo, de 26,85 €/MWh, el promedio de abiril
aumentd un 8,190o. Si se compara con los futuros
Front Month negociados en el mes de abril de
2023, cuando el precio promedio fue de 42,21 €/
MWAh, hubo una caida del 3197.

En el cuarto mes de 2024, los descensos en el su-
ministro desde Noruega, los conflictos en Oriente
Proximo y Ucrania y el proyecto europeo para que
los estados puedan limitar la importacion de gas
ruso, incluido el gas natural licuado, ejercieron su
influencia al alza sobre los precios de los futuros
del gas TTF. Adem3as, la demanda de gas natural
licuado de Asia aumentd, causando un descenso
del suministro a Europa. Como resultado, el precio
promedio del mes de abril aumentd respecto al
mes anterior. Sin embargo, el suministro abun-
dante de gas desde Argelia, los niveles altos de
las reservas europeas y unas temperaturas mas
suaves limitaron el incremento de los precios de
manera que el promedio continud siendo menor al
del mismo mes del afio anterior.

Por lo que respecta a los futuros de derechos de
emision de CO:= en el mercado EEX para el contra-
to de referencia de diciembre de 2024, alcanzaron
un precio promedio en abril de 66,07 €/t. Segln los
datos analizados por AleaSoft Energy Forecas-
ting, esto representa un aumento del 11%o respecto
al promedio del mes anterior, de 59,62 €/t. En cam-
bio, si se compara con el promedio del mes de abiril
de 2023, de 97,14 €/t, el promedio de abril de 2024
fue un 329 menor. @
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EASYWEST

EasyWest no es el nuevo sistema Sun Ballast.
Es nuestra revolucion.
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